





Libri del Tempo Laterza
232 '



© 1993, Gius. Laterza & Figli

Prima edizione 1993

E vietata la riproduzione, anche parziale, con qualsiasi mezzo effettuata, com-
presa la fotocopia, anche ad uso interno o didattico.

Per la legge italiana la fotocopia ¢ lecita solo per uso personale purché non dan-
neggi l'autore. Quindi ogni fotocopia che eviti I'acquisto di un libro ¢ illecita e
minaccia la sopravvivenza di un modo di trasmettere la scienza.

Chi fotocopia un libro, chi mette a disposizione i mezzi per fotocopiare, chi co-
munque favorisce questa pratica commette un furto e opera ai danni della cul-
tura.



Paolo Sylos Labini

PROGRESSO TECNICO
E SVILUPPO CICLICO

Editori Laterza




Proprieta letteraria riservata
Gius. Laterza & Figli Spa, Roma-Bari

Finito di stampare nell’aprile 1993
nello stabilimento d’arti grafiche Gius. Laterza & Figli, Bari
CL 20-4205-3
ISBN 88-420-4205-6



INTRODUZIONE

L’obiettivo degli economisti della tradizione neoclassica, che
ancora oggi rappresenta il paradigma dominante, & di individuare
i valori di equilibrio dei prezzi, dei redditi, dell’occupazione e
delle produzioni. Il mio obiettivo & d’individuare la logica dei
movimenti nel corso del tempo delle quantita appena nominate.
E vero, in quella tradizione non troviamo soltanto modelli di
equilibrio statico: troviamo anche modelli del ciclo economico.
Questi modelli, tuttavia, mirano a spiegare i movimenti ipotetici
della produzione e della occupazione, originati da qualche shock,
intorno ai valori di equilibrio, che restano fondamentalmente
inalterati. I cicli economici e lo sviluppo sono considerati come
fenomeni completamente diversi; lo sviluppo & visto come un
trend crescente della produzione totale, determinato da una serie
di punti di equilibrio: ogni punto & pil alto del precedente a cau-
sa delle crescenti quantita di capitale e di lavoro e della crescente
produttivita dei fattori originata dal progresso tecnico. Ma il pro-
gresso tecnico & per la sua stessa natura diseguale; percid, in un’a-
nalisi dinamica lo sviluppo economico & da riguardare, non sem-
plicemente come un’aumento sistematico del prodotto nazionale
concepito come aggregato a composizione data ma, necessaria-
mente, come un processo di mutamento strutturale, che influisce
sulla composizione della produzione e dell’occupazione e che de-
termina cambiamenti nelle forme di mercato, nella distribuzione
del reddito e nel sistema dei prezzi.

Cosi, per il bene o per il male, le analisi qui presentate si
trovano fuori dalla teoria economica dominante. Indirettamente
tali analisi vanno poste in relazione con quelle degli economisti
classici, particolarmente con quelle di Adam Smith e, per aspetti
diversi, con quelle di David Ricardo; pili direttamente esse van-
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no poste in relazione con le analisi elaborate da Schumpeter,
Sraffa e Kalecki e, per certi aspetti, da Keynes.

La teoria dei prezzi della tradizione neoclassica & basata sul-
I'assunzione che, a causa della legge dei rendimenti decrescenti,
i costi marginali, almeno dopo un certo punto, non possono non
crescere: di norma si suppone che I’andamento di tali costi abbia
forma ad U. A sua volta, tale assunzione si fonda su una versione
del principio dei rendimenti decrescenti, che Ricardo proponeva
con riferimento all’agricoltura considerata nel suo complesso —
non alle singole imprese — e che concepiva come fenomeno di-
namico, derivante dalla necessita di procurare alimenti a una po-
polazione crescente. Ricardo ammette che vi possono essere mu-
tamenti tecnici nella produzione agricola e riconosce che questi
cambiamenti possono contrastare la tendenza ai rendimenti de-
crescenti, ma ¢ convinto che nel lungo periodo la tendenza, im-
putabile alla natura, non pud non prevalere. Nella teoria neo-
classica tradizionale, invece, la tendenza ai rendimenti decre-
scenti & stata riferita alle singole imprese in tutti i settori di at-
tivita ed & stata vista in un contesto statico, nel quale non & am-
messo alcun mutamento tecnico. Simmetricamente, la legge clas-
sica dei rendimenti crescenti, originariamente proposta da Adam
Smith, & necessariamente dinamica, non statica, dal momento
che dipende dalla graduale espansione nelle dimensioni del mer-
cato che ha luogo nel corso del tempo.

La critica fondamentale all’applicazione delle «leggi» classi-
che dei rendimenti all’analisi statica dei costi e dei prezzi risale
a un articolo pubblicato nel 1926 da Piero Sraffa sull’«Economic
Journal», articolo preceduto da un saggio uscito in italiano nel
1925. Perché mai questa critica & stata generalmente ignorata e
gli economisti della tradizione neoclassica hanno continuato a
ragionare come se le curve dei costi marginali a forma di U siano
la regola? La risposta, probabilmente, & che solo curve di costi di
questo tipo sono compatibili con la concorrenza perfetta; e la
concorrenza perfetta & un pilastro fondamentale della principale
costruzione tradizionale, ossia della teoria dell’equilibrio gene-
rale. Pud darsi che la resistenza ad abbandonare I’assunzione del-
la concorrenza perfetta sia in qualche modo imputabile anche al
timore di rafforzare le tesi dei neomarxisti, secondo i quali il
capitalismo contemporaneo & divenuto capitalismo monopolisti-
co, un fatto che si supponeva potesse giustificare sia le critiche
radicali del sistema capitalistico, sia i programmi rivoluzionari.

Come che sia, una volta che ammettiamo che Sraffa ha ra-
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gione, in via di principio non abbiamo pil ostacoli alla elabora-
zione di una teoria dei prezzi capace di soddisfare entrambi i
requisiti di un modello teorico: rigore e rilevanza. Dopo aver ri-
conosciuto che nelle condizioni moderne, fuori dell’agricoltura,
I’oligopolio, nelle sue diverse varietd, & la forma di mercato pit
comune e che, con la crescita del potere di mercato di molte ca-
tegorie di lavoratori, i salari sono divenuti rigidi verso il basso e
pit flessibili verso I’alto, si pud elaborare un modello che possa
servire a spiegare non solo la determinazione ma anche le varia-
zioni dei prezzi. Quando, nel 1939, un gruppo di economisti di
Oxford trovarono empiricamente che gli uomini d’affari deter-
minano e variano i prezzi dei loro prodotti non sulla base di cri-
teri marginalistici, ma sulla base del cosiddetto principio del co-
sto pieno, gli economisti della tradizione neoclassica guardarono
un tale principio dall’alto in basso, considerandolo non pit che
una grossolana regola pratica: pochissimi economisti — uno era
Roy Harrod, che tuttavia era un seguace di Keynes e non un
neoclassico in senso proprio — tentarono di razionalizzare quel
principio; comunque, il tentativo rimase a un livello preliminare
e frammentario. Da molto tempo mi sono convinto che era pos-
sibile elaborare un vero e proprio modello teorico per spiegare sia
I’altezza, sia le variazioni, nel breve e nel lungo periodo, dgel mar-
gine sul costo (mark-up) che quel principio implica. I prezzi cosi
determinati, pertanto, variano insieme coi costi, ma essi sono
rigidi rispetto a variazioni della domanda. La situazione & diversa
nel caso dei prezzi nei mercati in cui si hanno condizioni con-
correnziali o quasi concorrenziali, come i mercati dei prodotti
agricoli e quelli di diversi prodotti minerali. Questa distinzione
corrisponde alla distinzione suggerita da Sir John Hicks, tra prez-
zi rigidi e prezzi flessibili. A tale riguardo, tuttavia, Hicks offre
solo alcune osservazioni di buon senso e non cerca neppure di
elaborare un modello teorico per giustificare quella distinzione.
In un certo senso, Hicks qualifica e allarga il punto di vista di
Keynes, per il quale tutti i prezzi sono fissi, rispetto alle varia-
zioni di domande, fin tanto che sussistono una diffusa disoccu-
pazione e un’ampia capacita inutilizzata. I monetaristi, invece,
come anche molti economisti che accettano il sistema walrasiano,
assumono che i prezzi siano pienamente flessibili rispetto alla
domanda e in entrambe le direzioni.

Ecco i temi trattati e le principali 1proposizioni elaborate nei
diversi capitoli che compongono il volume:

1. Il primo e il secondo capitolo sono dedicati alla critica del-
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la teoria neoclassica tradizionale dei prezzi dei prodotti finiti e
dei mezzi di produzione, critica che costituisce la premessa dei
capitoli successivi.

2. Nella teoria tradizionale il principio che gioca il ruolo fon-
damentale & quello della sostituzione statica («il gran principio
della sostituzione», come disse Marshall). In questo libro, inve-
ce, & la complementarita fra i mezzi di produzione che viene mes-
sa in rilievo ed & la sostituzione dinamica che implica mutamenti
nei metodi produttivi, che viene considerata come il principio
fondamentale (si vedano, in particolare, i capitoli I, VII e VIII).

3. Nel corso del tempo i meccanismi che regolano le varia-
zioni dei salari e dei prezzi sono cambiati profondamente. Cost,
per esprimermi in termini schematici, nel secolo scorso i frutti
del progresso tecnico erano distribuiti attraverso prezzi in dimi-
nuzione e redditi monetari relativamente stabili, mentre nel no-
stro secolo e specialmente dopo la seconda guerra mondiale essi
sono distribuiti attraverso redditi monetari crescenti e prezzi sta-
bili o lentamente crescenti. (Durante il secolo scorso nel Regno
Unito i prezzi di prodotti industriali sono diminuiti di quasi 1’80
per cento e negli Stati Uniti di circa il 50 per cento). Corrispon-
dentemente le principali caratteristiche del processo di sviluppo
sono cambiate in profondita (si veda specialmente il capitolo III).
Questi cambiamenti debbono essere riconosciuti anche sul piano
teorico.

4. La depressione piu grave del capitalismo moderno verifi-
catasi negli anni Trenta di questo secolo — la «grande depres-
sione» —, ha avuto le sue origini non in profitti insufficienti ma
in profitti eccessivi (capitolo V). Pili generalmente, ’analisi dei
mutamenti nella distribuzione del reddito & essenziale per com-
prendere le caratteristiche dell’evoluzione ciclica; spesso la ca-
duta dei profitti gioca un ruolo rilevante nel determinare la fles-
sione dopo un periodo di prosperita (capitolo IV).

5. To accetto la principale tesi di Schumpeter, secondo la qua-
le le innovazioni sono all’origine sia del ciclo economico sia dello
sviluppo; e poiché le innovazioni non influenzano in modo uni-
forme il sistema economico, & necessario, a un certo stadio del-
I’analisi, concentrare I’attenzione sui cambiamenti strutturali del
sistema. Il modo pit semplice di far questo & di considerare un
modello a tre settori, giacché un modello a due settori non con-
sente di studiare adeguatamente i movimenti dei prezzi relativi
che, in un’analisi in cui le innovazioni giocano un ruolo essen-
ziale, esigono una particolare attenzione (capitoli III e IV).

6. Quando operava il vecchio meccanismo che regolava le va-

X



riazioni dei prezzi e dei salari, la domanda reale cresceva princi-
palmente per effetto di prezzi in diminuzione; e questo era vero
con riferimento sia al lungo che al breve periodo. Riguardo al
breve periodo la precedente affermazione implica che le riprese
cicliche erano in gran parte spontanee, cioé non stimolate dalla
politica economica. Col nuovo meccanismo dei prezzi e dei salari
le caratteristiche del ciclo economico sono cambiate profonda-
mente: i prezzi dei prodotti finiti sono divenuti rigidi verso il
basso e la spesa pubblica e, pit1 in generale, quelli che potremmo
definire gl’impulsi macroeconomici sono divenuti sempre piti im-
portanti: mi riferisco agli impulsi provenienti da aggregati come
il consumo totale, gli investimenti, le esportazioni e la spesa pub-
blica, i quali cambiano in termini reali, ma in condizioni di prezzi
stabili o, pil spesso, crescenti (capitolo III).

7. Schumpeter era in favore dell’analisi microeconomica e re-
spingeva I’approccio macroeconomico, che, al contrario, ¢ gene-
ralmente adottato oggi nell’esame del ciclo economico. A mio
parere & invece utile combinare i due approcci. In particolare,
suggerisco che nelle analisi del ciclo economico occorrono quat-
tro approssimazioni. Nella prima possiamo adottare I’approccio
aggregato cominciando con 'interazione tra moltiplicatore e ac-
celeratore. Nella seconda possiamo considerare gli effetti dei
cambiamenti nei prezzi e nei salari che nella prima approssima-
zione assumiamo come costanti. Nella terza possiamo considera-
re un modello a tre settori, uno dei quali & quello in cui hanno
luogo innovazioni: un tale modello pud essere usato per analiz-
zare 1 cambiamenti nei prezzi e nei redditi relativi e nella strut-
tura della occupazione e del reddito aggregato. Tale analisi deve
essere svolta sia sul piano teorico che su quello empirico: la quar-
ta approssimazione consiste appunto in un modello riferito a una
data economia in un dato periodo e costituito da equazioni de-
sunte dall’analisi teorica ed empiricamente verificate (ho elabo-
rato un modello di questo tipo per I’economia italiana nel perio-
do 1951-1966) (si vedano il punto 5 e i capitoli I e VII).

8. L’analisi di cui ho appena detto ha carattere generale; I’a-
nalisi dinamica parziale pud essere utile per interpretare I’anda-
mento di speciali categorie di prezzi, come i prezzi all’ingrosso
dei prodotti industriali, i prezzi al minuto e i «prezzi» dei prestiti
bancari. In tutti questi settori la forma prevalente di mercato
non & la concorrenza, ma I’oligopolio, e I’analisi deve essere con-
dotta sia sul piano teorico che empirico. Avendo deciso di ana-
lizzare in modo sistematico I’andamento di speciali categorie di
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prezzi come quelli ora ricordati, ci rendiamo conto di quanto sia
fuorviante I’abitudine della maggior parte degli economisti con-
temporanei che si limitano a considerare il «livello generale dei
prezzi», come se la logica del movimento di tutti i prezzi fosse
fondamentalmente la stessa. Non & cosi, perché le forme di met-
cato prevalenti non sono le stesse nei diversi settori di attivita e
perché il progresso tecnico raggiunge velocita significativamente
diverse nei diversi settori (capitolo VI).

9. «Anche la teoria della disoccupazione & storicamente con-
dizionata» (questa proposizione appare come titolo del capitolo
VII); «la disoccupazione non & un fenomeno statico ma dinami-
co» (proposizione elaborata nel capitolo VIII). Ora, a rigore, que-
ste due proposizioni riguardano tutti i fenomeni economici e non
semplicemente la disoccupazione. Abbiamo tuttavia una varieta
di situazioni, dal momento che, da un lato, il condizionamento
storico ¢ assai forte in certi fenomeni, non molto forte in altri (si
pensi, per esempio, al baratto); dall’ altro lato, se & vero che tutti
i fenomeni economici debbano essere analizzati in un contesto
dinamico, nel caso di quei fenomeni che mostrano un andamento
stazionario 1’analisi statica pud essere utilmente adottata, alme-
no in prima approssimazione. Cosi le proposizioni richiamate so-
pra mirano a mettere in rilievo che, nel caso della disoccupazio-
ne, il condizionamento storico & particolarmente forte e un’ana-
lisi dinamica particolarmente necessaria.

10. Di regola, solo le grandi innovazioni possono essere pro-
priamente trattate come esogene, nel senso che esse dipendono
principalmente dal progresso scientifico in quanto tale; le piccole
innovazioni sono endogene, nel senso che sono stimolate da im-
pulsi economici, come I’espansione della domanda e gli aumenti
dei costi, specialmente dei salari. Giova ricordare che I’analisi
del primo di questi due impulsi risale ad Adam Smith («la divi-
sione del lavoro & limitata dall’estensione del mercato»), mentre
I’analisi del secondo impulso, in quanto dipendente dagli aumen-
ti salariali, risale a David Ricardo (un terzo impulso economico,
e cio¢ investimenti nella ricerca, richiede un’analisi separata, che
tuttora rientra nella teoria generale degli investimenti). E bene
mettere in evidenza che I’espansione della domanda, presa a sé,
per un verso tende a generare il progresso tecnico edp eventual-
mente la disoccupazione tecnologica, ma, per un altro verso, ten-
de a ridurre la disoccupazione totale (questo pud essere definito
come 'effetto keynesiano). Un impulso addizionale che conside-
rato isolatamente tende a far crescere la disoccupazione & 'au-
mento nell’offerta di lavoro, proveniente o da un aumento della

XII



popolazione o da uno spostamento di un numero crescente di
persone dalla quota inattiva verso la quota attiva della popola-
zione — un fenomeno che in tempi recenti ha assunto propor-
zioni importanti nel caso delle donne in diversi paesi industria-
lizzati. Per tutti questi aspetti dobbiamo di nuovo combinare
I’analisi teorica con la ricerca empirica (si vedano specialmente
i capitoli VII e VIII).

11. La tesi proposta da Schumpeter, secondo cui le grandi
imprese hanno un ruolo sempre piti importante nel processo in-
novativo grazie ai loro costosi e grandi laboratori di ricerche,
deve essere respinta perché non tiene conto dell’interazione tra
grandi e piccole imprese e trascura il ruolo dei laboratori univer-
sitari e dei centri indipendenti di ricerca sia nazionali che inter-
nazionali (capitolo IX). Quella tesi aveva rilevanti implicazioni
ideologiche, giacché su quella base Schumpeter fondava il suo
punto di vista che il socialismo sotto I’aspetto economico pud
funzionare anche meglio del capitalismo, tesi che fu presa parti-
colarmente sul serio perché Schumpeter era un conservatore e,
nel proporre quel punto di vista, esprimeva non soddisfazione,
ma profondo rammarico.

E paradossale che in un’epoca dominata da straordinari mu-
tamenti tecnologici, organizzativi e istituzionali, la teoria econo-
mica sia caratterizzata da uno sviluppo abnorme dell’analisi sta-
tica, mentre gli sforzi dedicati ai problemi dinamici siano relati-
vamente modesti. D’altro canto, una crescente produzione di
modelli teorici che non sono e non possono essere verificati em-
piricamente & stata accompagnata da una produzione non meno
ampia di indagini empiriche di carattere essenzialmente descrit-
tivo. Le analisi che tendono a combinare armonicamente ’analisi
teorica con quella empirica sono rare. A questo riguardo il con-
trasto fra I’economia e le scienze naturali & certamente molto
forte. Prendiamo il caso della fisica. I fisici teorici considerano
essenziale che i loro modelli siano sottoposti a verifica. Vicever-
sa, ben pochi economisti si preoccupano di sottoporre a verifiche
empiriche i loro modelli o i modelli elaborati dai teorici puri.
Abbiamo perfino una tribu particolare di studiosi che seguono il
metodo detto «assiomatico» e che, in via di principio, non si oc-
cupano minimamente di verifiche empiriche; anzi, ad essi non
importa nulla della corrispondenza, diretta o indiretta, fra i loro
modelli e la realtd economica. Cosi, se un modello da luogo a un
prezzo di equilibrio negativo, gli economisti assiomatici non bat-
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tono ciglio quando, date certe assunzioni, risulta che questa sia la
soluzione logicamente corretta: il loro obiettivo & il rigore; la ri-
levanza non importa. Io dico che queste sono vere e proprie aber-
razioni.

Lo sviluppo futuro della teoria economica deve puntare a col-
mare le due spaccature: fra analisi statica e analisi dinamica e fra
ricerca teorica e ricerca empirica. Riguardo all’analisi dinamica e,
in particolare, all’analisi dello sviluppo economico & necessario
porre un importante quesito: perché il processo di sviluppo, che
per gli economisti classici (non solo Smith, ma anche Ricardo, da
un lato, e Marx, dall’altro) era il problema centrale della teoria
economica, & scomparso dall’agenda dei moderni economisti o &
divenuto un problema da lasciare agli specialisti?

Penso che per cercare di rispondere a tale quesito dobbiamo
riflettere su tre punti. o

I. Nella seconda meta del secolo scorso, anche come effetto
dei grandi successi della fisica, andava rapidamente guadagnan-
do terreno la convinzione che I’economia non poteva diventare
una vera scienza senza adottare i metodi usati nelle scienze esat-
te, in primo luogo i metodi matematici. Ricordiamoci che la teo-
ria dell’equilibrio economico generale di Walras si fondava sul-
’analogia tra il sistema economico e un sistema meccanico statico
— Walras, come Pareto, aveva studiato ingegneria prima di di-
ventare economista. Una delle idee fondamentali del nuovo cor-
so era che i problemi economici potevano essere trattati come
problemi di massimizzazione e minimizzazione, prendendo in
prestito gli strumenti analitici dal calcolo differenziale — & bene
ricordare che 'aggettivo «marginale» & usato in modo appropria-
to solo quando significa una derivata di una funzione. Ed & bene
considerare che & molto pitt facile applicare criteri di massimiz-
zazione o minimizzazione a problemi statici che a problemi di-
namici. Cosi, in luogo del problema dello sviluppo economico, al
centro dell’analisi economica furono messi i problemi dei prezzi
e dei redditi di equilibrio.

II. Una delle caratteristiche del nuovo corso della teoria eco-
nomica era la grande attenzione assegnata alle preferenze dei con-
sumatori. Ai tempi degli economisti classici la grande maggio-
ranza della popolazione viveva ad un livello vicino alla sussisten-
za. Questo naturalmente non era il caso dei ricchi; ma non sem-
brava necessario analizzare sistematicamente il comportamento
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dei ricchi nell’area dei consumi poiché essi rappresentavano una
piccola minoranza della popolazione. D’altra parte, la migliore
scelta che le persone abbienti potessero fare era quella di rispar-
miare — per Adam Smith risparmio e accumulazione coincide-
vano. Gradualmente, soprattutto nella seconda meta del secolo
scorso, il reddito medio pro-capite crebbe e le preferenze dei con-
sumatori divennero sempre pili importanti per una quota cre-
scente della popolazione. Questo mutamento ebbe una forte in-
fluenza sulla teoria economica.

III. Per ultimo, ma d’importanza non secondaria: lo sviluppo
della teoria classica aveva portato alla costruzione teorica di Karl
Marx, per il quale I’analisi economica doveva servire come base
per un programma rivoluzionario. Ora, io penso che, sotto I’a-
spetto ideologico, gran parte degli economisti di tutti i tempi
possono essere descritti come riformisti — in generale, come ri-
formisti moderati — e non come conservatori e tanto meno come
reazionari; i riformisti sono convinti che la societa possa essere
cambiata e migliorata gradualmente e sono decisamente contrari
alla rivoluzione. Marx, che pretendeva di appartenere alla tradi-
zione classica, sosteneva invece vigorosamente un cambiamento
rivoluzionario, e cid era disapprovato con decisione dalla massi-
ma parte degli economisti. Inoltre Marx, col suo estremo setta-
rismo — egli definiva con disprezzo «borghesi» tutti quelli che
non erano d’accordo con lui — creava una sorta di comprensibile
repulsione tra gli economisti. Dopo la bancarotta del marxismo
come progetto rivoluzionario, ’evoluzione futura della teoria
economica probabilmente cambiera in profondita — per il me-
glio, io penso, giacché le preoccupazioni, o gli ostacoli, ricordati
sopra scompariranno.

P.S.L.

Aprile 1993
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I

LA CRITICA DI SRAFFA
DELLA TEORIA MARSHALLIANA
DEI PREZZI

1. L’origine della eterogeneita
delle due leggi dei rendimenti:
Adam Smith e David Ricardo

Secondo Sraffa, all’origine delle incoerenze nella costruzione
teorica di Marshall, e specialmente nella sua trattazione della cur-
va di offerta, troviamo la eterogeneita delle due leggi dei rendi-
menti, quelle dei rendimenti crescenti e decrescenti. La prima
rappresenta fondamentalmente la conseguenza del processo di
divisione del lavoro, fin da principio considerato in relazione ai
problemi dello sviluppo economico; la seconda, che assume come
dato uno dei mezzi di produzione, fu originariamente conside-
rata in relazione ai problemi della distribuzione del reddito. Ora,
tale eterogeneiti appare ancora pil accentuata se esaminiamo se-
paratamente le posizioni dei due grandi economisti classici le cui
opere possono essere considerate per molti rispetti come la base
di queﬁe due leggi o tendenze: Adam Smith e David Ricardo.

Le differenze sono senza dubbio notevoli. Smith era quasi
esclusivamente interessato alle condizioni che regolano lo svilup-
po economico delle nazioni e molto poco alla distribuzione del
reddito. Ricardo, al contrario, era quasi esclusivamente interes-
sato alle relazioni tra prezzi e distribuzione del reddito e assai
poco allo sviluppo economico. Corrispondentemente, le loro teo-
rie del valore sono diverse: Smith aveva bisogno di una misura di
valore da usare principalmente nei confronti intertemporali per
comprendere come il progresso economico influisse sulle diverse
merci; Ricardo aveva bisogno, invece, di una misura di valori che
potesse essere usata in modo appropriato per i rapporti di scam-
bio tra merci. Per usare le parole di Sraffa: «Il problema del va-
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lore che interessava Ricardo era di trovare una misura di valore
che potesse restare invariante rispetto ai cambiamenti nella di-
visione del prodotto» (Sraffa, 1951, vol. I, p. xLvin). E vero
che Ricardo, come tutti gli altri economisti classici, attribuiva la
pil1 grande importanza al processo di sviluppo economico; in ef-
fetti, egli era interessato alla distribuzione del reddito per com-
prendere come i cambiamenti di questa distribuzione potessero
ostacolare o, al contrario, favorire ’accumulazione. Tuttavia, &
anche vero che ’apparato analitico di Ricardo ¢ fondamental-
mente diverso da quello di Smith giacché riguarda problemi di-
versi.

Consideriamo, in primo luogo, la divisione del lavoro. Secon-
do Smith, questo processo va avanti a diverse velocita, in rela-
zione alle particolarita dei diversi prodotti; inoltre, nel caso di
certi beni incontra speciali ostacoli e limitazioni. Questo per
esempio, ¢ il caso del bestiame e dei minerali. Fino a quando &
disponibile terra non coltivata, il bestiame costa poco piu del
lavoro occorrente per catturarlo e il prezzo reale rimane stabile.
Ma quando la coltivazione viene estesa sulla maggior parte della
terra di un dato paese, allora, per far fronte alla crescente do-
manda dei consumatori, diviene necessario allevare il bestiame
coltivando la terra occorrente a nutrirlo e a custodirlo; in tali
circostanze il prezzo reale del bestiame tende a crescere, sebbene
certi miglioramenti nell’allevamento possano, per certi periodi,
contrastare una tale tendenza (Smith, 1961, pp. 168-69). Anche
i minerali tendono a diventare sempre pili cari giacché le miniere
sono limitate e «la scoperta di nuove miniere & un fatto altamente
incerto» (pp. 262-63).

Secondo Smith, quindi, il prezzo reale di questi prodotti ten-
de a divenire sempre piti alto. Tali tendenze hanno perd poco in
comune coi rendimenti decrescenti che Ricardo pone in relazio-
ne con I’agricoltura nel suo complesso. Questa specifica tendenza
ha luogo quando, con I’aumento della popolazione, terre sempre
meno «fertili» sono messe a coltivazione. Contrariamente a una
convinzione molto diffusa, i punti di vista di Smith per i pit
importanti prodotti agricoli, ossia cereali e altri prodotti vegeta-
li, sono ben diversi da quelli di Ricardo. Smith & convinto che nei
prodotti vegetali la divisione del lavoro non incontri ostacoli di
rilievo, cosi che essa tenda a determinare un miglioramento nella
produttivita del lavoro, e, in tal modo, una diminuzione progres-
siva nel prezzo reale di tali prodotti. Ma dal momento che «la
natura dell’agricoltura ¢ tale da non ammettere una suddivisione
del lavoro o una separazione completa tra le diverse operazioni
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produttive, come invece & possibile nelle attivita manifatturie-
re», allora «il miglioramento nella produttivita del lavoro nell’at-
tivita agricola non sempre tiene il passo con quello che si ha nelle
attivita manifatturiere (id., pp. 9-10). (Osservazioni di questo
tipo sono probabilmente all’origine della opinione, a rigore er-
ronea, che mette insieme Smith e Ricardo rispetto alla tendenza
dei rendimenti decrescenti in agricoltura.) Cosi, secondo Smith
anche in agricoltura la tendenza ai rendimenti crescenti dovuta
alla divisione del lavoro opera, con la qualificazione, perd, che
nelle produzioni vegetali essa & piti lenta che nelle manifatture e
che nelle produzioni zootecniche essa viene rovesciata e i costi
crescono quando non c’¢ pit terra disponibile non coltivata e
quando gli stessi miglioramenti introdotti nell’allevamento del
bestiame non sono tali da annullare la tendenza all’aumento dei
~ costi. Quanto ai cereali, la posizione di Smith & molto partico-
lare. I cereali sono prodotti vegetali e, in quanto tali, il loro prez-
zo reale dovrebbe diminuire nel corso del tempo; ma essi so-
no prodotti con l’aiuto del bestiame, il cui prezzo reale tende
gradualmente ad aumentare. Sulla base di un tale ragionamento
Smith assume che in un periodo molto lungo («da secolo a seco-
lo»), la somma algebrica non & molto diversa da zero, cosicché il
prezzo reale dei cereali & approssimativamente costante. Ora un
tale ragionamento pud essere accettato o rifiutato, ma non pud
essere ignorato; e questo & precisamente quel che fa Ricardo
quando critica Smith su questo punto. Ecco il passo rilevante:

Come pud mai essere vero che «se si eccettuino i cereali e altri beni
vegetali dello stesso tipo, prodotti completamente dall’attivitd umana,
tutti gli altri tipi di prodotti grezzi — bestiame, pollame, prodotti della
caccia di ogni genere, e i fossili e i minerali utili della terra e cosi via —
diventano sempre pil cari via via che la societd progredisce» [Smith,
1961, p. 241]. Perché mai solo i cereali e i beni vegetali debbano essere
eccettuati? L’errore del dottor Smith in tutta la sua opera sta in cid che
egli suppone che il valore dei cereali sia costante e che, sebbene il valore
di tutti gli altri beni possa crescere, il valore dei cereali non possa mai
crescere. I cereali, secondo lui, restano sempre dello stesso valore poiché
essi possono sempre procurare alimento allo stesso numero di persone;
allo stesso modo si potrebbe dire che i tessuti sono sempre dello stesso
valore poiché servono sempre a fare lo stesso numero di abiti. Che cosa
mai il valore ha da fare con la capacita di alimentare o di vestire? (Ri-
cardo, 1951, p. 374; si veda anche la p. 14.)

Secondo Smith i cereali tendono ad essere sempre dello stes-

so valore non perché «essi procurino alimento allo stesso numero
di persone», ma perché egli considera ragionevole assumere che
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le due forze contrastanti sopra ricordate tendano a neutralizzarsi
a vicenda. Smith, & vero, mette in evidenza che egli concentra la
sua attenzione sui cereali giacché «essi costituiscono la parte prin-
cipale della sussistenza del lavoratore» (Smith, 1961, p. 208); ma
in nessun punto egli esprime la proposizione che Ricardo gli at-
tribuisce. Bisogna dire che Smith & consapevole del carattere in-
certo della sua assunzione; la giustifica con I’argomentazione pra-
tica, secondo la quale sembra mancare un’alternativa migliore.
In effetti, i dati sui salari necessari per costruire la misura che
egli preferirebbe — e cio¢ il lavoro comandato, dato dal rapporto
tra prezzo di una data merce e il saggio dei salari — spesso man-
cano: per questo motivo dobbiamo contentarci, in mancanza di
meglio, della misura data dai cereali, in particolare dal grano,
determinata dal rapporto fra il prezzo di una certa merce e il
prezzo del grano, sulla base dell’assunzione che il prezzo reale del
grano cambia relativamente poco nel corso del tempo. Qui, di
nuovo, sono opportune due lunge citazioni per chiarire il punto
di vista di Smith, che Ricardo ha male interpretato:

In un’opera come questa, tuttavia, pud essere a volte utile confron-
tare i diversi valori reali di una certa merce in tempi e luoghi diversi,
ossia confrontare i diversi gradi del potere sul lavoro delle persone che,
in diverse circostanze, tale merce pud dare a coloro che la posseggono.
Dobbiamo in questo caso porre a confronto, non tanto le diverse quan-
tita di argento per le quali la merce & generalmente venduta, quanto le
diverse quantita di lavoro che quelle diverse quantita di argento avreb-
bero potuto acquistare. Ma i prezzi correnti del lavoro in tempi e luoghi
lontani non possono essere conosciuti con accettabile precisione. Quelli
del grano, sebbene in pochi luoghi siano stati registrati regolarmente, in
generale sono conosciuti meglio e sono stati pit frequentemente ricor-
dati da storici o da scrittori. In generale, percid, dobbiamo contentarci
di tali prezzi come la migliore approssimazione che si possa avere su
quella proporzione. Avrd diverse occasioni di fare confronti di questo
genere (Smith, 1961, p. 43).

In diversi stadi di sviluppo [...] la produzione di eguali quantita di
grano, dato il suolo e dato iF clima, in media richiedera quantita pres-
soché uguali di lavoro, o, cid che ¢ lo stesso, il prezzo di quantita di
lavoro pressoché uguali; il sistematico aumento della produttivita del
lavoro in una attivita di coltivazione che via via migliora essendo piti o
meno controbilanciato dall’aumento continuamente crescente nel prez-

zo del bestiame, il principale strumento usato in agricoltura (Smith,
1961, p. 208).

Questi passaggi mettono chiaramente in luce che Smith ha
bisogno di una misura di valore che serva nei confronti inter-
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temporali, poiché la principale preoccupazione della sua indagine
¢-costituita dallo sviluppo delle nazioni e dai miglioramenti nella
produttivita del lavoro; la misura data dal grano rappresenta
un’approssimazione al «lavoro comandato», che & la misura da
usare quando sono disponibili i dati sui salari. I confronti inter-
temporali nei valori delle merci di diversi tipi sono discussi in
modo particolareggiato nella lunga «Digressione sull’argento»,
che costituisce la parte pitt ampia del capitolo XI del libro I della
Ricchezza delle nazioni e che potrebbe pili esattamente essere de-
scritta come una digressione sul prezzo del grano nel corso del
tempo.

2. Due }misure del valore

Ricardo era cosi convinto della inevitabilitd dei rendimen-
ti decrescenti in agricoltura da non vedere che la posizione di
Smith sulle condizioni della produzione del grano era completa-
mente diversa dalla sua. Cosi, quando egli, nella Ricchezza delle
nazioni di Smith, trova affermazioni che vanno in un’altra dire-
zione, le attribuisce semplicemente ad errori: per Ricardo la mi-
sura del valore data dal grano & assurda perché una tale misura
non pud non essere continuamente alterata dai rendimenti de-
crescenti. Sulla convinzione di Ricardo probabilmente aveva in-
fluito I’esperienza del suo tempo: per effetto principalmente del-
la Rivoluzione francese e delle guerre napoleoniche, il prezzo del
grano era cresciuto notevolmente durante I’ultimo decennio del
secolo XVIII e nei primi due decenni del secolo XIX. Nei de-
cenni seguenti, perd, quel prezzo tornd ad un livello non molto
diverso dal livello medio precedente e in seguito cadde in misura
notevole.

Se distinguiamo le due misure del valore sopra ricordate — e
cio¢ la misura da usare nei confronti internazionali e quella da
usare per i rapporti di scambio tra merci diverse in un dato mo-
mento — allora ci rendiamo conto che, contrariamente a un’ac-
cusa di vecchia data, che risale a Ricardo e che fu ripetuta da
Marx e poi da un gran numero di altri economisti, Smith non &
colpevole di fare confusione tra lavoro comandato e lavoro incor-
porato. Secondo Smith, il lavoro comandato deve essere usato
sia per i confronti internazionali, sia per misurare i rapporti di
scambio tra merci: il lavoro incorporato pud offrire una regola
negli scambi di diverse merci solo «in quello stadio primitivo e
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rozzo della societa che precede sia I’accumulazione del capitale
sia 'appropriazione della terra» (Smith, 1961, p. 53). (Quando
Smith fa riferimento alla questione dei rapporti di scambio fra
merci, egli parla di valore di scambio e quando fa riferimento alla
questione dei confronti intertemporali parla di prezzo reale e di
valore reale.) Tuttavia, se assumiamo una quota stabile dei salari
sul prodotto totale, le due misure sono, in effetti, equivalenti nei
confronti 1ntertemporal1 nel senso che danno lo stesso risultato.
L’atto di accusa percid non & giustificato e sorge dal non aver
propriamente compreso il significato delle due misure del valore
(si veda I’appendice). Il lavoro comandato da una determinata
merce & il rapporto fra il prezzo di tale merce e il saggio dei salari
(P/S); il suo inverso ¢ il potere di acquisto del saggio dei salari in
termini di quella merce, un potere di acquisto che tende a cre-
scere insieme con I’aumento della produttivita del lavoro. Il la-
voro comandato costituisce una misura che, come disse Smith,
pud essere usata per misurare il valore di una particolare merce
non solo in tempi diversi, ma anche in luoghi diversi, special-
mente quando i prezzi sono espressi in diverse unita monetarie.
Una tale misura non & e non pud essere assolutamente precisa.
Una tale precisione, viceversa, pud e deve essere la prerogativa di
una misura da usare per calcolare i mutamenti nei prezzi relativi
derivanti da mutamenti nella distribuzione del reddito, data la
tecnologia. Nel cercare d’individuare una tale misura, Ricardo
comincio col lavoro incorporato, ma poi modifico la sua posizio-
ne introducendo, come misura del valore, una moneta astratta
«prodotta in tali proporzioni fra i due tipi di capitale da avvici-
narsi alla quantita media impiegata nella produzione della mag-
gior parte delle merci» (Ricardo, 1951, pp. 44-45). Il passo finale
lungo questa strada & costituito dalla merce-tipo di Sraffa, che &
infatti rigorosamente «invariante rispetto a cambiamenti nella
divisione del prodotto» nei termini dei suoi stessi mezzi di pro-
duzione. (C’¢ poi una terza misura del valore che ¢, necessaria-
mente, perfino meno precisa di quella proposta da Smith e che &
data dall’indice dei prezzi usato come deflatore per misurare le
variazioni nel corso del tempo del reddito totale e di altri aggre-
gati.)
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3. Le leggi dei rendimenti
e I’assunzione statica:
analisi statica e analisi dinamica

L’eterogeneita delle due leggi dei rendimenti, pertanto, & I’e-
spressione di due approcci radicalmente diversi dei due grandi
economisti classici, diversita che a mio parere non sono state e
non sono propriamente valutate. Questa eterogeneitd non solo
ha contribuito a quelle incoerenze nella teoria marshalliana dei
prezzi che Sraffa ha cosi incisivamente denunciato, ma ha avuto
anche altri effetti dannosi sulla teoria economica, tra cui trovia-
mo le ambiguita e le confusioni che riguardano i confini tra as-
sunzioni statiche e assunzioni dinamiche.

La teoria marshalliana dei prezzi appartiene all’analisi dell’e-
quilibrio parziale, presuppone la concorrenza ed & fondata, al-
meno in via di principio, su assunzioni statiche. Sraffa mostra
che alcuni elementi di questa teoria (economie interne) sono in-
compatibili con la libera concorrenza, altre (rendimenti decre-
scenti) con ’analisi parziale, altre ancora (economie esterne) con
le assunzioni statiche e, di nuovo, con I’analisi parziale. Io con-
sidererd, in modo particolare, le incoerenze riguardanti le assun-
zioni statiche.

La questione preliminare &: possono le due leggi dei rendi-
menti essere usate nei modelli statici, come ha fatto Marshall e
come molti economisti contemporanei continuano a fare? Se con-
sideriamo le versioni di queste leggi cosi come erano state pro-
poste dai due grandi economisti classici la risposta & necessaria-
mente: no — come spiegherd meglio fra un momento.

Ma ¢ possibile modificare quelle leggi in modo tale da ren-
derne I'uso praticamente accettabile pur senza alterarne grave-
mente la natura? Qui la risposta deve essere pil articolata. Ma,
in primo luogo, dobbiamo dare una definizione, per quanto pos-
sibile precisa, di statica e di dinamica — un compito veramente
difficile.

Un modello statico & un modello che incorpora una serie di
possibilita logiche, indipendenti dal tempo. Corrispondentemen-
te, una curva statica rappresenta una serie di ipotesi alternative,
e cio¢ di variazioni virtuali, dei fenomeni considerati; la rever-
sibilita & una proprieta necessaria di una tale curva. Un modello
dinamico & un modello in cui le quantita e le decisioni debbono
essere datate: un processo dinamico & inconcepibile fuori dal tem-
po. Occorre tuttavia aggiungere che un processo stazionario &
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pur sempre un processo dinamico che si ripete sempre nello stes-
so modo. (Il processo stazionario si presta ad un’analisi statica; in
via di principio, tuttavia, dobbiamo essere ben consapevoli della
distinzione.) Un’analisi dinamica tende a isolare certi gruppi di
fenomeni per spiegare le loro relazioni e il loro comportamento
nel corso del tempo. In questa analisi il tempo appare in un modo
puramente astratto; quando lo consideriamo in termini concreti,
cio¢ quando entriamo in una indagine di tipo storico, allora dob-
biamo registrare un determinato complesso di fenomeni cosi co-
me essi appaiono nella realtd e dobbiamo poi usare i modelli di-
namici per interpretare il loro andamento.

Ora, non ¢’¢ dubbio che per Smith la tendenza ai rendimenti
crescenti costituisca un processo dinamico, dietro il quale tro-
viamo la divisione del lavoro. A sua volta la divisione del lavoro
¢ il risultato dello sviluppo e della crescente differenziazione del-
I’economia considerata nel suo complesso e non semplicemente
delle singole industrie, o, ancor meno, delle singole unita pro-
duttive. Dopo aver studiato le condizioni e le principali caratte-
ristiche del processo su un piano astratto, Smith considera il suo
andamento reale e cioé storico con riferimento a diversi paesi. In
verita nella Ricchezza delle nazioni spesso & difficile, se non im-
possibile, separare le analisi teoriche da quelle storiche. Questo
pud essere un riconoscimento del realismo di Smith, ma & anche
una critica di quella che appare, in diversi punti, mancanza di
rigore. In ogni modo, i rendimenti crescenti di Smith rappresen-
tano un processo dinamico. Il solo caso di rendimenti crescenti
compatibili, almeno in prima approssimazione, con assunzioni
statiche & il caso delle economie di scala che presuppongono co-
me data la tecnologia — possiamo chiamarle «economie statiche
di scala». Viceversa, le economie di scala che dipendono dal pro-
gresso tecnico e che possono essere ottenute da imprese le cui
dimensioni crescono possono essere definite «economie dinami-
che di scala». Ai tempi di Smith le economie di scala di ogni tipo
erano in gran parte assenti; semmai, solo economie del tipo di-
namico possono essere individuate, sia pure in forme embrionali,
nella Ricchezza delle nazioni. Ma rimane vero che, in Smith, I'in-
tero processo della divisione del lavoro deve essere considerato
in termini dinamici; & bene aggiungere che, oggi, le economie
dinamiche di scala sono molto pitt importanti di quelle statiche.

Anche la tendenza ricardiana dei rendimenti decrescenti pro-
priamente appartiene al regno dell’analisi dinamica. In effetti,
secondo Ricardo & 'aumento nel corso del tempo della popola-
zione che provoca la messa a coltura di terre di qualita inferiore
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o meno vantaggiosamente situate e che, in tal modo, danno luogo
alle rendite per le terre pit fertili o meglio situate. Ricardo rico-
nosce che i miglioramenti agrari possono contrastare la tendenza
ai rendimenti decrescenti. Ma egli & convinto che nel lungo pe-
riodo ¢ la tendenza naturale che non pud non prevalere. La con-
siderazione dei miglioramenti agrari appartiene, di nuovo, al re-
gno dell’analisi dinamica, non dell’analisi statica. Purtuttavia, se
si consideral’aumento della popolazione come una variazione vir-
tuale e se si trascurano i miglioramenti agrari assumendo che la
loro influenza sia secondaria, allora non & cosi illogico includere
la tendenza ai rendimenti decrescenti in un modello statico. Ma,
come Pasinetti (1960) ha mostrato, I’approccio appropriato nel-
I'interpretare Ricardo in termini moderni & quello dinamico.

Marshall si preoccupd del problema della coerenza logica tra
rendimenti crescenti e assunzioni statiche. Egli si sforzo d’inter-
pretare il processo smithiano della divisione del lavoro in modo
da renderﬁ) compatibile con le assunzioni statistiche; i concetti
di economie di scala «interne» ed «esterne» sono il risultato di
questi sforzi. Consideriamo pit da vicino i due tipi di economia
di scala.

1) Le economie interne di scala sono quelle determinate dalla
produzione su larga scala, che a sua volta & la conseguenza del-
’aumento nelle dimensioni delle imprese. La produzione di larga
scala rende possibile I’applicazione di nuovi metodi e I'introdu-
zione di nuove macchine. Gli uni e le altre sono nuovi (4) nel
senso che, sebbene gia noti da un punto di vista tecnologico, non
erano usati in precedenza perché la scala della produzione non
era abbastanza ampia o (b) nel senso tecnologico: I’aumento nella
scala della produzione favorisce la divisione delle operazioni e
cosi stimola 'invenzione di nuove macchine. Solo le economie
interne del tipo (b) sono considerate da Smith, sia pure molto
brevemente.

2) Le economie esterne di scala sono quelle che sorgono dalla
concentrazione di industrie specializzate in particolari localita.
Queste economie non dipendono necessariamente dalla dimen-
sione delle singole imprese; esse rappresentano un caso partico-
lare di economie derivanti dall’attivita economica nel suo com-
plesso. Le economie esterne, quindi, sono (4) quelle dovute a un

rocesso di specializzazione che viene favorito o determinato dal-
ﬁ\ concentrazione geografica di industrie di vario tipo e (5) quelle
dovute all’introduzione di macchine tecnologicamente nuove che
viene favorita o determinata dallo sviluppo dell’attivita econo-
mica nel suo complesso. Solo le economie esterne del tipo (a)
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sono discusse da Marshall, che esprime brevi e vaghi cenni sulle
economie del tipo (b); in un certo senso, & vero I'opposto per
Smith.

E chiaro che il solo caso dell’economia di scala compatibile
con le assunzioni statiche & quello delle economie che possono
essere ottenute a parita di tecnologie — economie interne del
tipo (4). Non pud esserci dubbio che tutte le altre economie di
scala sono incompatibili con tali assunzioni (le economie statiche
di scala, tuttavia, sono incompatibili con la concorrenza cosi
com’e concepita da Marshall; d’altra parte, le economie esterne
sono incompatibili non solo con le assunzioni statiche, ma anche
con I'analisi parziale).

In un’appendice relativamente lunga dei suoi Principi (1920,
Appendice H) Marshall discute dei «limiti nell’'uso delle assun-
zioni statiche rispetto ai rendimenti crescenti». Molti anni dopo
Marshall, Dennis Robertson ha riconsiderato Iintera questione.
Data I'importanza delle sue osservazioni, &€ opportuna una cita-
zione relativamente lunga:

Si deve riconoscere che in molte delle economie di entrambi i tipi (e
cio¢ interne ed esterne) I’elemento tempo & d’importanza suprema. Que-
sto fatto ha dato origine a molti dubbi se sia ragionevole pensare in
termini di una curva di offerta. Possiamo veramente sperare — perfino
se cerchiamo di eliminare con cura gli effetti di invenzioni di grande
rilievo che manifestamente non dipendono dalla scala dell’industria —
di andare oltre quella che & semplicemente una registrazione storica del
modo con cui i costi sono diminuiti man mano che & aumentata la pro-
duzione? Certo Marshall era ben consapevole — molto piu di diversi
suoi successori, con mentalita piti accentuatamente matematica ma con
competenza matematica molto meno accentuata — dei pericoli dell’in-
tero metodo (si veda Marshall, 1949, libro V, cap. 12, specialmente pp.
460-61 e I’ Appendice H). Non possiamo non concedete, penso, che qual-
siasi curva che siamo in grado di costruire non sia perfettamente rever-
sibile, ossia che il costo unitario riferito a una produzione x debba essere
inferiore se la produzione & diminuita a x da qualche livello piti alto y di
quanto sia se avesse raggiunto x per la prima volta, dal momento che non
tutte le economie di specializzazione ottenute passando da x a y saranno
perdute nel tornare da y a x. E le possibilita di ricavare tali curve da dati
confusi della vita reale sembrano molto pil remote di quanto sia nel caso
delle curve di domanda. Cid nondimeno, dopo un periodo di ribellione
[Robertson qui si riferisce a un suo articolo pubblicato nel gennaio 1924
nell’«Economic Journal»], sono ora dell’opinione che il concetto di una
vera e propria curva di offerta di lungo periodo & un concetto del quale
non possiamo fare a meno, sebbene dobbiamo maneggiarlo con molta
cura (Robertson, 1957-59, vol. I, pp. 118-19).
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I pit gravi problemi di coerenza logica sono quelli connessi
col progresso tecnico. Sia Marshall che Robertson suggeriscono
che debbano essere esclusi dalla curva statica di offerta almeno
gli effetti delle principali innovazioni. Abbiamo appena ricorda-
to il ragionamento, complesso e non privo di contraddizioni, col

uale Robertson tenta di difendere la validita della curva statica
gi offerta di lungo periodo. Piu sbrigativamente, invece, Mar-
shall suggerisce la seguente via di uscita dalle contraddizioni:
«Escludiamo dalla nostra considerazione le economie che posso-
no risultare da nuove rilevanti invenzioni; ma includiamo quelle
che ci si pud attendere sorgano naturalmente dall’adattamento
delle idee esistenti» (Marshall, 1949, p. 381).

Marshall & consapevole del carattere incerto e vago di queste
osservazioni e ammonisce il lettore che «tali nozioni debbono
essere considerate in senso lato. Il tentativo di renderle precise
va oltre la nostra capacita». Pil in generale, egli & consapevole
dei molti problemi che sorgono quando, nel costruire una curva
statica di offerta, si tenga conto, tra le altre cose, della tendenza
ai rendimenti crescenti. Tuttavia, invece di cambiare il suo ap-
proccio, egli cerca di mettere da parte questi problemi facené)o
appello alle condizioni della vita reale (id., p. 382) o sottolinean-
do le «imperfezioni dei nostri metodi analitici» (id., p. 667). Co-
si, nonostante tutti gli ammonimenti e tutte le riserve, sia Mar-
shall che Robertson concludono che dei rendimenti crescenti si

ud, dopo tutto, tener conto in una curva statica di offerta di
Emgo periodo. E purtuttavia quelle riserve sono cosi rilevanti
che I'unica conclusione corretta cui si pud pervenire & quella di
respingere la curva di offerta di lungo periodo. Sembra che que-
gli ammonimenti siano formulati solo per esorcizzare il fantasma
dell’incoerenza — che comunque resta.

4. Rendimenti costanti, rendimenti crescenti
e condizioni di mercato

Marshall era molto piti preoccupato dei problemi di coerenza
logica derivanti dai rendimenti crescenti di quanto fosse dei pro-
blemi derivanti dai rendimenti decrescenti; e lo stesso vale per i
suoi successori, come Robertson. Eppure la critica di Sraffa —
che i rendimenti decrescenti non possono essere invocati per co-
struire una curva di offerta di una singola industria dal momento
che essi sono incompatibili con I’analisi parziale — sembra in-
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confutabile. Sraffa concludeva, nel suo articolo del 1925, che
soltanto i costi costanti sono compatibili con le condizioni stati-
che di concorrenza. Nel suo articolo del 1926 egli poneva in ri-
lievo che, in concreto, un gran numero di merci e la maggioranza
dei beni industriali sono prodotti in condizioni di costi decre-
scenti e suggeriva che occorreva «abbandonare la via della libera
concorrenza e rivolgersi nella direzione opposta, e cio¢ verso il
monopolio» (Sraffa, 1926, p. 542). Come Roncaglia (1978, p. 14)
ha messo in evidenza, tuttavia, Sraffa, probabilmente dopo un
periodo d’incertezza, pervenne alla conclusione che i suoi due
suggerimenti non potessero emendare, e cosi salvare, la teoria
marshalliana col suo apparato di curve di domanda e di offerta.
Certo, qualche anno dopo, e cioe al tempo del simposio del 1930
sui rendimenti crescenti, Sraffa dichiard molto chiaramente che
a suo giudizio la teoria marshalliana doveva essere abbandonata.
Oggi sappiamo, dalla prefazione del libro Produzione di merci a
mezzo di merci (Sraffa, 1960), che le principali proposizioni ela-
borate in questo libro avevano preso forma gia prima del 1930.
Sembra che Sraffa si fosse gia convinto che il problema potesse
essere risolto in modo soddisfacente, non a livello dell’analisi par-
ziale, ma solo a livello dell’analisi generale. Tuttavia, questo po-
teva essere fatto adottando, non il punto di vista di Pareto, ma
il punto di vista classico, ossia concependo Iattivita economica
non come un arco, ma come un circolo, o, meglio, come una spi-
rale. Tuttavia gli articoli del 1925 e del 1926 non debbono essere
lasciati solo agli storici del pensiero economico: sebbene limitati
nel loro campo di analisi, essi hanno contribuito indirettamente
allo sviluppo di quella che potremmo definire analisi dinamica
parziale dell’impresa e delle forme di mercato; un tipo di analisi,
per di pit, che non chiude le porte dalla considerazione di tutti
1 tipi dfl) forme di mercato nei modelli di analisi generale. In ef-
fetti, dobbiamo ricordare che ’inclusione di forme di mercato
non concorrenziali nei modelli tradizionali di analisi generale ri-
sulta essere estremamente difficile, se non impossibife.
Nell’elaborare i modelli dinamici di analisi parziale il punto
di partenza & nel riconoscere che nel nostro tempo le condizioni
di concorrenza sono in gran parte circoscritte all’agricoltura e a
un limitato numero di prodotti industriali; in generale nell’indu-
stria, come anche nella grande maggioranza dei servizi, preval-
gono condizioni non concorrenziali sia come effetto del processo
di concentrazione, collegato con le economie dinamiche di scala,
a loro volta connesse con forme speciali di progresso tecnico, sia
come conseguenza del processo di differenziazione dei prodotti,
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da porre in relazione col crescente tenore di vita e con gli sforzi
di ogni genere compiuti dalle imprese per accrescere le vendite
dei loro prodotti, o con entrambi i motivi.

E opportuno mettere in rilievo, perd, che per gli economisti
classici — e qui non c¢’¢ differenza tra Smith e Ricardo — la
concorrenza € un processo dinamico, caratterizzato dalla libera
entrata e percio, considerando I’economia nel suo complesso, dal-
la tendenza verso un saggio uniforme di profitto. Per gli econo-
misti marginalisti, invece, la concorrenza & una situazione carat-
terizzata da un gran numero di piccole imprese: la produzione di
ciascuna impresa & molto piccola, cosicché le sue variazioni non
possono influire sul prezzo. Nel suo articolo del 1925 Sraffa ri-
corda questa definizione di concorrenza e cita Pareto (il riferi-
mento ¢ al Cours d'économie politique, par. 46 e nota); dal mo-
mento che il suo obiettivo principale ¢ di criticare il modello
tradizionale di concorrenza, Sraffa non entra nel confronto tra le
concezioni classica e marginalista. Tuttavia, se vogliamo svilup-
pare alcune delle sue osservazioni critiche, dobbiamo adottare la
concezione classica; cid & vero, in particolare, se accettiamo il
suggerimento di Sraffa riguardante I’elemento di monopolio in-
dividuabile in un gran numero di produzioni e specialmente nel-
I'industria manifatturiera. A questo proposito, le opere di Joan
Robinson (1933) e Edward Chamberlin (1933) sono spesso ri-
cordate; occorre osservare perd che queste opere rispondono sol-
tanto ad una delle critiche di Sraffa. Fondamentalmente, esse
non si distaccano dalla tradizione marginalistica; inoltre, esse
non vanno oltre il quadro dell’analisi statica. Le opere di Kale-
cki, e specialmente quelle pubblicate nel 1937, 1938 e 1943, so-
no molto pit vicine al punto di vista di Sraffa, che nella sostanza
concepisce i diffusi elementi di monopolio in termini di ostacoli
all’entrata e apre la via a un’analisi dinamica.

Dall’articolo del 1926 emerge chiaramente il seguente qua-
dro: molte imprese, specialmente nell’industria manifatturiera,
nel breve periodo producono a costi marginali costanti, e, corri-
spondentemente, a costi unitari totali decrescenti; nel lungo pe-
riodo, di nuovo, i costi totali unitari diminuiscono. Questo &,
difatti, I’andamento dei costi che Kalecki assume nei suoi articoli
dal 1938 al 1943, in entrambi i quali presenta interessanti veri-
fiche empiriche che si fondano sulle suddette assunzioni. E que-
sto & precisamente il quadro che emerse, in primo luogo dall’in-
dagine empirica condotta da Hall e Hitch (1939) e da altri eco-
nomisti di Oxford e, successivamente, da un gran numero di ri-
cerche i cui risultati sono stati accuratamente raccolti da Edwin
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Mansfield (1975, tavola 6.4 e figura 6.2.2). Si deve osservare che
la fede di Mansfield nelle curve tradizionali non risulta scossa da
quell’impressionante elenco di risultati, i quali, con pochissime
eccezioni, sono compatibili col quadro delineato da Sraffa e sono
in pieno contrasto col quadro presentato dalla teoria tradizionale,
secondo la quale, dopo un certo punto, i costi marginali sia di
breve che di lungo periodo crescono — una interessante illustra-
zione del potere quasi ipnotico di persuasione di un paradigma
teorico, che pud impedirci di vedere perfino i fatti piu evidenti.
Occorre anche osservare che il quadro delineato da Sraffa & pie-
namente compatibile coi risultati presentati da John Dunlop nel
1938 per mostrare che la convinzione espressa da Keynes nella
sua Teoria generale (1936, p. 10), in base alla quale quando i salari
monetari crescono i salari reali tendono a diminuire, non & fon-
data — una convinzione che, come Keynes mise in evidenza nel-
la sua risposta alle critiche di Dunlop, era ampiamente diffusa tra
gli economisti britannici (1939, p. 34) ed era implicita nel punto
di vista secondo il quale, dopo un certo punto, i costi marginali
tendono a salire quando la produzione cresce. Oggi nella maggior
parte delle analisi empiriche ed econometriche dei prezzi i costi
marginali di breve periodo vengono assunti esplicitamente o, piu
spesso, implicitamente come costanti e percid uguali ai costi di-
retti, almeno, come di solito si aggiunge per evitare polemiche,
«nel tratto rilevante della produzione».

E importante osservare che, una volta abbandonata I’analisi
statica, gli elementi di monopolio non appaiono necessariamente
come una fonte di spreco o come un ostacolo allo sviluppo. Sraffa
mette in evidenza che il limite all’espansione della produzione,
di regola, va ricercato non all’interno della singola impresa, come
la teoria tradizionale suggerisce (il limite dipenderebbe da un co-
sto marginale crescente), ma nella domanda. Giova riflettere su
questa tesi: essa implica che, se la domanda aumenta, la produ-
zione pud espandersi e, di regola, pud espandersi a costi decre-
scenti. Diviene allora importante studiare le condizioni che ren-
dono possibile 'espansione della domanda — una questione per
molti rispetti connessa coi grandi problemi della gestione della
domanda aggregata discussi nelle teorie keynesiane e post-keyne-
siane.

A mio giudizio, altri suggerimenti ricavabili dall’articolo di
Sraffa 1926 debbono ancora essere sviluppati. Cosi, Sraffa mette
in evidenza come i limiti ai prestiti bancari che una data impresa
pud ottenere sono dovuti non semplicemente al livello del saggio
dell’interesse, ma al fatto che un’impresa non & notoriamente in
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grado di accrescere le sue vendite al di fuori del suo mercato
particolare senza incorrere in rilevanti spese di vendita. Tale que-
stione pud essere utilmente discussa insieme col «principio del
rischio crescente» di Kalecki per spiegare la distribuzione fra
mezzi interni ed esterni volti a finanziare gl’investimenti delle
imprese. In effetti, tale questione non & stata ancora adeguata-
mente esplorata.

5. La concezione classica della produzione
e il modello di Sraffa:
la questione degli impieghi del sovrappit

Nella concezione dei marginalisti, Marshall compreso, il fon-
damentale problema della teoria economica & d’individuare le
condizioni dell’equilibrio e, in particolare, dell’equilibrio dei
prezzi, determinato dalle curve di domanda e di offerta — cia-
scun prezzo essendo visto come la chiave di volta di un arco.
Nella concezione classica il problema fondamentale & invece d’in-
dividuare le condizioni di riproduzione del sistema.

Nella Produzione di merci a mezzo di merci Sraffa elabora una
formalizzazione rigorosa della concezione classica. Egli assume
un ciclo annuale di produzione e un mercato annuale e studia le
condizioni di riproduzione di tale ciclo. Queste condizioni sono
rappresentate, in primo luogo, da un «complesso di valori di
scambio che, se adottati dal mercato, permettono di ristabilire la
distribuzione originaria dei prodotti, creando cosi le condizioni
necessarie perché il processo possa rinnovarsi; questi valori sca-
turiscono dl;rettamente dai metodi di produzione» (Sraffa, 1960,
p. 4).

In netto contrasto con la teoria tradizionale, quindi, Sraffa
considera i prezzi di produzione come direttamente determinati
dai metodi produttivi: non c’¢ spazio per le curve di domanda e
di offerta e per la loro intersezione. A questo riguardo, tuttavia,
la distinzione fra merci base e merci non-base ha una particolare
rilevanza. I prezzi delle merci base contribuiscono alla determi-
nazione del sistema generale dei prezzi e del saggio del profitto,
mentre le merci non-base sono passive: i loro prezzi sono deter-
minati dai metodi produttivi e dai prezzi delle merci base, ma
esse non contribuiscono alla determinazione del sistema dei prez-
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zi e del saggio del profitto (o del saggio dei salari se il saggio del
profitto & assunto come variabile indipendente)!. Le merci base
e non-base, che entrano nel sovrappiu in un determinato ciclo
produttivo, non hanno nessun ruolo nella sua riproduzione e pos-
sono avere qualsiasi destinazione: se sono merci base possono
essere usate per allargare il ciclo produttivo o destinate a fini di
puro consumo; questa anzi & 'unica destinazione possibile delle
merci non-base. Gli impieghi di consumo dipendono dalle pre-
ferenze dei consumatori, che a loro volta traggono origine non
nella psicologia degli individui presi isolatamente, ma dallo sta-
dio e dal tipo di sviluppo della societa considerata nel suo com-
plesso. Questo & un problema di domanda, che tuttavia & molto
diverso dal problema di domanda della teoria tradizionale e che
non contraddice affatto lo schema logico del modello di Sraffa: il
ruolo fondamentale nella determinazione dei prezzi dipende sem-
pre dalla tecnologia delle merci base. Tale questione entra nella
pilt ampia questione degli usi differenti del sovrappiu.

Il modello di Sraffa ¢ un modello dinamico, nel senso prima
definito; esso rappresenta un’economia stazionaria. In effetti, &
un modello elaborato non per studiare un processo di sviluppo,
ma, fondamentalmente, per spiegare come variano i prezzi rela-
tivi al variare della distribuzione del reddito — esattamente il
problema al quale era principalmente interessato Ricardo. Inol-
tre, quel modello presuppone la concorrenza giacché assume un
unico saggio di profitto. Coloro che intendono usare il modello
di Sraffa per analizzare un processo di sviluppo in condizioni sia
concorrenziali che non-concorrenziali debbono introdurre diver-
se importanti modificazioni, che tuttavia non sono tali da alte-
rare la sua logica (la proposta di Pasinetti di adottare un’analisi di
settori verticalmente integrati rappresenta una linea che appare
complementare rispetto a quella di Sraffa). Forme di mercato
non concorrenziali possono essere introdotte agevolmente sfrut-
tando la possibilita di considerare come variabile indipendente il
saggio del profitto o un ventaglio di saggi del profitto. Perfino la
considerazione di un processo di sviluppo a coefficienti produt-
tivi costanti & agevole, sebbene la costanza dei coefficienti non

! Senza rendermene pienamente conto, nella seconda parte della mia mono-
grafia sull’oligopolio, nella quale ho cercato di passare dall’analisi parziale della
prima parte a una forma molto semplificata di analisi generale, mi sono imbattuto
con le merci non-base, che hanno le caratteristiche ricordate sopra (Sylos Labini,
1956, p. 136): nel mio schema le merci non-base sono costituite dai beni di con-
sumo, che non & un consumo necessario per la produzione. Si veda anche il primo
capitolo della seconda parte, appendice II.
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escluda affatto il progresso tecnico, ma anzi presuppone impli-
citamente innovazioni capaci di neutralizzare esattamente la ten-
denza dei rendimenti decrescenti della terra e delle miniere2. Na-
turalmente, in una tale analisi sarebbe necessario assumere che
almeno in parte il sovrappit fosse usato in modo produttivo, os-
sia accumulato. Il massimo saggio di sviluppo dipende dalla di-
sponibilita dei sovrappit delle merci base — il sovrappitt minimo
fissa il limite allo sviluppo. Se perfino una sola delle merci base
fosse prodotta senza sovrappiu allora sarebbe possibile la ripro-
duzione ma non lo sviluppo.

Se introduciamo I'ipotesi che una parte del sovrappit di un
dato periodo venga usato per produrre mezzi addizionali di pro-
duzione di tipo nuovo — per esempio, macchine tecnologica-
mente nuove — allora ci avviamo sulla strada dell’analisi di un
processo di sviluppo spinto da un progresso tecnico, un processo
corrispondente a quello piti frequentemente osservato nella real-
ta. A questo punto sorgono considerevoli difficolta, dal momen-
to che i mutamenti nei metodi di produzione implicano muta-
menti nel sistema-tipo se i nuovi metodi riguardano merci base
(Sraffa discute il caso dei mutamenti dei metodi di produzione di
una delle merci base nel capitolo XII di Produzione di merci a
mezzo di merci). Tuttavia, nell’analizzare un processo di sviluppo
il principale problema diviene quello di misurare i cambiamenti
nel valore delle singole merci nel corso del tempo, cosi che noi
possiamo mettere da parte il problema dei cambiamenti dei prez-
zi relativi dipendenti da cambiamenti nella distribuzione del red-
dito (il problema di Ricardo) e possiamo usare la misura di Smith
e cio¢ il lavoro comandato. In ogni caso, & bene ricordare che ci
sono diversi modelli i quali, sebbene non dichiaratamente o for-
malmente collegati con quello di Sraffa, sono tuttavia pienamen-
te compatibili con I’approccio classico. Per quanto riguarda il mo-

2 A un seminario tenuto 2 Roma nel 1968, per criticare un punto di vista che
in quel tempo guadagnava terreno tra i giovani membri dell’Istituto di Economia
deﬁa Facolta di Scienze statistiche di Roma, ho presentato una relazione che
tendeva a dimostrare: (¢) come le forme di mercato non concorrenziali possono
essere introdotte nel modello di Sraffa e (b) come, in prima approssimazione, un
processo di sviluppo possa essere esaminato sulla base di tale modello. Sebbene
quella relazione abbia avuto una certa diffusione in forma ciclostilata, non & stata
pubblicata; ho soltanto riassunto la prima parte, riguardante le forme di mercato
non concorrenziali, in un lavoro del 1971 che fu poi riprodotto, con modifica-
zioni, in un libro del 1984. La ragione & che io intendevo sviluppare e ampliare
la mia analisi rudimentale di un processo di sviluppo considerando anche il caso
di mutamenti nei metodi produttivi dovuti al processo tecnico; ma per diverse
ragioni questo & rimasto solo un progetto.
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dello di Sraffa, il punto di vista che & finora prevalso & stato che
era necessario, in primo luogo, sviluppare le implicazioni del mo-
dello puro, evitando deliberatamente altri sviluppi analitici —
come quello riguardante il progresso tecnico dello sviluppo —
che creerebbero pericoli di confusione. Per quanto ho potuto ca-
pire, lo stesso Sraffa aveva questo punto di vista. Penso perd che
un tale atteggiamento, pienamente giustificato venti o anche solo
dieci anni fa, oggi debba essere riconsiderato. Probabilmente si
giungera alla conclusione che c¢’¢ spazio per entrambi i tipi di
lavoro analitico — lo sviluppo dei problemi teorici del modello
originale e la considerazione del modo pili appropriato per esa-
minare le caratteristiche essenziali di un processo di sviluppo,
che, direttamente o indirettamente, rappresentava la principale
preoccupazione degli economisti classici. Ma a questa importan-
te questione conviene dedicare alcune riflessioni specifiche.

6. L’estensione del modello di Sraffa
all’analisi dei processi di sviluppo

Subito dopo la pubblicazione di Produzione di merci a mezzo
di merci divennero evidenti due opposti pericoli. Il primo consi-
steva nel fatto che giovani e impazienti economisti avrebbero
cercato di applicare prematuramente il modello di Sraffa ai pro-
blemi del mondo reale; I’altro pericolo era di concentrare la mas-
sima parte degli sforzi nella difesa dell’approccio fondamentale,
che era un approccio classico, contro i prevedibili attacchi dei
marginalisti, e allo sviluppo del modello sullo stesso piano di alta
astrazione, dando cosi peso all’idea che il modello di Sraffa era
buono soltanto per i teorici puri; in questo caso, ’analisi dei pro-
blemi del mondo reale sarebbe rimasta in gran parte sotto l'in-
fluenza degli economisti tradizionali.

Oggi, dopo venticinque anni, possiamo dire che il primo pe-
ricolo & stato evitato ma non il secondo, nonostante alcune im-
portanti eccezioni. :

Tra i problemi piu rilevanti del mondo reale troviamo quelli
connessi coi processi di sviluppo. Il primo passo per usare il mo-
dello di Sraffa nell’analisi di tali processi, ossia I’analisi dello svi-
luppo proporzionale, & molto semplice — il limite a tali processi
essendo dato dalla merce base relativamente scarsa che entra nel
sovrappit. Viceversa, i passi successivi comportano notevoli dif-
ficolta, e fra i passi successivi troviamo i problemi riguardanti il
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progresso tecnico, il cambiamento nella composizione del pro-
dotto totale, ’'aumento nel capitale fisso e nel grado di utilizza-
zione della capacita produttiva. Ma tali difficolta non sono in-
sormontabili. In ogni caso, la strada di fronte a noi & lunga.

Senza pensare a un impossibile matrimonio tra Sraffa e
Keynes, ¢ perfettamente possibile usare le due analisi in modo
complementare; ma cid pud esser fatto solo dopo aver compiuto
almeno i passi preliminari sulla via dell’analisi dello sviluppo. In
effetti, i problemi della domanda effettiva diventano rilevanti
proprio quando si percorre la via dell’analisi dei processi di svi-
luppo e non nella prima approssimazione, quella elaborata da
Sraffa, in cui tutte le quantita sono date e reciprocamente com-
patibili.

E stato sostenuto che dobbiamo distinguere tra impulsi en-
dogeni e impulsi esogeni all’espansione della domanda effettiva;
I'innovazione tecnologica rappresenta 'impulso endogeno piti
importante, la spesa pubblica il pili importante stimolo esogeno.
Per quanto riguarda tale spesa, dobbiamo riconoscere che sia
Keynes che i suoi seguaci hanno trascurato due problemi inter-
connessi: quello del saggio ottimo di espansione della spesa pub-
blica totale e quello della distribuzione ottima tra spese produt-
tive e spese improduttive, con ’avvertenza che le prime rappre-
sentano uno speciale tipo di investimenti, mentre le seconde com-
prendono due importanti categorie di spese, quelle relative al be-
nessere sociale e quelle riguardanti le attivita militari. A sua volta
il problema delle spese pubbliche & collegato a quello delle en-
trate pubbliche, ossia della tassazione. Ritengo che sia perfetta-
mente possibile analizzare le spese pubbliche e la tassazione in un
modello del tipo di quello di Sraffz.

Nel nostro tempo i modelli che sono logicamente compatibili
con ’approccio classico e, percid, con ’analisi di Sraffa non sono
rari, sebbene le relazioni non siano sempre evidenti. Purtuttavia,
se elaboriamo modelli che adottino I’approccio classico e utiliz-
zino 'analisi di Sraffa, possiamo compiere importanti progressi
teorici nella direzione giusta.

7. Osservazioni conclusive

L’eterogeneita delle due leggi dei rendimenti, che Sraffa con-
sidera come il principale motivo delle incoerenze dalla costruzio-
ne teorica di Marshall, dipende in ultima analisi dalle fondamen-
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tali differenze negli approcci adottati da Smith e da Ricardo. I
primo riguarda quasi esclusivamente lo sviluppo economico, il
secondo riguarda prevalentemente le relazioni tra distribuzione
del reddito e prezzi relativi. Perfino le due misure del valore —
lavoro comandato e lavoro incorporato — hanno scopi diversi: il
lavoro comandato serve ai confronti intertemporali cﬁ una deter-
minata merce, il lavoro incorporato a misurare i rapporti di scam-
bio di due o piti merci in determinate condizioni tecnologiche.
Ora lo sviluppo economico rappresenta un problema dinamico
pet eccellenza, mentre il problema della distribuzione del reddito
e dei prezzi relativi, come quello dei rendimenti decrescenti, pud
essere trattato con riferimento a un processo stazionario e si pre-
sta a un’analisi statica. Questo & vero, tuttavia solo in prima ap-
prossimazione, giacché un processo stazionario costituisce pur
sempre un processo dinamico di tipo particolare.

Le incoerenze della teoria tradizionale denunciate da Sraffa
con riferimento alla teoria marshalliana possono essere evitate
solo costruendo modelli che ci consentono di analizzare mercati
in condizioni concorrenziali ovvero non concorrenziali, sulla ba-
se di assunzioni sia statiche che dinamiche, senza necessariamen-
te essere costretti a restare nell’ambito dell’analisi parziale. Pen-
so che progressi significativi sono stati compiuti in questa dire-
zione durante gli ultimi sessanta anni nell’ambito della teoria del-
I'impresa ed in quello della teoria delle forme di mercato. Sono
stati compiuti anche passi importanti nella direzione di modelli
dinamici di analisi generale; & qui, tuttavia, che il lavoro teorico
deve soprattutto concentrarsi.
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Appendice

SULLA PRETESA CONFUSIONE DI SMITH
TRA LAVORO INCORPORATO
E LAVORO COMANDATO

1. Le due misure del valore:
differenza ed equivalenza

Per chiarire come mai le due misure del valore di regola dan-
no risultati diversi quando si considerino i rapporti di scambio
fra merci diverse in un dato momento e a quali condizioni esse
risultino equivalenti nei confronti intertemporali del valore della
stessa merce, possiamo considerare un semplice esempio nume-
rico, cominciando con la prima questione — rapporti di scambio
tra merci diverse.

Se la produzione della merce A richiede'1 ora di lavoro, men-
tre quella della merce B richiede 2 ore, allora il criterio del lavoro
incorporato implica che le due merci si scambino secondo il rap-
porto 2 a 1 (2 unita di A per 1 unita di B). Tuttavia, se, per
ragioni connesse con le tecniche produttlve la quota dei salari
per unita di prezzo (chiamiamola 5) in B & due vcﬁte quella di A,
allora le due merci comanderanno lo stesso lavoro e il rapporto di
scambio misurato in questo modo sara 1 a 1.

Se chiamiamo H il lavoro incorporato in una unita di una
data merce, P il prezzo della stessa merce, S il saggio di salario,
abbiamo

= SH/P oppure P = SH/s

Secondo il lavoro incorporato, il rapporto di scambio fra le
due merci &

HB/HA = 2

(due unita di A per una unita di B).
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Secondo il lavoro comandato, il rapporto di scambio é:

P,/S

Py/s = !

Cio perché
P,/S = Hufs, = 1/0,25 = 4
Pp/S = Hyfsg = 2/0,50 = 4

Un ragionamento simile e un esempio simile possono illustrare
perché le due misure, a parita di quota dei salari, sono equivalenti
nei confronti 1ntertemporah di valore della stessa merce (ho ela-
borato I’argomentazione appena riassunta nella relazione tenuta
alla Conferenza di Glasgow per il bicentenario della Ricchezza del-
le nazioni, ristampata in Sylp s Labini, 1984, cap. I, § 3).

2. La stabilita relativa
della quota dei salari in Smith

Sebbene ’assunzione che la quota dei salari rimanga stabile
nel corso del tempo non ¢ fatta esplicitamente da Adam Smith,
sembra che essa sia coerente con le sue opinioni riguardanti cid
che accade nello stadio progressivo dell’evoluzione di un paese.
In effetti secondo Smith, quando la ricchezza delle azioni au-
menta, la quota delle rendite tende a crescere e quella dei profitti
a decrescere, lasciando relativamente stabile (cosi pare) la quota
dei salari. Quanto ai profitti, Smith parla di una diminuzione del
loro saggio ma non della loro quota. Tuttavia considerando che,
per lui, la parte principale del capitale & data dai beni di consumo
dei lavoratori e in ogni caso assumendo, come sembra ragione-
vole, che il capitale totale e il prodotto nazionale crescano nella
stessa proporzione, allora quota e saggio dei profitti tendono a
variare ne ﬁ)lo stesso modo. Le seguenti citazioni possono essere
d’aiuto:

a) Rendite: «La quota del prodotto complessivo che va ai pro-
prietari fondiari aumenta necessariamente con I’aumento del
prodotto» (Smith, 1961, p. 275).

b) Salari: «Non ¢ la grandezza della ricchezza nazionale in un
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dato momento, ma il suo continuo aumento che danno luogo
ad un aumento del prezzo del lavoro» (id., p. 78).

¢) Profitti: «[...] il saggio del profitto non aumenta, come acca-
de per le rendite e per i salari, con la prosperita, né dimi-
nuisce quando ha luogo un declino economico. Al contrario,
quel saggio & naturalmente basso nei paesi ricchi ed alto in
quelli poveri» (id., p. 277).

Queste osservazioni e queste citazioni riguardano le quote
complessive delle tre categorie di redditi. Rispetto alle singole
merci, le specifiche quote possono essere diverse dalle quote ri-
guardanti ’economia nel suo complesso, ma le tendenze non sono
necessariamente diverse. In effetti, perfino in quelle merci nelle
quali aumenti di produttivita sono particolarmente rapidi, come
accade nella grande maggioranza dei prodotti manifatturieri, sia i
prezzi assoluti che quelli relativi possono variare notevolmente,
ma la quota dei salari pud restare relativamente stabile. In tali
produzioni, i salari possono aumentare senza che cid comporti un
aumento della loro quota, se i cambiamenti nei prezzi relativi sono
proporzionali alle variazioni nel costo del lavoro per unita di pro-
dotto (si veda la citazione alla fine del par. 4 di questa appendice).

L’assunzione di Smith non appare cosi strana se si pensa al-
I’ampia letteratura che mira a spiegare la relativa stabilita della
quota dei salari sul prodotto nazionale, un fenomeno messo in
evidenza da diversi statistici economici con riferimento a un pe-
riodo molto lungo — diciamo per i cento anni che precedono la
seconda guerra mondiale.

3. Ricardo

Mi limiterd a quelle che io considero le affermazioni piti im-
portanti:

Adam Smith, che ha cosi accuratamente definito la sorgente origi-
naria del valore di scambio e che pertanto era indotto dalla logica a
sostenere che tutte le merci hanno pili o meno valore in proporzione al
lavoro impiegato nella loro produzione, ha proposto un’altra misura del
valore e parla di merci che hanno pitt 0 meno valore sulla base di tale
misura. A volte parla del grano, in altri casi parla del lavoro, come mi-
sura; non la quantita impiegata nella produzione di una qualsiasi merce,
ma la quantita che essa pud comandare nel mercato: come se queste
fossero espressioni equivalenti e come se un uomo il cui lavoro fosse
divenuto due volte piu efficiente di prima, e potesse percio ricevere due
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volte la quantita di una merce, dovesse necessariamente ricevere in cam-
bio due volte la quantita precedente (Ricardo, 1951, pp. 13-14).

4. Marx

Ecco che cosa afferma Marx circa la «confusione» di Smith
tra le due misure del valore:

Si possono indicare molti esempi per mostrare quanto spesso nel
corso della sua opera, quando spiega i fatti concreti, Smith tratta quan-
tita di lavoro incorporato in una data merce come valore e come ele-
mento che determina il valore. Alcuni di questi esempi sono citati da
Ricardo. Tutta la sua dottrina dell’influenza della divisione del lavoro e
di macchine sempre pit perfezionate sul prezzo delle merci si basa su
essa: qui bastera citare un solo passo. Nel capitolo XI, 1.1, Adam Smith
parla della diminuzione dei prezzi di molti prodotti manifatturieri ai
suoi tempi, in confronto con secoli precedenti, e conclude cosi: «[nei
tempi antichi] per portare sul mercato certi beni occorreva sostenere un
costo molto maggiore in termini di lavoro. Percid, essi dovevano esse-
re acquistati o scambiati a prezzo di una maggiore quantita [di lavo-
ro]» (Smith, 1961, vol. I, p. 273) [....]. Questa contraddizione di Adam
Smith e questo suo passare da un tipo a un altro di spiegazione si fonda
su qualche cosa di pitt profondo, che Ricardo, nel denunciare la con-
traddizione, trascurd o non valutd correttamente e che percid non ri-
solse (Marx, 1969-72, p. 71).

Marx quindi procede discutendo certi aspetti del lavoro in-
corporato. Al principio della citazione sopra riportata Marx af-
ferma che uno pud trovare diversi esempi della detta «contrad-
dizione». Data la sua importanza giova citare un altro esempio:

L’effetto naturale dei miglioramenti produttivi [...] consiste nel ri-
durre gradualmente il prezzo reale di quasi tutti i prodotti manifatturieri
[...]. Come conseguenza di macchine piti efficienti, di maggiore destrezza
degli uomini e di una pil efficace divisione e distribuzione del lavoro,
tutti fenomeni che sono effetto naturale dei miglioramenti produttivi,
una quantita decrescente di lavoro diventa necessaria per eseguire una
qualsiasi operazione produttiva; e sebbene per effetto delle condizioni
prospere della societa il prezzo reale del lavoro non pud non crescere mol-
to notevolmente, la grande diminuzione della quantita impiegata per la
produzione di ciascuna merce in generale tendera a pili che compensare il
grande aumento del suo prezzo (Smith, 1961, vol. I, p. 269).

Perfino in questo passo troviamo la «confusione» che stiamo
discutendo, giacché il «prezzo reale» di Smith significa invaria-
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bilmente lavoro comandato e giacché la «quantita di lavoro» non
puo non riferirsi al lavoro incorporato. Da questo e da altri passi
¢ chiaro che, nei confronti intertemporali di valore, Smith con-
sidera le due espressioni come equivalenti. Come ho argomenta-
to precedentemente, tuttavia, questa non ¢ né una confusione,-
né un errore.

Perché allora, nei detti confronti, Smith ragiona in termini di
lavoro incorporato, piuttosto che in termini di lavoro comanda-
to? Perché i cambiamenti nella «capacita produttiva del lavoro»
nel corso del tempo sono misurati dai cambiamenti nel coeffi-
ciente di lavoro, cioé dal lavoro incorporato; ma I'unico ‘modo
pratico per misurare questi cambiamenti ¢ di seguire quelli nel
rapporto P/S, ossia nel lavoro comandato, ammesso che I’assun-
zione che la quota dei salari sia stabile possa essere considerata
sufficientemente realistica. In effetti, ¢ estremamente difficile
trovare dati sul lavoro incorporato, mentre quelli sui prezzi e sui
salari di norma si trovano facilmente (se i dati sui salari non sono
disponibili, Smith suggerisce di usare, come surrogato, il prezzo
del grano). Cosi, non si pud fare a meno del lavoro comandato
nei confronti intertemporali e il procedimento ricordato sopra
sembra non avere alternative.

In breve: il lavoro incorporato & la misura da usare nei con-
fronti intertemporali, ma per ragioni pratiche bisogna adottare il
lavoro comandato; d’altra parte, il lavoro comandato & I'unica
misura da usare per i rapporti di scambio.



II

RENDIMENTI DECRESCENTI E PREZZO
DEL CAPITALE: QUANDO GLI ECONOMISTI
FARANNO FINALMENTE I CONTI CON
QUESTE DUE FONDAMENTALI
QUESTIONI?*

Nonostante importanti lavori e dibattiti critici apparsi ora-
mai da tempo, gli economisti che hanno fatto o hanno comincia-
to a fare i conti con le due questioni richiamate nel titolo sono
assai pochi: le critiche sono state ignorate ovvero relegate nella
categoria dei «paradossi» per metterle da parte e giustificare cosi
il mancato abbandono dei vecchi schemi.

Conviene riflettere sistematicamente su questo stato di cose.

1. Ricardo sulle macchine

Secondo Ricardo I’aumento dei salari stimola la sostituzione
di macchine a lavoratori poiché, quando aumentano i salari, il
prezzo delle macchine non varia. L’aumento dei salari comporta
una riduzione dei profitti, dal momento che i salari aumentano
per tutti i capitalisti e non solo per quelli che producono mac-
chine, i quali, percid, non possono elevare i prezzi per impedire
la riduzione dei profitti (Ricardo sviluppa la sua argomentazione
nella sezione V del capitolo I dei Principi). In seguito, dopo I'in-
troduzione delle macchine, che comportano risparmio di lavoro,
ossia aumento della produttivita, si avra via via una diminuzione
generale nei prezzi, cid che fara crescere il potere d’acquisto di

* Ringrazio Jan Kregel, Marcello Messori, Luigi Pasinetti, Sergio Ricossa e
Alessandro Roncaglia per i loro commenti e osservazioni critiche. I ringrazia-
menti non implicano necessariamente un loro consenso coi punti di vista qui
esposti; cosl, Sergio Ricossa certamente non concorda con le principali proposi-
zioni di questo lavoro, sebbene le differenze siano, io credo, meno protonde di
quanto possa sembrare a prima vista.
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tutti i soggetti economici, sia pure in proporzioni diverse. Sulla
base di questa argomentazione Ricardo in sostanza conclude che,
con I’aumento dei salari, il rapporto fra salari e prezzo delle mac-
chine tende ad aumentare e, pil in generale, che quanto minore
¢ la durata dei capitali impiegati, tanto maggiore sara I’aumento
dei prezzi relativi delle merci. Nel ragionamento di Ricardo la
sostituzione di macchine a lavoro diviene conveniente o quando
aumentano i salari o anche quando, restando fermi i salari, si
inventa una nuova macchina, pil efficiente ma non piu costosa
di quelle gia note: il secondo caso equivale a quello di una dimi-
nuzione del prezzo delle macchine gia note: sia nel primo caso
che nel secondo il rapporto §/P,,, aumenta. Ricardo considera il
primo caso nel capitolo I dei suoi Principi (pp. 40-43), il secondo
nel famoso capitolo XXXI sulle macchine, nel quale prospetta la
possibilitd di una disoccupazione tecnologica. A quanto pare, Ri-
cardo considera equivalenti i due casi; verso la fine del capitolo
XXXI, infatti, osserva: «le macchine e il lavoro sono in costante
concorrenza fra loro e spesso le prime non possono essere impie-
gate fino a quando il lavoro non diviene pili caro» («spesso», dun-
que, ma non necessariamente: le macchine, se sono nuove e piu
efficienti di quelle gia sul mercato possono essere introdotte an-
che se i salari non aumentano). Ricardo mette chiaramente in
rilievo che, nel considerare I’introduzione delle macchine, egli fa
riferimento ad un processo irreversibile che si svolge gradual-
mente nel tempo e che comporta mutamenti nella tecnologia.
Pertanto la sostituzione fra macchine e lavoro di cui egli par%a e
un processo dinamico che, nonostante alcune apparenze, non ha
quasi nulla a che vedere con la sostituzione statica dell’analisi mat-
ginale. Certo, chi & abituato a ragionare nei termini di questa ana-
[isi fara fatica a rendersi conto di cid e sara tentato d’interpretare
in quei termini le stesse nozioni di sostituzione e di produttivita.
Ma non bisogna farsi fuorviare dalle apparenze: il quadro diviene
chiaro se riflettiamo sulle due nozioni appena richiamate, comin-
ciando con la seconda e facendo riferimento al lavoro.

2. Produttivita media e produttivita
marginale

La produttivita media del lavoro & data dal rapporto fra pro-
duzione totale e numero degli occupati: & una nozione che non fa
sorgere problemi né in un’analisi statica né in un’analisi dinami-
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ca. I problemi sorgono con la nozione di produttivitad marginale:
assumendo che la quantitd prodotta possa essere rappresentata
come funzione di un certo numero di fattori, la produttivita mar-
ginale ¢ la derivata parziale della quantita prodotta rispetto alla
variazione molto piccola di un fattore, supposti costanti gli altri.
Matematicamente, la nozione & indubbiamente valida; ma lo &
dal punto di vista economico?

La risposta &: no. Il fatto & che ogni tecnologia s’incorpora in
determinati capitali fissi che consentono determinate combina-
zioni di fattori e non altre. Se in una fabbrica tessile con un dato
impianto vogliamo produrre un decimetro quadrato in pit di tes-
suto, noi abbiamo bisogno non solo di accrescere, sia pure di
pochissimo, il grado di utilizzazione degli impianti (posto che cid
sia possibile), ma anche di far lavorare qualche minuto in pit
almeno un operaio, il quale, se non vorra tessere I’aria, dovra
impiegare un batuffolo di cotone grezzo — se di tessuto di co-
tone si tratta.

La produttivita marginale concepita come derivata parziale
appare dunque come una nozione priva di qualsiasi corrisponden-
za con la realtd economica. Non per nulla Marshall, che aveva
I’abilitd di minimizzare le difficolta di certi schemi teorici per
cercare di metterli d’accordo con la realta, proprio quando mo-
strava di avallare la teoria marginalistica della distribuzione del
reddito faceva riferimento, non alla produttivita marginale nel
senso proprio, ossia nel senso rigoroso del termine, ma al pro-
dotto netto di un fattore, definito come il prodotto addizionale
ottenuto da un’applicazione incrementale di quel fattore «dopo
aver dedotto le spese incidentali» (Marshall, 1949, p. 432). Ora,
il «prodotto netto di un fattore» e il «prodotto marginale» non
sono affatto la stessa cosa: una derivata parziale & una derivata
parziale e basta. Per convincere se stesso, prima ancora che i
lettori, Marshall fa uno dei rari esempi che pud rendere plausi-
bile I’equivalenza fra «produttivita marginale» e «prodotto al net-
to delle spese incidentali»: ’esempio di un allevatore che si do-
manda se gli convenga assumere un pastore addizionale — una
decisione che pud prescindere da «una qualsiasi spesa addiziona-
le per impianti e altri mezzi di produzione» (p. 427). In effetti,
per illustrare la nozione di produttivita marginale di un fattore
— di regola, del lavoro — si usano quasi invariabilmente esempi
di questo tipo, tratti dall’agricoltura o dalla pastorizia, poiché
sono esempi in cui la produttivita marginale di un fattore — fer-
me restando le quantita degli altri — pud apparire non manife-
stamente assurda, considerata la modestia dei mezzi di produ-
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zione che il lavoratore addizionale deve usare per contribuire
all’attivita produttiva. Ma ci si dimentica che si fa riferimento a
derivate parziali, cosicché perfino in casi di questo genere non &
lecito trascurare il fatto che il pastorello addizionale — per ri-
prendere I’esempio di Marshall — ha bisogno non solo di un gia-
ciglio e di vitto, ma anche di qualche rudimentale attrezzo per
collaborare alla cura delle pecore: il molto piccolo, trascurabile in
altri contesti, in questo non lo &. Se cid & vero nel caso speciale
appena ricordato, & vero con forza anche maggiore quando si con-
siderano le situazioni normali dell’industria moderna. Quando si
riconosce che I’entrata imputabile all’incremento produttivo ori-
ginato dal nuovo lavoratore deve essere considerata al netto de-
gli oneri relativi agli altri mezzi di produzione, si viene ad am-
mettere che per ciascuna tecnica i fattori sono necessariamente
complementari fra loro, cosicché appare preclusa la possibilita
d’invocare la nozione di derivata parziale e I'intera costruzione,
che si regge su tale nozione, cade!. Cade anche per un motivo piu
particolare. Produttivita marginale e produttivitd media diver-
gono quando, in un diagramma che rappresenta I’andamento del-
la produzione in relazione a quello di un fattore variabile, il pri-
mo non si configura come una retta; se ¢ una retta che parte
dall’origine, allora produttivita marginale e produttivita media
coincidono. Ora, pare che proprio questo sia il caso normale; il
altri termini, data la tecnologia, i rendimenti costanti sembrano
essere la regola: i rendimenti decrescenti appaiono come una co-
struzione posticcia, elaborata dagli economisti in coerenza con
I'ipotesi della concorrenza generalizzata, un’ipotesi considerata
vitale per la teoria economica tradizionale. Ricardo aveva pro-
spettato la tendenza dei rendimenti decrescenti nel lungo perio-
d% e in un paese in crescita demografica facendo riferimento ad
un’intera attivita economica (I’agricoltura) che fa uso di un fat-
tore limitato (la terra); a queste condizioni — wa solo a queste
condizioni — la tendenza dei rendimenti decrescenti puo essere
logicamente ammessa, anche se in concreto & risultata poco rile-
vante, dal momento che, nella realtd, il progresso tecnico, con-
trariamente a quanto riteneva Ricardo, ha pit che compensato

t Quando Ricossa (1981, p. 11) scrive: «la produttivitd marginale del lavoro

ud presentarsi in forma di prodotto per lavoratore meno gli input di capitale per

f;voratore per creargli il posto di lavoro» si mette sullo stesso piano di Marshall

e abbandona in questo modo la nozione di derivata parziale, che presuppone una

rigida costanza degli altri fattori: una condizione che viene peraltro riconosciuta
(in contrasto con la citazione appena ricordata) in un passo successivo (p. 44).
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quella tendenza, facendo prevalere anche nell’agricoltura i ren-
dimenti crescenti. Ora, ’estensione alla singola impresa o al sin-
golo fattore del principio dei rendimenti decrescenti, sulla base
dell’idea che si abbiano siffatti rendimenti ogni volta che un fat-
tore varia mentre almeno uno degli altri fattori resta costante, &
un’estensione che non pud essere ammessa. Nel breve periodo,
per 'impresa, il fattore costante sarebbe costituito dagli impianti
e dalle macchine; ma ogni macchina, quando & usata, richiede un
numero fisso di lavoratori. Certo, alcune macchine possono es-
sere lasciate inoperose; ma cid significa che un numero propor-
zionale di operai sara lasciato inoperoso, o sara licenziato. Piu in
generale, il grado di utilizzazione degli impianti pud variare; ma
cid influisce sul livello del costo totale medio e non sul rendi-
mento dei fattori variabili: di regola, la produttivita per ora la-
vorata resta costante al variare del grado di utilizzazione. Nep-
pure con riferimento al lungo periodo (gl’impianti non sono piu
dati) il principio dei rendimenti decrescenti regge: rinvio alla mo-
nografia Oligopolio e progresso tecnico (pp. 54-58, 69n e 216) e al
volume Elementi di dinamica economica, pp. 97-1012.

Si riconosce come fatto ovvio che i mezzi di produzione sono
complementari fra loro; ma si pensa che, nell’ambito di questa
generale complementarita, ciascuna tecnica consenta dei margini
di sostituibilita. In particolare, si sostiene che mentre in chimica
vale la legge delle proporzioni definite, in economia questa legge
non vale, giacché uno stesso prodotto di regola puo essere otte-
nuto con c? iverse combinazioni di fattori, corrispondenti a diver-
se tecniche. Questo & vero, ma & anche vero che ciascuna tecnica
comporta proporzioni definite, ossia impone una rigida comple-
mentarita tra i fattori: la pos51b1hta di diverse combinazioni sor-
ge solo quando si considerano tecniche diverse; ma tale possibi-
litd non comporta quella di isolare il contributo marginale di un
singolo fattore. Per chiarire bene questo punto, consideriamo va-
riazioni molto piccole della combinazione fra «capitale» (qualun-

2 A rigore le osservazioni sopra ricordate — sia quelle riguardanti il breve sia
quelle riguardanti il lungo periodo — valgono con riferimento alle singole im-
prese. Considerando 'intera economia e un periodo molto lungo, a parita di tec-
niche hanno luogo rendimenti decrescenti in agricoltura, quando cresce la popo-
lazione (caso ricardiano) e, nella produzione mineraria, per il progressivo
esaurimento dei giacimenti, 1nd1pen§ ntemente dall’aumento della popolazione
(¢ il caso che potremmo chiamare smithiano). Ma I'ipotesi di tecniche date &
assurda se si fa riferimento al lungo periodo, giacché il progresso tecnico pud
controbilanciare, o pilt che contro 1lanc1are, i rendimenti decrescenti che po-
trebbero aver luogo se le tecniche non mutassero.
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que cosa esso significhi) e lavoro — K e L — e della produzione,
X; esaminiamo tre casi ipotetici: il primo riguarda la produttivita
marginale di uno dei due fattori (diciamo, del lavoro), il secondo
illustra il nesso di complementarita, il terzo quello di sostituibi-
lita: ebbene, il primo caso non & ammissibile, mentre lo sono il
secondo e il terzo caso (il terzo implica necessariamente un mu-
tamento nelle tecniche):

I (I1) (I1T)
AK 0 + +
AL + + -
AX + + ¥

Con riferimento al terzo caso e per ribadire le osservazioni
precedenti, diciamo che, mentre nella produzione dei composti
chimici ci sono proporzioni definite ed uniche, nella produzione
dei beni troviamo proporzioni definite ma alternative, in rela-
zione alle tecniche.

Se non & possibile parlare di produttivita marginale dei fat-
tori dato che per ciascuna tecnica vale una rigorosa complemen-
tarita, dobbiamo concludere che non & lecito ricavare le curve di
domanda dei singoli fattori dalle curve delle loro produttivita
marginali: cosl concepite, quelle curve di domanda semplicemen-
te non esistono. Esiste invece, con riferimento ai fattori di pro-
duzione, il problema della domanda congiunta. Nei suoi Principi
Marshall aveva considerato non fugacemente tale problema ed
aveva suggerito di costruire le curve di domanda dei fattori se-
guendo il criterio della domanda congiunta, criterio, questo, ben
diverso da quello del prodotto marginale «netto». I due approcci
sono radicalmente eterogenei giacché il primo si fonda sulla com-
plementarita dei fattori, il secondo sulla loro sostituibilita (am-
missibile, giova ripeterlo, solo con riferimento a tecniche diver-
se). L’eterogeneita dei due approcci non appare subito evidente
poiché le due trattazioni sono nettamente separate (cap. VI del
libro V: «Domanda congiunta e composita. Offerta congiunta e
compositar; cap. I del libro VI: «Rassegna preliminare della di-
stribuzione» — il riferimento & alla distribuzione del reddito na-
zionale, che costituisce appunto il titolo del libro VI)3.

3 Riguardo alle curve di domanda ricavabili dal prodotto marginale «netto»
ho gia espresso qualche commento; riguardo alle cutve di domanda ricavabili
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3. Le invenzioni che risparmiano lavoro

Dunque, la nozione di produttivitd marginale pone difficolta
non superabili, mentre non pone alcun problema la nozione di
produttivita media. Questa pud essere espressa o dal rapporto fra
produzione complessiva e quantita di un determinato fattore o
dal rapporto inverso, che non & altro che il coefficiente di pro-
duzione. In generale, la produttivita media di ciascun fattore
(avendo scartata la nozione di produttivita marginale, si puo an-
che parlare semplicemente di «produttivita»), assumendo data la
tecnologia, appare essere costante; mentre, se si ammette che le
tecniche variano nel tempo, essa & in genere crescente. Se un
certo fattore rincara, diviene conveniente introdurre nuove tec-
niche che ne accrescono la produttivita, ossia che lo risparmiano
in termini di unita di prodotto. Data la complementarita fra i
diversi fattori, I'imprenditore, se non riesce a risparmiare I'im-
piego del fattore divenuto pilt caro, pud cercare di risparmiare
I'impiego di altri. Tuttavia, la caratteristica del capitalismo mo-
derno sta in cid, che il lavoro ¢ il fattore che tende sistematica-
mente a rincarare: per questo e per altri motivi le invenzioni che
risparmiano lavoro, ossia le invenzioni che riducono il coefficien-
te di lavoro, sono nettamente pil frequenti rispetto a quelle che
risparmiano capitale fisso, energia, materie prime e prodotti in-
termedi, anche se, specialmente quando questi fattori divengono
pil cari, non sono affatto rare le invenzioni che li risparmiano.

Con riferimento ad una determinata merce un’invenzione
pud dunque essere definita risparmiatrice di lavoro semplicemen-
te se determina una riduzione del coefficiente del lavoro diretto:
I'invenzione & tuttavia economicamente rilevante e viene attuata
solo se, nella produzione considerata, quella riduzione comporta
un risparmio dell’onere salariale maggiore dell’eventuale onere
addizionale relativo alla macchina e ad altri mezzi di produzio-

dalle domande congiunte possono essere degne di riflessione le seguenti citazioni:
«La domanda di materie prime e di altri mezzi di produzione ¢& indiretta ed &
derivata dalla domanda diretta dei beni che quei mezzi contribuiscono a produr-
re» (p. 316). «La domanda [dei mezzi di produzione] & chiamata domanda con-
giunta» (p. 316). «[...] La scheda di domanda per un qualsiasi fattore impiegato
nella produzione di una data merce pud essere derivata da quella merce sottraen-
do dal prezzo di domanda di ciascun separato ammontare di merce la somma dei
prezzi di offerta dei corrispondenti ammontari degli altri fattori» (p. 318). Sulla
questione della complementarita e della sostituibilita dei fattori si veda Pasinetti
(1984, pp. 229-38).
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ne*. In generale, un aumento del rapporto fra salari e prezzo del-
le macchine pud incentivare le invenzioni risparmiatrici di lavo-
ro; cid pud accadere o perché aumentano i salari o perché dimi-
nuiscono i prezzi delle macchine (per via di specifiche innova-
zioni) o perché i salari aumentano piu del prezzo delle macchine.
Se aumentano i salari, un tale aumento riguarda tutte le produ-
zioni, compresa quella delle macchine; non & detto perd che esso
faccia crescere il prezzo delle macchine in proporzione al peso
rappresentato dal costo del lavoro e cid (a parte I’argomentazione
di Ricardo) per il fatto che, se 'aumento dei salari ha luogo nel
periodo ¢, & ragionevole supporre che le macchine siano state pro-
dotte nel periodo #1. Piu in generale e facendo riferimento al-
I'analisi di Sraffa, si tratta di vedere come gioca I’aumento dei
salari nelle catene produttive che precedono la produzione di
macchine, dato un certo saggio di profitto. In ogni modo, ¢ da
considerare Iesito finale del complesso delle variazioni; se, dopo
che tutti gli aggiustamenti hanno avuto luogo il rapporto S/P,,,
aumenta, allora sussiste ’incentivo a sostituire macchine a lavoro
in tutte le produzioni in cui si verifica tale aumento.

4. Sostituibilita dinamica
e sostituibilita statica

La sostituzione statica della teoria tradizionale comporta, in
equilibrio, 'eguaglianza fra il saggio marginale di sostituzione
(che & negativo) ed il rapporto dei prezzi dei fattori, diciamo la-
voro e «capitalex:

&K _ S
~dL T P

4 Pasinetti definisce il progresso tecnico misurando tutti i coefficienti in ter-
mini di lavoro diretto e indiretto. Ai fini che qui mi propongo non & necessario
considerare la nozione di Pasinetti, che & piti ampia di quella suggerita nel testo
e che & analiticamente complessa, giacché il lavoro indiretto pone il problema del
tempo e quindi del saggio del profitto semplice e composto da applicare alle di-
verse quantita di lavoro. (Pasinetti, 1984, p. 235.)
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Pertanto, se il salario aumenta rispetto al prezzo del «capita-
le», una data produzione & attuata con una combinazione in cui
la proporzione del «capitale» rispetto al lavoro diviene pil alta di
quanto sia nella situazione iniziale — la dove situazione iniziale,
variazione del salario e situazione finale sono espressioni che
escludono ogni elemento temporale: si tratta di variazioni ipote-
tiche, istantanee e quindi reversibili.

Nel caso invece della sostituzione dinamica abbiamo un in-
centivo ad accentuare la meccanizzazione dei processi produttivi
quando aumenta il rapporto fra salari e prezzi delle macchine,
quale che sia il motivo di tale aumento. Chiamando /il coeffi-
ciente di lavoro, § il saggio dei salari e P, I'indice dei prezzi
delle macchine, vale la relazione

1= a - bS/P,,

ossia, dato che I'inverso di / indica la produttivita media del la-
voro,

m=a” + b’S/P,,

o ancora, riconoscendo che la sostituzione di macchine a lavoro
procede quasi senza interruzioni,

#=a+bS/P,,

dove P'accento circonflesso indica un saggio di variazione nel
tempo (di solito: nell’anno).

Una rassomiglianza formale tra la nozione di sostituzione sta-
tica e quella di sostituzione dinamica sussiste: ¢’¢ infatti un nesso
fra variazione molto piccola del lavoro impiegato (dL) ed il coef-
ficiente di lavoro (/), ed il saggio di salario compare in entrambe
le nozioni; d’altro canto, il prezzo della macchina (P,,,) si pre-
senta simile al prezzo del «capitale» (P,). Tuttavia nella relazione
riguardante la sostituzione dinamica non compare nessun termi-
ne che indichi una piccola variazione del «capitale». Le differen-
ze, perd, vanno ben oltre; la differenza essenziale sta nella con-
cezione di fondo: il saggio marginale di sostituzione ¢ visto come
il rapporto fra le produttivitd marginali dei due fattori

XL dK
SX/eK =~ dL
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ma nella concezione qui proposta la nozione di produttivita mar-
ginale non & ammissibile. Inoltre, il «capitale», che nella teoria
tradizionale ha un significato ambiguo e che qualche volta com-
prende anche il capitale circolante, qui & rappresentato dalle mac-
chine e il «prezzo del capitale» non & dato dal saggio dell’inte-
resse ma da un indice che esprime il prezzo delle macchine. An-
cora: nella teoria tradizionale le variazioni sono ipoteticamente
reversibili (una nozione che sembra difficilmente accettabile
quando si considerano le variazioni del capitale fisso), mentre qui
le variazioni avvengono nel tempo e quindi, fra I'altro, sono ir-
reversibili. Infine, nella teoria tradizionale le diverse tecniche
sono assunte come gia note e disponibili, mentre qui 'oggetto
dell’analisi ¢ il progresso delle tecniche, un progresso che viene
incentivato dall’aumento del rapporto 'fra salari e prezzi delle
macchine e da altre spinte.

Se la nozione di produttivitad marginale non & accettabile, lo
¢ la nozione di saggio marginale di sostituzione: si pud immagi-
nare che un dato livello produttivo sia ottenuto con pit tecniche
che comportano combinazioni diverse di «capitale» e lavoro, tali
che quando aumenta il primo diminuisce il secondo: non ¢ infatti
irragionevole assumere che, passando da una combinazione al-
Paltra, gli altri fattori — energia, materie prime, prodotti inter-
medi — rimangano invariati. (Nell’ipotesi della produttivita mar-
ginale occorre invece assumere come dati tu#ti i fattori eccetto
quello di cui si vuol misurare la produttivita marginale e si deve
ammettere che, per effetto di un incremento molto piccolo di
questo fattore, la produzione possa aumentare, sia pure in misura
infinitesima; e cid non pud essere ammesso.) Che la nozione di
saggio marginale di sostituzione, presa a sé, sia ammissibile, men-
tre non lo sia la nozione di produttivita marginale appare dalla
stessa espressione matematica: una derivata semplice nel primo
caso, una derivata parziale nel secondo.

Dal momento che la ben nota classificazione di Hicks del-
le invenzioni — risparmiatrici di lavoro, neutrali e risparmiatrici
di capitale — si fonda in modo essenziale sulla nozione di pro-
duttivithd marginale dei fattori, essa non puo essere accolta. Co-
me si & detto, un’invenzione pud essere definita risparmiatrice di
lavoro — o di altro fattore — semplicemente quando riduce il
coefficiente del lavoro o di altro fattore. Da un tale punto di
vista, non ha senso parlare d’invenzione neutrale; se mai, si pud
discutere di invenzioni che non danno luogo ad alcun risparmio
nei fattori ma danno origine a beni nuovi, non prodotti in pre-
cedenza.
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5. Pasinetti e la sostituibilita dinamica

Come si & visto (cfr. la terza colonna dello schema indicato
nel § 2), la sostituzione statica & ammissibile sul piano logico; in
concreto, perd, ha ben scarso rilievo: le tecniche utilizzabili per
produrre una determinata quantita di un certo bene con diverse
combinazioni di lavoro e di capitale fisico sono poche; in certi
casi tecniche alternative esistono solo a diversi livelli di produ-
zione. Piu precisamente, la varieta delle tecniche & presumibil-
mente ampia quando si considerano sia i processi di base sia le
operazioni sussidiarie; ma i processi fondamentali e i capitali fissi
che li sottendono di norma sono pochi; nel complesso, percid, la
sostituibilita statica appare circoscritta. Il fatto & che le tecniche
da considerare debbono essere quelle note: I’introduzione di nuo-
ve tecniche, nella teoria tradizionale, rigorosamente statica, &
esclusa. Ma la sostituzione che si osserva nella realta & collegata,
quasi senza eccezioni, al progresso tecnico: o perché I'aumento
del rapporto fra salario e prezzo delle macchine, come si & detto,
stimola innovazioni che risparmiano lavoro o perché innovazioni
di questo tipo vengono introdotte anche indipendentemente da
stimoli economici diretti. L’aumento del rapporto S/P,,, rappre-
senta appunto uno di questi stimoli.

I1 suddetto rapporto pud aumentare per il fatto che, a parita
del prezzo delle macchine, aumentano i salari, per esempio, come
conseguenza di un’azione svolta dai sindacati operai. Quel rap-
porto pud invece aumentare per il fatto che, a parita di salari, il
prezzo delle macchine diminuisce per innovazioni introdotte nel-
la loro produzione. D’altro canto, il rapporto §/P,,, pud aumen-
tare senza necessariamente comprimere i profitti nel settore che
produce le macchine perché aumenta sistematicamente la pro-
duttivita. In altre parole, I’aumento della produttivita appare co-
me effetto, ma anche come condizione di un aumento sostenuto
del rapporto §/P,,, — e, pilt ampiamente, del rapporto S/P, dove
P ¢& il livello generale dei prezzi.

Ho gia osservato che le rassomiglianze fra la sostituzione sta-
tica della teoria tradizionale e la sostituzione dinamica sono pu-
ramente formali. In effetti, nel caso della sostituzione statica un
aumento dei salari comporta, a parita di produzione, da un lato
una diminuzione dell’intensita di lavoro (L/X) e, dall’altro, un
aumento dell’intensita di capitale (K/X); inoltre, un aumento dei
salari comporta una riduzione del saggio del profitto (che, in
equilibrio, & uguale al saggio dell’interesse), cid che appunto pro-
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voca, secondo questa teoria, I’aumento dell’intensita di capitale.
Ma ha perfettamente ragione Pasinetti quando osserva che

[...] non si trova nulla di tutto questo in cid che si rivela come la carat-
teristica normale dei mutamenti tecnici. Il carattere indiretto dei pro-
cessi produttivi (o roundaboutness), nel senso di grado d’intensita di ca-
pitale, pud benissimo rimanere inalterato; il saggio di profitto pud pure
rimanere invariato; e tuttavia il grado di meccanizzazione (la «sostitu-
zione del capitale fisico al lavoro») pud essere continuamente crescente’.

Pasinetti conclude, fra I’altro, che «il salario unitario aumen-
tera, come effetto, e non come causa, del progresso tecnico».
Questa conclusione sembra divergere dalla mia poiché sostengo
che il progresso tecnico viene stimolato, fra I’altro, dall’aumento
del salario. Io perd considero I’aumento, non del salario in quan-
to tale, ma del rapporto fra salario e prezzo delle macchine; ed
affermo che I’aumento di tale rapporto rappresenta uno fra i di-
versi stimoli economici, non del progresso tecnico in generale,
ma, specificamente, delle innovazioni che risparmiano lavoro. In
ogni modo, ho gia osservato che I'intero processo va visto come
il risultato di una serie incessante d’interazioni fra aumento del
suddetto rapporto e aumento della produttivita del lavoro. Cid
non significa affatto che un tale processo riguardi tutte le inno-
vazioni e che tutte le innovazioni vengano attuate come conse-
guenza di stimoli economici diretti. In altri termini, ci sono, ed
hanno rilevante importanza, innovazioni che possono essere con-
siderate esogene rispetto al sistema della produzione; ed € rispet-
to a queste innovazioni che I’affermazione di Pasinetti citata per
ultima si applica pienamente. Per le altre innovazioni — quelle
incentivate dall’aumento del rapporto fra salari e prezzi delle
macchine, dall’espansione della domanda e da altri stimoli eco-
nomici diretti — quell’affermazione va inquadrata, io credo, nel
menzionato processo d’interazione, in cui I’aumento di quel rap-
porto &, non solo effetto, ma anche causa dell’aumento della pro-
duttivita. La divergenza — se divergenza c’¢ — & dunque del
tutto secondaria: I’analisi che Pasinetti elabora nell’opera ricor-
data — e non solo la specifica analisi della sostituzione dinamica
(Pasinetti preferisce parlare di «cambio di tecnica») —, mi trova
fondamentalmente d’accordo.

5 Pasinetti, 1984, p. 249; v. anche Pasinetti, 1977.
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6. Il mito dei costi marginali crescenti

E I'incessante progresso tecnico la fonte dei rendimenti cre-
scenti che caratterizzano le moderne attivita produttive. Si trat-
ta dunque di rendimenti crescenti di tipo dinamico: solo le eco-
nomie di scala imputabili a tecnologie gia note possono essere
viste all’origine di rendimenti crescenti di tipo statico. Non &

: agevole distinguere i due tipi di rendimenti crescenti; si pud dire
pero con certezza, che quelli del primo tipo sono di gran lunga
i pits frequenti ed i piti importanti nelle economie moderne: i
rendimenti crescenti di tipo statico hanno luogo solo occasional-
mente e, non di rado, attraverso processi di imitazione fra paesi
diversi.

Riconoscere che i rendimenti crescenti di tipo dinamico do-
minano nelle economie moderne non significa negare che, nel
breve periodo, a parita di tecniche i rendimenti di regola sono
costanti — costanti rispetto alle variazioni della produzione. In
un diagramma indichiamo, sulle ascisse, la quantita prodotta (X)
e sulle ordinate la produtt1v1ta media del Iavoro ( (X/L); questa,
data la tecnica, pud essere rappresentata da una retta parallela
all’asse delle ascisse. I rendimenti crescenti dinamici possono es-
sere rappresentati da una serie di rette, tutte parallele fra loro,
che via via si spostano verso I’alto: ogni retta & datata e corri-
sponde a una determinata tecnologia.

(1)

X

Se la produttivita (media) dei fattori variabili & costante, il
costo marginale coincide col costo diretto, o variabile, ed il costo
totale medio di breve periodo decresce fino al limite di capacita
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degli impianti (il costo totale medio di lungo periodo decresce se
ci sono economie di scala, altrimenti & anch’esso costante).

Gli aspetti essenziali di tale stato di cose erano stati visti esat-
tamente da Sraffa ben sessantasette anni fa (1937, p. 598; art.
orig. 1926):

L’esperienza quotidiana mostra che un grandissimo numero di
aziende e la generalita di quelle che producono merci manufatte consu-
mabili lavora in condizioni di costi decrescenti individuali. [...] Uomini
di affari che pure ritengono di trovarsi in condizioni di concorrenza,
troverebbero ridicola I’asserzione che il limite alla loro produzione ri-
siede nelle condizioni interne di produzione della loro azienda, le quali
non consentono una maggior quantita senza aumento di costi.

Nonostante la sferzante critica di Sraffa («troverebbero ridi-
cola I’asserzione»), la maggior parte degli economisti ha fatto
orecchi da mercante: gl’interessi teorici precostituiti erano trop-
po rilevanti. A Sraffa segui, a breve distanza di tempo, Kalecki
(1938); ma gli economisti hanno continuato, imperterriti, ad in-
segnare le loro curve a U. Il quadro tratteggiato da Sraffa & del
tutto coerente con le indicazioni empiriche presentate da Dunlop
(1938) per dimostrare che la convinzione espressa da Keynes nel-
la Teoria generale — che ciog, per via dei rendimenti decrescenti,
quando i salari monetari aumentano i salari reali tendono a di-
minuire — ¢ infondata: una convinzione che, come Keynes os-
servd nella sua replica a Dunlop, «era largamente condivisa dagli
economisti inglesi» (e non solo da quelli inglesi). Si hanno poi i
risultati dell’indagine condotta da Hall e Hitch (1939), che in-
dicano chiaramente costanza dei costi diretti e quindi la loro
coincidenza coi costi marginali. Da allora la massa delle indica-
zioni empiriche contro i rendimenti decrescenti e in favore dei
rendimenti costanti (a parita di tecnica) o crescenti (per il pro-
gresso tecnico) diventa enorme; cid nonostante gli economisti —
salvo poche eccezioni — non hanno battuto ciglio. Alcune di
queste indicazioni sono state concettualizzate; altre no; ma la
conclusione che se ne deve trarre & univoca. Ecco, in stile tele-
grafico, un elenco delle indicazioni cui sto facendo riferimento:

1) «Legge di Verdoorn» o «di Smith-Verdoorn».

2) «Legge di Okun».

3) Risultati econometrici generalmente soddisfacenti delle re-
lazioni fra costi diretti e prezzi (se i costi diretti avessero un an-
damento a U non sussisterebbe nessuna relazione sistematica fra
costi diretti e prezzi).
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4) Uso pressoché generale e non solo nell’ambito delle analisi
empiriche della nozione di grado di capacita utilizzata, una no-
zione che non ha un senso preciso se i costi diretti avessero un
andamento a U.

5) Impiego generalizzato, nella contabilita dei costi delle
aziende industriali, di criteri che presuppongono costi diretti co-
stanti (tale & I’assunzione implicita nei diagrammi che mirano a
individuare il punto di pareggio — break-even charts).

6) Adozione generalizzata, da parte delle imprese che guida-
no i prezzi, di un qualche criterio fondato sul margine propor-
zionale sui costi diretti: anche un tale criterio presuppone costi
diretti costanti.

Le analisi empiriche riguardanti le industrie pitt diverse in-
dicano che nella stragrande maggioranza dei casi i costi marginali
di breve e di lungo periodo sono costanti o decrescenti¢. Cid no-
nostante Mansfield, I'economista che si & preso la pena di rac-
cogliere i risultati di quelle analisi, soggiogato dalla teoria tradi-
zionale, conclude che «& inconcepibile che alla fine i costi mar-
ginali non crescano con la quantita prodotta» (Mansfield, 1975,
pp. 189-96): un bell’atto di fede, con molti cordiali saluti al ben
noto pragmatismo anglosassone. Va rilevato che I’espediente con
cui si cerca di giustificare razionalmente I’atto di fede di solito &
quello di supporre che i costi marginali siano approssimativamen-
te costanti in un ampio intervallo, che & quello visibile empiri-
camente: avvicinandosi al limite di capacita degli impianti la cur-
va di questi costi tenderebbe ad impennarsi. Ecco le due curve:
quella inventata dagli economisti in omaggio ai requisiti della teo-
ria tradizionale — ovvero per evitare polemiche giudicate inuti-
li7 — e quella che deve essere costruita sulla base delle indagini
empiriche:

¢ Cfr. Momigliano, 1975, pp. 127-28. (Momigliano & uno dei pochi econo-
misti che, ad una robusta preparazione teorica, unisce una notevole esperienza
diretta nell’industria.)

7 Jo stesso, non per omaggio ai requisiti della teoria tradizionale, ma perché,
a torto, giudicavo inutili queste specifiche polemiche, nel proporre la tesi dei
costi marginali costanti usai la restrizione dell’«ampio intervallo»: Oligopolio e
progresso tecnico, pp. 54 e 56.
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La differenza risiederebbe nel tratto iniziale della ripida cre-
scita AB, che sussisterebbe nel caso I, non sussisterebbe nel caso
II; ma, dal momento che il tratto AB rimane invisibile, abbiamo
il diritto d’ignorarlo. Cid sul piano empirico; sul piano teorico -
abbiamo il dovere d’ignorarlo, giacché le argomentazioni volte a
dimostrare la crescita dei costi marginali non reggono alla critica.

Finora gli economisti sono rimasti impassibili di fronte al-
I'impressionante e crescente numero di critiche teoriche e di ana-
lisi empiriche che ho appena ricordate. E giunto il momento, io
credo, di abbandonare questa serafica ed oramai insostenibile im-
perturbabilita.

7. 1l prezzo del capitale
ed il saggio dell’interesse

A mio giudizio, & giunto il momento di abbandonare I'im-
perturbabilita che gli economisti hanno dimostrato anche rispet-
to ad un’altra questione fondamentale: quella del prezzo del «ca-
pitale», una questione connessa con la precedente attraverso la
nozione di «produttivitad marginale».

Se una teoria & errata, le critiche possono essere diverse e,
contemporaneamente, tutte valide: quando una barca, come si
suol dire, fa acqua da tutte le parti, individuare i diversi buchi
non avrebbe importanza se i naviganti non si ostinassero a ne-
gare l'esistenza stessa dei buchi. Anche per tale fondamentale
questione Sraffa ha dato un importante contributo critico. La
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critica specifica, che va vista nel quadro del suo modello di ana-
lisi generale, & riassunta dalla proposizione che il capitale non
puo essere considerato come una quantitd misurabile indipen-
dentemente dalla distribuzione del reddito e dai prezzi.

La dove prevale la confusione di idee, domina anche I’ambi-
guita, la quale ha sempre caratterizzato le nozioni di «capitale» e
di «prezzo del capitale»; per «capitale» s’intende tanto il capitale
fisso quanto il capitale circolante — pit1 spesso, cosi pare, solo il
primo. Di fronte alle difficolta logiche che sorgevano proprio
quando si veniva a considerare il capitale come una quantita da-
ta, alcuni economisti hanno creduto di cavarsela con una battuta
di spirito — il capitale concepito come gelatina; ma le battute di
spirito non possono essere il surrogato dell’analisi teorica.

L’ambiguita diventa massima quando gli economisti della tra-
dizione neoclassica passano a considerare il problema della di-
stribuzione del redcfito: qui emerge la nozione di funzione ag-
gregata della produzione, la quale comporta vincoli interpretativi
molto stretti: rimane spazio solo per una quantita di lavoro, L,
concepito come una massa di lavoratori che possono essere resi
omogenei, e per un «capitale», K, concepito come una quantita
data a priori: un «capitale» che comprenderebbe — ma questo &
un punto che resta nella nebbia — sia il capitale fisso sia quello
circolante ed il cui prezzo sarebbe dato da]Psaggio dell’interesse
che in equilibrio sarebbe eguale al saggio del profitto. Da notare
che in tale contesto la considerazione di un qualsiasi «onere in-
cidentale» precluderebbe la possibilita di utilizzare la funzione
aggregata d%lla produzione per spiegare le quote distributive.

Gli uomini d’affari — lo mise in evidenza Schumpeter, anche
se poi non sempre fu coerente con tale osservazione — conside-
rano il capitale in termini finanziari, come potere d’acquisto, e
I'interesse come il prezzo che debbono pagare per procurarselo,
se i fondi propri, provenienti dai beni via via prodotti e venduti,
non bastano. Tuttavia, anche quando impiegano fondi propri es-
si debbono contabilizzare, fra gli oneri, i relativi interessi. Cid
vale anche per i fondi destinati al pagamento dei salari: gli uo-
mini d’affari non possono veramente disporre di tali fondi nep-
pure quando, alla fine di ogni ciclo produttivo, rientrano tem-
poraneamente nelle loro casse. A rigore, solo i fondi discrezio-
nalmente erogati ai lavoratori a titolo di partecipazione agli utili
o di premi di produttivita sono fondi disponibili, cui non va im-
putato alcun interesse. (Noto che nel suo primo modello Sraffa,
al pari degli economisti classici, non considera il lavoro in quanto
tale, ma i mezzi di sussistenza che equivalgono ai salari e che non
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possono non essere anticipati: qui & evidente che I’interesse ri-
guarda tanto i mezzi materiali di produzione quanto i servizi dei
lavoratori. Nel suo secondo modello Sraffa, in omaggio alla tra-
dizione — cosi egli si esprime — fa l'ipotesi che i salari siano
pagati post factum e che quindi rientrino nel sovrappiu insieme
coi profitti; a rigore, tale ipotesi, che Sraffa propone per conve-
nienza analitica, pud essere considerata realistica solo nei casi di
partecipazione agli utili.)

Pur accogliendo il punto di vista sopra richiamato, che & il
punto di vista classico, resta vero che le spese per le macchine —
che durano per diversi cicli produttivi, diciamo per diversi anni
— debbono essere affrontate integralmente al principio di pe-
riodi pluriennali, mentre i salari vanno anticipati solo per un ci-
clo produttivo: nel ciclo seguente il manager & libero di tratte-
nere i lavoratori o di licenziarli. Pertanto, a parita di fondi erogati
per le macchine e di fondi per i salari che possono essere com-
plessivamente risparmiati, I’onere per gli interessi nel primo caso
¢ maggiore che nel secondo proprio perché le anticipazioni sono
pluriennali. Di conseguenza, a parita di altre condizioni, un au-
mento dell’interesse scoraggia I'impiego di macchine e incoraggia
P'impiego di lavoro, mentre una sua diminuzione tende a deter-
minare effetti opposti. Cosicché, quando si esaminano, fra gl’im-
pulsi alla sostituzione dinamica, le variazioni del rapporto §/P, ,,,
a rigore al denominatore dovremmo considerare il prodotto fra
I'indice dei prezzi delle macchine e il saggio dell’interesse a lungo
termine. Tuttavia, normalmente le variazioni di questo saggio
sono modeste, mentre sono accentuate quelle dei salari nominali,
i quali, a differenza dell’interesse, tendono sistematicamente ad
aumentare. Percid, di norma fra gl’impulsi alla sostituzione di-
namica ¢ sufficiente considerare le variazioni del rapporto S/P,,,.
In ogni modo, & bene ricordare che quando I’aumento dei salari
diviene pit rapido dell’aumento dei prezzi dei prodotti finiti, i
margini di profitto diminuiscono e, per ricostituirli, i manager
cercano di limare i costi, in primo luogo, ma non soltanto, il co-
sto di lavoro per unita prodotta, dato che la diminuzione del mar-
gine proviene da questo lato. Un ragionamento analogo pud va-
lere per le variazioni del saggio dell’interesse, da considerare in
relazione a quelle dei prezzi dei prodotti finiti; in questo caso lo
sforzo dei manager riguardera soprattutto, ma non soltanto, I'im-
piego piu razionale dei macchinari.

Le precedenti osservazioni mostrano come sia fuorviante il
concetto che il saggio dell’interesse rappresenti il «prezzo del ca-
pitale» (capitale in senso fisico); ed & precisamente questo il si-
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gnificato che si attribuisce al saggio dell’interesse nella funzione
aggregata della produzione.

8. La distribuzione del reddito nella teoria
marginalistica

Se & vero che i fattori produttivi sono fra loro complementari
e, per ciascuna delle tecniche alternative, non sostituibili, allora
non ¢ possibile distinguere fra produttivita media e produttivita
marginale. Se poi la produttivita media, come sembra sia la re-
gola, data la tecnica, & costante, allora dal punto di vista mate-
matico la produttivita media e I'ipotetica produttivita marginale
coincidono: e non & pil possibile neppure formalmente ricavare
dalle produttivita marginali, sempre eguali alle produttivita me-
die, le quote distributive. (Se si pone in relazione la quantita
prodotta, X, e un dato fattore, diciamo il lavoro, L, e se la rela-
zione ¢ rappresentabile da una retta che parte dall’origine, la de-
rivata d X/3 L & uguale al rapporto X/L.) Dalla funzione aggregata
della produzione — X = f (L, K) — si ricava la relazione

X X
E'L+W'K=X. (A)

3X X X X
Ma se SL-LE¢3K - Ksiavrebbe

ossia X + X = X, il che & assurdo8. L’assurdita viene meno se si
riconosce che la produttivita media di un fattore implica anche il

8 Introducendo gli oneri incidentali di Marshall (e di Ricossa), che secondo
I’esempio fatto nel § 2 riguarderebbe la produttivita marginale del lavoro, la (A)
perde significato ai fini delle quote distributive poiché (3X/3L) * L diverrebbe
(®3X/8L—1) - L. A rigore occorrerebbe correggere in modo analogo anche il se-
condo termine (3X/3K) - K. Gli oneri incidentali, I, sono da considerare come
I'indice della non eliminabile complementarita tra i fattori.
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contributo dell’altro o degli altri fattori: la produttivita media si
limita a registrare le variazioni della produzione in rapporto a
quelle di un dato fattore. Cosi, quando consideriamo la produt-
tivita media del lavoro teniamo implicitamente conto anche del
- contributo del capitale; ed un’osservazione analoga vale per la
produttivita media del «capitale». C’¢ un’altra contraddizione
nella teoria tradizionale: quando viene usata per spiegare le quo-
te distributive la funzione aggregata della produzione consente
risultati non manifestamente assurdi solo se, in equilibrio, si pre-
suppongono rendimenti costanti. Ma secondo la stessa teoria le
curve dei costi marginali e dei costi totali medi di lungo periodo
normalmente hanno un andamento ad U, ossia implicano rendi-
menti prima crescenti e poi decrescenti. Per superare la contrad-
dizione si suppone che ogni impresa si trovi nel punto di minimo
costo e che ogni variazione della quantita complessiva avvenga
attraverso una variazione nel numero delle imprese appartenenti
a ciascuna industria. Sono supposizioni che mostrano quali salti
mortali si debbano fare quando si vuole in tutti i modi salvare
una teoria che non funziona!

Non sono pochi gli economisti che, dopo essersi resi conto
della insostenibilita della funzione aggregata della produzione,
I’hanno abbandonata per arroccarsi sulla difesa della funzione
microeconomica (cfr. per es. F.M. Fisher, 1969). Certo, le criti-
che piti gravi riguardano la quantita di capitale assunta come data
in un contesto di analisi generale. Tuttavia, la funzione microe-
conomica pud avere un’efficacia interpretativa assai ristretta,
giacché si deve escludere il caso della derivata parziale riferita ad
un singolo fattore; in ogni modo, una funzione microeconomica
della produzione non ¢ utilizzabile per spiegare la distribuzione

del reddito.

9. La distribuzione del reddito:
Sraffa, Kalecki ed il margine proporzionale

Per Sraffa, la distribuzione del reddito non & determinata da
forze puramente endogene: supponendo che il reddito vada di-
stribuito fra salari e profitti (il saggio dell’interesse e quello del
profitto essendo tendenzialmente eguali) e considerando il sala-
rio come dato, emerge un grado di liberta, ossia emerge la pos-
sibilita di variazioni nella distribuzione del reddito nazionale: sul
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piano logico come quantita data esogenamente pud essere consi-
derato o il salario o il saggio del profitto. Sraffa (1960) indica le
ragioni per cui gli sembra preferibile assumere come dato il sag-
gio del profitto piuttosto che il salario.

11 saggio del profitto — egli scrive (p. 43) —, essendo un rapporto,
ha un contenuto che ¢ indipendente dalla conoscenza dei prezzi e pud
ben essere «dato» prima che i prezzi siano fissati. Esso & quindi suscet-
tibile di essere determinato da influenze estranee al sistema della pro-
duzione, e particolarmente dal livello dei tassi dell’interesse monetario.

Nella concezione di Sraffa, dunque, la distribuzione fra salari
e profitti & indeterminata: si pud pensare che essa venga deter-
minata attraverso decisioni di politica economica e attraverso
conflitti. La sua concezione ¢ anzi compatibile con una visione in
ultima analisi conflittuale della distribuzione. In astratto si pud
immaginare una distribuzione che va dall’estremo dei salari pari
a zero all’estremo opposto, dei profitti pari a zero. Nella sua ope-
ra Sraffa considera quantita date di merci e non si pone il pro-
blema della destinazione del sovrappiti. Quando tuttavia si passa
alla considerazione della crescita del sistema produttivo, allora il
sovrappiu viene ad assumere un ruolo addirittura essenziale, giac-
ché la crescita pud aver luogo se almeno una parte dei beni che
costituiscono il sovrappit sono utilizzati per accrescere la massa
dei mezzi di produzione. Sotto tale aspetto, quella parte del so-
vrappil non e piu liberamente disponibile; ed ammettendo che i
profitti costituiscano I’incentivo a investire, la fonte dell’autofi-
nanziamento e (attraverso diversi intermediari) una delle fonti
dei finanziamenti esterni, le variazioni nella distribuzione sfavo-
revoli ai profitti prima o poi bloccano il processo di accumula-
zione — un processo che, nella realtd, avviene attraverso flut-
tuazioni. E poiché I’arresto del processo di accumulazione, nella
realta, non significa che I’economia si adagi su uno stato stazio-
nario ma da luogo ad una flessione economica, che fra I’altro
comporta una diminuzione del livello o del tasso di aumento dei
salari, appare evidente che la caduta dei profitti si arresta molto
prima che ’aumento dei salari li abbia ridotti a zero. In altri
termini, la zona d’indeterminazione nella distribuzione appare
molto circoscritta, pur senza divenire nulla, quando ci proponia-
mo di analizzare gli aspetti essenziali di un processo di sviluppo
ciclico. In una tale analisi, & ragionevole ammettere che «le in-
fluenze estranee al sistema della produzione» possono provenire
a volte dalla politica monetaria e creditizia ed a volte dall’azione
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sindacale e, spesso, da una combinazione variamente ponderata
di questi due impulsi. Per avviarsi ad una tale analisi, tuttavia, si
deve riconoscere che sul saggio del profitto possono agire, oltre
che le decisioni di politica monetaria, anche quelle imputabili
alla politica dei prezzi adottata dalle imprese che, sia pure limi-
tatamente, sono in grado di avere, appunto, una politica dei prez-
zi. Porre tale questione significa porre quella delle forme di mer-
cato non concorrenziali — le quali oggi, nelle analisi che inten-
dono avvicinarsi alla realtd, vengono viste dalla maggioranza de-
gli studiosi come le piti frequenti nelle economie moderne. Alla
tine il saggio del profitto pud essere assunto come «variabile in-
dipendente»; ma dovremmo prima, in un precedente stadio ana-
litico, cercare di spiegare perché esso assume certi valori e non
altri e perché questi valori cambiano durante il processo di svi-
luppo ciclico.

A questo punto divengono rilevanti i modelli teorici che ten-
dono a spiegare I’antecedente immediato del saggio del profit-
to che & costituito dal «margine proporzionale sui costi diretti»
(mark-up). Sono oramai numerosi gli economisti che in modo
esplicito o implicito accolgono la tesi che i prezzi — e in parti-
colare quelli dei prodotti industriali — siano determinati secon-
do un qualche criterio di mark-up; cid nonostante, i modelli teo-
rici che mirano a spiegare il #zark-up sono pochi e poco dibattuti.
Diversi anni fa io stesso proposi un modello di questo tipo, ma
un numero limitatissimo di economisti (fra cui Modigliani) I’han-
no discusso criticamente. Eppure, una volta riconosciuta la rile-
vanza, nella formazione e nelle variazioni dei prezzi industriali,
del criterio del margine proporzionale, non si pud restare su un
terreno meramente empirico: un qualche modello teorico & ne-
cessario. In un saggio del 1979 io riprendevo quel mio modello e
lo sviluppavo sul piano dinamico; cercavo poi di verificarne le
implicazioni sul piano empirico (Sylos Labini, 1984, cap. VIII).
Ricollegandomi a tesi schematicamente esposte da Kalecki (le cui
opere costituiscono tuttora una miniera solo parzialmente sfrut-
tata), usavo il margine proporzionale per spiegare la distribuzio-
ne del reddito nell’industria manifatturiera. In estrema sintesi, i
passaggi logici sono i seguenti.

1) Nell’industria manifatturiera il livello del margine propor-
zionale sui costi diretti in ciascun prodotto dipende fondamen-
talmente dalle condizioni di entrata — entrata di altre imprese o
di prodotti provenienti dall’estero; a loro volta le condizioni di
entrata dipendono, in primo luogo, dall’estensione del mercato,
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dall’elasticita della domanda, dalla tecnologia, dalle spese pub-
blicitarie «d’impianto», dai salari e dai prezzi dell’energia e delle
materie prime.

2) Il margine proporzionale aggregato (espresso dalla media
ponderata dei diversi margini) non resta costante nel tempo ma
tende a variare; di regola, varia inversamente rispetto alle varia-
zioni dei costi diretti.

3) Partendo dall’equazione dei prezzi, le variazioni del mar-
gine proporzionale possono servire a spiegare le variazioni delle
quote distributive nell’industria manifatturiera, che costituisce il
settore dinamico per eccellenza. Le variazioni nelle quote degli
altri settori sono fortemente infuenzate dalle variazioni che han-
no luogo nel settore manifatturiero; se ne allontanano, in qualche
misura, fondamentalmente in rapporto: () alla forza contrattua-
le dei lavoratori nei diversi mercati, (5) al grado di esposizione
dei diversi settori alla concorrenza internazionale (che opera di-
rettamente solo nell’ambito dei prodotti industriali e agricoli) e
(c) dalla loro appartenenza all’area privata o all’area pubblica.

I nessi fra il margine proporzionale, il saggio del profitto e il
saggio dell’interesse appaiono in piena luce quando I’autorita mo-
netaria eleva in misura cospicua questo saggio; in tali condizioni,
pur dovendo fare i conti con diversi vincoli (specialmente quelli
dipendenti dai rapporti economici internazionali), le imprese
debbono elevare i loro margini: quelle che non ci riescono pos-
sono subire perdite e andare incontro al fallimento.

10. Il marginalismo di Keynes

Ad un primo esame Keynes, eterodosso per tanti aspetti, ap-
pare come un ortodosso rispetto alle basi della teoria marginali-
stica tradizionale. Sostengo che cosi non &: non bisogna farsi in-

annare dalle apparenze. Mi riferisco, in particolare, alle due
%ondarnentali questioni ricordate nel titolo di questo articolo. Co-
minciamo dalla prima, quella relativa al principio dei rendimenti
decrescenti.

Nella Teoria generale Keynes accetta esplicitamente questo
principio ed anzi auspica un’indagine empirica sulle relazioni fra
variazioni dei salari monetari e dei salari reali: egli ritiene che le
variazioni dei due ordini, in forza di tale principio, risultereb-
bero «quasi sempre in direzione opposta» (p. 10; anche p. 16).
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Poco dopo la pubblicazione di quell’opera due economisti nor-
damericani, Dunlop e Tarshis, svolgono indagini del genere au-
spicato da Keynes, concludendo invece che le variazioni avven-
gono di regola nello stesso senso (Dunlop, 1938; Tarshis, 1939).
Keynes (1939) si rende ben conto che & in discussione la validita
del principio teorico dei rendimenti decrescenti: egli si dimostra
restio ad abbandonarlo e sostiene che prima di arrivare a tanto
occorrono indagini pil sistematiche. Mette tuttavia in evidenza
che I’eventuale abbandono di quel principio non avrebbe conse-
guenze distruttive sulla sua analisi e non indebolirebbe ma raf-
forzerebbe le sue prescrizioni espansionistiche®. Certo, 'ipotesi
keynesiana di un andamento dei costi marginali costante per am-
pi tratti — come I’andamento indicato nel grafico 1 del § 6 —
appariva comunque plausibile nelle condizioni prevalentemente
depresse degli anni Trenta. E la teoria dei prezzi, cosi com’e
espressa nel capitolo X X1 della Teoria generale, & largamente com-
patibile col principio del costo pieno, che & invece incompatibile
col principio dei rendimenti decrescenti applicati all’impresa.
Molti anni fa Bruno Cutilli aveva messo in evidenza che «una
coerente presentazione dello schema di Keynes & possibile sol-
tanto sulla scorta di un comportamento imprenditoriale basato
sul principio del costo pieno» (Cutilli, 1964). Keynes non ha mai
assunto una posizione netta ed univoca sulla questione; tuttavia,
nell’articolo di replica a Dunlop e a Tarshis egli prende le distan-
ze della teoria tradizionale riguardante la formazione dei prez-
zi10. Va notato che i risultati delle indagini condotte da Dunlop

° In un interessante saggio Kregel (1985) mette in evidenza che gia Harrod
negli anni Venti si era reso conto che nell’industria i rendimenti crescenti sono la
regola e che questo fatto rendeva pili praticabili le politiche espansionistiche at-
traverso la spesa pubblica che Keynes aveva cominciato a proporre ben prima
della Teoria generale.

10 Keynes prende le distanze con una certa ironia e con espressioni che rie-
cheggiano quelle usate su tale questione da Sraffa: «Senza dubbio & ben difficile
trovare qualcuno che non sia un economista che creda che il prezzo sia preva-
lentemente regolato dal costo marginale. La massima parte degli uomini d’affari
sono sorpresi quando si sentono dire che le loro politiche dei prezzi debbono
essere dominate da un preciso calcolo del costo marginale di breve periodo o del
ricavo marginale. Essi sostengono che una tale politica condurrebbe in breve
tempo chiunque la adottasse a%la bancarotta» (p. 46 del citato articolo del 1939;
la traduzione ¢ dello scrivente). }

11 punto di vista degli uomini d’affari risulta chiaro dai due grafici che se-
guono: il primo indica, come vuole la tradizione, due curve ad U — quella dei
costi marginali, 72, e quella dei costi totali medji, ¢, i quali includono il profitto
minimo; nel secondo i costi marginali sono costanti e quindi coincidono coi costi
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e da Tarshis, nel mettere in rilievo che le variazioni dei salari
monetari e dei salari reali avvengono di norma nello stesso senso,
non contraddicono semplicemente il principio dei rendimenti de-
crescenti, ma inducono a ritenere che, di norma, vale il principio
opposto, quello dei rendimenti crescenti. Questo «principio»,
tuttavia, non pud essere visto in un quadro statico, poiché ¢ la
conseguenza dei cambiamenti tecnologici. Adottando un punto
di vista tuttora molto diffuso, Keynes ritiene di poter assumere
come data la tecnica giacché si riferisce a periodi brevi. Ma un
tale punto di vista, valido con riferimento al breve periodo astrat-
to, & ingannevole quando — come fa Keynes nel discutere i ri-
sultati delle indagini empiriche prima ricordate — si considera
un andamento concreto, giacché, se & vero che gl’impianti che
incorporano le tecniche non possono essere modificati rapida-
mente, essi possono cambiare in tempi anche brevissimi come.
effetto di decisioni prese in periodi precedenti.

A rigore, una teoria dei prezzi che sia compatibile col prin-
cipio del costo pieno non lo & con I'ipotesi della concorrenza per-
fetta della teoria tradizionale, che esige un costo marginale da un
certo punto in poi crescente. Sulle forme di mercato, Keynes ri-
mane deliberatamente nel generico: egli assume data «’intensita
della concorrenza», ma non dice se la considera alta o bassa; e
nella sua risposta a Dunlop e Tarshis non esclude affatto che la
forma di mercato piti frequente nella realta moderna possa essere
la concorrenza imperfetta (come ho cercato di argomentare al-
trove, l'ipotesi dell’oligopolio differenziato pud essere vista co-
me un’ulteriore approssimazione alla realtd rispetto all’ipotesi
della concorrenza imperfetta). Se indichiamo con P il livello dei

diretti o variabili (p & il prezzo, p, il prezzo di equilibrio temporaneo):

m /m c m
4 c A
1 P L / b I
t
N2 vem

X X

Non c’¢ dubbio: ammesso che il grafico II indichi il caso normale, una politica
tendente ad eguagliare costo marginale e prezzo condurrebbe in breve tempo
gl’'imprenditori che la adottassero alla bancarotta!
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prezzi, con « il mark-up, con il § il saggio dei salari e con = la
produttivita del lavoro, il punto di vista di Keynes pud essere
espresso dalla relazione

P = a S/

Tale relazione vale quando la disoccupazione & ampia ed &
basso il grado di utilizzazione degli impianti; quando invece la
disoccupazione si assottiglia, S tende ad aumentare insieme col
livello di occupazione e la produttivita tende a diminuire per I’a-
zione dei rendimenti decrescenti. (Keynes considera un’econo-
mia chiusa e quindi prescinde dalle materie prime importate, dai
prodotti finiti importati e dalle variazioni dei cambi.) Dal mo-
mento che nella Teoria generale Keynes svolge gran parte dell’a-
nalisi nell’ipotesi di un’estesa disoccupazione e di un basso grado
di utilizzazione degli impianti, la semplice relazione sopra indi-
cata costituisce, nell’analisi keynesiana, la norma; pud essere uti-
le ricordare che una relazione pit completa di quella di Keynes &
ricavabile da un vero e proprio modello teorico (le considerazioni
espresse nella Teoria generale sui prezzi sono essenzialmente fram-
mentarie) e si muove nella stessa logica della relazione keynesiana,
senza perd alcun riferimento ai rendimenti decrescenti'?.

Tutto cid considerato e pur riconoscendo I'irrimediabile am-
biguita delle basi microeconomiche della costruzione keynesiana,
si pud concludere che il principio dei rendimenti decrescenti nel
periodo breve per I'industria nel suo complesso non ¢ vitale per
questa costruzione.

La situazione non & diversa rispetto all’altra questione, quella
del prezzo del «capitale». Ad un primo esame la posizione di Key-
nes sembra coincidere con quella della teoria tradizionale, ma,
dopo riflessione, appare chiaro che cosi non ¢&. Il fatto ¢ che nella
teoria tradizionale gioca un ruolo essenziale la nozione di pro-
duttivita marginale — sia del lavoro sia del capitale. Cosi non &
in Keynes: la nozione di «efficienza marginale dal capitale», che
troviamo nella Teoria generale (cap. XI), & radicalmente diversa
dalla nozione di produttivitad marginale dal capitale: questa, co-

11 La relazione completa &
P=oS/n + a MP + aP;,

dove = non & costante, MP & I'indice dei prezzi delle materie prime e Py, & I'in-
dice dei prezzi dei prodotti finiti importati.
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me si & osservato, va vista come la derivata parziale della produ-
zione rispetto alla variazione molto piccola di un fattore, suppo-
sti costanti gli altri. L’efficienza marginale del capitale & costi-
tuita invece dalla serie di ricavi futuri che I'imprenditore si aspet-
ta di ottenere dalla vendita del prodotto dedotte le spese correnti
(una qualificazione simile a quella introdotta da Marshall nel de-
finire il prodotto marginale netto per tener conto dei non elimi-
nabili legami di complementarita tra i fattori). Piti precisamente,
I’efficienza marginale del capitale & quel saggio di sconto al quale
il valore presente della serie dei ricavi attesi dal bene capitale
durante la sua vita eguaglia il prezzo di offerta di quel bene; ne
segue che una diminuzione del saggio d’interesse di mercato pro-
voca un maggiore acquisto di beni capitali, ossia fa crescere il
volume degli investimenti. E qui, nelle conseguenze di una di-
minuzione dell’interesse, che emerge con chiarezza la differenza
radicale delle due nozioni: secondo il punto di vista tradizionale,
una tale diminuzione fa variare la combinazione delle tecniche
— cresce I'intensita di capitale, diminuisce I'intensita di lavoro;
secondo il punto di vista keynesiano, invece, crescono gl’inve-
stimenti: la combinazione fra capitale e lavoro pud variare o re-
stare costante — la diminuzione dell’interesse non autorizza nes-
suna conclusione sulla combinazione dei fattori e sulla loro so-
stituzione.

Com’¢ ben noto, Keynes, nello stesso articolo di replica a
Dunlop e Tarshis, espresse un giudizio molto positivo sull’arti-
colo che Kalecki aveva pubblicato nel fascicolo di aprile 1938
della rivista Econometrica per spiegare la distribuzione del red-
dito partendo dalla nozione di mark-up, che egli, seguendo in cid
la teoria tradizionale, concepisce come «grado di monopolio»
(una concezione che ¢ stata all’origine di non poche sterili di-
scussioni). Kalecki, scrive Keynes (p. 49), in quell’articolo «usa
una tecnica altamente originale per analizzare il problema della
distribuzione fra i fattori di produzione in condizioni di concor-
renza imperfetta; si tratta di un’analisi che potra rivelarsi come
un importante lavoro pioneristico». Non & chiaro se Keynes si
rendesse ben conto che I'ipotesi esplicativa di Kalecki, che egli
elogiava, rappresentava un radicale allontanamento dallo schema
marginalistico della distribuzione. Ma non sembra che Keynes
abbia mai veramente accettato questo schema.

56



11. Osservazioni conclusive

L’aggettivo «marginale» ha dunque molteplici significati, al-
cuni accettabili, altri no. In generale, quell’aggettivo & usato in
modo corretto quando indica una derivata, che a sua volta ¢ la
conseguenza dell’applicazione a problemi economici dei criteri di
massimo e di minimo desunti dal calcolo infinitesimale — un’ap-
plicazione che & cominciata a divenire sistematica poco pit di un
secolo fa. Ora, & vero che di norma i modelli teorici cui mi rife-
risco sono stati elaborati in termini statici o istantanei — fuori
dal tempo — e ¢io limita fortemente la loro efficacia interpreta-
tiva. Ma una tale impostazione non & affatto connaturata ai cri-
teri del calcolo infinitesimale. In ogni modo, se sono logicamente
coerenti e non si fondano su elementi in evidente contrasto con
la realta da spiegare, quei modelli hanno piena cittadinanza nella
teoria economica: le critiche al marginalismo debbono riguardare
il merito, non il metodo. Cid non significa tuttavia che vi siano
solo differenze formali tra i marginalisti ed i critici del margina-
lismo. In questo scritto mi sono occupato di alcune fondamentali
questioni riguardanti la teoria dell’impresa e la connessa teoria
dei prezzi e la teoria del capitale: nel modo di concepire tali que-
stioni le differenze sono sostanziali. Di recente alcuni economi-
sti che difendono la teoria marginalistica, fra cui spicca Frank
Hahn, hanno sostenuto che, se si mettono da parte pregiudizi
polemici, le differenze sono piti apparenti che reali. Questi eco-
nomisti, perd, riconoscono valida la critica alla funzione aggre-
gata della produzione!2; di fatto, percio, essi abbandonano la teo-
ria marginalistica della distribuzione, dal momento che non han-
no presentato nessun modello alternativo. Se & cosi, allora la co-
struzione marginalistica & privata di una delle sue colonne; il fatto
che certi modelli particolari restino in piedi — prendiamo, per
fare un solo esempio, il modello del monopolio — significa ben
poco per la costruzione considerata nel suo complesso; anzi, per
tale costruzione, non significa nulla.

Per togliere di mezzo ’ambiguita che ora domina la scena
teorica — questa & la mia tesi — occorre una riconsiderazione
critica che non conceda nulla al quieto vivere intellettuale. Nel
caso dei rendimenti decrescenti e dei costi marginali crescenti,

12 «Gli sraffiani sostengono che questa costruzione [la funzione aggregata del-
la produzione] non ¢& logicamente valida, salvo che in un’economia con un solo
bene. In generale, in cid hanno ragione.» (Hahn, 1980, p. 370.)
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per restare attaccati alla teoria tradizionale nonostante 1’'impo-
nente massa di analisi teoriche ed empiriche che indicano costi
marginali costanti e rendimenti costanti o crescenti, molti eco-
nomisti si sono rifugiati nell’idea del «tratto rilevante» o tratto
visibile della curva dei costi marginali: questo tratto sarebbe
«pressoché costante», mentre la curva si metterebbe a salire, co-
me esige la teoria tradizionale, non appena diventa invisibile.
Nel caso del «prezzo del capitale» la coesistenza fra la concezione
corretta e quella errata viene giustificata in un modo alquanto
diverso. Dato che ¢ impossibile negare che I'interesse ¢ il prezzo
dei prestiti, si dice che cid in prima istanza & ovviamente vero ma
che, se si va in fondo alle cose, si deve concludere che il «prezzo
del capitale» va riferito al capitale complessivamente considerato
ma fisicamente determinato — capitale fisso e circolante, lavoro
escluso. Tanti anni fa notai quella coesistenza niente meno che in
Joseph Schumpeter il quale, nella Teoria dello sviluppo economico
(1912), ponendosi sulla via dei classici, aveva sostenuto, con at-
gomenti originali e tutt’altro che superficiali, la validita del pun-
to di vista degli uomini d’affari, per i quali il capitale ¢ un fondo
di potere d’acquisto!®, mentre nei Business Cycles (1939) ragiona
come se fosse valida la teoria tradizionale. Nel mio libro Le forze
dello sviluppo e del declino ho ricordato le circostanze in cui con-
testai a Schumpeter quella incredibile coesistenza (pp. 113 e 114
e la nota). Se potevano coesistere le due concezioni perfino nella
mente di un economista del calibro di Schumpeter — per di pit
un economista che sulla specifica questione dell’interesse e del
prezzo del capitale aveva proposto un punto di vista relativamen-
te originale e fondamentalmente corretto —, non ci si deve me-
ravigliare se quella coesistenza ricompare in modo sistematico
negli economisti allevati nella teoria tradizionale.
Credo che sia giunto il tempo di uscire dall’ambiguita.

13 (Il capitale [...] & un fondo di potere d’acquisto», ossia & «la leva che con-
sente all'imprenditore di sottoporre al proprio dominio i beni concreti di cui ha
bisogno», fra i quali Schumpeter include, giustamente, le prestazioni di lavoro
(Schumpeter, 1971, pp. 127 e 131).



ITI

I MUTAMENTI DI LUNGO PERIODO
NEI MECCANISMI
CHE REGOLANO SALARI E PREZZI
E IL PROCESSO DI SVILUPPO*

1. Introduzione

Se confrontiamo le principali caratteristiche del processo di
sviluppo nel secolo scorso e nel nostro notiamo importanti dif-
ferenze, che debbono essere tenute ben presenti quando sceglia-
mo le ipotesi sulle quali fondiamo i nostri modelli teorici. Le dif-
ferenze fra i meccanismi che regolano i salari e i prezzi nei due
periodi sono particolarmente interessanti: qui rivolgerd la mia
attenzione proprio a questi meccanismi.

2. Le tendenze fondamentali
nei salari e nei prezzi

Conviene riflettere sui dati contenuti nella tabella 1, che si
riferiscono al Regno Unito e agli Stati Uniti (v. 'appendice A).

Il contrasto fra i due secoli ¢ spettacolare: nel secolo scorso la
tendenza di lungo periodo di tutti i prezzi & decisamente verso il
basso, mentre nel nostro secolo la tendenza &, ancora pit deci-
samente, verso I’alto. Durante il secolo scorso avevano luogo,
naturalmente, aumenti di breve durata nei prezzi e in certi pe-

* Questo saggio & stato discusso in una riunione del gruppo di ricerca su «for-
me di mercato, istituzioni e sviluppo economico», le cui attivita sono finanziate
dal Ministero della Pubblica Istruzione. Ringraziamenti particolari, che tuttavia
non implicano alcuna responsabilita di chi & chiamato in causa, vanno a Salvatore
Biasco, Ester Fano, Giorgio Fua, Paolo Savona e Mario Tonveronachi per i loro
commenti critici e i loro suggerimenti.
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riodi i prezzi restavano relativamente stabili, ma solo al principio
degli anni Sessanta ebbero luogo per tre anni, dal 1861 al 1864,
considerevoli aumenti nei prezzi, aumenti da attribuire soprat-
tutto a uno shock esterno al sistema economico e cio¢ alla guerra
civile americana. :

Mentre nel secolo scorso la regola era quella di una diminu-
zione di prezzi e ’aumento I’eccezione, nel nostro secolo & vero
il contrario: I’eccezione pit importante alla tendenza verso I’au-
mento nei prezzi & rappresentata dalla violenta caduta che ebbe
luogo nella prima fase della grande depressione, e cioe negli anni
1929 e 1932, una caduta che, contrariamente a quanto accadeva
durante quasi tutti i periodi di prezzi declinanti nel secolo scor-
so, era accompagnata, nell’industria, da una caduta non meno
violenta della produzione (Sylos Labini, 1970).

Quali sono i motivi di un tale cambiamento? E perché I'in-
versione nella tendenza dei prezzi pud essere con tanta precisio-
ne individuata nel 1897?

" Per spiegare la flessione di lungo periodo nei prezzi durante
il secolo scorso alcuni economisti hanno messo in rilievo il ruolo
dell’oro, che nei paesi sviluppati costituiva la base dei sistemi
monetari e che — se si eccettuano periodi limitati — risultava
scarso rispetto ai bisogni che emergevano dallo sviluppo econo-
mico. Pur senza respingere completamente una tale ipotesi!, ri-
tengo che sia pilt giusto pensare a quel processo, descritto da
Adam Smith, che consiste in una serie quasi ininterrotta di in-
novazioni piccole e grandi, un processo che dipende dalla conti-
nua interazione fra le innovazioni e ’espansione nelle dimensio-
ni dei mercati. Nel processo smithiano 'aumento di produttivita

! L’ipotesi che la produzione del metallo prezioso usato come moneta — oro
o argento — influisca sull’andamento di lungo periodo dei prezzi pud essere presa
in considerazione solo con riferimento al tempo in cui la moneta bancaria non
esisteva o aveva rilevanza limitata. Le cose stanno diversamente quando i bi-
glietti convertibili e i depositi sono diventati i principali strumenti monetari (il
problema scompare con 1 biglietti inconvertibili). In effetti, nel secolo scorso la
moneta bancaria & divenuta sempre piti importante. E vero che i biglietti, di
regola, erano convertibili e che le riserve auree ponevano un limite massimo alla
loro emissione. Ma un limite massimo non implica affatto una proporzione rigi-
da; inoltre, il rapporto fra riserve auree e biglietti tendeva a diminuire, poiché la
gente disposta a usare biglietti invece di monete auree andava via via crescendo.
Osservazioni simili valgono per i depositi e per le riserve in biglietti che le banche
ordinarie debbono tenere per assicurare la convertibilita dei loro debiti. Per que-
ste ragioni all’ipotesi che nel secolo scorso la scarsita di oro ha giocato un ruolo
rilevante nella flessione di lungo periodo dei prezzi, pud essere attribuito, nel
migliore dei casi, un potere esplicativo molto limitato.
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si accompagna a un aumento alquanto pil lento dei salari mone-
tari, con una conseguente diminuzione di prezzi, proprio come
accadde nel secolo scorso. Il processo smithiano presuppone fles-
sibilita sia dei prezzi che dei salari in entrambe le direzioni e cioé
verso ’alto e verso il basso; pertanto presuppone una situazione
non lontana dalla concorrenza nei mercati dei prodotti e nei mer-
cati del lavoro. La tendenza di lungo periodo verso I’alto dei prez-
zi che & emersa nel nostro secolo ¢ meno facile da spiegare; per-
(fiinlo pit difficile & la spiegazione dell’inversione della tendenza
el 1897.

3. La concentrazione e la differenziazione
nei mercati dei prodotti
e lo sviluppo dei sindacati

Cominciamo coi motivi dell’inversione della tendenza. In pri-
mo luogo, nell’anno 1897 si ha il punto di svolta inferiore di un
ciclo economico che ebbe luogo quando I’ampio afflusso di pro-
dotti agricoli — cereali e prodotti zootecnici — che si riversava
nei mercati internazionali dal nuovo mondo aveva cominciato a
ridursi. In effetti, quel flusso era stato alimentato dalle grandi
innovazioni nei mezzi di trasporto (ferrovie e navi a vapore) e
aveva determinato un netto declino dei prezzi agricoli sin dal
principio degli anni Settanta; il rallentamento di quel flusso era
dovuto al graduale completamento nello sfruttamento delle nuo-
ve terre rese economicamente accessibili grazie a quelle innova-
zioni. Nel tempo stesso, i profondi mutamenti strutturali che era-
no in corso sia nei mercati dei prodotti sia in quelli del lavoro
probabilmente stavano per superare una soglia critica e stavano
diventando abbastanza importanti da dar luogo a nuovi mecca-
nismi nella formazione e nelle variazioni dei prezzi e dei salari.
Sebbene i due meccanismi siano strettamente interconnessi, qui
vengono discussi separatamente, cominciando dai mercati dei
prodotti.

Durante il secolo scorso la concorrenza era la regola non solo
nei mercati dei prodotti agricoli e minerari, ma anche in quelli
dei prodotti industriali. Presumibilmente, non era la regola nel
settore dei servizi, dove le forme di mercato prevalenti erano
costituite o dalla concorrenza imperfetta, o dall’oligopolio diffe-
renziato. Ma il settore dei servizi rappresentava una quota rela-
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tivamente modesta dell’occupazione totale. Nel corso del tempo
il peso relativo sia dell’industria sia dei servizi, ma specialmente
il secondo, & andato relativamente crescendo. Nell’industria, co-
me pure in certi servizi, ad esempio nel settore bancario, durante
gli ultimi due decenni del secolo scorso e al principio del nostro,
ebbe luogo un processo di concentrazione, che in seguito si ando
accentuando. Con I’aumento del reddito medio individuale co-
mincid a profilarsi e poi si sviluppd un processo di differenzia-
zione nei bisogni e nei beni; tale processo si sviluppo soprattutto
dopo gli anni Venti a causa della diffusione dei mezzi di comu-
nicazione di massa e della pubblicita. Entrambi i processi, quello
di concentrazione e quello di differenziazione, hanno dato ori-
gine a forme di oligopolio concentrato, differenziato e misto. Nei
mercati dei prodotti agricoli e di molti prodotti minerari forme
concorrenziali sono ancora la regola, sebbene 1’andamento dei
prezzi in tali mercati sia stato condizionato da interventi pub-
blici e da accordi internazionali, adottati proprio per controbi-
lanciare il crescente potere di mercato delle imprese degli altri
settori. Tali interventi, tuttavia, hanno attenuato ma non rove-
sciato la tendenza, sfavorevole all’agricoltura, del rapporto fra
prezzi industriali e prezzi agricoli. Occorre perd notare che una
tale tendenza ha stimolato I’aumento di produttivita in agricol-
tura. ‘

Ora, in concorrenza, il prezzo tende a essere regolato dal co-
sto di produzione nel periodo lungo, ma non nel periodo breve,
durante il quale dipende dalle variazioni della domanda e del-
I’offerta. In oligopolio, invece, i prezzi dipendono dai costi per-
fino nel periodo breve e non soltanto in quello lungo. Piu preci-
samente, in oligopolio le variazioni del livello dei prezzi nel breve
periodo sono determinate dai movimenti dei costi diretti, nel lun-
go periodo dai costi totali per unita.

Consideriamo la questione piu attentamente.

In concorrenza, se un’impresa riesce a ridurre il costo di pro-
duzione gode di un profitto straordinario. Ma in concorrenza
non esistono rilevanti barriere all’entrata di nuove imprese, o
all’espansione di quelle esistenti. Di conseguenza, i profitti
straordinari hanno breve durata: I’aumento di produzione che
segue all’entrata delle nuove imprese o all’espansione di quelle
esistenti spingera il prezzo verso il nuovo livello, piti basso, del
costo. Un tale processo implica che nel periodo breve il prezzo
dipende dal gioco delle variazioni della domanda e dell’offerta e
che nel lungo periodo I’adeguamento del prezzo al livello del co-
sto ha luogo attraverso fluttuazioni. Se il prezzo scende sotto il
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livello del costo, percid, un certo numero di imprese ridurra la
propria produzione, ovvero certe imprese scompariranno dal
mercato, di modo che il prezzo ricevera una spinta verso [alto.

Le cose stanno diversamente in oligopolio, in cui ciascuna
impresa dispone di un certo potere di mercato, per quanto limi-
tato. Ciascuna impresa tende a regolare il prezzo sulla base delle
variazioni dei costi, purché si tratti di variazioni comuni a tutte
le imprese, al fine di non perdere la sua quota di mercato. Di
regola, la domanda non influisce sul prezzo per il semplice mo-
tivo che le imprese tendono a regolare I’offerta, in modo da adat- -
tarla alle variazioni della domanda, cid che & possibile non solo
quando la produzione deve essere ridotta, ma anche quando deve
essere accresciuta, dal momento che, di solito, la capacita non &
pienamente utilizzata; cosi, la domanda e I'offerta variano insie-
me e il prezzo non ¢ influenzato dalle loro variazioni. II prezzo,
cioe, & modificato solo se il costo, e particolarmente il costo di-
retto, varia. Il principale componente del costo diretto, ossia il
costo del lavoro per unita di prodotto, dato dal rapporto tra il
saggio di salario e la produttivita, o rimane stabile ovvero au-
menta: solo in via eccezionale diminuisce e cid accade quando la
produttivitd aumenta piu rapidamente del salario. Quanto alle
materie prime, se il loro prezzo diminuisce, tale diminuzione ten-
dera a essere trasferita sui prezzi, dal momento che questo ele-
mento di costo & comune a tutte le imprese di una determinata
industria. Tuttavia, la diminuzione nel prezzo di una certa ma-
teria prima raramente determina una diminuzione del prezzo del
prodotto finito giacché rappresenta una quota relativamente pic-
cola del costo diretto e il costo del lavoro, che oggi mostra una
sistematica tendenza verso I’aumento, spesso riempie lo spazio
lasciato dalla diminuzione nel costo delle materie prime. In tali
circostanze i prezzi dei prodotti finiti o rimangono stabili o au-
mentano: solo in via eccezionale essi diminuiscono e, quando cid
accade, accade solo in misura limitata.

In queste circostanze, quindi, I’andamento di lungo periodo
dei prezzi dei prodotti finiti dipende principalmente dall’anda-
mento del costo del lavoro. Ora, insieme con I’aumento del po-
tere di mercato delle imprese nei mercati dei prodotti, ha avuto
luogo un aumento nel potere di mercato dei lavoratori, special-
mente se organizzati in sindacati.
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4. La diffusione della contrattazione
collettiva

1l mutamento radicale nei meccanismi che regolano i prezzi e
i salari e pit particolarmente il superamento di quella soglia cri-
tica cui si accennava poco fa ebbero luogo dopo che la contrat-
tazione collettiva era diventata la regola nei mercati del lavoro; e
cid, secondo Hicks, nel Regno Unito si verificd negli anni No-
vanta del secolo scorso (Hicks, 1932, cap. 8; anche Clapham,
1951, vol. I). Il punto importante & che, con la diffusione della
contrattazione collettiva, le riduzioni dei salari divennero via via
pil rare e gli aumenti salariali via via pili frequenti. In effetti, in
tali circostanze gli aumenti salariali tendevano a essere comuni a
tutte le imprese e cido, come Hicks aveva messo in evidenza, le
induceva a non resistere troppo decisamente alle richieste di que-
gli aumenti, dal momento che non era troppo difficile trasferirli
sui prezzi quando superavano gli aumenti di produttivita — una
situazione ben diversa da quella che si aveva quando la contrat-
tazione non era collettiva ma era lasciata alle imprese singole e a
gruppi non organizzati di lavoratori.

La diffusione della contrattazione collettiva aveva le sue ori-
gini in un lungo processo di mutamento. In particolare, nel Re-
gno Unito, dove il movimento sindacale si affermd prima che
negli altri paesi, negli ultimi due o tre decenni del secolo scorso
i salari rea]Ei) erano cresciuti a un saggio relativamente alto in con-
fronto al periodo precedente (cfr. tab. 1); un tale aumento favori
’accumulazione di fondi in possesso dei sindacati mettendoli in
grado di finanziare scioperi relativamente lunghi e non limitati
a imprese singole, ma riguardanti intere industrie. Quanto alle
imprese, il loro potere di contrattazione era forte fin quando i
sindacati non esistevano o erano piccoli ed economicamente de-
boli. Con la comparsa e la crescita del potere di mercato dei sin-
dacati, nei mercati del lavoro il rapporto di forza divenne meno
sfavorevole ai lavoratori, che erano sempre pit in grado di resi-
stere a tagli salariali, sebbene per un periodo relativamente-lungo
essi non siano stati capaci d’imporre aumenti salariali, eccetto
che negli anni in cui anche il costo della vita era in aumento. Per
controbilanciare i sindacati nelle contrattazioni per i salari, an-
che le imprese cominciarono a organizzare associazioni; i metodi
di produzione di massa e le grandi dimensioni delle imprese in
certe importanti industrie favorirono la comparsa e la diffusione
tanto dei sindacati quanto delle associazioni padronali. D’altra
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parte, la crescente differenziazione nei mercati dei prodotti, da
porre in relazione con I’aumento del reddito individuale, ha dato
origine a una crescente differenziazione nelle specializzazioni dei
lavoratori e nei mercati del lavoro. Di conseguenza, il potere di
mercato dei lavoratori cresceva anche indipendentemente dallo
sviluppo dei sindacati.

In conclusione, il mutamento fondamentale nei meccanismi
dei prezzi e dei salari va attribuito, in primo luogo, alla diffusio-
ne della contrattazione collettiva, in qualche misura connessa al
processo di concentrazione in certe industrie e, in seguito, alla
crescente differenziazione nei mercati dei prodotti e del lavoro.
Pit precisamente, dobbiamo distinguere tra variazioni di breve
periodo e variazioni di lungo periodo dei prezzi e dei salari. Nel
secolo scorso, nel breve periodo i prezzi erano flessibili sia verso
I’alto che verso il basso, mentre nel lungo periodo la tendenza era
verso il basso. Anche i salari monetari erano flessibili, nel breve
periodo, in entrambe le direzioni ma — come appare dai dati
annuali che si possono trovare nelle pubblicazioni citate come
fonti della tabella 1 — la flessibilita verso I’alto era pit1 accen-
tuata della flessibilita verso il basso e cid & vero specialmente
nella seconda meta del secolo. Quanto al lungo periodo, i salari
monetari erano o stabili o crescenti, sebbene meno della produt-
tivita. Nel nostro secolo, i prezzi sono flessibili verso I’alto, non
verso il basso, e cid & vero sia nel breve che nel lungo periodo:
solo eccezionalmente e comunque limitatamente i prezzi risulta-
no flessibili verso il basso nel breve periodo; la grande depres-
sione rappresenta un caso speciale al quale dedicherd alcuni com-
menti nel paragrafo 6. Quanto ai salari monetari, essi sono fles-
sibili soltanto verso I'alto. La tendenza di lungo periodo sia dei
prezzi che dei salari & decisamente crescente, ma crescente meno
rapidamente nel caso dei prezzi, a causa dell’aumento della pro-
duttivita. Il punto di svolta nella tendenza dei prezzi che ebbe
luogo alla fine del secolo scorso & da attribuire principalmente al
fatto che quei mutamenti dei meccanismi dei salari e dei prezzi
che ho ricordato sopra stavano superando una certa soglia critica:
il sistema della contrattazione collettiva, come ho detto, si stava
rapidamente diffondendo proprio in quel periodo. Alla fine del
secolo scorso, tuttavia, come anche al principio del nostro secolo,
si stavano verificando mutamenti importanti anche nel settore fi-
nanziario, mutamenti accelerati dalle tensioni nei mercati credi-
tizi generate dai crescenti bisogni dello Stato (la guerra sud-afri-
cana ebbe luogo proprio a cavallo del secolo) (Clapham, 1958).
Quelle tensioni dettero luogo, almeno per un certo periodo, a una
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pressione generalizzata della domanda complessiva che contri-
bui, direttamente o indirettamente, a modificare le tendenze dei
prezzi e dei salari; si puo ritenere che quella pressione rinforzo il
potere di mercato dei sindacati. Quanto all’anno — il 1897 —
nel quale cosi chiaramente la tendenza verso il basso dei prezzi
giunse al termine, la ragione & semplice: in quell’anno si concluse
il ciclo economico iniziato nel 1889. Col ciclo successivo il nuovo
meccanismo che regola prezzi e salari entrd pienamente in fun-
zione.

Due osservazioni.

Prima osservazione. Per spiegare i mutamenti delle tendenze
di lungo periodo dei salari e ﬁti prezzi io attribuisco importanza
primaria ai mutamenti strutturali nel funzionamento dei due
meccanismi, i quali possono essere inclusi fra i fattori «reali»; ma
sono pronto ad accettare il suggerimento di Paolo Savona, se-
condo il quale i fattori «finanziari» che ho appena ricordati e sui
quali egli ha attirato la mia attenzione, hanno anche giocato un
ruolo rilevante. A mio giudizio, i due generi di fattori interagi-
scono e vanno considerati insieme. In altre parole, le due ipotesi
esplicative riguardanti i fattori «reali» e quelli «finanziari» non
sono alternative ma complementari.

Seconda osservazione. Per spiegare lo svolgimento temporale
del cambiamento nella tendenza dei prezzi e dei salari alla fine
degli anni Novanta dobbiamo considerare non solo la diffusione
della contrattazione collettiva ma anche I’andamento dei prezzi
dei prodotti agricoli e minerari, che mostrano una tendenza verso
’aumento a cominciare dal 1897; cid avveniva probabilmente per
’esaurimento di ulteriori importanti progressi nello sviluppo delle
ferrovie e delle navi a vapore, innovazioni che nella seconda meta
del secolo scorso avevano reso economicamente accessibili ai met-
cati internazionali i prodotti delle terre e delle miniere del nuovo
mondo perfino quando provenivano da aree assai lontane dagli
oceani. Riguardo ai prodotti agricoli noi dobbiamo anche consi-
derare, come mi ha fatto notare Ester Fano, I’aumento nei prezzi
dei fertilizzanti e delle macchine agricole, aumenti da porre in
relazione con le trasformazioni nei mercati del lavoro e dei pro-
dotti che avevano luogo nel settore industriale e che presumibil-
mente superavano gli aumenti di produttivita in agricoltura de-
terminati dalla progressiva diffusione dell’'uso di quei mezzi di
produzione. In ogni modo, il principale fattore di mutamento nel-
la téndenza dei prezzi rimane la contrattazione collettiva.

Dopo la seconda guerra mondiale la tendenza all’aumento dei
prezzi ¢ diventata molto pill accentuata che nel passato. La pres-
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sione inflazionistica, fondamentalmente dovuta all’andamento
del costo del lavoro, & stata intensificata dalla crisi del sistema
monetario internazionale. In effetti, I’abbandono nel 1971 del si-
stema istituito dagli accordi di Bretton Woods e delle parita fisse
nei cambi ha reso molto pit vigorosa la speculazione sia nei mer-
cati delle divise sia in quelli delle materie prime, con la conseguen-
za che la variabilita nei prezzi delle materie prime & aumentata di
diverse volte rispetto al periodo precedente (Sylos Labini, 1984,
cap. VI). Ora, quando i prezzi dei prodotti finiti aumentano per
effetto di un aumento dei prezzi delle materie prime, i salari mo-
netari aumentano; ma i salari non diminuiscono — al contrario, di
regola continuano ad aumentare — quando i prezzi delle materie
prime diminuiscono, cosicché una tale diminuzione raramente in-
fluisce sui prezzi dei prodotti finiti. Questo & il motivo per cui la
maggiore variabilita dei prezzi delle materie prime, che trae ori-
gine dalla crisi del sistema monetario internazionale, ha dato
un’ulteriore spinta verso ’alto ai prezzi in tutti i paesi.

I meccanismi dei salari e dei prezzi che operavano nel passato
e che originariamente erano stati descritti da Adam Smith erano
caratterizzati da una relativa stabilita nel lungo periodo dei salari
monetari e da una tendenza verso il basso dei prezzi, mentre i
nuovi meccanismi, che si sono affermati pienamente solo dopo la
seconda guerra mondiale, sono caratterizzati da prezzi relativa-
mente stabili e da salari monetari crescenti ovvero da salari mo-
netari crescenti pit dei prezzi, laddove la divergenza dipende
dall’aumento della produttivita.

5. Prezzi industriali e
prezzi delle materie prime

Nel nostro secolo, in contrasto con quanto accadeva nel se-
colo scorso, I’andamento dei prezzi industriali & radicalmente di-
verso da quello dei prodotti agricoli e minerari sia nel breve che
nel lungo periodo. Per fissare le idee possiamo dire che nel secolo
scorso 1’andamento dei prezzi delle due categorie poteva essere
formalizzato con le seguenti due equazioni, la prima per il breve
periodo, la seconda per il lungo (ritengo che le due equazioni
sono coerenti con le tesi che Ricardo espone sinteticamente nel
cap. XXX dei suoi Principi: «Sull’influenza della domanda e del-
I'offerta sui prezzi»):
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breve periodo
lsb = a, + bbD - Cbo (1)

lungo periodo
151 = a + blco (2)

dove P ¢ I'indice dei prezzi in un dato paese, D un indice della
domanda, O un indice dell’offerta, CO & I’indice del costo totale
per unita e dove 1’accento circonflesso sulle variabili indica un
saggio di variazione per unita di tempo. Per il breve periodo &
opportuno usare dati annuali; per il lungo periodo mecfie mobili
triennali e quinquennali.

Nel nostro secolo quelle equazioni restano valide per le ma-
terie prime, per le quali un conveniente indice di domanda ¢ dato
dall’indice della produzione industriale mondiale; per i prezzi dei
prodotti industriali, invece, valgono le due seguenti equazioni:

breve periodo
Pb = a, + bbS7Tt + chfP + dbpint.b (3)

lungo periodo
Pl = q + bICAO + Cli\)int.l (4)

dove § & I'indice dei salari, z & il prodotto per ora lavorata, MP
I'indice dei prezzi delle materie prime, P,,, & I'indice di prezzo
corretto per il tasso di cambio, della stessa categoria di prezzi nei
mercati internazionali, e CO = aS/x + fMP + yCG & l'indice del
costo totale per unita, dove CG ¢ I'indice del costo generale per
unita.

L’equazione (3) implica che le imprese che guidano i prezzi
applicano, per modificare i prezzi, un qualche tipo di margine
proporzionale (#zark-up) sui costi diretti. L’indice dei prezzi dei
prodotti finiti nei mercati internazionali, P,,,, opera come sof-
fitto alla traslazione degli aumenti nei costi, cosicché, se I’auto-
rita monetaria persegue una politica di cambi stabili, gli aumenti
dei costi tendono a comprimere il margine di profitto; in questo
modo una tale politica tende indirettamente a stimolare gli au-
menti di produttivita e a scoraggiare gli aumenti dei safari @il
E{osto del lavoro costituisce il principale componente del costo

iretto).

Nelle equazioni (1) e (2), che nel secolo scorso erano valide
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per ogni tipo di mercato, la variabile P,,, non compare. In effetti,
i mercati dei prodotti industriali erano quelli dei paesi sviluppati
e i mercati delle materie prime erano in gran parte controllati
dalle istituzioni finanziarie britanniche. In quel periodo il siste-
ma aureo assicurava un’unitd monetaria comune a tutti i paesi
avanzati e i cambi fluttuavano entro limiti assai ristretti. In tali
condizioni non c’era bisogno di introdurre il suddetto indice (P,,)
tra le variabili esplicative dell’indice dei prezzi dei prodotti in-
dustriali in un determinato paese. Oggi, per i prezzi di tali pro-
dotti & invece necessario introdurre quella variabile; quanto ai
prezzi internazionali delle materie prime I’equazione (1) dev’es-
sere completata introducendo la media ponderata delle quotazio-
ni del dollaro nei principali mercati finanziari (Sylos Labini,
1984, p. 160).

Le equazioni (3) e (4) si applicano ai mercati industriali nei
quali oggi prevalgono condizioni di tipo oligopolistico; in tali
mercati il fatto che il prezzo dipenda dal costo non solo nel pe-
riodo lungo ma anche nel periodo breve ha anche effetti di lungo
periodo, dal momento che, quando nel breve periodo ha luogo
una diminuzione della domanda, essa non influisce sul prezzo; e
quando, di nuovo nel breve periodo, i prezzi delle materie prime
diminuiscono, la pressione verso I’alto dei salari, come ho gia
notato, di regola riempie quello spazio e in questo modo crea un
ostacolo alla diminuzione nei prezzi dei prodotti finiti che po-
trebbe aver luogo per la diminuzione nei prezzi delle materie pri-
me. Inoltre, i prezzi delle materie prime di regola diminuiscono
quando la produzione industriale flette e in tali circostanze la
produttivita del lavoro tende a ristagnare: cid contribuisce al-
Paumento del costo di lavoro per unita.

La tendenza di lungo periodo di entrambe le categorie di
prezzi — prodotti industriali e materie prime — va verso I'alto
a causa dell’andamento dei salari e dei costi generali e, nel caso
delle materie prime, a causa dell’andamento dei prezzi dei mezzi
di produzione prodotti dall’industria. Tuttavia, dal momento che
il potere di mercato delle imprese di regola & maggiore nell’in-
dustria che nel settore primario, nel quale prevalgono situazioni
vicine alla concorrenza, la tendenza verso I’alto dei prezzi tende
a essere alquanto piu accentuata nel settore industriale, cosicché
i rapporti di scambio tendono a variare in favore dei prodotti
industriali, proprio al contrario di quanto accadeva nel secolo
scorso (si veda la tab. 1, app. A). La tendenza verso 'alto dei
rapporti di scambio & perfino pilt accentuata quando consideria-
mo soltanto i prezzi delle materie prime prodotte nei paesi sot-
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tosviluppati, giacché in questi paesi il potere di mercato dei la-
voratori € assai limitato e i salari tendono a crescere piu len-
tamente di quanto accada nei paesi sviluppati. Pertanto, nei due
secoli ’andamento delle due categorie di prezzi & nettamente di-
verso sia nel lungo che nel breve periodo. Nel primo caso la dif-
ferenza appare nell’andamento dei rapporti di scambio, nel se-
condo, nella maggiore variabilitd nei prezzi delle materie prime,
principalmente a causa dell’influenza della domanda, una varia-
bilita che & divenuta perfino pitt accentuata dopo la crisi del si-
stema monetario internazionale del 1971 (si vedano le figg. A e
A, dell’appendice A).

Facendo riferimento alla tabella 1, richiamo 1’attenzione del
lettore sull’andamento dei prezzi industriali negli anni che pre-
cedono la seconda guerra mondiale: si nota un netto declino du-
rante il primo stadio della grande depressione, cio¢ dal 1929 al
1932 (—22 per cento nel Regno Unito e —25 per cento negli
Stati Uniti); il declino appare meno pronunciato ma sempre con-
siderevole se consideriamo il periodo 1929-38 (—8 e — 10 per
cento rispettivamente). Questo andamento corrisponde piena-
mente al «nuovo» meccanismo dei prezzi che opera nel nostro
secolo, dal momento che esso ¢ fortemente influenzato dalla vio-
lenta diminuzione nei prezzi delle materie prime, che rappresenta
una quota significativa del costo diretto dei prodotti industriali.

6. Il periodo fra le due guerre
e la grande depressione:
confronto fra Regno Unito e Stati Uniti

Le oscillazioni violente e irregolari dei salari e dei prezzi du-
rante le due guerre debbono essere indubbiamente poste in re-
lazione agli sconvolgimenti economici e sociali che seguono la
prima guerra mondiale (tra cui, nel Regno Unito, i tentativi di
rivalutare la sterlina) e, in seguito, alla grande depressione e alle
sue conseguenze. Il potere condizionante che ha la disoccupazio-
ne sui movimenti dei salari e che costituisce Iessenza della fa-
mosa «curva di Phillips» sembra essere minore dopo la prima
guerra mondiale che nei decenni che la precedono. E vero che -
Phillips (1958) viole mostrare che la sua curva si applica gene-
ralmente dal 1862 in poi e quindi anche agli anni che vanno dal
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1913 al 1948 e dal 1948 al 1957. Ma nel primo di questi due
periodi le deviazioni dalla sua curva sono numerose e rilevanti.
Quanto al secondo periodo (1948-57), i punti che pongono in
relazione le variazioni dei salari e la quota di disoccupati si di-
spongono secondo una linea molto vicina ad una verticale2. Dopo
la seconda guerra mondiale la disoccupazione riacquista signifi-
cativita statistica nell’equazione dei salari, ma solo quando si con-
sidera anche il costo della vita, come ha fatto Lipsey (1960). In
tempi recenti oltre alla disoccupazione e al costo della vita dob-
biamo introdurre anche delle variabili di comodo (dummies) per
tener conto di un’attivita di scioperi superiore alla norma, atti-
vita misurata dal numero di giorni non lavorati a causa, appunto,
di scioperi. Tuttavia, in certi periodi la disoccupazione non ri-
sulta significativa perfino se viene considerata insieme al costo
della vita. Infatti, sembra che il potere condizionante della di-
soccupazione si sia ridotto non solo a causa del potere di mercato
dei sindacati ma anche, e forse perfino di piti, per I'influenza dei
partiti politici di sinistra in qualche modo collegati ai movimenti
dei lavoratori: cosi perfino nel nostro tempo la disoccupazione
diviene statisticamente significativa nell’equazione dei salari
quando I'influenza dei partiti di sinistra s’indebolisce. Quanto al
costo della vita, esso era significativo ma non importante negli
anni che precedono la prima guerra mondiale (si veda I’appendice
C); in seguito & divenuto sempre pil rilevante per effetto del-
'accresciuto potere di mercato dei sindacati, che sono stati in
grado di ottenere aggiustamenti dei salari ai movimenti del costo
della vita anche nel breve periodo (questo non accadeva al tempo
degli economisti classici: in quel tempo i cambiamenti nel costo
della vita influivano sui salari ma, di regola, in un periodo medio
o lungo).

Consideriamo pil attentamente il periodo tra le due guerre.
Mettendo da parte gli anni dal 1919 al 1922, molto disturbati
dagli aggiustamenti successivi alla guerra, e confrontando ’an-
damento dei salari e dei prezzi nel Regno Unito e negli Stati
Uniti, notiamo che le oscillazioni pit violente si verificarono ne-
gli Stati Uniti (si vedano le figg. A2 e A3): nel Regno Unito le
variazioni dei prezzi e dei salari furono molto limitate. Questo,
a mio giudizio, rappresenta un’ulteriore prova del ruolo giocato

2 La «curva di Phillips» «verticale», quindi, non va vista su un piano pura-
mente astratto, ma va considerata nel quadro delle relazioni fra variazioni sala-
riali e disoccupazione, relazioni che possono assumere forme diverse nel corso del
tempo storico.
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dal movimento sindacale e dall’impiego della contrattazione col-
lettiva: fino al 1932-33 questo ruolo era molto pill importante nel
Regno Unito che negli Stati Uniti, dove solo con Roosevelt, dopo
il 1932, il movimento sindacale riusci ad acquistare importanza.
In effetti, dal 1922 al 1929 — un periodo di condizioni econo-
miche relativamente favorevoli, in cui ’aumento di produttivita
fu particolarmente rapido — negli Stati Uniti i salari monetari
aumentarono assai poco (in media, solo dell’l per cento annuo).
Considerando il notevole aumento di produttivita e le restrizioni
poste all’immigrazione dall’Europa dopo la prima guerra mon-
diale, i salari monetari avrebbero dovuto aumentare pit e non
meno che nel passato. Cid non accadde perché il potere di mer-
cato dei sindacati era molto debole a causa delle limitazioni poste
all’attivita dei leaders pit radicali, specialmente dopo lo scoppio
della rivoluzione bolscevica in Russia. Si pud presumere che per-
fino le restrizioni all’immigrazione dall’Europa — che a rigore
erano contro gli interessi economici degli industriali — vennero
introdotte principalmente per il timore che un buon numero di
lavoratori immigrati fossero portatori di ideologie di sinistra. Al-
trove (Sylos Labini, 1984, capp. IX e X) ho sostenuto che i salari
relativamente stazionari che si accompagnavano a una produtti-
vita rapidamente crescente furono all’origine di un aumento
straordinario della quota di profitti sul reddito nazionale e che
tale aumento costitul un’importante precondizione della grande
depressione. Pertanto, durante la grande depressione, a differen-
za di quanto era accaduto nel Regno Unito, negli Stati Uniti i
salari monetari furono nettamente ridotti: del 6 per cento nel
1931 e del 14 nel 1932. E vero che i prezzi negli Stati Uniti
diminuirono pit che nel Regno Unito; ma, com’¢ ben noto, i
salari e 1 prezzi sono strettamente collegati, cosicché in una certa
misura la diminuzione dei secondi pud essere attribuita alla ri-
duzione dei primi. Dalla figura A; appare che i salari monetari
aumentarono considerevolmente nel 1934 — piu del 14 per cen-
to; ma questo fu chiaramente ’effetto dell’abolizione, nei con-
tratti di lavoro, della clausola che proibiva ai lavoratori di scio-
perare o perfino di entrare in sindacato: questa clausola fu
dichiarata illegale dall’art. 7a del «National Industrial Recovery
Act» del 1933 (Fearon, 1987; Ester Fano ha richiamato la mia
attenzione su questi sviluppi). Dopo il 1934 i salari monetari non
diminuirono pil, sia per le condizioni relativamente migliorate
dell’economia, sia per ulteriori misure legali, in particolare la leg-
ge Wagner del 1935, che accrebbe decisamente il potere di mer-
cato dei sindacati. In breve, i salari erano divenuti sempre pil
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rigidi verso il basso ma sempre pil flessibili verso ’alto in tutti
i paesi industrializzati. Da molto tempo ormai i manager danno
per scontata la rigidita verso il basso dei salari e la loro flessibilita
verso I’alto: avendo la sicurezza, a causa della contrattazione col-
lettiva, che nessun concorrente puo ottenere vantaggi attraverso
una riduzione salariale e anzi, al contrario, essendo incalzate da
richieste di aumenti salariali, le imprese sono in grado, in gene-
rale, di non ridurre i prezzi dei prodotti finiti ovvero decidono di
ridurli, ma limitatamente, solo quando hanno luogo diminuzioni
sostanziali nei prezzi delle materie prime o quando i salari au-
mentano meno della produttivita. Di conseguenza, la rigidita ver-
so il basso dei salari & stata accompagnata da una crescente rigi-
dita verso il basso dei prezzi dei prodotti finiti, un processo,
questo, favorito dalla crescente diffusione di forme di mercato
non concorrenziali fuori dell’agricoltura e delle miniere.

7. La domanda aggregata e
il processo di sviluppo

Il progresso tecnico e organizzativo da luogo a un aumento
sistematico sia della produttivita che della produzione; a sua vol-
ta, ’aumento della produzione stimola le invenzioni e le innova-
zioni e ’aumento della produttivita genera quel processo di in-
terazione quasi ininterrotto che caratterizza il capitalismo mo-
derno: ’aumento della produttivita provoca un aumento dei red-
diti reali. Nel secolo scorso questo accadeva attraverso la dimi-
nuzione dei prezzi, i salari monetari restando stabili o crescendo
meno rapidamente della produttivitd; nel nostro secolo questo
accade attraverso redditi monetari crescenti, i prezzi restando
stabili, o attraverso redditi monetari crescenti piti rapidamente
dei prezzi. :

Ho cercato altrove di analizzare in modo sistematico i due
meccanismi, nei quali le variazioni dei prezzi relativi e dei redditi
relativi giocano un ruolo fondamentale (Sylos Labini, 1975, par-
te 2, cap. 1). Qui intendo mettere in rilievo, in termini estrema-
mente concisi, il ruolo che ha la domanda nel processo di svilup-
po secondo che operi I'uno o ’altro meccanismo.

Se i prezzi diminuiscono come conseguenza di aumenti di
produttivita, la domanda reale aumenta automaticamente. Con-
siderata una data merce e assumendo un’elasticita della domanda
pari all’unita, una diminuzione del 10 per cento del prezzo do-
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vuto a un aumento di produttivita determina automaticamente
un aumento proporzionale della quantita assorbita dal mercato.
Se inizialmente il prezzo ¢ 10 e la produzione & pari a 100 unita
la domanda aggregata & uguale a 1000 unita; se il prezzo dimi-
nuisce da 10 a 9, la quantita assorbita dal mercato, ossia la do-
manda reale, aumenta come da 100 a 111 mentre la domanda
monetaria aggregata rimane pari a 1000. Ma se il prezzo non
diminuisce quando la produttivita aumenta, la domanda reale ri-
mane stabile e I"aumento di produttivita determina un declino
dell’occupazione. La domanda reale cresce se, assumendo stabile
il prezzo, la domanda monetaria aumenta in proporzione alla pro-
duttivita. Percid, se il prezzo aumenta per una spinta provenien-
te dai costi, la domanda reale aumentera a condizione che la do-
manda monetaria cresca piu del prezzo. Ma la domanda mone-
taria — questo & il punto importante — non aumenta automa-
ticamente: aumenta se i redditi monetari aumentano. E non &
sufficiente che aumentino solo i redditi di lavoro giacché, come
fonte di domanda, non rappresentano piu del 70 per cento del
reddito globale. D’altro lato, i redditi di lavoro di regola sono
spinti in alto, almeno in parte, da un aumento dei salari unitari;
se questi salari aumentano piu della produttivita, tuttavia, in
un’economia aperta la conseguenza & la compressione dei profit-
ti. Debbono quindi aumentare tutti i redditi insieme con la pro-
duttivita, compresi i redditi di lavoro, se pure in diverse propot-
zioni. Questo aumento pud aver luogo attraverso investimenti
attuati in vista di profitti futuri, connessi con qualche innova-
zione; alternativamente, I’aumento nella domanda aggregata pud
essere originato da spese pubbliche ovvero da stimoli fiscali o
creditizi c%egli investimenti privati introdotti dall’autorita pub-
blica. Entrambi i generi di spese, quelle per investimenti privati
e quelle pubbliche, possono alimentare la crescita della domanda
aggregata. Tuttavia, mentre & possibile regolare il flusso delle
spese pubbliche, entro certi limiti & possibile regolare il flusso
cﬂlle spese per investimenti privati attraverso la politica mone-
taria e fiscale; questo significa che, in condizioni nelle quali la
crescita della domanda monetaria aggregata ha acquistato un ruo-
lo essenziale nel processo di sviluppo, la politica economica non
pud non giocare un ruolo importante nel sostegno dinamico della
domanda aggregata. A

Qualunque sia la fonte della domanda addizionale, il nuovo
meccanismo attraverso il quale i frutti del progresso tecnico sono
distribuiti — redditi monetari crescenti e prezzi stabili — tende
ad accrescere la diseguaglianza della distribuzione del reddito; in
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effetti, i prezzi che diminuiscono vanno a vantaggio di tutti i
percettori di reddito, mentre questo non ¢ il caso quando i red-
diti monetari aumentano: perfino la distribuzione dei redditi di
lavoro puo diventare pit diseguale, dal momento che nelle indu-
strie «privilegiate» non solo i profitti ma anche i salari e gli sti-
pendi tendono, almeno in certi periodi, ad aumentare piu che
nelle altre industrie (Sylos Labini, 1975). Anche piu grave & il
fatto che il secondo meccanismo tende a provocare un indeboli-
mento nel processo di sviluppo, giacché, fra I’altro, in queste con-
dizioni opera soltanto la riduzione dei costi originata dal pro-
gresso tecnico: la riduzione dei costi provocata da una flessione
nei prezzi dei mezzi di produzione tende a scomparire.

Diseguaglianze crescenti, indebolimento nel processo di svi-
luppo: ci sono indicazioni empiriche di tali tendenze?

E difficile trovare tali indicazioni per la prima delle due ten-
denze (si veda tuttavia Sylos Labini, 1984, pp. 242 e 265 e The
World Bank, 1981, tav. 25 e 1988, tav. 30). E meno difficile
trovare indicazioni della tendenza verso il ristagno. A mio giu-
dizio, una tale tendenza diventa via via pitl evidente dalla fine
del secolo scorso in poi nei pili importanti paesi capitalistici del
tempo, e cio¢ il Regno Unito e gli Stati Uniti: la grande depres-
sione che ebbe inizio nel 1929 si verificd quando una tale ten-
denza si era gia affermata — naturalmente, attraverso gli alti e i
bassi dei cicli economici. La mia tesi & che tale tendenza fu in-
terrotta da una dose gigantesca di una medicina di tipo keyne-
siano imposta dalla seconda guerra mondiale e quindi da una nuo-
va politica economica, adottata nell’ambito di una modificata
struttura istituzionale e organizzativa. (D’altro canto, anche la
tendenza verso una crescita della diseguaglianza distributiva &
stata contrastata da interventi pubblici.)

8. I mutamenti istituzionali e
le politiche monetaria e fiscale

Nella nuova situazione che & emersa dopo una lunga serie di
mutamenti, I'intervento pubblico nell’economia & divenuto sem-
pre piti importante. Tra i mutamenti strutturali ricordo: la rior-
ganizzazione del sistema bancario, I'espansione o la creazione
delle istituzioni dello «stato del benessere» la regolamentazione
o la nazionalizzazione di imprese di pubbhca utilita, il controllo
o la promozione, promossa dallo Stato, di certe attivitd produt-
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tive che hanno un ruolo strategico nello sviluppo economico. In
certi paesi come 1'Italia, nei quali il sistema economico era par-
ticolarmente debole, durante la grande depressione lo Stato do-
vette intervenire per salvare grandi banche e grandi imprese in-
dustriali vicine alla bancarotta, cid che avrebbe avuto effetti
disastrosi sul livello dell’occupazione. (In Italia fu creato il gran-
de istituto delle partecipazioni statali, I'Iri.) E bene mettere in
rilievo che il sistema monetario di tipo aureo, che presupponeva
piena flessibilita dei salari e dei prezzi e che implicava una sorta
di controllo automatico sulla circolazione monetaria, entrd in una
crisi irreversibile: il biglietto di banca inconvertibile divenne I'u-
nita monetaria di base e la moneta comincid a essere ammini-
strata a discrezione della banca centrale; cid, come Breglia cor-
rettamente osservd (Breglia, 1953), si tradusse nella nazionaliz-
zazione della moneta. Dopo la seconda guerra mondiale i criteri
e i mezzi della gestione monetaria sono stati decisamente miglio-
rati e la moneta & stata usata sempre pil sistematicamente dal-
I'autorita centrale per cercare di ridurre I’ampiezza dei cicli eco-
nomici e per sostenere lo sviluppo della domanda aggregata. La
gestione della moneta, quindi, ¢ ormai rilevante soprattutto nel
breve periodo, mentre la politica fiscale & importante soprattutto
nel lungo periodo. La gestione della moneta, tuttavia, pud aver
luogo secondo diverse linee strategiche, in relazione al regime
monetario — biglietti convertibili o inconvertibili e, nel secondo
caso, tassi di cambio fissi o flessibili; in questo modo la gestione
della moneta diviene rilevante anche nel periodo lungo. D’altro
lato, dopo la seconda guerra mondiale la gestione della moneta &
divenuta sempre piu collegata con la politica fiscale attraverso i
titoli pubblici che, a causa della grande e crescente quota delle
spese pubbliche sul reddito nazionale, hanno acquistato un ruolo
importante: il collegamento principale & dato dalle operazioni di
mercato aperto con titoli pubblici.

L’obiettivo di sostenere sistematicamente la crescita della do-
manda aggregata per favorire lo sviluppo economico ¢& stato pet-
seguito, almeno finora, prevalentemente attraverso l’espansio-
ne della spesa pubblica alimentata soprattutto dalla combinazio-
ne di spese civili e di spese militari. Se consideriamo !'intero pe-
riodo che segue la seconda guerra mondiale osserviamo che in
tutti i paesi occidentali, compresi gli Stati Uniti, le spese civili
sono aumentate di pitt — di regola molto di pit — dpelle spese
militari; le spese civili sono consistite principalmente in trasfe-
rimenti per fini di benessere sociale, trasferimenti che tendono a
ridurre le diseguaglianze nella distribuzione del reddito. In ef-
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fetti, con 'aumento del reddito individuale medio, & divenuto
possibile dedicare risorse crescenti a erogazioni per il benessere
sociale; nello stesso tempo, cresceva I'influenza delle ideologie e
delle teorie, come la teoria keynesiana, favorevoli a un processo
di democratizzazione e di riduzione nella diseguaglianza della di-
stribuzione del reddito. Questa influenza ¢ stata decisamente ap-
poggiata dai sindacati il cui potere & cresciuto, almeno fino al
tempo recente, e da partiti politici in qualche modo collegati coi
sindacati. Tali tendenze sono state molto pronunciate in certi
paesi, come il Regno Unito e i paesi scandinavi, meno pronun-
ciate in altri, come gli Stati Uniti e il Giappone, il cui ruolo di
sostegno dinamico della domanda svolto altrove dalla spesa pub-
blica ¢ stato svolto in gran parte dalla domanda estera.

Riflettiamo sulle figure 1 e 2 e sulla tabella 2, riportata nel-
I’appendice A.

I dati delle figure 1 e 2 sembrano indicare che in entrambi i
paesi dal principio del nostro secolo & emersa una tendenza al
ristagno, consistente in un progressivo indebolimento del saggio
di aumento della produzione totale, una tendenza che & stata
interrotta con lo scoppio della seconda guerra mondiale e, nel
Regno Unito, perfino prima. Certo, i dati non consentono una
interpretazione univoca; particolarmente dubbio & I'indeboli-
mento dello sviluppo negli Stati Uniti nel periodo che precede la
prima guerra mondiale. Tuttavia, i vent’anni compresi fra le due
guerre mondiali sono stati certamente un periodo in prevalenza
depresso; & stato proprio in questo tempo che la tendenza verso
il ristagno, gia considerata una possibilita dagli economisti clas-
sici, ¢ divenuta un problema teorico per diversi studiosi moderni.
In ogni caso, i dati suddetti, che vanno considerati insieme con
lo studio della storia economica, sono compatibili con I'ipotesi
che la tendenza al ristagno stava emergendo gia prima degli anni
che precedono lo scoppio della prima guerra mondiale. Secondo
la mia interpretazione, questa tendenza va posta in relazione con
le trasformazioni strutturali nei meccanismi che regolano i salari
e i prezzi; questa tendenza — di nuovo, secondo la mia inter-
pretazione — & stata rotta dal rapido aumento delle spese pub-
bliche che, anche dopo la seconda guerra mondiale, ha avuto luo-
go in una struttura istituzionale in rapido mutamento. Negli Stati
Uniti ’aumento del rapporto fra spese pubbliche e prodotto na-
zionale lordo a cominciare dal principio di questo secolo ¢ stato
certamente impressionante (cfr. la tab. 2); ’accelerazione di tale
aumento & cominciata dopo lo scoppio della grande depressione
e si & intensificata dopo la seconda guerra mondiale. Dal 1949 e
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fino al 1989 le spese pubbliche civili sono cresciute pitt rapida-
mente del prodotto nazionale. Sebbene dal 1949 al 1980 le spese
militari siano cresciute meno rapidamente di quelle civili ma piu
rapidamente del prodotto nazionale, dopo il 1980 la crescita di
quelle spese ha superato sia quella delle spese civili sia quella del
prodotto nazionale. Occorre anche notare che fra il 1980 e il
1989, nonostante gli sforzi compiuti dall’amministrazione Rea-
gan, non solo le spese militari ma anche quelle civili sono cre-
sciute pitt del prodotto nazionale, sebbene per un piccolo mar-
gine. Per quanto riguarda le spese militari, a causa della disten-
sione internazionale oggi in atto, esse tendono a crescere piu len-
tamente che nel passato o perfino a diminuire, una tendenza che
pud emergere in tutti i paesi, sebbene non immediatamente. Cio,
insieme col processo di liberalizzazione nell’Europa orienta-
116, Fub aprire grandi possibilita di sviluppo per ’economia mon-
iale.

9. La teoria keynesiana

Negli anni che seguono la fine della prima guerra mondiale
apparve chiaramente che la flessibilita dei salari e dei prezzi,
quando era necessaria, era molto pit difficile da ottenere di quan-
to accadesse nel passato. In quel tempo le discussioni sulle con-
seguenze della rigidita dei salari e dei prezzi furono numerose,
anche se non analizzavano le ragioni per cui quella rigidita era
cresciuta. Keynes divenne ben presto consapevole che la flessi-
bilita verso il basso dei salari e dei prezzi non era piu un fatto
automatico e nel 1925 criticd la politica tendente a restaurare la
parita aurea pre-bellica (Keynes, 1972) — una politica che esi-
geva una netta riduzione sia dei salari che dei prezzi. Inoltre,
quando la disoccupazione era divenuta un problema sociale, egli
criticd la tesi secondo cui una riduzione salariale sarebbe stata un
rimedio appropriato e sostenne I’opportunita di una politica at-
tiva sia nel campo monetario che in quello fiscale. A suo giudizio,
solo una riduzione salariale generale avrebbe potuto avere un ef-
fetto significativo sull’occupazione (cfr. Patinkin, 1987); ma ri-
conosceva — senza discutere le ragioni di questo stato di cose —
che una tale raccomandazione non era praticabile, salvo che in
societa «autoritarie» (Keynes, 1972). Keynes aveva criticato la
proposta di una riduzione salariale e aveva sostenuto ’opportu-
nita di una politica attiva per combattere la disoccupazione mol-
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to prima del 1936; ma solo con la Teoria generale egli sviluppd
un’analisi teorica sistematica per dare una base solida a queste
tesi. In effetti, i mutamenti strutturali che avevano avuto luogo
nei primi due decenni del nostro secolo e che erano stati accele-
rati dalla prima guerra mondiale avevano reso non funzionante il
meccanismo automatico di riequilibrio e avevano reso necessarie
una politica monetaria attiva e ancora di piti una politica fiscale
attiva per stimolare I'aumento della domanda effettiva, queste
politiche essendo I’alternativa alla flessibilita generalizzata verso
il basso dei salari e dei prezzi. Cid venne vigorosamente ricono-
sciuto da Keynes nella Teoria generale, nonostante il fatto che
egli ragionava essenzialmente con riferimento al periodo breve.
Sarebbe erroneo, tuttavia, credere che senza Keynes il bisogno
di una politica di sostegno della domanda aggregata non sarebbe
stato percepito. E sufficiente, a questo proposito, riflettere sul-
I’esperienza della Germania nazista: Hjalmar Schacht aveva com-
preso I'essenza della teoria keynesiana alcuni anni prima della
pubblicazione della Teoria generale. Sul piano astratto — e da un
punto di vista politico completamente diverso — la stessa affer-
mazione pud essere fatta facendo riferimento a tre saggi pubbli-
cati da Michal Kalecki in polacco prima della Teoria generale (Ka-
lecki, 1971, cap. I) e alla cosiddetta scuola di Stoccolma del prin-
cipio degli anni Trenta (Ohlin, 1937). Dopo la seconda guerra
mondiale, per almeno tre decenni le idee keynesiane hanno in-
fluenzato pili 0 meno fortemente un gran numero di economisti
e di politici nei paesi occidentali; si metteva in risalto soprattutto
la politica fiscale e I’espansione delle spese pubbliche veniva spes-
so giustificata facendo riferimento a quelle idee.

Una riflessione. Keynes non ha mai mostrato interesse par-
ticolare per i cambiamenti storici, in pieno contrasto con Schum-
peter; eppure, paradossalmente, appare oggi che Keynes ha in-
terpretato i cambiamenti strutturali in corso molto meglio di
Schumpeter.

Nelle nuove condizioni il ruolo dello Stato & considerevol-
mente cresciuto, prima di tutto attraverso le spese pubbliche.
Sono state le spese sociali che hanno subito I’aumento pit rapi-
do; lo stesso Keynes durante la guerra aveva contribuito alla pre-
parazione di quella linea di politica sociale che subito dopo la
guerra ebbe nel famoso «piano Beveridge» il suo principale punto
di riferimento (Keynes 1980, Beveridge, 1944). Con I’aumento
sistematico del prodotto nazionale le entrate fiscali possono cre-
scere a un saggio simile e perfino piu alto, a causa del carattere
progressivo delle imposte sul reddito e, in certi periodi, anche a
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causa del drenaggio fiscale causato dall’inflazione, cosicché & pos-
sibile finanziare una sostenuta espansione del cosiddetto «stato
del benessere», di cui le cure mediche e le pensioni costituiscono
le colonne portanti. Cosi, il rapporto fra spese pubbliche e pro-
dotto nazionale lordo tende ad aumentare: fino a un certo punto
un tale aumento pud avere effetti positivi sul processo di svilup-
po. Tuttavia, sembra che quando il rapporto ha toccato una so-
glia critica — diciamo il 40-50 per cento — la crescita delle spese
pubbliche puo continuare ad avere effetti positivi solo se il rap-
porto di cui si & detto resta approssimativamente costante; se
invece esso continua a crescere, allora, proprio a causa del carat-
tere progressivo della tassazione, la crescita delle spese pubbliche
crea gravi difficolta al processo di sviluppo poiché riduce per un
numero crescente di individui o di imprese 'incentivo a compie-
re maggiori sforzi per accrescere i loro guadagni. Se poi, per evi-
tare un tale fenomeno il governo accetta un crescente disavanzo
pubblico, allora la necessita di vendere un volume crescente di
titoli pubblici spinge in alto i saggi dell’interesse. Il conseguente
pesante onere connesso col pagamento degli interessi limita il
ventaglio delle scelte del governo e frena gli investimenti delle
imprese.

La radice del problema sta nel fatto che le spese sociali, una
volta decise sulla base di certe leggi, tendono ad aumentare a un
saggio relativamente costante o addirittura crescente. E anche
possibile affermare che le spese sociali tendono a seguire la via
tracciata nel periodo delle «vacche grasse» e perfino, per un certo
periodo, a crescere piu rapidamente del prodotto nazionale —
infatti, negli anni delle «vacche magre» le spese per sussidi di
vario tipo tendono a crescere. La situazione & aggravata dal fatto
che una non trascurabile quota delle spese per il benessere so-
ciale, specialmente quelle per le cure mediche, consiste princi-
palmente in servizi, i cui prezzi tendono a crescere a un saggio
simile a quello dei salari e, pertanto, molto pili rapidamente dei
prezzi delle merci?; anche per questa ragione il saggio di aumento
delle spese sociali, a legislazione invariata, tende a essere pit alto

3 Per esempio, dopo la seconda guerra mondiale negli Stati Uniti i salari mo-
netari sono aumentati 12 volte, i prezzi dei servizi circa 10 volte e i prezzi al
consumo delle merci di poco pilt di 4 volte. Se teniamo conto che nel settore
terziario la produttivita, comunque misurata, aumenta molto lentamente e che
buona parte dei servizi sono servizi personali, allora non ci si deve meravigliare
quando osserviamo che la tendenza dei prezzi dei servizi e quella dei salari ten-
dono ad aumentare a velocita non molto diversa.
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del saggio di aumento del prodotto nazionale, il quale include sia
le merci che i servizi; cid significa che, per mantenere costanti i
servizi sociali in termini di potere di acquisto, le spese sociali
debbono crescere piti del prodotto nazionale.

In diversi paesi 'aumento delle entrate fiscali & stato meno
rapido dell’aumento delle spese. La conseguente crisi fiscale ha
colpito specialmente quei paesi nei quali lo «stato del benessere»
aveva compiuto i progressi pit importanti; una tale crisi & stata
affrontata sia cercando di accrescere le entrate fiscali sia cercan-
do di ridurre il saggio di crescita delle spese pubbliche: & risultato
perd che la seconda linea di azione non & meno difficile e spesso
¢ perfino pit difficile della prima. In ogni caso si giunge a un
punto in cui il saggio di espansione delle spese pubbliche in un
modo o nell’altro deve essere reso eguale ovvero, almeno per un
certo numero di anni, deve essere spinto sotto il saggio di au-
mento del prodotto nazionale. Cid implica una quasi stabilita del-
le spese sociali in termini di potere di acquisto e un cambiamento
radicale nelle istituzioni dello «stato sociale» per migliorare la
qualita dei servizi e per concentrare i servizi finanziati dal go-
verno sui redditieri delle fasce piu basse, lasciando che certi bi-
sogni fondamentali delle persone che appartengono alle altre fa-
sce di redditieri siano soddisfatti da meccanismi di natura priva-
ta, come [’assicurazione.

La crisi fiscale dello Stato, inducendo i governi a vendere
grandi quantita di titoli pubblici, ha spinto i saggi dell’interesse
a livelli mai visti prima nella storia economica dei paesi svilup-
pati. Negli Stati Uniti ’aumento dei saggi dell’interesse & stato
provocato da un disavanzo pubblico dovuto all’aumento delle
spese militari, un aumento cui non si volle far fronte accrescendo
la pressione fiscale, cid che negli Stati Uniti sarebbe stato per-
fettamente possibile. A causa dgell’importanza che quel paese ha
assunto nell’economia internazionale, ’aumento del saggio del-
I'interesse ha spinto in alto i saggi dell’interesse in tutto il mon-
do, con effetti particolarmente disastrosi per i paesi del Terzo
mondo (il problema del debito estero di questi paesi & divenuto
particolarmente grave soprattutto per il grande aumento dell’o-
nere rappresentato dal pagamento degli interessi).

Tornando alla crisi fiscale dello Stato, la tabella 3 in appen-
dice pud illustrare le principali caratteristiche di tali crisi; 1 dati
si riferiscono all’Ttalia, ma io ritengo che negli altri paesi indu-
strializzati — con la possibile eccezione del Giappone — le va-
riabili esaminate seguono un andamento simile (ricordiamoci che
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negli ultimi 10-15 anni lo sviluppo economico si & rallentato in
tutti questi paesi).

La divergenza fra il saggio di aumento del prodotto nazionale
e il saggio di aumento delle spese pubbliche ¢ gia sensibile negli
anni delle «vacche grasse» (1963-73); diventa acuta negli anni
1973-83; nell’ultimo periodo (1983-89) osserviamo una diminu-
zione sia nel saggio di aumento della spesa pubblica sia in quello
delle entrate e la diminuzione & pit1 accentuata nel primo che nel
secondo caso. Nonostante cid, il disavanzo pubblico & pur sem-
pre criticamente alto. Osservo che la proporzione delle spese
pubbliche sul prodotto nazionale lordo, che negli Stati Uniti &
pari al 35 per cento, si aggira intorno al 50 per cento in Italia; in
Svezia quella proporzione arriva addirittura al 56 per cento; se
riflettiamo su tale cifra, non possiamo sorprenderci quando os-
serviamo che lo «stato del benessere» svedese si trova nel pieno
di una grave crisi.

10. Considerazioni conclusive

In questo capitolo ho concentrato la mia attenzione sui mu-
tamenti subiti dai meccanismi dei salari e dei prezzi negli ultimi
due secoli. Empiricamente, le conseguenze di questi mutamenti
possono essere individuate esaminando I’andamento dei salari e
dei prezzi sia nel secolo scorso che nel nostro. Se riflettiamo su
tale andamento, cosi come esso risulta dai dati riportati nella ta-
bella 1 e dai numerosi dati che possono essere trovati nelle fonti
statistiche citate nella tabella stessa, & addirittura incredibile che
un gran numero di economisti continui ad assumere, come se
fosse la cosa pitt naturale del mondo, piena flessibilita dei salari
e dei prezzi sia verso il basso che verso ’alto e sia nel breve che
nel lungo periodo.

I cambiamenti nei meccanismi dei salari e dei prezzi rappre-
sentano soltanto un aspetto di un processo di trasformazione che
ha riguardato I'intera vita economica. La trasformazione & stata
cosi radicale da far sorgere il quesito se ci sia molto in comune fra
il capitalismo del lasciar fare del secolo scorso e il sistema eco-
nomico attuale. La verita & che «la fine del lasciar fare» era stata
avviata molto prima che Keynes pubblicasse il suo saggio con
questo titolo (Keynes, 1972). Nel nuovo sistema, che ¢ stato il
risultato, non di un disegno predeterminato, ma di una lunga
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evoluzione strutturale e culturale, I'intervento del governo nella
vita economica ha acquistato grande importanza. Potremmo dire
che la combinazione ottima fra mercato e Stato si & spostata ver-
so lo Stato. In diversi paesi, tuttavia, un tale spostamento sem-
bra essere andato troppo lontano e ora noi assistiamo a una rea-
zione in favore del mercato. Questa reazione pud portare a un
arresto nell’espansione dell’area pubblica e pud modificare in di-
versi importanti aspetti il ruolo dello Stato, di modo da renderlo
pit compatibile col funzionamento del mercato. Ma non sembra
probabile che una tale reazione possa ridurre in termini assoluti
o anche solo in termini relativi il peso dello Stato nell’economia.
Fino ad un tempo recente il sostegno pubblico al processo di svi-
luppo del reddito e dell’occupazione assumeva prevalentemente
la forma dell’espansione delle spese pubbliche; comunemente,
anzi, la politica keynesiana veniva identificata con una tale espan-
sione, sebbene Keynes non avesse affatto voluto circoscrivere le
sue proposte ad una tale linea di condotta. Nelle nuove condi-
zioni occorre pensare sempre meno all’espansione delle spese
pubbliche e sempre di pit alla composizione di queste spese e ad
altre linee di politica economica, fra cui, oltre le misure mone-
tarie e fiscali, sono da annoverare gl’interventi rivolti a creare
servizi reali e forme di assistenza tecnica alle imprese, special-
mente a quelle di piccole dimensioni, ed altri interventi riguar-
danti ’ambiente economico in cui le imprese operano.

La rigidita verso il basso dei salari e dei prezzi rappresenta
solo la spia dei mutamenti strutturali che hanno avuto luogo nelle
economie dei paesi industrializzati. Dal punto di vista teorico
I’analisi precedente mostra che I’assunzione di una flessibilita
piena e bidirezionale dei salari e dei prezzi & del tutto fuori dalla
realta: possiamo assumere tale flessibilita solo per i prezzi delle
materie prime, mentre nel caso dei prezzi dei prodotti finiti e dei
salari dobbiamo assumere flessibilita solo verso I’alto. Altrimen-
ti, 1 nostri modelli teorici saranno privi di qualsiasi potere intet-
pretativo e noi non faremo che perdere tempo in giochi pura-
mente intellettuali. Ma prima di introdurre le dette assunzioni
dobbiamo spiegare perché e come i salari e i prezzi hanno ’an-
damento che abbiamo ricordato, e quali sono gli impulsi dietro
tali movimenti e quali ne sono le conseguenze sul processo di
sviluppo. Sotto questo aspetto la teoria economica moderna sem-
bra essere molto carente.

Un’osservazione generale. La maggior parte degli economi-
sti, implicitamente o esplicitamente, ha I’abitudine di conside-
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rare i sindacati come un ostacolo per I’efficiente funzionamento
del sistema economico; e molti economisti, almeno in tempi re-
centi, considerano I'intervento pubblico come un freno e non
come uno stimolo dello sviluppo economico. Ora, il potere di
mercato dei sindacati & cresciuto sistematicamente negli ultimi
cento anni (sembra che il potere di mercato dei sindacati sia al-
quanto diminuito negli ultimi due decenni, ma il potere di mer-
cato di un crescente numero di lavoratori & aumentato a causa
della crescente differenziazione nell’offerta di lavoro). Durante
lo stesso periodo anche I'intervento pubblico & cresciuto siste-
maticamente — la recente reazione contro tale intervento ha sol-
tanto rallentato, ma non invertito, questa tendenza. Vale la pena
notare che le due tendenze sono state accompagnate, non da una
riduzione, ma, in media e nel lungo periodo, da un aumento del
tasso di crescita del prodotto nazionale e, dopo la fine della se-
conda guerra mondiale, dalla trasformazione dfl) buona parte delle
recessioni in semplici decelerazioni del processo di sviluppo. Cer-
to, questo fatto sorprende se si accetta Iidea che il sistema eco-
nomico tenda verso una posizione di equilibrio che rappresenta
un ottimo — una posizione di equilibrio che presuppone concor-
renza perfetta, mobilita perfetta dei capitali e del lavoro, piena
flessibilita dei salari e dei prezzi; in una tale concezione ogni
allontanamento dalla posizione di equilibrio rappresenta un al-
lontanamento dall’ottimo e cioé un pit basso livello di efficienza.
Ma se si riconosce che i fattori che concorrono a determinare una
posizione di equilibrio statico sono ben diversi da quelli che de-
terminano lo sviluppo e che cid che conta non ¢ il livello ma il
saggio di aumento dell’efficienza, allora la prospettiva cambia
radicalmente. In particolare, se si accetta la tesi concisamente
proposta in questo capitolo, allora non deve sorprendere il fatto
che da un certo punto in poi I’economia dei paesi industrializzati
sia andata meglio proprio quando aumentava il numero dei set-
tori che si allontanavano sempre di piti dalla concorrenza perfet-
ta e andava crescendo I'importanza dei sindacati e dell’interven-
to pubblico nell’economia. In effetti, da quando salari e prezzi
sono divenuti rigidi verso il basso per effetto dei profondi mu-
tamenti strutturali di cui si & detto, il processo di sviluppo & stato
condizionato dall’espansione sistematica della domanda moneta-
ria; e gli aumenti salariali e la crescita delle spese pubbliche han-
no costituito importanti fonti di una tale espansione. E tuttavia
vero che quando entrambi gli aumenti vanno oltre certe velocita
compaiono nuovi problemi e nuovi ostacoli per il processo di svi-
luppo. Ma questa & un’altra questione.
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Appendice A

Fig. 1. Regno Unito: produzione industriale e reddito nazionale (logarit-
mi).
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Fig. 2. Stati Uniti: reddito nazionale (logaritmi).
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FonTI: Per i dati di entrambi i paesi fino al 1950, P. Sylos Labini, Monopoli, ristagno eco-
nomico e politica keynesiana, in «Economia internazionale», 7 (1954). Per i dati pit recenti,
Regno Unito: Banca d’Italia, Relazione annuale (Roma, vari anni); Stati Uniti: Economic
Report of the President, 1988 (W ashington 1989).
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Tab. 1 - Tendenze dei prezzi e dei salari, 1800-1989

Prezzi Prezzi delle
industriali materie P/MP
P) prime (MP)

Salari Costo Salari
monetari  della vita reali

Regno Unito

1800 100 100 100 100 100 100
1861 30 62 48 110 88 125
1864 42 76 55 121 89 136
1897 22 37 59 165 66 250
1897 100 100 100 100 100 100
1913 =1923 137 143 96 115 118 97
1929 115 123 98 116 109 106
1932 90 70 129 111 94 118
1938 = 1947 106 89 119 122 103 118

1989 1558 1195 130 3570 1706 209

Stati Uniti

1800 100 100 100 100
1861 69 160 53 302
1864 150 219 92 238
1897 53 190 49 388
1897 100 100 100 100 100 100
1913 =1923 141 176 81 166 116 143
1929 137 176 77 180 117 154
1932 102 99 103 144 93 155
1938 = 1947 123 131 94 153 96 159
1989 530 418 127 1938 534 363

FONTI: Regno Unito. B. R. Mitchell e P. Deane, Abstract of British Hjstorical Statistics (Cam-
bridge, 1962). Per i prezzi, periodo 1800-1913: A. Imlah, The Terms of Trade of the United
Kingdom 1793-1913 in «Journal of Economic History», 10 (1950): periodo 1914-1965: K.
Martin e F. G. Thackeray, The Terms of Trade of Selected Countries, 1870-1938, in «Bulletin
of the Oxford Institute of Statistics» (1948). Per i salari e il costo della vita, periodo 1800-
1850 (stime) e 1850-60; W. T. Layton e G. Crowter, An Introduction to the Study of Prices
(London, 1935); periodo 1860-1939: E. H. Phelps Brown e S. V. Hopkins, Wage-Rates in
Five Countries 1860-1939, in «Oxford Economic Papers», 2 (1950). Per il periodo fino al
1989, Statistical Yearbook of the United Nations (1990) e Organisation for Economic Co-
operation and Development, OEcD Economic Outlook (giugno 1990).

Stati Uniti. U.S. Department of Commerce, Historical Statistics of the United States. Colonial
Times to 1957 (Washington, DC 1960); Economic Report of the President, 1989 (Washington,
DC 1990).

Gli indici dei salari monetari per gli anni 1800, 1861, 1864, 1897 e 1913 sono stime ela-
borate sulla base di dati non strettamente omogenei dal dr. Arivan Levy dell’Ufficio Studi
della Banca d'Italia, che ha usato il citato volume Historical Statistics of the United States. 11
dr. Levy mi ha anche cortesemente fornito gli indici pil recenti per il Regno Unito, ricavati
dalla banca dati della Banca d’Italia.
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Tab. 2 - Spese pubbliche negli Stati Uniti

Spese Spese Spese

pubbliche: Pil pubbliche A

% del Pil civili . militari

1903 7,4 1949 100 100 100

1913 7,7 1980 1050 1589 1100

1929 10,5 1989 2016 3130 2332
1939 18,5

1949 23,1 1980 100 100 100

1980 32,6 1989 192 197 212
1989 34,0

FonTtI: V. tab. 1.

Tab. 3 - Italia: sviluppo economico, spese pubbliche ed entrate fiscali
(saggi annuali di variazione delle variabili espresse in termini reali)

1963-73 1973-83 1983-89
Prodotto nazionale lordo 5,1 1,8 3.0
Spese pubbliche 6,1 6,6 2,9
Entrate fiscali 5,2 5,4 4,7

FoNTE: Ministero del Bilancio, Relazione generale sulla situazione economica del paese (Roma,
vari anni).
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Fig. Al (bis). Regno Unito: prezzi industriali (B) e prezzi delle materie
prime (MP) (saggi di variazione): 1923-1939 e 1948-1989.
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tions (1900), e Orcp Economic Outlook (giugno 1990).
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Fig. A4, Prezzi delle materie prime (MP) e produzione industriale mondiale
(Y, (saggi di variazione): 1956-1989.
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Fontr: V. tab. 1; inoltre, per i prezzi delle materie prime (dollari): «The Econo-
mist»; per la produzione industriale mondiale: Orcp Economic Qutlook. Histo-
rical Statistics 1960-1988 (Paris 1990).
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Fig. AS5. Stati Uniti: prexzi industriali (13,) e prezzi delle materie prime (MP)
(saggi di variazione): 1948-1989.
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Fontr: V. tab. 1; in particolare Economic Report of the President, 1989, pp. 363-
366.
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COMMENTI ALLA TABELLA 1
E ALLE FIGURE A1l-A5

Tabella 1. Tendenze dei prezzi e dei salari
1800-1989

Per eliminare gli effetti sui prezzi e sui salari delle due guerre
mondiali — due grandi shock esterni al sistema economico — ho
usato gli indici del 1913 e del 1938 per gli anni 1923 e 1947. I
movimenti degli indici del costo della vita divergono da quelli dei
prezzi all’ingrosso dei prodotti finiti («prezzi industriali») poiché
i primi includono i margini relativi al commercio dei prodotti e i
prezzi dei servizi pubblici e privati e gli affitti. Occorre ricordare
che nel secolo scorso i prodotti industriali erano molto meno nu-
merosi e molto pili omogenei di quanto siano oggi; ma la relativa
omogeneita dei prodotti & precisamente una delle principali ra-
gioni che giustificano la tesi secondo la quale nel secolo scorso la
concorrenza rappresentava la forma prevalente di mercato nel-
I'industria — perfino oggi & la forma prevalente di mercato nel-
’agricoltura e, con diverse eccezioni, nelle miniere.

Come osservo nel testo, il rapido aumento dei prezzi negli
anni 1861-64 dev’essere attribuito a quel violento shock esterno
costituito dalla guerra civile americana; quello shock fu sentito
non solo negli Stati Uniti, ma anche, con intensitd minore nel
Regno Unito, la cui industria tessile in quel tempo usava in larga
misura il cotone grezzo importato dagli Stati Uniti. Occorre ag-
giungere che nei primi due decenni del XIX secolo in Europa
ebbero luogo forti aumenti, ciascuno della durata di 1-2 anni, nei
prezzi dei prodotti agricoli, principalmente come conseguenza
dei cattivi raccolti, in una situazione in cui i traffici marittimi
erano resi piu difficili e pit costosi dalle guerre napoleoniche.

Quanto alla grande caduta dei prezzi nel nostro secolo (1929-
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1932), nel Regno Unito la caduta comincid tre anni prima che
altrove per effetto della decisione di restaurare a tutti i costi il
sistema aureo alla parita pre-bellica; cid era visto come la condi-
zione per riguadagnare la preminenza della sterlina e, in tal mo-
do, il ruolo di Londra come il piti importante centro finanziario
mondiale. Le conseguenze di quella decisione costituiscono la mi-
gliore illustrazione della nuova situazione di cui si discute in que-
sto saggio. In effetti, per restaurare la parita pre-bellica era ne-
cessario determinare una forte riduzione dei prezzi attraverso
una stretta creditizia; ma una tale riduzione implicava una ridu-
zione non meno forte dei salari. Il tentativo di imporre un taglio
salariale nell’industria del carbone, che in quel periodo giocava
un ruolo cruciale nella determinazione dei salari, provocod uno
sciopero lungo e costoso in quel ramo produttivo. Alla fine i la-
voratori furono battuti; ma si trattd di una vittoria di Pirro. In
altri tempi, quando salari e prezzi erano flessibili verso il basso,
la stretta creditizia sarebbe stata assai meno lunga e assai meno
penosa e la riduzione dei prezzi sarebbe stata ottenuta a un costo
molto minore.

E appena il caso di rilevare che i dati del reddito nazionale,
della produzione industriale e degli indici dei prezzi, specialmen-
te quando consideriamo periodi molto lunghi, sono estremamen-
te incerti; la sola giustificazione che io posso offrire nell’usarli &
che, in mancanza di prova contraria, le tendenze fondamentali
che essi mostrano non sono fuorvianti.

Figure A1l e Albis: Regno Unito — prezzi
industriali e prezzi delle materie prime:
1800-1913, 1923-1939, 1948-1989

Fino al 1913 i prezzi di entrambe le categorie sono flessibili
in tutte e due le direzioni; nel periodo compreso fra le due guerre
la variabilita dei prezzi industriali sembra quasi esclusivamente
il riflesso delle violente oscillazioni nei prezzi delle materie pri-
me. Dopo la seconda guerra mondiale i prezzi delle materie pri-
me oscillano in tutte e due le direzioni, come nel passato, men-
tre i prezzi all’ingrosso dei prodotti industriali mostrano un’alta
flessibilita verso I’alto, ma una forte rigidita verso il basso, tanto
che solo una volta (nel 1953) e solo molto limitatamente (circal’1
per cento) questi prezzi sono diminuiti, chiaramente come con-
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seguenza della notevole diminuzione nei prezzi delle materie
prime.

Figura A2: Regno Unito —
salari e disoccupazione:
1861-1913, 1923-1939, 1948-1990

Nel periodo 1861-1923 la flessibilita verso I'alto dei salari
monetari ¢ decisamente maggiore della loro flessibilita verso il
basso — che a quanto pare era molto limitata anche nel periodo
1800-1860 (si veda Layton e Crowther, citati nelle fonti della
tab. 1). Nel periodo 1861-1913 le variazioni dei salari dipendono
in Jarga misura dalle variazioni della quota di disoccupazione,
mentre dopo la prima guerra mondiale questo nesso risulta molto
piti debole: i salari monetari diminuiscono limitatamente perfino
quando la disoccupazione tocca livelli assai elevati. Dopo la se-
conda guerra mondiale i salari monetari risultano completamente
rigidi verso il basso e la disoccupazione influisce (debolmente)
solo sui saggi di aumento.

Figura A3: Stati Uniti —

salari e disoccupazione:
1890-1913, 1923-1939, 1948-1989

I commenti espressi per il Regno Unito valgono anche per gli
Stati Uniti; si veda tuttavia il testo per il periodo compreso fra le
due guerre.

Figura A4: Prezzi delle materie prime
e produzione industriale mondiale:
1956-1989

La correlazione fra le variazioni dei prezzi delle materie pri-
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me nei mercati internazionali e quelle della produzione industria-
le mondiale & certo assai notevole, se consideriamo che la pro-
duzione industriale mondiale & soltanto una delle tre principali
variabili esplicative — le altre due essendo costituite da un in-
dice di offerta e dall’indice delle quotazioni del dollaro. La pro-
duzione industriale mondiale indica la domanda di materie prime
nei mercati internazionali; la flessibilita nei prezzi delle materie
prime rispetto alla domanda, gia alta prima del 1971, divenne
ancora piu alta dopo quell’anno per effetto dell’abbandono del
sistema monetario di Bretton Woods (si veda il testo).

Figura A5: Stati Uniti — prezzi industriali
e prezzi delle materie prime:
1948-1989

I prezzi all’ingrosso dei prodotti industriali sono rigidi verso
il basso: diminuiscono solo raramente e in misura molto limitata,
in pieno contrasto coi prezzi délle materie prime. Occorre rile-
vare, tuttavia, che le fluttuazioni nei prezzi delle materie prime
sono molto meno pronunciate nei mercati degli Stati Uniti ri-
spetto ai prezzi delle materie prime nei mercati internazionali
(fig. A4) non solo a causa di una diversa composizione degli in-
dici, ma anche perché negli Stati Uniti, come anche negli altri
paesi industrializzati, i salari tendono sistematicamente ad au-
mentare, mentre nei paesi sottosviluppati essi non mostrano una
simile tendenza e, infine, per le misure di sostegno dei prezzi
delle materie prime agricole adottate nei paesi industrializzati.
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Appendice B

REGNO UNITO E STATI UNITTI:
REDDITO, PRODUTTIVITA E
POPOLAZIONE

Se assumiamo che i saggi di aumento dei salari reali e della
produttivita del lavoro da un lato e i saggi di aumento dell’oc-
cupazione e della popolazione dall’altro siano eguali, possiamo
ricavare dalla tabella 1 e dalle figure 1 e 2 i seguenti saggi di
aumento (il saggio di aumento dell’occupazione & approssimati-
vamente eguale al saggio di aumento di reddito mzeno il saggio di
aumento della produttivita; tutte le cifre indicano variazioni per-
centuali annuali):

1800-1897 1897-1988

Regno Unito

Reddito nazionale 2,0 1,8

Popolazione 1,0 0,9

Reddito pro capite 1,0 0,9
Stati Uniti

Reddito nazionale 3,8 3,5

Popolazione 2,4 1,4

Reddito pro capite 1,4 2,1

Se ammettiamo che la quota della popolazione attiva nel lun-
go periodo non vari molto, I’andamento del reddito pro capite
pud dare un’idea dell’andamento della produttivita per lavora-
tore. Mette conto ricordare che il saggio di aumento della pro-
duttivita oraria & maggiore del saggio di aumento della produt-
tivita per lavoratore; la differenza fra i due saggi indica la
riduzione delle ore lavorate — circa 0,3-0,5 per cento per anno
nei due paesi.
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Appendice C

LE EQUAZIONI DEI SALARI
IN DIVERSI PERIODI STORICI

11 periodo 1861-1913 & usato da Phillips (1958) come il pe-
riodo di riferimento. L’equazione stimata per il Regno Unito ¢&:

log (§+0,90) = 0,98 — 1,39 log DIS

dove S & il saggio di variazione dei salari monetari e DIS la quota
di disoccupazione.

Per lo stesso periodo un’equazione alquanto diversa, stimata
dal mio collega Paolo Palazzi, ha dato risultati migliori:

(1) S = -193+ 10,17 DIS™! + 0,16V R? = 0,74
9,87 2,23

dove V ¢ il saggio di variazione nel costo della vita e le cifre sotto
i coefficienti delle variabili rappresentano i ¢ statistici.

Per il periodo 1923-57 abbiamo ’equazione stimata da Lip-
sey (1960), e cioe:

2 $=0,74+0,43DIS™ '+ 11,18 DIS™* + 0,38 DiS + 0,69V
R?=0,91

dove DIS ¢ il saggio di variazione nella quota di disoccupazione.
La variabile che esprime il costo della vita, dunque, diventa
pill importante che nel passato; nel periodo 1948-89 diventa an-
cora piti importante — il coefficiente sale da 0,69 a 0,81
(R?=0,70), mentre la variabile costituita dalla disoccupazione
perde molto della sua significativita, almeno nella specificazione
rescelta. Solo in un periodo recente — 1973-89 —, che segue
Fabbandono del sistema di Bretton Woods e comprende gli anni
del governo di Margaret Tatcher — la variabile disoccupazione
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ricupera parte della sua significativita (¢#=1,92) quando viene
considerata insieme col costo della vita: R? = 0,78.

Per gli Stati Uniti i dati della disoccupazione sono disponibili
a partire solo dal 1890; per il periodo 1890-1913 una stima ac-
cettabile & la seguente:

() S =0,65+ 11,22DIS™* + 0,26V R? = 0,52
2,63 1,73

Per il periodo fra le due guerre (1923-39) non troviamo una
relazione sistematica tra il saggio di variazione dei salari e la di-
soccupazione. Troviamo, tuttavia, una-certa relazione negativa
dal 1923 al 1932, come si pud vedere dalla fig. A3, una relazione
che scompare negli anni seguenti. C’¢ invece una relazione po-
sitiva fra i salari e il costo della vita durante I’intero periodo. I
movimenti dei salari nel 1934 e nel 1937 sono anormali (si veda
la fig. A3), per le ragioni spiegate nel testo.

Per il periodo 1948-89 una stima accettabile dell’equazione
dei salari ¢ la seguente:

@4 S =124 + 9,80 DIS™* + 0,50V R? = 0,68
3,15 9,30

L’interpolazione migliora se introduciamo variabili di como-
do o variabili speciali negli anni nei quali I'intensita degli scioperi
¢ significativamente pit alta del livello normale (per il periodo
1948-68 si veda P. Sylos Labini, Sindacati, inflazione e produtti-
vita, 1972, p. 94).



PARTE SECONDA
MODELLI DEL CICLO ECONOMICO






IV

IL MUTEVOLE CARATTERE
DEL COSIDDETTO CICLO ECONOMICO *

Sezione I

La teoria del ciclo economico
e i mutamenti nel tempo storico
dei meccanismi che regolano salari e prezzi

1. L’assunzione che i cicli economici sono tutti eguali

Secondo ’assunzione comune alla maggior parte dei modelli
teorici del ciclo economico, questo fenomeno sarebbe rimasto
fondamentalmente invariato nel corso del tempo; 'unica ecce-
zione sarebbe costituita dalla grande depressione, considerata co-
me un episodio importante ma particolare (Lucas, 1985, pp. 18,
218, 273).

Mi propongo di dimostrare che tale assunzione & erronea e
che occorre distinguere almeno tre periodi: 1) dal 1800 al 1913;

2) il periodo fra le due guerre mondiali e 3) 11 eriodo che co-
mincia con la fine della seconda guerra mond1a1p Quelli osser-
vabili nel secolo XIX e fino alla prima guerra mondiale possono
essere chiamati cicli economici dfl) tipo classico, il periodo fra le

* La prima parte di questo capitolo, che & il testo della relazione presentata
alla Conferenza dell’«Atlantic Economic Association» tenuta a Roma nei giorni
18-20 marzo 1991 riguarda alcuni aspetti dello sviluppo ciclico e si ricollega stret-
tamente con I'analisi presentata nel capitolo precedente, la quale considera aspet-
ti di lungo periodo del medesimo processo. Anche questo lavoro, come quello
incluso nel capitolo precedente, & stato presentato nell’ambito delle attivita del

ruppo di ricerca «Forme di mercato, istituzioni e sviluppo economicon; attivita
%nanzmte dal Ministero per I’ Universita e la ricerca scientifica.
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due guerre & contrassegnato da fluttuazioni violente e irregolari
piuttosto che da cicli veri e propri, e quelli osservabili dopo la
seconda guerra mondiale possono essere definiti come cicli eco-
nomici di tipo nuovo.

2. 1l processo dello sviluppo ciclico

Se accettiamo il punto di vista di Schumpeter e riconosciamo
che sviluppo e ciclo non sono due fenomeni distinti ma le espres-
sioni di un unico processo che possiamo definire sviluppo ciclico,
e se ammettiamo che "aumento di produttivita & la forza che
sospinge lo sviluppo, possiamo concentrare I’attenzione sui mec-
canismi attraverso i quali questo aumento & distribuito nell’in-
tera economia (qui nel progresso tecnico includo i nuovi prodot-
ti, ma non la riguzione di lungo periodo del tempo di lavoro).

In prima approssimazione possiamo considerare due casi: red-
diti monetari stabili e prezzi decrescenti, ovvero redditi mone-
tari crescenti con prezzi stabili; per semplicita qui considererd
soltanto i salari e i profitti.

In generale, se ammettiamo che la produttivita del lavoro ten-
de sistematicamente ad aumentare, tra salari e prezzi emergera
sempre un divario in favore dei salari, almeno quando la distri-
buzione del reddito complessivo non cambia o quando cambia
limitatamente. Possiamo mettere da parte come non rilevante il
caso in cui sia i salari monetari sia i prezzi diminuiscono, ma i
prezzi decrescono pili rapidamente dei salari. Possiamo conside-
rare due varianti del caso in cui i salari aumentano; prima va-
riante: i salari aumentano meno della produttivita, cosicché i
prezzi tendono a diminuire; seconda variante: i salari aumentano
pit della produttivita, cosicché i prezzi tendono ad aumentare,
ma meno dei salari. La distinzione fondamentale, tuttavia, & tra
i casi in cui i prezzi diminuiscono e quelli in cui i prezzi o sono
stabili o aumentano; I"importanza di questa distinzione divente-
ra chiara fra un momento.

Nel secolo scorso il meccanismo attraverso cui venivano di-
stribuiti i frutti del progresso tecnico consisteva principalmente
in prezzi in diminuzione e redditi monetari stabili. Piti precisa-
mente questo era il meccanismo che funzionava nei primi sei de-
cenni del secolo scorso; nel periodo seguente e fino al 1897 i
salari monetari crebbero, ma meno della produttivita, cosicché la
tendenza fondamentale dei prezzi continud a mostrare una fles-
sione. Dopo il 1897 i prezzi, nella media, hanno avuto tendenza
ad aumentare. In ogni modo, fino alla prima guerra mondiale le
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principali caratteristiche del ciclo economico — le variazioni di
breve periodo dei prezzi, dei salari, della produzione industriale
e della disoccupazione — non sono cambiate in modo significa-
tivo; tuttavia lo sviluppo della produzione industriale e del red-
dito nazionale & divenuto pili lento dopo la fine del secolo scorso.
In generale, nel periodo fra le due guerre i prezzi industriali han-
no avuto tendenza a diminuire, mentre il saggio dei salari & stato
moderatamente in aumento; in questo periodo, perd, & difficile
parlare di cicli economici, perché le fluttuazioni sia delle variabili
reali sia di quelle monetarie sono state violente e irregolari. Nel
primo decennio dopo la prima guerra mondiale lo sviluppo & sta-
to debole e nel secondo decennio, a causa della grande depres-
sione, & stato molto debole. Dopo la seconda guerra mondiale sia
i prezzi sia i salari hanno avuto tendenza a crescere, ma i salari
molto pit rapidamente dei prezzi; in questo periodo il ciclo eco-
nomico sembra simile, sotto molti aspetti, a quello che ho chia-
mato il ciclo economico di tipo classico, che & caratteristico del
primo periodo. Occorre tuttavia mettere in rilievo due differen-
ze: I'ampiezza dei cicli & stata considerevolmente pil piccola e la
frequenza degli anni sfavorevoli molto minore che nel periodo
classico. Dopo la seconda guerra mondiale lo sviluppo ha ripreso
in pieno ed ¢ stato anche pit rapido di quanto sia stato nel secolo
SCOTsO.

I dati statistici sia sulle tendenze di lungo periodo sia sulle
variazioni di breve periodo nelle tre fasi considerate per il Regno
Unito e per gli Stati Uniti sono presentati nelle tavole 1 e 2 (si
veda I'appendice I). I dati riguardanti il Regno Unito si esten-
dono pit indietro nel tempo di quanto succeda per gli Stati Uni-
ti. I dati americani indicano una storia simile, tanto nel lungo
quanto nel breve periodo, ma occorre notare che le tendenze di
lungo periodo della produzione industriale e di altre variabili rea-
li mostrano una crescita piu vigorosa che nel Regno Unito, men-
tre nel terzo periodo i prezzi tendono ad aumentare meno rapi-
damente.

Perché dunque i prezzi in generale hanno cessato di diminui-
re verso la fine del secolo scorso e sono cominciati ad aumentare?

Come si ¢ visto nel capitolo precedente, la ragione pit im-
portante di questo cambiamento & stata la diffusione della con-
trattazione collettiva nel Regno Unito in un periodo in cui di-
versi altri importanti cambiamenti stavano avendo luogo. Infatti,
il potere di mercato dei lavoratori non poteva che avere una mo-
desta influenza sull’andamento dei salari fino a quando non fosse
cresciuto il potere di mercato dal lato dei prodotti. I mutamenti
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fondamentali dei mercati dei prodotti finiti e dei servizi possono
essere messi in rilievo richiamando due processi: quello di con-
centrazione e quello di differenziazione. Il primo processo si pro-
fild in primo luogo nel settore bancario nel terz’ultimo decennio
del secolo scorso e alquanto pil tardi nell’industria; a questo ri-
guardo, occorre ricordare I’affermarsi negli Stati Uniti 3el cosid-
detto movimento delle fusioni a partire dall’ultimo decennio del
secolo scorso. Il processo di differenziazione, che acquistd forza
ancora pit tardi, fu sospinto dallo sviluppo dei mezzi di comu-
nicazione — giornali, radio e, pili recentemente, televisione. Sia
nell’industria sia nei servizi questi due processi hanno avuto !'ef-
fetto di relegare la concorrenza pura al mondo fantastico dell’a-
strazione teorica e di sostituirla, nella realta, con forme oligopo-
listiche: oligopolio concentrato, differenziato e misto. In condi-
zioni di concorrenza, le variazioni dei prezzi dipendono nel bre-
ve periodo da variazioni della domanda e dell’offerta e, nel pe-
riodo lungo, da variazioni del costo totale medio, mentre in oli-
gopolio i determinanti sono, rispettivamente, i cambiamenti dei
costi diretti e dei costi totali medi.

3. La rigidita verso il basso dei salari e dei prezzi

Il cambiamento radicale nei meccanismi che regolano salari e
prezzi ha pertanto avuto luogo dopo che la contrattazione collet-
tiva & diventata la regola nei mercati del lavoro. Secondo Hicks
(1932, cap. XIII), cio ebbe luogo negli anni Novanta del secolo
scorso nel Regno Unito e alquanto piu tardi in altri paesi, tra cui
gli Stati Uniti. La diffusione della contrattazione collettiva va
ricollegata con la crescente forza dei sindacati, la quale stimolo la
formazione delle associazioni dei datori di lavoro; in tali condi-
zioni, i salari sono stati sempre piti spesso determinati dalla con-
trattazione collettiva. D’altra parte, la crescente differenziazio-
ne delle specializzazioni dei lavoratori ha rafforzato il potere di
mercato degli stessi lavoratori anche indipendentemente dai sin-
dacati.

Questi sviluppi hanno reso i salari rigidi verso il basso con
riferimento alla domanda di lavoro e hanno determinato, spe-
cialmente dopo la seconda guerra mondiale, una crescente pres-
sione verso 1’alto dei salari, con la conseguenza che questi spesso
sono cresciuti pit della produttivita. In siffatte circostanze l[:: im-

rese, essendo certe che la contrattazione collettiva impediva al-
Fe imprese concorrenti di ottenere vantaggi da tagli salariali e
anzi essendo frequentemente incalzati da richieste di aumenti, di
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regola erano in grado di evitare riduzioni nei prezzi dei prodotti
finiti ed erano indotte a ridurli solo quando avevano luogo ampie
diminuzioni nei prezzi delle materie prime ovvero — circostanza
relativamente rara — quando i salari crescevano meno della pro-
duttivita. Il risultato era un elevato grado di rigidita dei prezzi
verso il basso e, specialmente dopo la seconda guerra mondiale,
una tendenza dei prezzi verso I'aumento, che proveniva princi-
palmente dalla tendenza ascendente dei salari. E importante met-
tere in evidenza che la flessione dei prezzi dei prodotti finiti nel
periodo tra le due guerre fu ampiamente determinata dalla fles-
sione ancora piu forte nei prezzi delle materie prime; cid indica
che in questo periodo il nuovo meccanismo era gia pienamente in
funzione; i prezzi dei prodotti finiti sono divenuti rigidi verso il
basso rispetto alla domanda, sebbene non rispetto ai costi diretti.

La situazione & diversa per i prodotti agricoli e le materie
prime minerarie, specialmente per le materie prime commerciate
nei mercati internazionali. Per tali prodotti il meccanismo con-
cotrenziale ancora opera: nel breve periodo i prezzi variano per

.variazioni della domanda e dell’offerta e, nel periodo lungo, per
variazioni dei costi. D’altra parte, i prezzi dei servizi tendono a
variare con i salari; dopo tutto, il contenuto di lavoro dei servizi
¢ elevato — in effetti, il lavoro & spesso 'unico componente dei
servizi e in tale settore la produttivita, comunque misurata, au-
menta molto lentamente.

I cambiamenti nei meccanismi dei salari e dei prezzi che, co-
me abbiamo visto, sono il risultato di profondi mutamenti strut-
turali nelle moderne societa capitalistiche, hanno avuto diverse
conseguenze. Probabilmente la piti importante & che una delle
principali forze che sospingono lo sviluppo tende a indebolirsi.
Infatti, sino a quando una considerevole quota dell’aumento di
produttivita si traduce in diminuzione dei prezzi, mentre i salari
sono stabili o moderatamente in aumento, la diminuzione dei
prezzi dei beni usati nella produzione genera una successione di
riduzioni dei costi: i prezzi in diminuzione diventano costi in
diminuzione e quindi, di nuovo, diminuzioni dei prezzi. Tali ri-
duzioni dei prezzi e dei costi rappresentano un fattore impor-
tante nel processo di sviluppo. Le innovazioni autonome costi-
tuiscono un altro fattore dxl) rilievo. La maggior parte degli eco-
nomisti considerano tutte le innovazioni come autonome e ve-
dono il progresso tecnico come determinato, in modo esogeno,
dal progresso scientifico; ma nella realta molte innovazioni, seb-
bene raramente quelle piti importanti, sono determinate endo-
genamente, stimolate in via diretta da aumenti della domanda
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ovvero dei costi, specialmente del costo del lavoro. In effetti se
i salari aumentano pit dei prezzi delle macchine o, come spesso
& accaduto nel secolo scorso, se i prezzi delle macchine diminui-
scono mentre i salari restano stagili, i manager trovano conve-
niente sostituire macchine al lavoro. E poiché questo & un fatto
normale nelle moderne economie capitalistiche, i produttori di
macchine tendono a offrire macchine sempre pit efficienti, cosi
che il processo della sostituzione dinamica pud andare avanti sen-
za interruzioni. Pertanto, la tendenza del rapporto tra salari e
prezzi delle macchine ¢ quella di crescere e in questo modo da
stimolare gli investimenti e la crescita non solo della produttivita
ma anche del reddito. Tuttavia, se & vero che I'introduzione di
macchine che risparmiano lavoro contribuisce all’espansione del-
la domanda reale, nello stesso tempo essa pone un freno alla cre-
scita produttiva poiché ostacola I’espansione dell’occupazione e
della massa dei salari: la somma algebrica pud essere positiva o
negativa secondo I'intensita relativa delle due spinte.

Quando, per effetto dei cambiamenti strutturali prima ricor-
dati, la tendenza verso il basso dei prezzi viene a essere sostituita
dalla tendenza verso I’aumento, la sostituzione dinamica che pro-
muove ’aumento della produttivita attraverso I’aumento del rap-
porto fra salari e prezzi delle macchine continua a operare, men-
tre la seconda forza che sospinge lo sviluppo, ossia I’aumento
automatico della domanda reale che dipende dalla diminuzione
dei prezzi, scompare. L’indebolimento del processo di sviluppo
economico osservabile nell’economia britannica tra la fine del
secolo scorso e la prima guerra mondiale & probabilmente dovuto
a questo fenomeno. Una tendenza simile verso il ristagno pud
essere individuata anche negli Stati Uniti ed & stata chiaramente
evidente nel periodo tra le due guerre: solo dopo la seconda guer-
ra mondiale questa tendenza & scomparsa, ed & riapparso un vi-
goroso processo di sviluppo in tutti 1 paesi capitalistici.

4. Riflessioni sulla grande depressione. Il ciclo economico di tipo
nuovo

La prima guerra mondiale accelerd i processi di concentra-
zione e di differenziazione nella maggior parte delle attivita
extra-agricole, rinforzando cosi il potere di mercato di un nume-
ro crescente d’imprese. Nel Regno Unito anche il potere di mer-
cato dei lavoratori aumentd significativamente durante e dopo
quella guerra, soprattutto attraverso il rafforzamento dei sin§ -
cati. Viceversa negli Stati Uniti il movimento sindacale rimase
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debole, cosicché i salari aumentarono molto poco nei primi dieci
anni dopo la prima guerra mondiale, durante i quali i prezzi delle
materie prime rimasero stabili e la produttivita del lavoro au-
mentd nettamente, mentre i prezzi dei prodotti finiti diminui-
rono solo in una misura assai modesta. Di conseguenza, ebbe
luogo un’espansione straordinaria dei profitti, che in ultima ana-
lisi va messa in relazione col nuovo meccanismo delle variazioni
dei salari e dei prezzi. Negli Stati Uniti la relativa stabilita del
saggio'dei salari e della massa dei salari contribui a determinare
un aumento molto lento della domanda reale, particolarmente
della domanda di beni di consumo non durevole; di conseguenza,
risultd sempre piu difficile trovare sbocchi in investimenti pro-
duttivi per i crescenti profitti. Alla fine essi furono investiti in
attivita speculative e nella borsa. Fondamentalmente, nella borsa
americana il boom non ebbe origine, come Keynes suggeri, da
un’ondata di aspettative irrazionali, ma da un gigantesco sposta-
mento della distribuzione del reddito a favore dei profitti. Il col-
lasso finanziario che segui quel boom ebbe quelle catastrofiche
conseguenze, sulle variabili reali dell’economia, che noi tutti co-
nosciamo, soprattutto per la produzione e I’occupazione. Gia con
Smith e con Ricardo, per non parlare di Marx, gli economisti
hanno messo in risalto il pericolo, per il processo di sviluppo, di
una persistente diminuzione dei profitti; la conclusione parados-
sale della mia analisi & che, mentre una flessione dei profitti pud
certamente determinare un arresto nel processo di sviluppo, un
aumento dei profitti che vada oltre una certa soglia critica pud
avere effetti anche pit disastrosi (v. il cap. seguente). Se ho ra-
gione, allora la pit devastante di tutte le depressioni nella storia
del capitalismo moderno & stata preparata non da una flessione,
ma da un aumento abnorme dei profitti, un risultato favorito
dalla debolezza del potere di mercato dei sindacati. Per usare una
metafora: la benzina ¢ il combustibile dell’automobile capitali-
stica, ma il motore si ferma non solo quando non ¢’¢ benzina, ma
anche quando ce n’¢ troppa e il motore s’ingolfa.

Nel Trattato sulla moneta (1930a) Keynes aveva correttamente
messo in evidenza che negli anni che precedono la grande de-
pressione lo sviluppo degli investimenti era insufficiente rispetto
al rapido aumento dei risparmi, ma attribuiva questo alla politica
delle autorita monetarie che avevano tenuto il saggio dell’inte-
resse a un livello troppo elevato rispetto al saggio del profit-
to. Keynes ripropose fondamentalmente lo stesso concetto nella
Teoria generale, in cui gli investimenti dipendono dal saggio del-
I'interesse e dal saggio atteso del profitto; tuttavia in quest’opera
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egli analizzd in modo pil sistematico i fattori che condizionano
gli investimenti speculativi. Egli riteneva che questi fattori fos-
sero di natura psicologica, cid che & innegabile; ma il problema
riguarda I'origine delle ondate speculative, e affermare sempli-
cemente che queste ondate sono causate da aspettative irrazio-
nali non & veramente una spiegazione. Gli investimenti, tuttavia,
non dipendono solo dal saggio dell’interesse e dal saggio del pro-
fitto, ma, come Harrod e altri seguaci di Keynes hanno sostenu-
to, anche dalla domanda (attraverso I’«acceleratore») o, pit pre-
cisamente, dalla pressione della domanda rispetto alla capacita
produttiva e cio¢ dai cambiamenti nel grado di utilizzazione del-
la capacita. Negli anni che precedono la grande depressione la

ressione della domanda era appunto insufficiente. Una volta che
a depressione si mise in moto ed anche prima della pubblicazio-
ne della Teoria generale, Keynes propose la spesa in deficit come
la via d’uscita dalla crisi, ed esortd il presidente Roosevelt ad
accrescere la spesa pubblica in misura cospicua. E stato soltanto
dopo lo scoppio della seconda guerra mondiale che tale spesa &
cresciuta rapidamente — da un certo punto in poi, anche troppo
rapidamente. Dalla fine della guerra le spese pubbliche negli Sta-
ti Uniti sono aumentate sistematicamente, per ragioni militari e
per ragioni sociali. Un simile aumento, sia in termini assoluti sia
in relazione al prodotto nazionale, pud essere riscontrato in tutti
i paesi industrializzati.

La grande depressione degli anni Trenta ebbe dimensioni
mondiali e stimolo in tutti i paesi industrializzati cambiamenti
radicali nei sistemi monetari e creditizi, per fare in modo che le
crisi finanziarie non si diffondessero all’economia reale e per sti-
molare la ripresa alla fine di ciascun ciclo. L’aumento nelle spese
pubbliche e nell’offerta di titoli pubblici messi in vendita per
tinanziarie le spese in deficit ha avuto anche 'effetto di ampliare
in misura significativa il campo d’azione delle operazioni di mer-
cato aperto e, attraverso questa strada e altre, il ruolo della po-
litica monetaria. Percid, i cambiamenti strutturali che si sono
avuti sia nella finanza pubblica sia nel sistema creditizio, cam-
biamenti che sono stati promossi da partiti politici pit che da
forze spontanee di mercato, hanno avuto effetti durevoli sul ci-
clo economico. In effetti, dopo la seconda guerra mondiale le
recessioni sono diventate meno gravi: spesso si sono tradotte in
un rallentamento del saggio di sviluppo della produzione piutto-
sto che in una diminuzione assoluta, e le crisi finanziarie sono
state tenute sotto controllo. Sembra, quindi, che gli effetti com-
plessivi dei cambiamenti strutturali di cui ho detto siano stati
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favorevoli per lo sviluppo economico. Questa stessa osservazione
pud essere applicata al crescente potere di mercato dei sindacati
e, pit generalmente, dei lavoratori. In effetti, il punto di vista
che ho espresso con riferimento all’andamento dei salari negli
anni che precedono la grande depressione indica che, quando i
sindacati ottengono aumenti salariali vicini o almeno non signi-
ficativamente piL‘l alti del saggio di aumento della produttivité
essi svolgono un’azione favorevole per lo sv1luppo economico.
Sono ben consapevole che queste affermazioni circa i cambia-
menti strutturali e circa i sindacati si allontanano decisamente
dai punti di vista dominanti nella professione. E tuttavia mia
convinzione che ’atteggiamento odierno, molto critico verso
gl’interventi pubblici nella vita economica, per quanto compren-
sibile come reazione a eccessi e abusi anche gravi, ¢ andato trop-
po oltre; per di piti quell’atteggiamento ha il grave difetto di es-
sere concentrato eccessivamente sul breve periodo: manca una
prospettiva di periodo lungo.

Dopo la seconda guerra mondiale le recessioni appaiono me-
no gravi che nel passato, sia se si considerano i saggi di variazione
della produzione industriale sia, e ancora pit chiaramente, se
vengono misurate con riferimento al prodotto nazionale lordo (si
veda la tabella 2 nell’appendice I). Cid perché il prodotto nazio-
nale include una quota ampia e crescente dei servizi, i cui prezzi
hanno un andamento molto simile a quello dei salari, che tendo-
no a essere rigidi verso il basso e mostrano una flessibilita verso
I’alto pilt accentuata che nel passato.

In termini molto concisi, il primo dei tre periodi che ho in-
dicato dianzi pud essere visto come caratterizzato dal meccani-
smo di tipo antico attraverso cui si distribuiscono i frutti del pro-
gresso tecnico e nel quale i prezzi tendono a diminuire e lo svi-
luppo & sospinto principalmente da forze spontanee: il governo e
le autorita monetarie in tale periodo giocano un ruolo molto mo-
desto. Nel secondo periodo il meccanismo in funzione & quello di
tipo nuovo, ma I’economia ¢ in gran parte lasciata alle forze spon-
tanee, le quah non sono pitt sufficienti a sostenere lo sviluppo e
a promuovere riprese economiche raplde Nel terzo periodo, nel
quale viviamo, il secondo meccanismo & pienamente in funzione
e, nonostante errori e sprechi, che tendono a generare o aggra-
vare la pressione inflazionistica, gl’interventi pubblici di vario
tipo hanno contribuito a determinare una riduzione significativa
nell’ampiezza delle recessioni.

Per quanto riguarda il ciclo economico, abbiamo quindi il di-
ritto di mettere in discussione le argomentazioni di quegli eco-
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nomisti che di tanto in tanto vedono una crisi di grandi propor-
zioni all’orizzonte o si attendono che una crisi finanziaria debba
degenerare in una depressione molto grave. Sotto questo aspet-
to, se la mia analisi & giusta, noi possiamo essere relativamente
ottimisti. Tuttavia, se, in quanto economisti, riflettiamo sui pro-
blemi del Terzo mondo o sui problemi ambientali del mondo in-
tero, non abbiamo molti motivi di essere ottimisti.

Sezione 11

L’analisi teorica dello sviluppo ciclico:
quattro approssimazioni

1. Prima approssimazione: elementi di un modello aggregato

Dal punto di vista analitico, un modello inteso a spiegare il
ciclo economico potra essere soddisfacente solo se ¢ in grado di
spiegare simultaneamente tanto il ciclo quanto lo sviluppo. Cosi
I'elemento essenziale di un tale modello non pud non essere co-
stituito dagli investimenti, giacché questi non hanno soltanto
I'immediato effetto moltiplicatore sui consumi, ma, quando sono
completati, hanno anche I'effetto di accrescere sia la capacita
produttiva che la produttivita dei fattori, specialmente del lavo-
ro. L’effetto moltiplicatore & temporaneo e tende a esaurirsi du-
rante il ciclo, mentre I'altro effetto & durevole.

Pit di trenta anni fa Luigi Pasinetti (1960, 1977a) ha mostrato
che, sebbene i modelli che usano I'interazione tra il moltiplica-
tore e I’acceleratore fossero tutti fondati sulla funzione degli in-
vestimenti, essi potevano spiegare o lo sviluppo (sulla linea di
Harrod e di Domar) o il ciclo (sulla linea di Samuelson), ma non
contemporaneamente sviluppo e ciclo. Questo era un importante
passo avanti sulla strada gia tracciata da Frisch (1933) e da Ka-
lecki (1935). Pasinetti mise in rilievo che i parametri della fun-
zione degli investimenti non erano e non potevano essere stabili
e che la domanda totale non poteva crescere a un saggio uniforme
in tutte le sue componenti, cosicché era necessario elaborare
un’analisi multisettoriale. Mi sento molto in sintonia con la con-
cezione di Pasinetti, che ha sviluppato le sue tesi in modi molto
fruttuosi (si veda specialmente Pasinetti, 1981, cap. X); ma ho
elaborato un approccio simile da un punto di vista alquanto di-
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verso. Qui presenterd alcuni elementi di un’analisi del processo
di sviluppo ciclico utilizzando alcuni miei lavori precedenti; pre-
senterd tali elementi in quattro approssimazioni.

La prima approssimazione riguarda un modello aggregato
fondato sull’interazione tra moltiplicatore e acceleratore. Per su-
perare gli ostacoli messi in rilievo da Pasinetti e per spiegare, pur
se in termini estremamente semplificati, tanto il ciclo quanto lo
sviluppo, si fa I'ipotesi che quando si verificano determinate con-
dizioni le equazioni fondamentali subiscono determinati muta-
menti (cfr. Sylos Labini, 1979). Questi mutamenti si fondano
sulle seguenti assunzioni: 1) durante la flessione ciclica le fami-
glie risparmiano meno e cercano di non comprimere i consumi,
cosicché in tale fase il rapporto fra consumi e reddito aumenta
(Modigliani, 1949); 2) lo stock di capitali aumenta insieme con gli
investimenti, cosicché il limite massimo all’aumento del reddito
tende a crescere; 3) I'aumento del reddito & generato dall’aumen-
to degli investimenti, ma quando gli investimenti indotti in que-
sto modo tendono a zero (a causa del limite massimo appena ri-
cordato), si profila una flessione alla fine della quale si verificano
condizioni favorevoli agli investimenti autonomi, ossia gl’inve-
stimenti dipendenti dall’azione pubblica o da innovazioni auto-
nome che fanno salire i profitti attesi in qualche settore, indi-
pendentemente dall’aumento della domanda (tra le condizioni
favorevoli ha particolare importanza un basso saggio dell’inte-
resse). Se consideriamo un’economia aperta, la ripresa pud essere
stimolata anche da un aumento della domanda estera piuttosto
che della domanda interna.

2. Seconda approssimazione: mutamenti nei salari e nei prezzi

In un modello del tipo appena richiamato, i salari e i prezzi
vengono assunti implicitamente come costanti; ora, dobbiamo
vedere che cosa accade se lasciamo cadere questa assunzione. Ma
prima di far questo, dobbiamo mettere in evidenza che gli effetti
ritardati degli investimenti non consistono soltanto in un aumen-
to della capacitd produttiva ma anche in un aumento della pro-
duttivita, specialmente della produttivita del lavoro. In effetti,
in relazione a diverse condizioni di mercato, certi investimenti
sono rivolti soprattutto ad accrescere la capacita produttiva, altri
investimenti soprattutto ad accrescere la produttivita (di regola i
due effetti vanno insieme, solo le proporzioni relative cambia-
no). La durata «normale» del periodo di gestazione per gli effetti
ritardati sembra essere di due o tre anni (Sylos Labini, 1984, pp.
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124-26). Gli effetti immediati riguardano la domanda totale
(«moltiplicatore»). Si pud argomentare che gli investimenti ten-
dono a concentrarsi in certi periodi nei quali si determinano al-
cune particolari condizioni favorevoli; di conseguenza, la doman-
da totale aumenta e I’offerta dei beni aumenta corrispondente-
mente a causa di una crescente utilizzazione della capacita pro-
duttiva esistente. Il rapido aumento della domanda per i servizi
del lavoro e per le materie prime che ha luogo nelle fasi di espan-
sione fa salire i costi del lavoro e i prezzi delle materie prime,
cosicché i costi diretti e, di conseguenza, i prezzi dei prodotti
finiti aumentano, ma, per ragioni che qui non considero (si veda
Sylos Labini, 1984, cap. VIII), alquanto pit lentamente dei co-
sti, col risultato che i margini di profitto declinano. I costi del
lavoro aumentano quando I’aumento dei salari diviene piti rapido
dell’aumento della produttivita; e cid, via via che I’espansione
procede e la disoccupazione si assottiglia, diviene sempre pitt pro-
babile. L’aumento dei costi del lavoro stimola gli investimenti
che risparmiano lavoro; ma gli investimenti che risparmiano la-
voro tendono a porre un freno all’espansione dell’occupazione e
della massa salariale e, in tal modo, del consumo totale. Quando
il periodo di gestazione degli investimenti che sono attuati so-
prattutto per accrescere la capacita produttiva giunge al termine
in un numero relativamente grande di industrie, I’aumento nel-
I'offerta di beni & accelerato. D’altra parte, quando il periodo di
gestazione degli investimenti che sono attuati soprattutto per ri-
sparmiare lavoro giunge alla conclusione, I’aumento della pro-
cﬁlttivité del lavoro diviene pili rapido, ma quello della massa
salariale e nella domanda dei beni di consumo rallenta. L’acce-
lerazione nell’offerta di beni insieme con la decelerazione nella
domanda totale porta a un arresto dell’espansione dell’economia.
All’origine di questa sequenza troviamo una drastica riduzione
dei profitti determinata dal fatto che i costi aumentano pit ra-
pidamente dei prezzi; e giacché i profitti sono tra i principali
determinanti degli investimenti, uno schiacciamento dei profitti
tende a determinare una flessione degli investimenti e, di con-
seguenza, della domanda totale. Ma la domanda pud diminuire
non a causa di una diminuzione dei profitti, ma a causa di una
diminuzione delle spese pubbliche o delle esportazioni; tuttavia
la flessione della domanda, comunque originata, tende a far sa-
lire i costi generali per unita e, in questo modo, a determinare, o
a contribuire a determinare, uno schiacciamento dei profitti. Per-
tanto, il punto superiore del ciclo pud essere originato o da uno
schiacciamento dei profitti o da una flessione della domanda, ma
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in entrambi i casi vediamo, empiricamente, che i due fenomeni
vanno insieme. Tutto considerato, la fase di espansione di un
ciclo economico tende a durare almeno per la durata del periodo
«normale» di gestazione, ossia due o tre anni; il periodo di con-
trazione pud essere lungo o breve, in relazione alle condizioni di
mercato o alle misure di politica economica. Tuttavia, se mettia-
mo da parte misure straordinarie di politica economica, & diffi-
cile immaginare che la contrazione possa durare meno di un an-
no, dal momento che la ricreazione dii margini di profitto implica
una ristrutturazione almeno parziale dello stock del capitale fisso
— di nuovo, gli investimenti giocano un ruolo di importanza pri-
maria. Tuttavia, la discussione della durata del ciclo economico
pone il problema del criterio da usare per misurare il ciclo stesso:
il saggio di variazione del prodotto nazionale, o della produzione
industriale, o dell’occupazione. Il problema & importante dal mo-
mento che le relazioni di questi e di altri aggregati non sono né
sincrone né proporzionali; in particolare le variazioni del prodot-
to nazionale e quelle dell’occupazione non sono proporzionali
principalmente a causa del progresso tecnologico; perfino la du-
rata dei cicli pud apparire diversa secondo il criterio che si adot-
ta. Ma non entrerd in questi problemi.

Se D’analisi ora schematicamente indicata ha fondamento,
non vi & da meravigliarsi che il ciclo economico mostri notevoli
irregolarita, anche indipendentemente da shock esterni, come
quelli determinati da guerre o da misure straordinarie di politica
economica. Pur tuttavia, quanto pid il ciclo é spinto dagli investi-
menti, tanto pid vigoroso é il processo di sviluppo e tanto meno pro-
nunciate sono le irregolarita, dal momento che le uniformita che
sorgono da grandi numeri hanno pid probabilita di verificarsi quan-
do le variazioni di un determinato tipo dipendono da impulsi omo-
genei e, percio, capaci di dar luogo a effetti simili.

3. La ripresa: quando é spontanea e quando é indotta dalla politica
economica?

Prima di considerare la terza approssimazione, soffermiamo-
ci per un momento a riflettere sulle conseguenze dei mutamenti
nei meccanismi che regolano i salari e i prezzi.

Nel secolo diciannovesimo la flessibilita verso 1’alto dei salari
era relativamente grande, mentre la loro flessibilita verso il basso
era relativamente limitata; viceversa, la flessibilita dei prezzi era
relativamente grande in entrambe le direzioni. Di conseguenza,
i salari reali tendevano ad aumentare nel lungo periodo. Nelle
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fasi di contrazione la massa dei salari reali tendeva a diminuire
quando la disoccupazione diminuiva pit rapidamente di quanto
aumentassero i salari reali unitari; quando perd si verificava la
situazione opposta, sia i salari reali totali sia la domanda reale
tendevano ad aumentare. Era poco probabile che cid accadesse
per un periodo lungo, perché gl’investimenti complessivi cessa-
vano di diminuire quando gl’investimenti addizionali erano stati
portati a termine, e per il fatto che il rapporto tra consumi e
reddito aumenta quando i redditi diminuiscono. Alla fine della
ripresa, il prodotto nazionale risultava maggiore di quello che era
alf’inizio a causa degli effetti durevoli degli investimenti. La ri-
presa dell’economia apriva la strada a nuovi investimenti sia di
carattere indotto sia di carattere autonomo, cosicché il processo
di sviluppo ciclico poteva andare avanti con interruzioni relati-
vamente brevi.

Fra gli impulsi che stimolano la ripresa e poi una nuova espan-
sione, la diminuzione dei prezzi, con salari monetari che dimi-
nuiscono di meno o che rimangono stabili, gioca un ruolo fon-
damentale, poiché questo impulso & spontaneo e sistematico, in
contrasto con quelli ricordati prima (spese pubbliche, innovazio-
ni autonome e domanda estera).

Nel nuovo meccanismo che regola i salari e i prezzi e che dopo
la seconda guerra mondiale & pienamente in funzione, I'impulso
spontaneo proveniente dalla diminuzione dei prezzi & scomparso,
cosl che la domanda reale pud aumentare solo come risultato di
uno degli impulsi sopra indicati: spese pubbliche, innovazioni au-
tonome, domanda estera. Né le innovazioni autonome, tuttavia,
néladomanda estera possono dare affidamento nel breve periodo,
cosicché la ripresa puo tardare per un periodo anche lungo e pud
emergere una situazione di sottoccupazione simile a quella de-
scritta da Keynes. Le spese pubbliche, invece, possono essere ra-
pidamente decise e la ripresa pud essere sostenuta anche da altre
misure di politica economica, a cominciare da quelle di politica
monetaria.

4. La politica monetaria

Ci sono modelli del ciclo economico che assegnano un ruolo
chiave alla politica monetaria, principalmente in rapporto alle
aspettative che questa politica determina. Il mio punto di vista &
diverso, ma non nel senso che io dia poca importanza al ruolo
della moneta. Penso che la moneta giochi un ruolo essenziale,
specialmente nella fase di ripresa, qualunque sia il meccanismo
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che regola i salari e i prezzi. Infatti, quando il meccanismo «an-
tico» & in funzione, la ripresa & spinta da investimenti indotti da
un’espansione della domanda e, forse, da investimenti autonomi
e dalla domanda estera; quando il «<nuovo» meccanismo ¢ in fun-
zione, la ripresa viene spinta da investimenti autonomi, da spese
pubbliche o da esportazioni.

In tutti questi casi, occorre moneta addizionale, dal momen-
to che una flessione nel rapporto fra offerta di moneta e produ-
zione totale spingerebbe in alto il saggio dell’interesse e cosi fre-
nerebbe la ripresa. Nel caso di spese pubbliche in deficit, la
moneta addizionale pud dipendere da un aumento nella base mo-
netaria fornita dalla banca centrale; nel caso invece d’investi-
menti privati o di un aumento delle esportazioni, pud dipendere
da un aumento nei depositi a vista, che pud aver luogo senza
espansione della base monetaria, posto che le banche ordinarie,
come accade al principio di una ripresa, hanno un margine rile-
vante di fondi prestabiliti. La politica monetaria — che include
la politica del saggio dell’interesse, le operazioni di mercato aper-
to e le variazioni negli obblighi della riserva delle banche ordi-
narie — & importante anche dopo ’avvio della ripresa ciclica, sia
per sostenere 1’espansione, sia per ridurre qualche pericolosa ac-
celerazione dell’espansione stessa, sia per evitare che la fase di
contrazione degeneri in una grave depressione. Percid non ci
dobbiamo sorprendere se osserviamo che la base monetaria spes-
so varia in direzione anticiclica, mentre i depositi a vista tendono
a variare ciclicamente. La politica monetaria & anche importante
per le variazioni dei tassi di cambio e quindi dei prezzi. Tuttavia,
se trascuriamo i tassi di cambio ed escludiamo casi in cui la base
monetaria venga irresponsabilmente accresciuta, noi possiamo
anche trascurare I'influenza dell’offerta di moneta sui prezzi e
sui salari nel corso del ciclo economico. Cid nonostante, non cre-
do che quella qui presentata possa essere classificata come un’a-
nalisi «reale» del ciclo economico, giacché la moneta non gioca
un ruolo passivo o marginale. Debbo far notare che Keynes si
riferisce principalmente alla base monetaria, mentre Schumpeter
ha in mente principalmente i depositi a vista; io penso che en-
trambe le categorie di moneta debbano essere considerate non
solo congiuntamente, ma anche separatamente, dal momento che
esse hanno un andamento non coincidente nel corso del ciclo
economico.

La politica monetaria aveva un ruolo diverso, ma non meno
importante, nel secolo scorso. In quel tempo in Inghilterra e in
altri paesi relativamente sviluppati vigeva il «gold standard» e lo
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scopo principale della politica monetaria era di preservare la con-
vertibilita dei biglietti in monete auree. L’impulso di fondo del
processo ciclico di sviluppo proveniva pur sempre dagli investi-
menti; durante ogni ciclo, aﬁa crescita degli investimenti si as-
sociava — e si associa — la crescita delle importazioni, sia di
quelle di materie prime e di altri beni usati nella produzione sia
di quelle di beni di consumo, per effetto del moltiplicatore. La
rapida crescita delle importazioni tendeva a originare un deficit
nei conti con I’estero e i cambi tendevano a salire oltre il punto
superiore dell’oro; la banca di emissione, per difendere le riserve,
elevava lo sconto o adottava misure equivalenti. L’aumento dello
sconto attirava capitali dall’estero e frenava la domanda di tutti
i beni, dando cosi origine a una flessione dei prezzi: in quel tem-
po tutti i prezzi, e non solo quelli delle materie prime, erano
flessibili verso il basso oltre che verso I’alto. L’importazione di
capitali e la flessione dei prezzi sia dei beni importati sia di quelli
esportati concorrevano a riequilibrare i conti con l'estero.

Il meccanismo appena richiamato, che riguarda le relazioni
economiche internazionali, presenta importanti rassomiglianze
col meccanismo ora in atto, ma non meno importanti sono le
differenze.

5. Terza approssimazione: un modello a tre settori

La terza approssimazione comporta un semplice modello a
tre settori, come quello che ho introdotto molti anni fa in O/-
gopolio e progresso tecnico (1956, 1975). La ragione che mi ha
indotto a scegliere un tale modello & che intendevo studiare, sia
pure in termini molto semplificati, i movimenti dei prezzi rela-
tivi. Questo non & possibile col consueto modello a due settori —
investimenti e consumi —, giacché i beni di consumo giocano un
ruolo puramente passivo nei movimenti dei prezzi relativi. Cosi,
in aggiunta al settore dei beni di consumo, occorre considerare
non uno ma due settori che producono mezzi di produzione (si
veda ’appendice II).

6. Quarta approssimazione: un modello per I'economia italiana
Lungo il cammino delle successive approssimazioni, troviamo
la quarta approssimazione, la quale consiste in un modello del-

I’economia italiana che ho presentato per la prima volta circa
venticinque anni fa e che da allora ho riconsiderato e modificato
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in diverse occasioni (Sylos Labini, 1967, 1974). Questo ha ’ap-
parenza di un modello econometrico. Ora, ci sono due tipi di
modelli econometrici: quelli composti da equazioni formulate
principalmente col criterio della bonta dei risultati empirici e sul-
la base di considerazioni molto semplici, si pud dire di senso co-
mune; e i modelli le cui equazioni sono il risultato di analisi teo-
riche, mentre la bonta dei risultati empirici serve solo a indicare
che I’economista non ¢ andato fuori strada. Per il meglio o per il
peggio, il modello a cui mi riferisco va considerato fondamental-
mente come un modello teorico.

Coerentemente con |’approccio seguito in questo lavoro, do-
vrebbero essere elaborati tre modelli per interpretare lo sviluppo
ciclico dell’economia: uno per ciascuno dei tre periodi prima ri-
cordati. Le equazioni e i coefficienti delle equazioni non possono
non essere diversi passando da un periodo all’altro, ma nell’am-
bito di ciascun periodo né la struttura fondamentale dell’econo-
mia né, di conseguenza, la struttura logica di base del modello
probabilmente cambia. Per esempio, I’equazione per le variazio-
ni di breve periodo dei prezzi dei prodotti finiti e quelle dei salari
possono, plausibilmente, essere espresse nei seguenti termini:

(I) pfl =a +bD +¢0 +d, P,

(ID) e (II) Dy = ay + by w/a + ¢y MP + dy Py,
I) % = a + b;DIS

(II) % =ay + byDIS + ¢y V

(I11) % = ag; + by DIS + ¢y V + dpyp IE

dove P, & I'indice dei prezzi dei prodotti finiti, D & I’indice della
domanda, O & I’indice dell’offerta, P,,, I'indice dei prezzi inter-
nazionali dei prodotti finiti, MP I'indice dei prezzi felle materie
prime (i due indici P,,, e MP sono corretti per tener conto delle
variazioni dei tassi di cambio), w ¢& il saggio dei salari, DIS la
percentuale di disoccupazione, V & il costo della vita, IE indica
impulsi esogeni (leggi sociali e pressione sindacale). Sono osser-
vazioni valide, oltre che per I'Italia, per i due paesi di riferimen-
to, ossia il Regno Unito e gli Stati Uniti.

La significativitd della variabile disoccupazione, che & alta
nel primo periodo, diventa relativamente bassa nel secondo e an-
cora pitt bassa nel terzo periodo, mentre la variabile costo della
vita diviene molto signifi’cativa; occorre anche notare che negli
Stati Uniti nel 1933 fu approvata una legge che consenti un ra-
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pido aumento dei saggi di salario nel 1934, aumento completa-
mente indipendente da forze di mercato.

E praticamente impossibile verificare le equazioni sopra in-
dicate per il primo periodo, sebbene io abbia cercato di farlo per
I'ultima parte di tale periodo. Ho anche cercato di verificare quel-
le equazioni per gli altri due periodi con riferimento al Regno
Unito e agli Stati Uniti: i risultati corrispondono esattamente alle
attese (v. il capitolo precedente). Qui non entrerd nei partico-
lari, ma i cambiamenti nell’equazione dei prezzi riflettono quelli
della struttura dei mercati, mentre tutti i cambiamenti nell’equa-
zione dei salari riflettono il crescente potere di mercato dei la-
voratori.

Per dare un’idea del modello della quarta approssimazione,
giova ricordare che una versione semplificata di tale modello
comprende 9 equazioni le quali riguardano: 1) gli investimenti,
2) i prezzi dei prodotti finiti, 3) i profitti, 4) la capacita utiliz-
zata, 5) i consumi, 6) il costo della vita, 7) I'occupazione, 8) i
salari e 9) il saggio dell’interesse. Gli investimenti e i consumi
dipendono in larga misura da forze di mercato endogene, ma an-
che dalle spese pubbliche, che sono considerate come esogene!.

Dopo essermi convinto che non tutte le innovazioni sono da
considerare come autonome e che molte innovazioni debbono
essere considerate come indotte — specialmente le innovazioni
relativamente piccole ma molto frequenti, incorporate nel mac-
chinario che risparmia lavoro — ho deciso d’introdurre un’equa-
zione per la produttivita (nelle precedenti versioni del modello la
produttivita era trattata come una variabile esogena). Questo sta-
bilisce un legame strutturale tra il ciclo economico e lo sviluppo.
Infatti, il reddito nazionale Y pud essere espresso come un pro-
dotto dell’occupazione totale N e della produttivita del lavoro =

Y = Nz

Ora, dal momento che © normalmente tende a crescere, Y
aumenta se N aumenta, rimane costante o diminuisce meno che
in proporzione; tuttavia, Y diminuisce se N diminuisce pit di
quanto © aumenti. Alla fine di ciascun ciclo economico della du-

! Per illustrare le mie precedenti osservazioni sull’analisi che Keynes fa dei
determinanti degli investimenti, occorre osservare che nel mio modello I’equa-
zione degli investimenti pud essere scritta I = I (7, r, G, UT), dove 7 & il saggio
dell’interesse, il saggio atteso dal profitto, G i profitti totali — la fonte cfel
'autofinanziamento — e UT il grado di capacita utilizzata, mentre Keynes con-
sidera soltanto i e 7.
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.., normalmente sara maggiore di Y, dal mo-
mento che non solo «, , , & maggiore di n,, ma anche N, ., = N,.
Questo perché nel primo periodo storico la flessibilita verso il
basso dei prezzi assicura una ripresa automatica e, nel terzo pe-
riodo, la ripresa ¢ assicurata dalla politica economica se le inno-
vazioni autonome o se la domanda estera non sono sufficienti.
(In un modello riguardante il terzo periodo occorre introdurre
anche variabili riguardanti la spesa pubblica e la politica mone-
taria.) Il modello della quarta approssimazione analitica & stato
elaborato con riferimento al terzo periodo; in questo modello N
e m appaiono come variabili dipendenti in due equazioni; quando
stimiamo tutte le equazioni e quando stimiamo il modello nel suo
complesso, la combinazione tra cicli e sviluppo emerge dallo stes-
so andamento dei valori — effettivi e stimati — delle variabili
dipendenti.

E bene mettere in evidenza che il modello della prima appros-
simazione & di tipo aggregativo, come lo & quello della seconda
approssimazione, sebbene esso contenga variabili che rientrano
nell’analisi microeconomica. Il modello della terza approssimazio-
ne ha invece essenzialmente carattere microeconomico, sebbene
gli aggregati possano essere ricavati dalle stesse variabili microe-
conomiche. Finalmente, quello della quarta approssimazione & un
modello «integrato», nel senso che sono usate congiuntamente sia
I’analisi macro sia quella microeconomica.

rata di # anni Y,

7. Industrie trainanti e industrie che si innovano

Occorrerebbe una quinta approssimazione analitica, amplian-
do il modello della quarta approssimazione in modo da incorpo-
rare la distinzione tra industrie che operano come locomotive
dello sviluppo ciclico e quelle che invece sono trascinate. Ma pri-
ma di cercare di far questo, dobbiamo compiere uno studio em-
pirico sistematico del comportamento delle due categorie di in-
dustrie. La distinzione & chiaramente pitt ampia di quella propo-
sta da Schumpeter tra industrie che s’innovano e industrie che
non s’innovano — certe industrie possono agire come leader in-
dipendentemente dalle innovazioni, se sono stimolate da una ra-
pida espansione della domanda interna o estera. Pur tuttavia, le
industrie che crescono rapidamente di norma introducono una
serie di innovazioni che hanno portata limitata, cosicché tali in-
dustrie possono essere escluse dalla categoria delle industrie che
s’innovano se questa categoria viene riferita solo alle industrie
che introducono innovazioni di grande rilievo. Corrispondente-
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mente, non & vero che le innovazioni costituiscono il principale
impulso di tutti i cicli economici: alcuni cicli ricevono impulsi di
tipo diverso, come quelli provenienti dalla domanda estera o dal-
la domanda di beni di consumo generata da spese di trasferimen-
to decise dal governo. In certi casi la locomotiva del ciclo & data
dall’industria edilizia, che normalmente non & caratterizzata da
importanti innovazioni; gl’investimenti in questa industria sono
spesso accelerati da bassi saggi d’interesse di lungo termine.

Le principali caratteristiche di un’industria trainante nel pe-
riodo dpurante il quale essa svolge questo ruolo sono: (4) la pro-
duzione e la produttivita aumentano pit rapidamente che nelle
altre industrie, tanto che i prezzi relativi tendono a diminuire;
(b) i redditi relativi — specialmente i salari e i profitti — ten-
dono a crescere; e (c) 'occupazione tende ad aumentare pit che
in altre industrie. In generaﬁ:, i cambiamenti delle principali va-
riabili delle industrie mature (prezzi, salari, produttivita e pro-
duzione) sono ciclici e coincidono con le variazioni medie, men-
tre nelle variabili delle industrie trainanti il ciclo economico &
molto meno evidente (Sylos Labini, 1984).

Di regola, la produzione di un’industria trainante, quando
viene riportata in un grafico a scala semilogaritmica, si avvicina
a una parabola o a una «curva Gompertz» ovvero a una «curva
Gompertz» «troncata» nel punto di flesso: tutte queste curve —
o sin dal principio o dopo un certo punto — mostrano un ritardo
nel loro aumento con conseguente declino fino a un livello di
saturazione. Nell’ultimo caso, tuttavia, la curva teorica pud es-
sere interrotta e pud emergere una nuova curva — una nuova
«curva Gompertz» «tronca» — per effetto di un’innovazione di
grande portata di natura tecnica o commerciale (Sylos Labini,
1989, p. 61 e 1992, p. 313). '

In Italia, tra il 1952 (quando la ricostruzione dell’economia
dopo la seconda guerra mondiale era oramai completata) e il
1971, possiamo contare tre cicli usando come criterio il saggio di
variazione della produzione industriale aggregata; in questi cicli
le industrie trainanti erano I’automobile, la chimica e le resine
(Sylos Labini, 1984, cap. 4, § 6). Questi cicli erano relativamente
regolari — la durata era tra 6 e 7 anni — e il saggio di sviluppo
era relativamente alto. Fra il 1971 e il 1983 lo sviluppo ¢ stato
nettamente pilt debole e i cicli assai meno regolari: come ho gia
notato, i due fenomeni sono interconnessi. Il periodo & chiara-
mente dominato da due shock petroliferi (nel 1973 e nel 1978),
che hanno contribuito potentemente sia all’indebolimento dello
sviluppo sia all’irregolarita dei cicli. Dal 1971 al 1983 le industrie
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che avevano trascinato il processo di sviluppo ciclico sono diven-
tate meno dinamiche: per la chimica e per le resine questo fatto
dipendeva principalmente dagli shock petroliferi, mentre per I'in-
dustria automobilistica si & profilata una relativa saturazione, che
ha reso pili aspra la concorrenza internazionale fra le grandi im-
prese (cfr. Salvati, 1990); corrispondentemente, il saggio degli
investimenti aggregati ha mostrato una tendenza a diminuire:
solo negli ultimi tre o quattro anni lo sviluppo ha ripreso, se pure
non completamente, il suo precedente vigore. L’industria elet-
tronica sembra essere entrata nel gruppo delle industrie leader:
sia la produzione sia la produttivitd in questa industria stanno
aumentando rapidamente, ma la sua importanza relativa non &
ancora molto grande in termini di produzione e di occupazione?.
L’industria automobilistica appare ancora come una delle prin-
cipali industrie trainanti dell’economia italiana; un aspetto, que-
sto, che considero non positivo, dal momento che, se & vero che
I’accelerazione del suo sviluppo negli ultimi tre o quattro anni ha
spinto lo sviluppo di tutta I'industria manifatturiera, & probabile
che tale ruolo dinamico progressivamente s’indebolisca, a meno
che non abbia luogo qualche fatto nuovo.

In conclusione, le caratteristiche del ciclo economico non pos-

2 L’analisi si riferisce all’economia italiana. In altri paesi, come gli Stati Uniti,
il peso e quindi il ruolo dell’elettronica sono sensibilmente maggiori che in Italia.
Nella recente evoluzione ciclica dell’economia americana !’elettronica — intésa
in senso lato — ha senza dubbio svolto un ruolo di rilievo sia nella fase di espan-
sione (1986-90) sia nella successiva recessione, che & cominciata verso la meta del
1991 e tuttora (novembre 1992) continua. Penso che tale recessione in parte &
imputabile al temporaneo esaurimento della spinta propulsiva dell’elettronica. A
cid si & aggiunto I'avvio del processo di disarmo, non controbilanciato da pro-
rammi di assorbimento di coloro che perdono I'occupazione. Piti in generale,
f’ideolo ia ultraliberistica, di cui I’amministrazione repubblicana era prigioniera,
ha precluso I’adozione di misure capaci di stimolare la ripresa — la riduzione
dell’interesse, da sola, non basta: una chiara illustrazione delle conseguenze del
«nuovo meccanismo» che regola i prezzi e i salari che ho discusso sia in questo
capitolo sia nel terzo capitolo della prima parte e che pud spiegare perché, nelle
condizioni odierne, la ripresa dopo una flessione ciclica non pud essere piena-
mente spontanea. Tutto cid pud aiutare a chiarire le ragioni della vittoria, nelle
recenti elezioni americane, del candidato democratico, che aveva annunciato un
programma di misure anti-recessione. E interessante osservare che durante la
campagna elettorale il candidato democratico ha evitato di richiamare in modo
esplicito le prescrizioni connesse con le teorie keynesiane. In effetti, tali teorie
oggi non godono di grande credito, cid che in parte si pud giustificare se si con-
siderano gli eccessi compiuti in nome di quelle teorie. Si pud dire che nella po-
litica economica il pendolo, che nel passato era andato eccessivamente nella di-
rezione dell’intervento pubblico, in tempi recenti si & mosso nella direzione op-
posta. Anche in questo caso I'optimum si trova fra i due estremi.
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sono essere definite in astratto, dal momento che sono stretta-
mente connesse col processo di sviluppo e con le industrie che
guidano tale processo in ciascun periodo storico. Tutto questo
non significa che ci & preclusa la possibilita di proporre genera-
lizzazioni: possiamo farlo, ma a condizione che le nostre analisi
teoriche preparino il terreno ad analisi empiriche, e che tali ana-
lisi a loro volta siano usate per modificare gli stessi modelli teo-
rici.

Le osservazioni sparse che ho presentato nella mia ipotetica
quinta approssimazione, che dovrebbe approfondire il ruolo svol-
to dalle industrie pit dinamiche, appartengono a uno studio pre-
liminare del processo ciclico di sviluppo in un dato paese in un
dato periodo: I'Italia dopo la seconda guerra mondiale, in questo
caso. Sono convinto che studi di questo genere, in cui I’analisi
teorica & chimicamente combinata con la ricerca storica, siano
essenziali, se il nostro scopo non ¢ quello di giocare con la fan-
tasia ma di cercare di comprendere la realta nella quale viviamo.
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APPENDICE I

Tab. 1 - Variazioni di lungo periodo dei prezzi e dei salari in tre periodi

Regno Unito

Stati Uniti

P, MP w P, MP w

1800 100 100 100 100 100
18611 30 62 110 69 160
1864 42 76 121 150 219
18972 22 37 165 53 190
1913 30 53 190 75 315
1923 100 100 100 100 100 100
1929° 84 86 101 97 100 108
19324 65 49 97 74 56 86
1938 77 62 107 89 74 91
1947 100 100 100 100 100

1989 1470 1343 2926 430 319 1267

! 1861-64: Guerra civile americana.

2 1897: fine della flessione di lungo periodo dei prezzi.
3 1929: inizio della grande depressione.

4 1932: punto pil basso della grande depressione.

Cfr. questa tabella con quella presentata a p. 86.
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Tab. 2 - Variazioni di breve periodo dei prezzi, dei salari e della produzione
industriali. Regno Unito, saggi di variazione, tre periodi'

Anni con
saggi negativi Ampiezza®
di variazione + -
(% sul totale)

1. Prezzi dei prodotti I 53 17 12
industriali I 53 6 11
nr 3 22 -1,5(1953)

2. Prezzi delle materie I 41 26 22
prime 1I 37 14 21
111 31 31 22
3. Salari monetari 14 24 7 2
II 21 3 2

111 nessuno 22 nessuna diminuzione
4. Produzione industriale I 27 15 8
II 26 24 12
III 10 8 6
5. Disoccupazione’ I 49 10 1
II 68 22 10
III 39 11 1

1 T tre periodi sono: (I) 1802-1913, (II) 1920-1939 e (III) 1948-1990.

2 Media dei due maggiori aumenti (+) o decrementi (—); disoccupazione: media delle due
quote pit alte (+) o pit basse (—).

?> In questo periodo vi & un solo anno (il 1953) con un saggio di variazione negativo.
Per i salari e la disoccupazione il primo periodo & 1862-1913.

> Per la disoccupazione: anni in cui la disoccupazione & in aumento (%).

Lascio al lettore 'interpretazione delle variazioni di breve e
di lungo periodo alla luce delle argomentazioni elaborate nel te-
sto. Per quanto riguarda la tabella 1, osservo soltanto che la di-
minuzione dei prezzi nel secolo scorso & stata a dir poco spetta-
colare sia nel Regno Unito sia negli Stati Uniti, e che "aumento
dei prezzi dalla seconda guerra mondiale in poi & stato ancora piu
spettacolare. Riguardo alla tabella 2, le principali differenze e-
mergono quando confrontiamo il primo e il terzo periodo, e par-
ticolarmente quando consideriamo le variazioni dei prezzi al{? in-
grosso dei prodotti finiti e quelle dei salari; le differenze tra il
secondo e ifterzo periodo sono particolarmente evidenti quando
confrontiamo le variabili «reali» — produzione industriale e di-
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soccupazione —, mentre quando consideriamo le variazioni dei
prezzi delle materie prime le differenze fra i tre periodi sembra-
no molto modeste. Tutto questo & pienamente compatibile con le
argomentazioni elaborate nel testo. :

Alcuni economisti, come Salvati (1990), suggeriscono di sud-
dividere il terzo periodo in due sottoperiodi, e cioé 1948-1973 e
1974-1990; I'indebolimento nello sviluppo che ha avuto luogo
nel secondo sottoperiodo deve essere attribuito, secondo Salvati,
principalmente alla saturazione (temporanea) di certi beni di con-
sumo durevole, come le automobili. Sotto ’aspetto delle carat-
teristiche del ciclo economico non sembra necessario fare una
tale distinzione; tuttavia, se la introduciamo, troviamo che nel
secondo sottoperiodo i prezzi e i salari aumentano notevolmente
di pil, la produzione industriale aumenta pit lentamente e la
disoccupazione, in media, & pili alta (mi riferisco sempre al Re-
gno Unito).

Riguardo alla flessibilita dei prezzi, James Tobin (1990) ha
recentemente messo in rilievo che, quando i prezzi diminuisco-
no, I'«effetto Pigou» pud essere piti che compensato dall’«effetto
Fisher», il primo operando in senso favorevole, il secondo in sen-
so negativo rispetto alla ripresa. L’intera discussione, tuttavia,
sebbene intellettualmente interessante, & puramente accademi-
ca, dal momento che nelle condizioni odierne i prezzi non dimi-
nuiscono pit. Tobin, come la maggior parte dei keynesiani, as-
sume che i prezzi sono rigidi verso il basso (fixprices), mentre i
monetaristi di regola assumono che i prezzi sono flessibili in tut-
te e due le direzioni (flexprices). Le caratteristiche molto strane di
una tale situazione sono due: 1) teoricamente la flessibilita dei
prezzi viene giustificata con riferimento a un sistema walrasiano,
ma ['assunzione della rigidita dei prezzi non viene giustificata
affatto (un vago riferimento alla concorrenza imperfgetta non &
propriamente una giustificazione); 2) non si compie nessun ten-
tativo d’indicare una base empirica per I'una o I’altra assunzione.
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APPENDICE II

UN MODELLO A TRE SETTORTI:
IL PUNTO DI PARTENZA

Possiamo formalizzare il modello a tre settori che presentai
nella mia monografia sull’oligopolio usando il modello elaborato
da Sraffa (1960):

(&) (A,p, + Bypy) (1+1) + Lw = Ap,
(B) (App, + Bppp) (1+1) + Lyw = Bpy,
(€) (Ap, + Bopy) (1+1) + Low = Cp,

Se assumiamo r = 0,10, le incognite sono quattro e ciog p,,
Py, P € w; ma dato che noi siamo interessati alle grandezze re-
lative, possiamo scegliere come unita di misura il saggio del sa-
lario, cosicché w = 1. Occorre anche notare che p. appare sol-
tanto a destra del segno di eguale nell’equazione (C); nella
terminologia di Sraffa cid significa che A e B sono merci base,
mentre C & una merce non-base, o di lusso.

Supponiamo che nel secondo settore abbia luogo un’innova-
zione che determina una riduzione di L,, cosicché L% < L,, men-
tre gli altri coefficienti restano invariati. I prezzi di tutte le merci
diminuiscono, ma il prezzo della merce B, il cui processo pro-
duttivo viene direttamente modificato dall’innovazione, dimi-
nuisce pill che in proporzione rispetto alle altre due merci. Le
merci di consumo prodotte nel terzo settore sono domandate da
coloro che percepiscono profitti e salari, che dedicano per intero
i loro redditi a tali acquisti; nella terminologia di Marx, ci tro-
viamo in condizioni di riproduzione semplice. Se desighamo coi
simboli A*, B* e C* le espressioni Ap, + By, Ay, + Bpps
e Ap, + Bp,, tale condizione implica
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rA* + rB* + tC* + L,w + Lyw + L.w = C*p,

e cioé

rA* + rB* + 1C* + L,w + Lyw + L.w = C* + rC* + L.w
o anche

rA* + rB* + 1C* + Lw + Lyw = C*

che corr1sponde alle condizioni di equilibrio che Marx propose in
termini di valore-lavoro incorporato, non ridotto a quantita
date di lavoro; sia il modello indicato sopra sia quello di Sraffa
sono invece espressi in termini di prezzi di produzione.

Un esempio numerico pud illustrare alcuni aspetti dell’anali-
si:

(A) 200p, + 100p,, + 0,10-200p, + 0,10-100p;, + 450 = 1000p,;
(B) 150p, + 50p, +0,10:150p, + 0,10: 50p, + 225 = 185p,;
(C) 650p, + 35p, + 0,10:650p, + 0,10+ 35p, + 100 = 1861p;

Per assunzione » = 0,10 e w = 1; i tre prezzi sono allora p, =
1,p, = 3ep, = 0,5. Se nel settore (B) ha luogo un’innovazione
che riduce I"occupazione dei lavoratori da 225 a 180, i prezzi
diventano: p, = 0,94,p, = 2,58 ep, = 0,47. La dlsoccupazm
ne, che nella situazione iniziale & nulla, aumenta a 225 — 180 =
45. Se si ammette che la diminuzione dei prezzi delle merci di
consumo rispetto ai salari e ai profitti provoca un aumento della
domanda e quindi della produzione di tali merci e si ammette che
un tale aumento procede fino al limite della piena occupazione,
’assorbimento della disoccupazione implica una redistribuzione
dei lavoratori nell’intero sistema. Assumendo che operino ren-
dimenti costanti, la redistribuzione dei lavoratori disoccupati
avra luogo nelle proporzioni che si osservano nella forza di lavoro
dopo I'introduzione dell’innovazione. Il modello diventa (cifre
tonde):

(A) 212,3-0,94 + 106,2 - 2,58 + 20 + 27,9 + 477,7 =

=1061,6 - 0,94;

(B) 159,2:0,94 + 53,1-2,58+15+13,7+191,1=
=196,4-2,58;

(C) 690-0,94 +37,2-2,58 + 64,9+ 9,6 + 106,2 =
=1968,3 - 0,47.
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Il numero dei lavoratori occupati torna al livello iniziale
(477,7 + 191,1 + 106,2 = 775); i profitti totali ammontano a
20 + 27,9 + 15 + 13,7 + 64,8 + 9,5 = 151, il loro potere
d’acquisto in termini di merci di consumo & pari a 151 : 0,47 =
321,3 (inizialmente era 155 : 0,5 = 310); i salari totali ammon-
tano in entrambi i casi a 775; il loro potere d’acquisto &
775 : 0,47 = 1648,9 (inizialmente era 775 : 0,5 = 1550); nel
periodo di transizione, durante il quale compare la disoccupazio-
ne, i salari totali erano pari a 730 e il loro potere d’acquisto era
di 1460 unita di merci di consumo.

L’esempio appena fatto si fonda sull’ipotesi che sia in fun-
zione I’«antico» meccanismo dei salari e dei prezzi; in effetti,
I'assorbimento della disoccupazione ha luogo spontaneamente,
per effetto della diminuzione dei prezzi delle merci di consumo;
i salari restano stabili e i profitti restano stabili nei settori che
non s’innovano (1 e 3), ma aumentano nel settore che s’innova
(2). Se invece & in funzione il meccanismo «nuovo», 1’assorbi-
mento della disoccupazione ha luogo attraverso spese pubbliche
in deficit sia per investimenti sia per consumi, ovvero attraverso
un’innovazione autonoma o attraverso un aumento delle espor-
tazioni. Spese addizionali pubbliche o private per investimenti
determinano I’espansione iniziale dei settori (1) e (2), mentre un
aumento dei consumi originato da una decisione del governo im-
plica 'espansione iniziale del settore (3). L’aumento delle espor-
tazioni pud originare ’espansione di uno o di pit settori, secondo
il tipo di merci domandate dagli acquirenti stranieri. Quali che
siano i settori inizialmente coinvolti, Iespansione iniziale dell’u-

-no o dell’altro settore da luogo all’espansione dell’intero sistema.
Sotto 'aspetto logico, la sequenza & simile a quella descritta so-
pra con riferimento al meccanismo «antico».



\Y

LA «TEORIA GENERALE»:
RIFLESSIONI CRITICHE SUGGERITE
DA ALCUNI GRANDI PROBLEMI
DEL NOSTRO TEMPO

1. Tre ordini di critiche
ai modelli di teoria economica

Tl rischio di una nuova grande depressione, lo spiazzamento
degli investimenti privati da parte delle spese pubbliche e il ri-
stagno inflazionistico: sono questi i grandi problemi del nostro
tempo cui si allude nel titolo di questo capitolo. Ma prima di
esporre le riflessioni critiche sulla Teoria generale che questi pro-
blemi possono suggerire, conviene presentare alcune considera-
zioni di carattere generale o, come si usa dire, metodologico.

Un modello teorico pud essere criticato o sotto I’aspetto della
coerenza interna o con riferimento alle ipotesi su cui poggia. Tali
ipotesi, a loro volta, possono essere giudicate non valide o perché
non erano tali neppure nel tempo in cui erano state formulate,
ovvero perché potevano essere valide nella fetta di storia cui si
riferiva I’analisi, ma, nelle mutate condizioni, non lo sono pil;
questo accade spesso, giacché la teoria economica & storicamente
condizionata. Pertanto, possiamo distinguere fra ipotesi inam-
missibili per ragioni logiche e ipotesi inammissibili per ragioni
storiche. .

Il modello elaborato da Keynes nella Teoria generale & stato
oggetto di tutti e tre i tipi di critiche. Quanto alla coerenza in-
terna, Alvin Hansen, per esempio, sollevd una critica riguardan-
te 'influenza che le variazioni del reddito possono esercitare sul
saggio dell’interesse; era una critica logicamente valida se s’in-
terpreta il sistema keynesiano in termini di relazioni simultanee,
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non valida se lo s’interpreta in termini di sequenze causali'. La
maggior parte delle altre critiche, tuttavia, appartengono al se-
condo e al terzo genere; io stesso ho avanzato critiche di questi
due generi in tempi diversi, con riferimento: 1) al carattere es-
senzialmente psicologico dei presupposti su cui si fonda la teoria
keynesiana; 2) all’ipotesi che la quantita di moneta sia esogena;
3) all’assunzione che tanto i mercati dei prodotti quanto quelli
del lavoro reagiscano nello stesso modo alle variazioni della do-
manda (Keynes suppone che gli aumenti di domanda non fanno
variare in misura significativa né prezzi né salari fino a quando
c’¢ disoccupazione)?.

Le critiche di cui ai punti 1) e 2) sono in larga misura indi-
pendenti dai mutamenti storici. La critica di cui al punto 3), in-
vece, & condizionata da tali mutamenti, in diversi modi. Piu pre-
cisamente, quanto ai mercati dei prodotti gia ai tempi di Keynes
era importante distinguere fra mercati delle materie prime, agra-
rie e minerarie, e mercati dei prodotti industriali. Nei primi nel
breve periodo — che & quello cui Keynes si riferisce — i prezzi
dipendono dalla domanda e dall’offerta, mentre nei secondi i
prezzi variano insieme ai costi e sono in larga misura indipen-
denti dalle variazioni della domanda in condizioni d’incompleta
utilizzazione delle risorse. Quanto ai mercati del lavoro, dalla
notte dei tempi ha avuto rilievo la distinzione fra le occupazioni
dette manuali e quelle dette intellettuali; ma spesso gli economi-
sti, Keynes compreso, hanno ragionato come se tale distinzione
non fosse importante. Per effetto del cospicuo aumento che ha
avuto luogo dopo la seconda guerra mondiale nel reddito indivi-
duale medio dei paesi industrializzati, aumento che fra I’altro ha
consentito una forte estensione degli aiuti ai disoccupati, i lavo-
ratori dei paesi sviluppati hanno avuto la tendenza a rifiutare in
misura crescente le mansioni sgradevoli e ripetitive; in parte tali
mansioni sono state trasformate in operazioni automatiche, in
parte sono state affidate a lavoratori provenienti da paesi relati-
vamente arretrati. Pertanto, oggi & necessario distinguere tre tipi

t Cfr. A.H. Hansen, A Guide to Keynes, McGraw Hill, New York 1953, cap.
VIII [trad. it. Guida allo studio di Keynes, Giannini, Napoli 1964]; L.L. Pasi-
netti,HSviluppo economico e distribuzione del reddito, 11 Mulino, Bologna 1977,
cap. II.

2 T lavori nei quali ho sollevato le critiche ricordate nel testo sono: The Key-
nesians, in «Banca Nazionale del Lavoro Quarterly Review», novembre 1949;
Oligopolio e progresso tecnico, 12 ed., 1956 (cfr. in particolare p. 191); Lezioni di
economia, vol. I: Macroeconomia, Le forze dello sviluppo e del zfeclino, 1984, cap.
VII.
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di occupazioni: quelle ripetitive e sgradevoli di tipo prevalente-
mente manuale, occupazioni di tipo prevalentemente manuale
ma con una crescente componente tecnica o specialistica e occu-
pazioni di tipo prevalentemente intellettuale, negli uffici. Nei
mercati del lavoro del primo tipo le retribuzioni (salari) sono mo-
deratamente sensibili alle variazioni della domanda di lavoro,
particolarmente se & libera 'immigrazione di lavoratori stranieri.
Nei mercati del secondo tipo le retribuzioni (anche in questo ca-
so: salari) sono assai poco sensibili alle variazioni della domanda:
solo variazioni molto rilevanti della domanda possono influire su
quelle retribuzioni. Nei mercati del terzo tipo le retribuzioni (sti-
pendi) non sono sensibili quasi affatto alle variazioni della do-
manda — mi riferisco sempre alle retribuzioni monetarie. La ben
nota «curva di Phillips», che, a ragione, viene considerata del
tutto compatibile con la teoria keynesiana, & stata sempre riferita
ai salari veri e propri, non agli stipendi. Tuttavia, a causa della
forza contrattuale acquisita dai sindacati, oramai da diversi de-
cenni la disoccupazione non ¢ pit il fattore unico e neppure ne-
cessariamente il fattore predominante nella determinazione delle
variazioni dei salari: 1’altro fattore & il costo della vita, cosicché,
pit che ad una singola curva, si deve pensare ad una «famiglia» di
«curve di Phillips». Col cospicuo aumento dei redditi familiari
medi, con 'estensione e 'aumento degli aiuti ai disoccupati e
I'ulteriore rafforzamento dei sindacati, neppure le due variabili
prima ricordate — disoccupazione e costo dilla vita — sono piu
sufficienti per spiegare le variazioni dei salari; e la cosiddetta
«curva di Phillips» ha perduto ulteriormente il suo potere espli-
cativo. Nello stesso tempo, & fortemente cresciuta la quota di
lavoratori che percepiscono stipendi, in gran parte refrattari alle
variazioni della domanda di lavoro.

Keynes considerava il mercato del lavoro come un mercato
relativamente omogeneo, con I’avvertenza che, quando ’econo-
mia si avvicina alla piena occupazione, I'aumento della domanda
di lavoro incontra «strozzature» che fanno crescere le retribuzio-
ni di certe categorie di lavoratori. Per i motivi accennati, I’as-
sunzione keynesiana circa I'omogeneita del mercato del lavoro
poteva essere, tutto sommato, accettabile per i suoi tempi e per
il primo dopoguerra; oggi (per ragioni «storiche») non sembra pit
accettabile. Vediamo meglio.

Secondo Keynes, il volume dell’occupazione pud essere reso
omogeneo «assumendo come unita di misura un’ora di lavoro co-
mune e ponderando un’ora di lavoro speciale secondo la sua re-
munerazione, ossia un’ora di un lavoro speciale remunerato al
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doppio dei saggi ordinari contera per due unita» (Keynes, 1963,
p. 36). Questo criterio, che del resto & quello seguito dagli eco-
nomisti classici, presuppone che, almeno nel breve periodo, il
ventaglio delle remunerazioni sia costante; e cid nel passato,
"quando 1 salari non erano molto piu alti della sussistenza e la
differenziazione nel mercato del lavoro era modesta, corrispon-
deva abbastanza bene alla realta. Ma nel nostro tempo c¢’¢ un
rifiuto crescente, da parte dei lavoratori dei paesi industrializza-
ti, di accettare mansioni sgradevoli e ripetitive. In queste con-
dizioni, quel presupposto non vale pil: si profila infatti la ten-
denza ad un aumento nei salari relativi nelle occupazioni sgra-
devoli, perfino nel breve periodo; ed il criterio di Keynes viene
meno. L’aumento dei salari relativi in quelle occupazioni potra
essere almeno in parte evitato se le imprese ricorrono a lavoratori
stranieri; ma allora, quando cresce la domanda di lavoro di un
certo tipo, si avra un aumento dell’immigrazione, non dell’occu-
pazione dei lavoratori del paese che si considera. Contando an-
che gli immigrati che trovano da lavorare, il volume dell’occu-
pazione complessiva aumenta; ma il volume dei disoccupati non
diminuisce?.

2. Due modelli di riferimento

Il modello keynesiano ¢ stato dunque criticato sotto tutti e
tre gli aspetti; ma ben di rado sono stati distinti i due aspetti
«logici» cf:lll’aspetto «storico». La distinzione & invece necessaria
per mettere ordine nelle diverse critiche, in modo da poter di-
scriminare fra gli elementi tuttora validi del modello keynesiano
e gli elementi che non sono validi, per ragioni «logiche» o per
ragioni «storiche». Avrd appunto questo obiettivo in mente nel
proporre alcune riflessioni sui tre grandi problemi che prima ho
ricordato.

A differenza delle critiche riguardanti la coerenza interna,
quelle riguardanti le ipotesi — logicamente o storicamente inam-

3 Con riferimento all’Inghilterra (ma valgono considerazioni simili per molti
paesi industrializzati), un indice, sia pure molto parziale, del cambiamento, pud
essere dato dalla quota dei lavoratori stranieri sull’occupazione complessiva: cir-
ca il 2 per cento nel 1931 (400.000 su 18 milioni), fraI’8 e il 9 per cento nel 1981
(poco meno di 2 milioni su 21 milioni). (Stime ricavate dai censimenti del 1931
e del 1981.)
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missibili — possono risultare persuasive a condizione che si in-
dichi, sia pure in forma schematica, la strada alternativa che con-
viene seguire. Cerchero di attenermi a questo criterio proponen-
do, in simboli, due modelli: il primo fornisce una certa schema-
tica versione della teoria keynesiana, simile alle versioni consue-
te, il secondo & un modello alternativo, fondato su ipotesi in parte
diverse, che conviene adottare per affrontare in modo valido i
problemi sopra indicati. Occotre tenere ben presente che i due
modelli valgono solo per i fini particolari di questo scritto.

1. Modello keynesiano

1) Reddito: Y, = C, + I,

2) Consumi: C, = a; + b,Y,

3) Investimenti: I, = a, = b,G*/K* — c,i

4) Saggio dell’interesse: i = a; — bsM; + ¢;Y;
5) Occupazione: N = a, + b,Y,

6) Prezzi (livello): P = aS

)

7) Salari: S = S

Simboli: Y = reddito; C = consumi; I = investimenti; G = pro-
fitti totali; K = capitale; i = saggio dell’interesse; M = quantita di
moneta; § = livello dei salari; N = occupazione dipendente; P = livello
dei prezzi. L’asterisco indica valori attesi. Il deponente s indica che la
variabile & espressa in unita di salario (per esempio: Y, = Y/S).

Oltre la 1, per il reddito vale la

che si ricava da Y = aSN, nel presupposto che la distribuzione
del reddit6 non vari e che quindi vi sia proporzionalita fra red-
dito monetario e monte salari (¢« > 1).

Le equazioni 6 e 7 valgono in condizioni di diffusa disoccu-
pazione; in condizioni prossime alla piena occupazione valgono
invece le equazioni:

6a) Prezzi: P = a,S + bN
7a) Salari: S = a; + b;N

(E opportuno osservare che la 7a equivale alla relazione di
Phillips.)
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II. Modello alternativo*

1) Investimenti: I = a; + b,G/Y. + clUT d,

2) Prezzi (s. divar.): P = a, + b,S — c,n + dMP

3) Profitti (quota): G/Y. = a; + b3P ¢S + dym — e,MP
4) Capacita utilizzata: UT = a4 + b,C + ¢, + dE

5) Consumi (p. correnti): C. = a5 + bsS + c;AR + dsN

6) Consumi (p. costanti): C = CJP

7) Costo della vita: V = a, + by 13

8) Occupazione N =
9) Salari: § = a, + b,
10) Reddito: Y = C + I

11) Saggio dell’interesse: i = 1

of + L
N +

Simboli nuovi: UT = grado di capacita utilizzata (9); MP = prezzi
delle matetie prime; = = produttivita per occupato; E = esportazioni;
AR = redditi diversi da quelli dei salariati; V = costo della vita; PS =
pressione sindacale. L’accento circonflesso indica un saggio di variazio-
ne. Le variabili Y, C e I sono esptresse in termini di prezzi costanti,
eccetto quelle indicate col deponente ¢, che sono espresse in termini di
prezzi correnti.

Nel primo modello i dati sono: il saggio del profitto atteso
(G*/K*), che esprime lo stato delle aspettative a lungo termine;
il saggio del salario (S) e la quantita di moneta (fissata esogena-
mente dall’autorita monetaria).

Nel secondo modello i dati sono: la produttivita, i prezzi del-
le materie prime, gli «altri redditi», la pressione sindacale e le
esportazioni; il saggio dell’interesse & fissato esogenamente dal-
’autorita monetaria.

Le differenze fra il primo e il secondo modello riguardano
I'equazione degli investimenti, quella dei prezzi e quella dell’oc-
cupazione; ino% tre, nel primo modello non compare né I’equazio-
ne dei profitti né quella della capacita utilizzata; non compare
neppure, fra le variabili, la quantita di moneta. Sul significato di
questa omissione tornerd nel paragrafo 6. Qui desidero mettere
in chiaro che una delle differenze fondamentali fra i due modelli

4 E ricavato da un modello pitt ampio e in parte diverso, che originariamente
fu presentato nel 1967 (cfr. Sylos Labini, 1992, parte 3, cap. III) (cfr. P. Sylos
Labini, Prezzi, dzstrzbuzzone e investimenti in Italza dal 195 1 al 1966: uno schema
interpretativo, in «Moneta e credito», settembre 1967) e che ora ¢ in via di rie-
laborazione e di ulteriore amphamento Per le equazioni (2) e (3) cfr. Sylos La-
bini, 1979 e 1984.
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sta nell’equazione degli investimenti, che nel secondo modello
dipende, fra gli altri determinanti, dalla distribuzione del reddi-
to e, precisamente, dalla quota dei profitti sul reddito. Formal-
mente, la differenza pud non apparire rilevante giacché le varia-
zioni del saggio del profitto (G/K) sono proporzionali alle varia-
zioni della quota dei profitti sul reddito, se si assume che nel
breve periodo il rapporto capitale-reddito (K/Y) & costante —
un’assunzione ragionevolmente realistica — e se si ammette (co-
me anche Keynes sembra disposto a fare) che le aspettative sono
spesso di carattere estrapolativo, cosi che, di norma, ’andamen-
to corrente del saggio del profitto pud esser considerato come
indice del saggio atteso. In realta, su questo punto la differenza
fra i due moc%elli ¢ rilevante, giacché il saggio del profitto nel
secondo modello non dipende da fattori essenzialmente psicolo-
gici (stato delle aspettative a lungo termine), ma dall’interazione
fra prezzi, salari e produttivita, un’interazione (si pud aggiunge-
re) che a sua volta dipende da spinte molteplici, che compren-
dono quelle provenienti dall’estero, specialmente dalle materie
prime importate, e le spinte extraeconomiche, come quelle pro-
vocate da conflitti economici e sociali, che influiscono sui salari.
Ma la differenza principale sta in cid, che dal secondo modello
risulta, mentre non risulta dal primo, il ruolo ambivalente dei
salari: un aumento dei salari stimola gli investimenti facendo cre-
scere la domanda per beni di consumo e quindi gli investimenti
(equazioni 9, 5, 6, 8, 4, 1); ma un aumento dei salari tende a
ridurre la quota dei profitti (Sylos Labini 1984, cap. VIII) e la
flessione dei profitti agisce negativamente sugli investimenti
(equazioni 9, 2, 3, 1). Tendera a prevalere I'effetto positivo o
quello negativo secondo 'intensita della spinta iniziale e il valore
dei coefficienti. Tutto questo significa che esiste un problema di
optimum nel saggio di aumento dei salari (e, corrispondentemen-
te, nel livello del saggio di profitto).

3. La grande depressione degli anni Trenta

Cominciamo ad esaminare il primo dei tre grandi problemi
indicati dianzi e ciog il rischio di una nuova grande depressione.
Avverto subito che per questo problema, come anche per il pro-
blema del ristagno inflazionistico, sono rilevanti specialmente la
prima e la terza delle critiche elencate nel primo paragrafo (ina-
deguatezza dei presupposti psicologici, assunzione della relativa

137



omogeneita dei diversi mercati), mentre per il terzo problema —
lo spiazzamento delle attivita private — & rilevante soprattutto
la seconda critica (assunzione che la quantita di moneta sia eso-
gena).

La questione dei presupposti psicologici & strettamente con-
nessa con la questione delle aspettative: questa, anzi, & parte di
quella. A scanso di equivoci, debbo avvertire che non & affatto
mia intenzione negare la rilevanza delle aspettative o, piu in ge-
nerale, la rilevanza dei fattori psicologici o soggettivi. Tuttavia,
se I’economista non vuole usurpare il mestiere allo psicologo e se
vuole evitare pseudospiegazioni, che si risolvono in petizioni di
principio, egli deve chiarire perché si formano certe aspettative
piuttosto che certe altre: solo se (e nella misura in cui) gli impulsi
escono fuori dal suo campo di studio egli potra assumerli come
dati esterni. La critica sorge quando si assumono le aspettative
come primum mobile oppure — ed ¢ il caso piu frequente — quan-
do le ragioni che sono al fondamento delle aspettative o di altri
moti dello spirito vengono indicate in termini vaghi e generici e
non veramente spiegate.

Il crollo della borsa del 1929 e la crisi economica che segul
sono attribuite da Keynes ad una caduta dell’efficienza margi-
nale del capitale, espressione dello stato delle aspettative a lungo
termine; questo dipenderebbe non solo da fattori psicologici, ma
anche da altri fattori, specialmente dalla consistenza e dalla com-
posizione, attuali e previste, dei beni capitali e dai gusti dei con-
sumatori. Tuttavia, Keynes attribuisce una tale importanza ai
fattori psicologici da sentire il bisogno di avvertire — excusatio
non petita: «Non si dovrebbe concludere da cid che tutto dipende
da ondate di psicologia irrazionale» (Keynes, 1963, p. 142). Ra-
zionale o irrazionale che sia la psicologia di cui parla Keynes, le
ondate restano prive di spiegazione; e poiché il ciclo economico
secondo Keynes dipende da variazioni, cicliche appunto, nell’ef-
ficienza marginale del capitale, in ultima analisi la spiegazione
keynesiana dei cicli e delle crisi in generale e quindi anche della
spettacolosa crisi del 1929 rientra, in modo esemplare, nella ca-
tegoria delle pseudospiegazioni. Questo non significa affatto che
I’analisi di Keynes della grande depressione sia priva di valore. Il
fatto & che quello storico evento pose, agli economisti, quesiti di
vario genere: 1) perché ebbe luogo il crollo di borsa, che segnd
I'inizio della grande depressione; 2) perché la depressione, pur
tra fluttuazioni, risultd cosi persistente (questione della «sottoc-
cupazione di equilibrio»); 3) quale efficacia potevano avere le mi-
sure proposte per uscire dalla depressione e in particolare: 4) la
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riduzione dei salari monetari, ) una politica monetaria espansi-
va, ¢) una politica fiscale espansiva.
| primo quesito Keynes risponde facendo riferimento alle

variazioni dello stato delle aspettative e dell’efficienza marginale
del capitale; come si & accennato e come meglio vedremo fra bre-
ve, questa ¢ la risposta pitt insoddisfacente. Al secondo quesito,
egli risponde con la sua analisi della domanda effettiva (non c’¢
nessuna garanzia, egli sostiene, che il punto di intersezione fra le
funzioni di domanda e di offerta complessiva corrisponda ad un
reddito di piena occupazione). Al terzo quesito Keynes risponde
con diverse argomentazioni che mirano a negare ['utilita, ai fini
della ripresa, di ridurre i salari monetari ed a negare, in condi-
zioni di grave depressione, I'efficacia di una politica monetaria
espansiva; egli sostiene invece la necessita di una politica fiscale
espansiva, nella forma di un deciso accrescimento delle spese
pubbliche, anche oltre le entrate: il disavanzo, infatti, agisce da
sostegno della domanda.

La risposta di Keynes al primo quesito — le ragioni del crollo
di borsa, che segna I'inizio della grande depressione — risulta in
modo chiaro dalle seguenti citazioni:

Se vogliamo applicare il termine speculazione all’attivitd di preve-
dere la psicologia del mercato, e il termine intraprendenza all’attivita di
prevedere il rendimento prospettivo dei beni capitali per tutta la durata
della loro vita, & certo che non sempre si verifica che la speculazione
predomini sull’intraprendenza. Tuttavia, quanto pitt perfezionata & ’or-
ganizzazione dei mercati di investimento, tanto maggiore sara il rischio
che la speculazione prenda il sopravvento sull’intraprendenza. In uno
dei maggiori mercati di investimento del mondo, New York, I'influenza
della speculazione (nel senso suddetto) & enorme.

Gli speculatori possono non causare alcun male, come bolle d’aria in
una corrente continua di intraprendenza; ma la situazione & seria quan-
do I'intraprendenza diviene la bolla d’aria in un vortice di speculazione.
Quando o sviluppo del capitale di un paese diventa un sottoprodotto
delle attivita di un casino da giuoco, & probabile che vi sia qualcosa che
non va. I successi conseguiti da Wall Street — come organo rispondente
alla specifica funzione sociale d’incanalare I'investimento nuovo nelle
direzioni pit redditizie in termini di rendimento futuro — non si pos-
sono certo ritenere uno dei pitt clamorosi trionfi del capitalismo del la-
sciar fare... (Keynes, 1963, pp. 138-39, 1968 e 1973, vol. IX). :

Il crollo di Wall Street, che rappresentd la conclusione di una

vera e propria orgia di speculazione e pose alcune importanti pre-
messe della depressione, va invece attribuito — questa & la tesi
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che io sostengo in contrapposizione a quella di Keynes — a tre
fattori «oggettivi», fra loro interagenti: le straordinarie variazio-
ni nella distribuzione del reddito, gli effetti di grandi innova-
zioni tecnologiche e i profondi mutamenti nelle forme di merca-
to, con la diffusione e il rafforzamento di oligopoli e di monopoli.

La rigidita dei prezzi industriali rispetto alla domanda: & que-
sto il fenomeno da cui conviene partire e che appare in piena luce
dopo la fine della prima guerra mondiale. Come conseguenza del -
processo di concentrazione delle imprese in diversi importanti
rami produttivi emergono grandi complessi, capaci d’influire, en-
tro certi limiti, sui prezzi; una situazione analoga si & delineata la
dove, per effetto dello sviluppo dei mezzi di comunicazione di
massa e della pubblicita, si & affermato un processo di differen-
ziazione di prodotti. In questi mercati i prezzi sono risultati sem-
pre meno sensibili alle variazioni della domanda: essi variano,
piuttosto, al variare dei costi e, in particolare, dei costi diretti.
Tuttavia, in paesi in cui la concorrenza estera ha scarso rilievo —
come era e in gran parte & ancora il caso degli Stati Uniti — la
diminuzione dei prezzi pud essere sensibilmente inferiore alla di-
minuzione dei costi diretti (Sylos Labini, 1984, cap. VIII). Cio
appunto accade negli anni che precedono il crollo di borsa (cfr.
tabella 2, colonne 3, 2, 4, 8 e 9). Di conseguenza, il margine
unitario nell’industria cresce e crescono i profitti totali sia per il
motivo ora indicato sia per I'aumento della produzione, che ha
un duplice effetto positivo sui profitti: la diminuzione del costo
indiretto unitario che determina I’aumento del margine unitario
netto, e la moltiplicazione di tale margine netto per un crescente
numero di unita prodotte.

Un tale processo risulta particolarmente accentuato nel caso
delle imprese di pubblica utilita, specialmente nell’industria elet-
trica e nelle ferrovie, che negli Stati Uniti erano private ma sot-
toposte a controlli pubblici. Questi controlli erano stati intro-
dotti prima della guerra mondiale con I'intento di calmierare i

rezzi in quei due importanti settori e contenere i profitti. Dopo
f; guerra il risultato paradossale di quei controlli & di rafforzare
il potere di mercato delle imprese che operano nei due settori e
di far salire i profitti anche pitt che in ogni altro settore indu-
striale. In effetti, i controlli erano stati introdotti in un periodo
di prezzi crescenti: I'obiettivo era appunto di rallentare o addi-
rittura di impedire I’aumento dei prezzi nei due settori. Dopo la
guerra le tendenze cambiano: diminuisce nettamente il prezzo
del petrolio (grazie agli straordinari progressi nei sistemi di pro-
spezione geologica, alle scoperte di nuovi giacimenti ed ai pro-
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gressi nei metodi di estrazione); ed il petrolio & gia una fonte di
energia di grande rilievo sia nell’industria elettrica sia nelle fer-
rovie; per di pil la flessione nel prezzo del petrolio si porta con
sé quella del prezzo del carbone. Inoltre, tende a diminuire anche
il costo unitario del lavoro. I costi, quindi, sono in netta dimi-
nuzione; ma i controlli tendono a mantenere stabili sia le tariffe
elettriche sia quelle ferroviarie: il risultato & una forte crescita
dei profitti in entrambe le industrie.

Un fenomeno analogo, anche se meno accentuato, ha luogo
nelle altre industrie: in generale, i prezzi delle materie prime so-
no stabili; crescono assai poco i salari monetari (+ 11 per cento
dal 1922 al 1929); ma, per effetto di innovazioni tecnologiche di
vario genere, cresce in misura rilevante la produttivita ( + 30 per
cento). Cid nonostante, «per qualche stregoneria non ben chia-
rita», come scrive Einaudi (1934, 1937), i prezzi dei prodotti
industriali restano costanti con un conseguente cospicuo aumen-
to dei profitti industriali (cfr. tabella 2, colonne 3, 5, 8, 9; il
fenomeno era stato notato ma non spiegato da Schumpeter:
1939, pp. 809-810). In realta, la relativa stabilita dei prezzi di-
pende dal potere di mercato — «spontaneo» e «artificiale» — che
si era particolarmente rafforzato nei due o tre decenni preceden-
ti. Cresce quindi il margine unitario lordo; nel tempo stesso, con
I’aumento della produzione, i costi indiretti per unita prodotta
tendono a diminuire e i profitti tendono a crescere, sia per I’au-
mento del margine unitario netto sia per ’aumento della produ-
zione. Il risultato complessivo & uno spostamento nella distribu-
zione del reddito che non & esagerato definire enorme, sposta-
mento che va a favore in primo luogo, dei profitti, ma anche dj
altri redditi, come dird fra breve (cfr. tabella 2, colonna 10). E
precisamente questo spostamento nelle quote distributive che é al-
Porigine del crollo di Wall Street e non 'esaurimento (non spiegato)
di un’ondata di ottimismo, seguita da un’ondata (egualmente non
spiegata) di pessimismo. Non & che ondate di questo tipo non ab-
biano luogo; ma ogni volta vanno individuati gl’impulsi che le
generano. Nel caso che consideriamo I'impulso fu generato dai
cospicui profitti che per di pit, crescendo, determinavano aspet-
tative di ulteriore crescita.

Non pochi economisti ritengono che in un sistema capitali-
stico 'aumento dei profitti, per quanto criticabile sul piano del-
I’equita o della giustizia sociale, non pud che giovare all’econo-
mia e al suo sviluppo. Ma le cose non stanno cosi. Gia Smith
nella sostanza aveva respinto — giustamente — un punto di vista
come quello ricordato. La verita & che in ogni data situazione,
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come si & gia detto, c’& un optimum nella quota e nel saggio del
profitto, particolarmente nel settore industriale: un saggio de-
crescente, almeno da un certo punto in poi, frena I’accumulazio-
ne — come tante volte si & sostenuto; ma un saggio crescente di
profitto di norma ¢ I'indice di una flessione della quota di red-
dito che va al lavoro dipendente; e cid non pud non riflettersi in
un indebolimento del tasso di crescita nella domanda dei beni di
consumo e, indirettamente, nella domanda dei beni di investi-
mento: I'intero processo di sviluppo risulta frenato. La conside-
razione dei redditi diversi dai profitti e dai salari dell’industria
— fra cui sono i redditi dei manager e quelli delle aziende fami-
liari — non modifica in modo sostanziale la sequenza ora indi-
cata.

Nelle sue linee essenziali, la contraddittoria sequenza ora in-
dicata pud esser vista nel secondo modello. Un aumento dei sa-
lari ha un effetto positivo sugli investimenti (equazione 1) attra-
verso I’aumento nella domanda dei beni di consumo (equazione
5) e nel grado di utilizzazione degli impianti (equazione 4) —
assunta come costante I’occupazione; d’altra parte, un aumento
dei salari ha un effetto negativo se — ammesso che i prezzi non
aumentino o non aumentino nella misura adeguata — determina
una riduzione nei profitti (equazioni 2, 3 e 4). Una sequenza op-
posta tende a verificarsi se diminuiscono i salari ovvero — ma in
questo caso I’analisi & piti complessa — se aumenta la produtti-
vita a parita di salari e di occupazione (per avviare ’analisi, cfr.
le equazioni 8, 5 e 1).

Sotto I’aspetto empirico, le indicazioni di un aumento ecce-
zionalmente rilevante dei profitti e dei redditi diversi da quelli
da lavoro dipendente sono numerose ed univoche (cfr. la tabella
2, colonna 10) (cfr. Schumpeter, 1939, p. 831). Quanto all’an-
damento della produzione, occorre osservare che quella dei beni
di largo consumo, come i beni alimentari e i tessili, aumenta di
poco, come aumenta di poco la massa dei salari (cfr. le tabelle 1,
colonna 5, e 2, colonna 5; dal 1922-23 al 1928-29 i beni alimen-
tari aumentano del 2 per cento, i prodotti tessili del 9 per cento).
Viceversa la produzione di beni durevoli, come le automobili e le
case di abitazione — beni richiesti principalmente da coloro che
percepiscono redditi alti e medio-alti — aumenta in misura mol-
to maggiore; occorre osservare, tuttavia, che lo slancio ha luogo
dal 1922 al 1926: dopo quell’anno tende a spegnersi (tabella 1,
colonne 3 e 6). Sebbene non siano disponibili dati disaggregati,
si pud presumere che, nel settore edile, si sviluppd in modo pat-
ticolare I’edilizia per le classi medie e alte, soprattutto nei nuovi
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quartieri extra-urbani, la cui creazione fu promossa dalla prima
diffusione dell’automobile. Via via che si esauriscono le occasio-
ni d’investimento produttivo — occasioni che crescono sempre
pit lentamente per i motivi anzidetti —, la massa dei fondi in-
vestibili provenienti dai profitti e dagli altri redditi in rapido
aumento si riversa dapprima — fino al 1927 — verso altri paesi,
anche con prestiti ad alto rischio (Galbraith, 1961, 1966) (cfr.
tabella 3, colonna 4); in un secondo tempo, si riversa nella borsa,
specialmente nell’acquisto di azioni, i cui corsi gia per loro conto
crescevano proprio perché crescevano i profitti: da un certo mo-
mento in poi I'aumento diviene esplosivo poiché, insieme con i
fondi provenienti dai profitti del settore produttivo, ci sono quel-
li provenienti dalle banche e dagli stessi profitti speculativi (ta-
bella 3, colonna 5). L’ondata della speculazione va vista appunto
in questi termini e non nei termini essenzialmente psicologici di
cui si & detto.

All’origine del processo, dunque, c¢’¢ I’enorme redistribuzio-
ne del reddito, che riassume ed esprime anche gli altri due grandi
mutamenti: quelli nelle forme di mercato e quelli imputabili alle
innovazioni tecnologiche’>. Come si & gia accennato, lo sposta-
mento redistributivo non avviene solo a favore dei profitti, pat-
ticolarmente dei profitti industriali, ma anche di altri redditi: i
redditi misti nei settori extra-agricoli e le retribuzioni dei mana-
ger, specialmente di quelli che in modo diretto o indiretto par-
tecipano agli utili delle imprese grandi e medie. Tutto conside-
rato, perd, la prosperita degli anni Venti non riguardd piu del 20
per cento o, al massimo, del 30 per cento dei redditieri: gli altri,
durante la «nuova era», ottennero benefici assai modesti (Fano,
1976).

Non solo ’analisi del ciclo e delle crisi, ma I'intera costru-
zione keynesiana — & bene ripeterlo — poggia su presupposti

sicologici; i tre pilastri di tale costruzione sono infatti, com’e
gen noto, lo stato delle aspettative a lungo termine, la propen-

5 Le linee essenziali di questa interpretazione sono gia contenute nella mia
monografia Oligopolio e progresso tecnico (1? edizione cit.; cfr. le pp. 175-76,
193-94 e 210-11 dell’ed. del 1975). In seguito sono ritornato sulla questione
(Sylos Labini, cap. IX). Di recente ho notato che un giovane storico economico
nordamericano, che senza dubbio non conosceva la mia monografia, non molti
anni fa ha proposto un’interpretazione simile alla mia (cfr. Keller, 1973). Debbo
avvertire che ['analisi prima richiamata circa le conseguenze paradossali dei con-
trolli sulle tariffe delle imprese di pubblica utilita (rafforzamento del potere di
mercato e accentuato aumento dei profitti) & proposta per la prima volta proprio
da questo autore.
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sione al consumo (che esprime una «legge psicologica fondamen-
tale») e la preferenza per la liquidita. Avendo fatto questa scelta,
a Keynes appare del tutto naturale assumere come date la tec-
nologia, la distribuzione del reddito e le forme di mercato («I’in-
tensita della concorrenza»), che sono precisamente i tre fattori
essenziali, a parere di chi scrive, per comprendere le condizioni
che dettero luogo alla grande depressione e, piti in generale, per
interpretare le linee pit importanti dell’evoluzione del moderno
capitalismo industriale.

Puo sembrare, quindi, che chi accetta una tale impostazione
sia costretto a respingere in blocco 'intera analisi keynesiana.
Ma cosi non ¢, se si riconosce che la rilevanza dei presupposti
dipende dai problemi che si considerano. Cosi, se dal problema
dell’origine della grande depressione si passa a quello delle mi-
sure di politica economica per rilanciare I’economia, la scelta dei
presupposti di un tipo o dell’altro assume un’importanza minore.

4. La riduzione dei salari
e la politica monetaria espansiva

Esaminiamo ora queste due misure, rinviando ad un paragra-
fo successivo la considerazione della misura che pil sta a cuore a
Keynes e cioé I'aumento delle spese pubbliche. Pud essere utile
considerare il primo modello di riferimento.

La riduzione dei salari tende a determinare una riduzione
proporzionale dei prezzi (identita 7, equazione 6) e della doman-
da monetaria senza effetti, in prima istanza, sul livello di attivi-
ta. In altri termini, Keynes mette in rilievo il ruolo svolto dai
salari nelle variazioni della domanda, un ruolo che la teoria tra-
dizionale sostanzialmente disconosce; ma mentre nel «modello
alternativo» & possibile individuare anche I’altro ruolo dei salari,
quello che riguarda le variazioni nella distribuzione del reddito,
nel modello di tipo keynesiano questo ruolo non pud essere in-
dividuato.

Secondo Keynes, tuttavia, in condizioni di diffusa disoccu-
pazione la riduzione dei salari non resta senza effetti: dal mo-
mento che fra le quantita espresse in unita salario, c’e M,, (M, =
M/S), una riduzione di § comporta un aumento di M, e quindi una
diminuzione di 7 (equazione 4) e quindi ancora un aumento di I,
di Y, e di N (equazioni 3 e 1b). Dunque, in condizioni di diffusa
disoccupazione, una riduzione di § pud far crescere il livello di
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attivita solo in un modo, per cosi dire, tortuoso e cioé attraverso
un aumento della quantita «reale» di moneta; ma se & cosi, tanto
vale adottare una politica monetaria espansiva, senza variare I’u-
nita salario: «considerata la natura umana e considerate le nostre
istituzioni [fra cui sono i sindacati] solo uno sciocco — scrive
Keynes — preferirebbe una politica salariale flessibile ad una po-
litica monetaria flessibile». E aggiunge: «Soltanto in una societa
altamente autoritaria, dove potessero venir decretate variazioni
improvvise, notevoli e generali di salari, una politica salariale
flessibile potrebbe funzionare con successo. La si pud immagi-
nare attuabile in Italia, in Germania o in Russia, ma non in Fran-
cia, negli Stati Uniti o in Gran Bretagna»®.

La politica di riduzioni salariali non serve, quindi, ad uscire
dalla depressione. Pud servire una politica monetaria espansiva,
che Keynes indica polemicamente come alternativa alla politica
delle riduzioni salariali?

Tutto considerato, risponde Keynes, quando I’economia si
trova in condizioni di grave depressione ed il saggio dell’interes-
se & vicino al limite della «trappola della liquidita», la politica
monetaria non serve o serve poco. In siffatte condizioni non re-
sta allora che una politica di espansione delle spese pubbliche,
anche se una tale espansione comporta un disavanzo.

5. La questione dello spiazzamento

Prima di elaborare la Teoria generale Keynes compie diversi
tentativi di abbattere la tesi tradizionale secondo cui ogni accre-
scimento delle spese pubbliche — e tanto piti se compiute in de-
ficit — avrebbe provocato una corrispondente riduzione delle
spese private senza vantaggio né per il reddito né per I’occupa-
zione, principalmente per il fatto che se il governo prende a pre-
stito fondi per opere pubbliche, cid comporta una riduzione del
risparmio disponibile per investimenti privati. Quei tentativi di

6 Keynes, 1963, pp. 236-37. E bene tener presente che Keynes fa riferimento
a M, e non a M; pertanto, contrariamente a quanto hanno sostenuto alcuni critici,
I«effetto Fisher» (’aumento dei prezzi spinge in alto I'interesse) nella sostanza &
ammesso nell’analisi keynesiana, indipendentemente dalle specifiche argomen-
tazioni. Keynes di norma ragiona in termini di prezzi costanti, ma assume che,
quando i prezzi variano, essi variano insieme coi salari; pertanto, se f)er qualsiasi
ragione i prezzi e i salari aumentano, M, diminuisce e dunque in tali condizioni
anche per Keynes il saggio dell’interesse aumenta.

145



Keynes ebbero scarso seguito ed egli si convinse che non sarebbe
riuscito nel suo intento senza andare alle radici teoriche della tesi
tradizionale. Probabilmente, & appunto questa I’origine imme-
diata della Teoria generale. Una delle tesi piu rilevanti che emerge
da quest’opera & che in condizioni di diffusa disoccupazione tan-
to gli investimenti addizionali quanto le spese pubbliche addi-
zionali compiute in deficit non sottraggono risparmio a nessuno,
ma si autofinanziano: solo in prossimita della piena occupazione
un risparmio addizionale diviene necessario per evitare un pro-
cesso inflazionistico e per evitare fenomeni che oggi vengono
chiamati di spiazzamento.

Se si tengono presenti le qualificazioni appena richiamate,
appare evidente che la tesi dello spiazzamento, oggi in voga, non
contraddice necessariamente il punto di vista keynesiano. Tut-
tavia, sembra che abbiano luogo spiazzamento e inflazione anche
in presenza di una diffusa disoccupazione: & appunto la coesi-
stenza di questi tre fenomeni — spiazzamento, inflazione e di-
soccupazione — che & apparsa in contraddizione con la costru-
zione di Keynes; & qui I'origine di quella che Hicks ha chiamato
la crisi della teoria keynesiana.

A che cosa va dunque attribuita quella coesistenza? A diversi
motivi; in primo luogo, alla non omogeneita nei mercati del la-
voro e in quelli delle merci, di cui si & detto: la pressione della
domanda di lavoro puo far crescere le retribuzioni per le occu-
pazioni meno gradevoli, ovvero pud far crescere I'immigrazione,
senza incidere in misura significativa sul volume della disoccu-
pazione. D’altra parte le retribuzioni possono crescere, a parita
di disoccupazione, come conseguenza di un aumento nel costo
della vita. E il costo della vita pud crescere, certo, come effetto
indiretto della pressione della J)omanda (che tende a spingere in
alto i prezzi dei prodotti agricoli e di altre materie prime); ma
puo crescere anche per altri motivi: aumenti fiscali e tariffari,
motivi legali (per esempio: variazioni nei fitti controllati), impul-
si provenienti dall’estero. Infine, i sindacati, grazie alla cospicua
forza contrattuale conquistata nei decenni piu vicini a noi, sono
in grado di spingere in alto i salari pur in presenza di un’estesa
disoccupazione; e i salari tendono a spingere in alto i prezzi, at-
traverso un processo simile a quello schematicamente accennato
da Keynes.

Avendo introdotto gli impulsi provenienti dall’estero — una
possibilita preclusa, per ipotesi, dal modello keynesiano, che con-
sidera un sistema chiuso —, dobbiamo ricordare che il disavanzo
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pubblico tende a provocare un disavanzo estero’; e il disavanzo
estero tende a far salire i cambi e quindi a far crescere i prezzi dei
prodotti importati. Tutti questi aumenti di prezzi sono indipen-
denti dalla pressione della domanda come tale.

Ma, si sostiene, il disavanzo pubblico tende a «spiazzare» gli
investimenti privati. Ora, una volta che 'aumento di domanda
tende a tradursi in aumento di prezzi come se I’economia fosse
vicina alla piena occupazione, non si pud criticare Keynes su que-
sto specifico terreno. Si tratta allora di comprendere perché si
possa delineare una situazione equivalente alla piena occupazione
pur in presenza di un alto volume di disoccupazione. Ho gia in-
dicato alcuni elementi per chiarire tale fondamentale questione;
altri ne indicherd fra breve; ora debbo prospettare altre osserva-
zioni sul disavanzo pubblico.

In generale, il problema finora & stato discusso con riferimen-
to al breve periodo o addirittura nell’ambito di schemi di equi-
librio simultaneo, come lo schema hicksiano IS-LM; & necessario
allargare la discussione al lungo periodo: in effetti, se le tendenze
di periodo medio e lungo delle spese e delle entrate sono simili si
hanno certe conseguenze; si hanno invece conseguenze comple-
tamente diverse se quelle tendenze divergono. Vediamo meglio.

Quando, partendo da un bilancio pubblico in equilibrio, il
saggio di aumento delle entrate coincide sistematicamente con
quello delle spese, non si forma nessun disavanzo. Ma normal-
mente il reddito subisce fluttuazioni: nelle fasi negative il saggio
di aumento delle entrate tende a flettere, ma quello relativo alle
spese tende a salire, poiché crescono i sussidi ai disoccupati ed
altri oneri che servono a sopperire ai problemi economici e sociali
provocati dalla recessione. Pertanto, un disavanzo compare nelle
fasi di recessione e scompare in quelle di ripresa ed anzi & sosti-
tuito da un avanzo. Un tale disavanzo, per sua natura intermit-
tente, svolge una funzione utile, giacché sostiene la domanda nel-
le fasi di recessione e fa da paracadute: il disavanzo pubblico —
questo era il punto di vista prevalente negli anni Cinquanta e

7 Non & questo il luogo per esaminare il processo attraverso il quale il primo
disavanzo tende a generare 'altro. Qui basti ricordare I'eguaglianza contabile

S-D+(T-G) + IM—E) =0

in cui § indica il risparmio, I gli investimenti, T le entrate tributarie, G le spese
pubbliche, IM le importazioni ed E le esportazioni. E evidente che, se G > T, si
deve avere 0 S > I ovvero IM > E o ancora, com’¢ probabile quando il disavanzo
pubblico & ampio e cresce sistematicamente, entrambe le diseguaglianze.
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Sessanta — opera da «stabilizzatore automatico». Un tale punto
di vista apparve come un naturale corollario delle teorie keyne-
siane e come tale fu giustificato.

Le cose cominciarono ad andare meno bene negli anni Ses-
santa; sono andate relativamente male negli anni Settanta; al
principio degli anni Ottanta sono andate di male in peggio. Il
fatto e che a partire dal 1971 si & delineata una pressione infla-
zionistica su scala mondiale; da allora, il processo di sviluppo si
¢ gravemente indebolito in tutti i paesi industrializzati, compre-
so il Giappone, anche se ’economia giapponese, almeno finora,
¢ andata molto meglio delle altre. Nonostante 1’indebolimento
dello sviluppo, le spese — particolarmente quelle a carattere so-
ciale — continuano a crescere ad un saggio assai vicino a quello
osservabile nel periodo dello sviluppo sostenuto e perfino ad un
saggio piu alto, poiché dipendono da leggi approvate al tempo
delle vacche grasse e poiché si verifica anche nel medio e lungo
periodo I'effetto che si era verificato nei precedenti periodi di
recessione, cioé certi oneri crescono proprio quando 'economia
va male. Le entrate, invece, seguono I’andamento del reddito pit
da vicino; se poi il saggio di aumento delle entrate, pur declinan-
do, resta alquanto piu elevato di quello del reddito, questo & un
indice del drenaggio fiscale, un fenomeno che dipende dalla pro-
gressivita delle aliquote e dall’inflazione e che genera forti ten-
sioni sociali ed economiche. In ogni modo, le spese tendono a
crescere ad un saggio sistematicamente piu alto del saggio di au-
mento delle entrate. L’effetto stabilizzante passa in seconda li-
nea: a mano a mano tende a prevalere un effetto destabilizzante.
Il crescente disavanzo pubblico, infatti, impone il ricorso sia alla
stampa di carta moneta sia alla vendita di titoli di Stato. Ma nelle
condizioni prima ricordate la stampa di carta moneta tende ad
avere effetti decisamente inflazionistici (spiegabili solo in misura
modesta per mezzo dei nessi discussi dalla teoria monetarista).
Ora, sulla base di quanto si & detto dianzi, ¢ probabile che, pur
in presenza di risorse inutilizzate, I’aumento di domanda si sca-
richi sui prezzi (o che si abbia un aumento della domanda mo-
netaria come effetto di un aumento di prezzi), senza aumenti nel
livello di attivita e nel volume del risparmio. In queste condizioni
lo Stato, vendendo titoli, entra in concorrenza con gli altri im-
pieghi del risparmio e spinge necessariamente in alto il saggio
deli%interesse: il fenomeno dello spiazzamento risulta pit che evi-
dente. Il crescente saggio dell’interesse frena gli investimenti e
contribuisce all’indeboimento e in certi pe:riodg perfino all’arre-
sto dello sviluppo produttivo. Il disavanzo tende a crescere ad un
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ritmo accelerato a causa dell’onere per gli interessi complessiva-
mente pagati dallo Stato, un onere che si aggrava progressiva-
mente, sia perché aumenta il saggio dell’interesse sia perché cre-
sce la massa dei titoli pubblici offerti sul mercato.

Nel lungo periodo — questo & un punto di grande rilievo —
la forbice avversa fra I’andamento delle spese e quello delle en-
trate dipende, almeno in parte, dalla composizione delle spese
medesime. Infatti, se la quota di queste destinata a fini produt-
tivi & alta, il reddito tende a crescere ad un saggio piu alto di
quanto sarebbe cresciuto con una quota piu bassa di spese pro-
duttive. Ricordiamoci che il Giappone — unico fra i paesi indu-
strializzati — ha evitato la «crisi fiscale dello Stato» non tanto
perché le spese pubbliche siano cresciute ad un saggio minore che
negli altri paesi, o minore dell’aumento del reddito, quanto per-
ché la quota delle spese indirizzate a fini produttivi ¢ nettamente
maggiore di quella osservabile negli altri paesi industrializzati; ed
anche per questo, io credo, il Giappone ¢ riuscito a preservare un
saggio di sviluppo maggiore di zero, pur nell’avversa congiuntura
internazionale.

Keynes non si preoccupava di questi problemi. Nel suo tem-
po non vi era pressione inflazionistica, il disavanzo pubblico era
trascurabile e il problema economico e politico piti grave era quel-
lo della disoccupazione, la quale dipendeva principalmente dai
fallimenti e dai licenziamenti, non dal mancato assorbimento del-
le nuove leve. Il suo intento pratico — gia perseguito in prece-
denti scritti — era di dimostrare 1’opportunita di espandere in
modo deciso le spese pubbliche per promuovere la ripresa. Sono
questi i motivi per cui Keynes si poneva da un punto di vista «di
breve periodo», nel senso che considerava le determinanti im-
mediate della domanda effettiva, trascurando le conseguenze du-
rature degli investimenti e le variazioni della produttivita. Oggi,
tuttavia, le condizioni sono profondamente diverse e quel punto
di vista non & piu giustificabile.

6. I motivi della creazione di moneta

La questione della destinazione delle spese pubbliche — pro-
duzione o consumo — si ricollega alla questione dei motivi che
determinano la creazione di moneta. Per Keynes, come anche
per Friedman, la moneta & da considerare esogena: non s’inda-
gano i motivi per cui viene creata dal sistema bancario. Si tratta
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di un’assunzione inesatta nel caso della base monetaria (princi-
palmente: i biglietti della banca centrale) e gravemente fuorvian-
te nel caso della moneta bancaria in senso stretto (depositi in
conto corrente).

Nei libri di testo prekeynesiani si usava distinguere la moneta
messa in circolazione «per conto del commercio» — non solo per
conto delle imprese che operano nel commercio, interno e inter-
nazionale, ma anche, direttamente e indirettamente, imprese di
produzione — e la moneta emessa «per conto dello Statox». Par-
lando di «moneta», mi riferisco alle due categorie indicate dianzi:
base monetaria e moneta bancaria. La banca centrale, tuttavia,
che emette biglietti, di norma non aveva (e non ha) rapporti di-
retti con le imprese, ma solo con le banche ordinarie, che tuttavia
di norma richiedevano (e richiedono) prestiti alla banca centrale
riscontando titoli di credito rilasciati dalle imprese; la banca cen-
trale inoltre, a differenza delle banche ordinarie, intrattiene rap-
porti diretti col governo, dal quale in ultima analisi dipende, ed
al quale fornisce biglietti, a titolo di «anticipazione» ovvero «a
fondo perdutox». Negli antichi libri di testo, in termini espliciti o
impliciti, si presupponeva che la moneta emessa «per conto del
commercio» si rivolgeva a fini produttivi, mentre quella emessa
«per conto dello Stato» si sarebbe rivolta verso fini di consumo
— una assunzione impropria, giacché non sono rilevanti le in-
tenzioni, ma i risultati (le imprese che falliscono non restituisco-
no le somme avute in prestito, cosicché la moneta emessa per tali
imprese ha un risultato analogo a quella emessa per fini di con-
sumo). D’altra parte, la moneta messa in circolazione «per conto
dello Stato» puo essere rivolta non verso fini di consumo, ma
verso fini produttivi, come ricordavo poco fa. Quanto alla se-
conda categoria di mezzi monetari, pud sembrare che la creazio-
ne di depositi avvenga solo «per conto del commercio»; ma cosi
non ¢, cﬁl momento che non pochi organismi pubblici doman-
dano prestiti alle banche ordinarie. Queste, comunque, hanno
rapporti diretti con le imprese; ed & attraverso le banche ordi-
narie che il «ciclo di credito» si combina col «ciclo di produzio-
ne» — per usare le felici espressioni analitiche di Marco Fanno
(1947, 1957).

La differenza fra la creazione di moneta per fini produttivi e
la creazione di moneta per fini di consumo sta in cid, che nel
primo caso, quando si conclude il «ciclo di produzione», i mezzi
di pagamento ritornano alle banche, giacché le imprese restitui-
scono i prestiti e pagano gli interessi (¢ il processo che Schum-
peter chiama di «autodeflazione»), mentre nel secondo caso i
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mezzi di pagamento restano in circolazione. Nel caso di moneta
creata per fini produttivi, quando le imprese contraggono pre-
stiti per acquistare mezzi di produzione, si ha un processo che si
potrebbe chiamare di «autoinflazione»: ’aumento della massa
monetaria e della domanda, agendo nell’area dei prezzi flessibili,
mette in moto un processo di tipo inflazionistico, che tende a
propagarsi; nell’area dei prezzi non sensibili alla domanda, inve-
ce, la domanda addizionale ha come unico effetto immediato
I’aumento della produzione. Quando le imprese, condotto a ter-
mine il «ciclo di produzione», gettano sul mercato le merci ad-
dizionali, la produzione aumenta ulteriormente, mentre viene
meno la pressione della domanda nell’area dei prezzi flessibili.

L’assunzione che la moneta sia esogena & da respingere per-
ché impedisce di esaminare i motivi e quindi le destinazioni dei
nuovi mezzi monetari; e cid & particolarmente grave quando si
vogliono compiere analisi di medio e lungo periodo. Dai cenni
precedenti, pud apparire chiaro perché quell’assunzione pud ave-
re una parziale validita nel caso della base monetaria, mentre non
ha alcuna validita nel caso della moneta bancaria; quella parziale
validita, io credo, & all’origine dell’assunzione che qui si critica.
Ma la validita & solo parziale poiché, se & vero che la banca cen-
trale ha un non trascurabile potere discrezionale nell’emettere -
biglietti, tale potere & asimmetrico (¢ maggiore quando si vuole
restringere la circolazione); inoltre, gli impulsi che tendono a pro-
vocare I’emissione dei biglietti partono o dalle imprese, sia pure
indirettamente, o dall’amministrazione pubblica; la banca cen-
trale pud assecondare o contrastare quegli impulsi, ma non pud
crearli. Le variazioni della moneta bancaria, invece, sono piu
strettamente collegate con I’attivita delle imprese di quanto lo
siano quelle della base monetaria; sono appunto le variazioni del-
la moneta bancaria che esprimono i fenomeni di «autoinflazione»
e di «autodeflazione». Non c’¢ quindi da meravigliarsi se le va-
riazioni dell’attivita economica si riflettono pienamente nella
moneta bancaria, mentre la base monetaria ha un andamento
molto meno collegato con I’andamento dell’economia.

Tutto sommato, nell’esaminare le variazioni della quantita
complessiva di moneta (biglietti e depositi in conto corrente) ap-
pare corretto in prima approssimazione trascurare il potere di-
screzionale dell’autorita monetaria, che invece & molto rilevante
nel caso del saggio dell’interesse; per questo motivo, seguendo
un suggerimento di Kaldor (1981), ho incluso la relazione 11 nel
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modello alternativos. E bene tener presente, perd, che il potere
discrezionale dell’autorita monetaria rispetto al saggio dell’inte-
resse, pur essendo rilevante, non ¢ illimitato, giacché la banca
centrale deve tener conto di due vincoli: di quelli dipendenti dal-
I'offerta dei titoli pubblici e di quelli posti dai saggi d’interesse
dei principali paesi, i cui livelli influiscono sui movimenti inter-
nazionali di capitali.

Le considerazioni espresse sopra risultano in piena armonia
con i dati relativi alle due grandi categorie di mezzi monetari per
il periodo 1922-1933 (cfr. la tabella 3, colonne 1 e 2). Appare che
la base monetaria nel periodo 1926-1931 varid pochissimo, men-
tre M, (biglietti + depositi in conto corrente) subi violente varia-
zioni. Ma, se le cose stanno in questi termini e se & vero che la
politica monetaria ha, come suo strumento diretto, la base mo-
netaria e non la moneta bancaria (come lo stesso Friedman rico-
nosce), allora appare impossibile attribuire un ruolo decisivo, fra
gli eventi che condussero alla grande depressione, alla politica
monetaria®.

La critica all’assunzione del carattere esogeno della moneta
riguarda tanto la teoria keynesiana quanto quella monetarista;
ma la critica & pil grave nel secondo caso, per due ragioni. In
primo luogo, perché quell’assunzione non sembra eliminabile dal-
la costruzione di Friedman, mentre pud esserlo, senza danni ir-

8 Avevo criticato I'ipotesi di Keynes sul carattere esogeno della quantita di
moneta nella mia nota giovanile citata nel primo paragrafo. Sebbene non abbia
difficoltad ad ammettere che quella nota era alquanto arrogante e, per di pil,
eccessivamente schematica, ribadisco dunque la critica secondo cui nelle condi-
zioni moderne la quantita di moneta non pud e non deve essere considerata come
una variabile esogena. Recentemente Kaldor, che pud esser considerato come un
grande keynesiano, ha scritto, nel lavoro appena citato: «Keynes, che [...] non era
particolarmente attaccato alla sua teoria deﬁ)a preferenza per la liquidita, avrebbe
potuto risparmiare innumerevoli pene ai suoi successori (e la miseria di coloro che
sono oggi disoccupati senza necessita) se avesse riflettuto con maggiore attenzio-
ne sulla questione e non avesse scritto con tanta leggerezza sulla moneta o sul
contante come di quantitd determinate autonomamente dalle autoritad moneta-
riew (of). cit., p. 21). Kaldor critica in termini cosi drastici I’assunzione di Keynes
circa il carattere esogeno della quantita di moneta poiché in tale assunzione vede
la porta attraverso cui sono passate la teoria monetarista e la relativa politica
economica.

° Nel tentativo di attribuire alla politica monetaria la principale responsabi-
lita della grande depressione, Friedman giunge ad affermare che, nel periodo che
immediatamente la precede, la banca centrale «impose o permise una drastica
riduzione della base monetaria» (M. Friedman, 1969; v. la critica di Kaldor,
1970). Come giudicare una tale affermazione, che & in radicale contrasto con i
dati che lo stesso Friedman fornisce nell’opera scritta in collaborazione con Anna
Schwartz? Per educazione, preferisco lasciare la risposta al lettore.
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reparabili, dal sistema keynesiano. In secondo luogo, perché, nel-
I'attribuire scarsa importanza alla politica monetaria nelle vi-
cende della grande depressione, Keynes aveva sostanzialmente
ragione.

7. Qualche osservazione
sul ristagno inflazionistico e
sul rischio di una nuova grande depressione

L’inflazione mondiale ora in atto non pud essere interpretata
in modo adeguato né attraverso un’analisi di tipo keynesiano né
attraverso un’analisi di tipo monetarista, anche se la prima pud
dare, fino ad un certo punto, indicazioni non fuorvianti. Ho so-
stenuto altrove che all’origine di questo processo vi & la crisi del
sistema monetario internazionale, mentre, per spiegare i diffe-
renziali d’inflazione, occorre esaminare I’andamento del costo
del lavoro e quello del disavanzo pubblico nei singoli paesi.

In conseguenza della crisi del sistema monetario internazio-
nale, il fattore speculativo presente nei mercati mondiali delle
materie prime & divenuto assai pili vigoroso, perché I’indeboli-
mento del dollaro in quanto accumulatore di valore ha condotto
alcune materie prime a svolgere funzioni di questo genere. Dopo
I’adozione dei cambi flessibili la speculazione ¢ divenuta pit for-
te anche nei mercati dei cambi. Di pili: insieme con I'inflazione
si ¢ delineato un deciso rallentamento nello sviluppo dei paesi
industrializzati considerati nel loro complesso.

In effetti, ogni espansione economica mondiale tende a por-
tare con sé un rilevante aumento nei prezzi delle materie prime;
a sua volta, questo aumento tende a determinare (o ad aggravare)
un deficit nei conti con I'estero dei paesi industrializzati. Per
ridurre siffatti deficit, i governi di quei paesi tendono ad adot-
tare politiche restrittive, creditizie o fiscali: come conseguenza,
una flessione economica mondiale diviene inevitabile. E questo,
a mio parere, il motivo per cui dal 1971 in poi le riprese e le
flessioni si sono succedute a intervalli nettamente pit brevi che
nel passato (2-3 anni invece di 5-6 anni). Ciascuna ripresa ¢ stata
accompagnata da un rilevante aumento nei prezzi cﬂ:lle materie
prime (molto pilt accentuatamente di quanto accadesse prima del
1971) e da crescenti deficit nei conti con I’estero nella maggio-
ranza dei paesi industrializzati. Ciascuna flessione, come quella
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ora in atto (1982), & stata accompagnata da una diminuzione nei
prezzi delle materie prime. A quanto pare, ciascun aumento & pitt
ampio della diminuzione; inoltre, sembra che tale diminuzione
sia in grado di determinare una riduzione nel saggio di aumento
dei prezzi industriali, ma non sia in grado di provocare una di-
minuzione assoluta di questi prezzi, giacché, fra I’altro, i salari
monetari continuano ad aumentare pit della produttivita. Nel
complesso, i risultati di queste variazioni sono due: I'inflazione
(che procede senza interruzioni, anche se a diverse velocita) e un
indebolimento nel processo di sviluppo, dal momento che i pe-
riodi di espansione tendono a divenire pil brevi e le contrazioni
piu accentuate. :

Per uscire da una tale infelice situazione di ristagno inflazio-
nistico & necessario che i principali paesi industrializzati elabo-
rino una strategia comune, divisa in due fasi. Nella prima si do-
vrebbe avviare un progressivo risanamento delle finanze pubbli-
che e concordare una riforma del sistema monetario internazio-
nale: & necessaria una nuova Bretton Woods. Nella seconda fase,
occorrerebbe uscire dalle azioni nazionali per attuare una politica
economica di respiro internazionale, tale che lo sviluppo di cia-
scun paese rappresenti la condizione dello sviluppo d[i ciascun
altro. Per la riforma del sistema monetario internazionale, che in
una tale strategia avrebbe un ruolo essenziale, sarebbe di grande
utilita studiare attentamente il piano che Keynes presentd a Bret-
ton Woods ed al quale, giustamente, teneva tanto (Keynes, 1980,
XXVI).

La questione dell’inflazione mondiale &€ dunque strettamente
connessa con quella delle gravi e persistenti difficolta che il pro-
cesso di sviluppo ha incontrato negli ultimi anni. Tali difficolta
hanno indotto alcuni economisti a parlare di una-possibile ripe-
tizione della crisi del 1929 e della conseguente prolungata de-
pressione.

Che le attuali condizioni siano, per molti aspetti, radicalmen-
te diverse & pit che evidente. Non occorre dimostrare che dal
lato della domanda non ¢’¢ carenza, ma eccesso. C’¢ difetto, in-
vece, dal lato dei profitti, specialmente nel settore industriale; e
questo fatto non solo frena il processo di sviluppo, ma impedisce
la ripetizione di un’ondata speculativa in qualche modo parago-
nabile a quella del 1928-29. L’insufficienza dei profitti & aggra-
vata dagli alti interessi. L’inflazione dovrebbe favorire le impre-
se, giacché alleggerisce il peso dei debiti; ma questo vantaggio,
che gioca sul conto patrimoniale, in numerosi casi & pili che bi-
lanciato dagli svantaggi in conto esercizio, sia perché i costi in-
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diretti per unita prodotta tendono sistematicamente ad aumen-
tare, sia perché, in periodi di pressione inflazionistica, in diversi
rami i prezzi tendono ad aumentare meno che in proporzione
rispetto ai costi (Sylos Labini, 1984, cap. VIII); cid avviene prin-
cipalmente per la pressione della concorrenza estera, che in certi
settori (petrolchimica, automobile) oggi assume un’intensita tale
da creare vere e proprie crisi di settore.

Quanto al sistema bancario, I’attuale situazione, nei princi-
pali paesi industrializzati, &€ ben diversa da quella degli anni Ven-
ti e Trenta: allora il sistema bancario era privo di quei vincoli e
di quei supporti, amministrativi e legislativi, che sono stati in-
trodotti successivamente e che escludono il rischio dei fallimenti
a catena. Gli alti interessi, cui si & fatto cenno poco fa, dipen-
dono da diversi impulsi, fra cui occorre ricordare la concorrenza
che lo Stato fa ai privati nel mercato del risparmio; dipendono
anche — e si tratta di un impulso rilevante — dalla politica mo-
netaria seguita dal piti grande paese industrializzato, gli Stati
Uniti: una politica monetaria duramente restrittiva nei riguardi
delle imprese (assai poco restrittiva nei riguardi dell’amministra-
zione pubblica) che ha spinto in alto il sistema dei saggi d’inte-
resse in tutto il mondo, con effetti particolarmente gravi per i
paesi con elevati debiti esteri. Si pud argomentare che una sif-
fatta politica monetaria & fondata su una diagnosi erronea e che
& erronea la stessa politica di bilancio, che nel tentativo di ridur-
re il disavanzo tagliando le spese, in definitiva lo aggrava, per-
ché, col reddito, anche le entrate tributarie tendono a ristagnare
(non si tratta di tagliare le spese: si tratta principalmente di mu-
tarne il contenuto, secondo una linea «giapponese»). Tuttavia,
considerato il pragmatismo che di norma caratterizza la politica
nordamericana, & possibile che gli Stati Uniti muteranno in tem-
pi brevi la loro strategia economica.

In definitiva, un tendenziale ristagno o uno sviluppo debole
& probabile, un crollo di cospicue proporzioni non lo &. Se poi lo
sviluppo debba essere molto debole e frequentemente interrotto
da flessioni economiche, ovvero possa assumere un ritmo, infe-
riore a quello dei due o tre decenni precedenti, ma superiore a
quello degli ultimi anni, dipende dalla strategia che adotteranno
i pitt importanti paesi industrializzati, a cominciare dagli Stati
Uniti.
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8. Brevi considerazioni conclusive

Come appare dall’esame svolto dianzi, lo scrivente — d’ac-
cordo con numerosi altri economisti — attribuisce una parte delle
presenti difficolta a errori nella politica economica nordamerica-
na, i quali, entro certi limiti, possono essere imputati a Friedman,
non a Keynes. Alla teoria keynesiana si possono imputare piutto-
sto — anche qui, entro certi limiti — quegli eccessi nelle spese
pubbliche che hanno contribuito a provocare la «controrivoluzio-
ne monetarista». Negli Stati Uniti I'eccesso nella crescita delle
spese pubbliche pud essere attribuito alle spese militari pit che
alle spese per la sicurezza sociale. Nei paesi europei I’eccessivo
aumento nelle spese pubbliche dipende in primo luogo dalle spese
a carattere sociale. E lecito presumere che la politica della sicu-
rezza sociale generalizzata — estesa, cio¢, anche alle famiglie agia-
te e ricche — sia andata troppo oltre in quasi tutti i paesi indu-
strializzati. Penso che la tendenza, manifestata da Keynes, di
attribuire scarso rilievo agli effetti di lungo periodo e di concen-
trarsi su quelli di breve (una tendenza, fra’altro, che lo induceva
ad approvare, sia pure in termini paradossali, i progetti di «scavar
buche nel terreno»), abbia facilitato le propensioni spenderecce
dei governi che, per ragioni politiche, hanno largheggiato oltre
misura nelle spese sociali. C’¢ anche in questo caso un problema di
optimum: fino ad un certo punto il sostegno della domanda —
anche di quella proveniente da spese di tipo sociale — non solo
assicura un miglioramento nelle condizioni della vita civile, ma
promuove anche lo sviluppo del reddito. Occorre tuttavia evitare
gli eccessi di un tipo senza cadere in eccessi opposti: non si tratta
di ridurre il livello delle spese pubbliche complessive, ma solo il
loro saggio di aumento; e si tratta di comprimere le spese di con-
sumo accrescendo le spese produttive.

Dunque, vi sono eccessi per i quali Keynes ha una qualche
responsabilita. Ma, tutto considerato, la rottura che egli ha pro-
vocato nella teoria tradizionale pud, io credo, essere valutata po-
sitivamente: senza Keynes e, in particolare, senza la Teoria ge-
nerale probabilmente i progressi sociali che hanno avuto luogo
dopo la seconda guerra mondiale sarebbero stati pit circoscritti
e sarebbero state pili lente I’espansione produttiva e la diffusione
del benessere fra gli strati relativamente pit poveri della societa.

Sul piano pil propriamente analitico occorre mettere in ri-
lievo che Keynes ha il merito di aver dedicato un’attenzione si-
stematica — specialmente col saggio La fine del lasciar fare e poi
con la Teoria generale — ad uno dei problemi piti importanti del
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nostro tempo, ossia il crescente ruolo dello Stato nella vita eco-
nomica. Keynes stesso ha contribuito a questa crescita nel ten-
tativo di trovare una via di uscita alla gravissima depressione de-
gli anni Trenta che le forze spontanee del mercato apparivano
incapaci di contrastare. In ultima analisi, la Teoria generale pud
essere vista come un grande sforzo intellettuale volto a salvare il
capiltalismo ed a farlo funzionare in un modo socialmente accet-
tabile.
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Tab. 2 - Prezzi e salari

Prezzi Salari

# S£E ZE 0§ 0§ &% fEv PE iS o

5 §% BE f 0§ £5 BE £f 83 &3

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
1913-14 76 71 70 47 75 62
1922 100 100 100 100 40 100 100 29,0
1923 105 103 103 106 11,0 2,8 98 108 (48)
1924 106 102 100 110 105 105
1925 117 111 104 110 11,0 3,0 113 97
1926 110 104 104 110 114 96
1927 106 101 98 110 117 93
1928 112 103 99 110 124 90
1929 112 102 98 114 11,6 3,6 3,4 130 88 33,5
1930 95 88 91 112 132 84 (54)
1931 65 68 80 104 6,9 137 76
1932 50 57 73 90 130 70
1933 54 59 73 20 6,6 1,6 136 66
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Tab. 3 - Moneta e finanza

Base Moneta Tasso Prestiti Azioni
monetaria (M,) di sconto all’estero industriali
1 2 3 4 5

1913-14 3,5 15,9
1922 6,3 33,8 4,2 100 100
1923 6,6 36,3 4,2 55 109
1924 6,8 38,0 4,2-3 127 116
1925 6,9 41,3 3-3,7 141 154
1926 7,1 43,3 3,7-4 147 168
1927 7,1 44,5 4-35 175 217
1928 7,1 45,9 3,5-5 164 272
1929 7,1 46,1 5-6 88 370
1930 7,0 45,2 4,5-2,3 118 289
1931 7,3 42,0 2,3-15 30 189
1032 7,7 34,8 1,5-2,8 4 95
1933 8,1 30,6 2,822 1 119

Di regola, 1922 = 100.

Tab. 1, colonna 1 e tab. 2, colonne 3, 4, 5, 6, 8 e 9: industria manifatturiera.

Tab. 1, 3: comprende le automobili.

Tab. 1, 4: calzature, vestiario, pneumatici.

Tab. 2, 7: in milioni (1939: 9; 1970: 21).

Tab. 2, 10: quota % del reddito che va al 5% dei redditieri pit ricchi (dal 33,5% nel 1929
cade poi al 17% nel 1972); fra parentesi ¢ indicata una stima della quota che va al 209% dei
redditieri pit ricchi (dal 54% nel 1929 cade poi al 43% nel 1972).

Tab. 3, 1 e 2: milioni di dollari (colonna 2: M, = biglietti + depositi in conto corrente).
Tab. 3, 5: «foreign capital issues (government and corporate) publicy offered in the United
States».

FONTI: Historical Statistics of the United States - From Colonial Times to 1970, Department of
Commerce, Washington 1972, Statistical Abstract of the United States, Department of Com-
merce, Washington 1934 e 1937. Colonna 10 della tabella 2: oltre le due pubblicazioni
precedenti cfr. I'articolo di M. A. Copeland, Determinants of Distribution of Income, «Ame-
rican Economic Review», marzo 1947. Colonne 1 e 2 della tabella 3: M. Friedman e A.
Schwartz, A monetary History of the United States, 1860-1960, Princeton University Press,
Princeton 1964, tabelle Al e B3.



PARTE TERZA

PROGRESSO TECNICO, DISOCCUPAZIONE
E PROCESSO DI SVILUPPO






VI

L’OLIGOPOLIO: ANALISI STATICA
E ANALISI DINAMICA *

1. Statica e dinamica: analisi teorica
e verifica empirica

Dopo la pubblicazione delle monografie di Bain (1956) e mia
(Sylos Labini, 1956, 1975) e dopo I'importante articolo-recen-
sione di Modigliani (1958), numerosi economisti si sono occupati
del modello teorico dell’oligopolio. Tuttavia, essi hanno concen-
trato I'attenzione sul problema statico della determinazione del
prezzo; hanno invece trascurato i problemi dinamici, che pure
erano stati piuttosto ampiamente discussi da Bain e da me (I'in-
teresse per questo ordine di problemi risultava addirittura dal
titolo della mia monografia). La ragione di cid ¢ facilmente com-
prensibile: I'intera teoria economica moderna & caratterizzata da
uno sviluppo abnorme dell’analisi statica, mentre gli sforzi de-
dicati ai problemi dinamici sono stati relativamente modesti —
una situazione paradossale in un’epoca caratterizzata da straor-
dinari mutamenti tecnologici, organizzativi e istituzionali. Ad -
una produzione ampia di modelli teorici, non verificati e spesso
non verificabili, si & accompagnata una produzione non meno
ampia di lavori empirici, ma essenzialmente descrittivi: sono re-
lativamente rari i lavori che mirano a combinare in modo armo-
nico analisi teorica e verifica empirica.

* 11 lavoro su cui si fonda questo capitolo & stato discusso in una riunione
plenaria del Gruppo ricerca (Ministero della pubblica istruzione) su: Forme di
mercato, istituzioni e sviluppo economico.
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2. «La concorrenza che conta»
e le innovazioni

Sul piano dell’analisi statica & agevole dimostrare che in con-
dizioni non concorrenziali — monopolio, oligopolio ed altre — il
profitto & superiore alla norma e la produzione ¢ inferiore a quel-
la che si avrebbe in condizioni di concorrenza. Sfortunatamente,
tale dimostrazione ¢ irrilevante per valutare in termini critici le
implicazioni sociali delle diverse forme di mercato: sul piano di-
namico, i profitti superiori alla norma, se reinvestiti in impianti
e macchinari o impiegati in spese per la ricerca e lo sviluppo,
possono consentire una crescita della produzione e della produt-
tivita maggiore di quella di cui sembrano capaci le piccole im-
prese che operano in condizioni vicine alla concorrenza perfetta.
Sono considerazioni espresse vigorosamente molti anni fa da Jo-
seph Schumpeter, il quale aveva messo in risalto che il processo
di avvio e di diffusione delle innovazioni, — il nuovo contro il
vecchio —, che costituisce uno degli aspetti pit significativi della
vita economica moderna, s’identifica con la «concorrenza che
contay, la quale sta alla concorrenza marginalistica della teoria
tradizionale «come un bombardamento sta alla pressione per for-
zare una porta chiusa» (Schumpeter, 1942, p. 84). Schumpeter
considera sempre piu frequenti nell’economia moderna le forme
di mercato che la teoria marginalistica definisce non concorren-
ziali. Egli non nega che tali forme possano dar luogo a danni netti
per la collettivita, conformemente alla teoria tradizionale; egli
nega perd che questo si verifichi necessariamente ogni volta che
I'impresa raggiunga un non trascurabile potere di mercato; spes-
so, anzi, questa & una condizione favorevole allo sviluppo. Se
riflettiamo, egli afferma, non possiamo non concludere che al-
I'origine del progresso economico che caratterizza il nostro tem-
po troviamo, non le piccole imprese che operano in condizioni
concorrenziali, ma i grandi complessi produttivi.

Schumpeter, dunque, si riferisce alle grandi imprese, non alle
piccole; nella mia terminologia: si riferisce all’oligopolio concen-
trato. Tuttavia, la sua argomentazione pud essere estesa senza
difficolta alle piccole imprese dinamiche che operano in mercati
fortemente differenziati e che anzi fin da principio si creano una
nicchia particolare, offrendo un bene o un servizio di tipo nuovo.
In certi casi le piccole imprese restano in quella nicchia, dove
possono prosperare a lungo. In altri casi, protette da barriere
allentrata, crescono sistematicamente e a lungo andare diventa-
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no grandi. In altri casi ancora troviamo piccole imprese che s’in-
novano e che poi vengono assorbite da grandi imprese, ovvero
piccole imprese che avviano innovazioni, cedendole successiva-
mente a imprese maggiori, che le sviluppano: senza quelle piccole
imprese un tale sviluppo non avrebbe avuto luogo.

In breve, & possibile generalizzare la tesi di Schumpeter ed
affermare che non solo grandi imprese operanti in regime di oli-
gopolio concentrato o misto, ma anche piccole imprese che ope-
rano in regime di oligopolio differenziato, nel processo innova-
tivo e nella crescita del reddito e della produttivita possono svol-
gere un ruolo importante, ben pit importante di quello svolto da
imprese piccole che producono beni omogenei.

Quando fu enunciata, la tesi di Schumpeter fece impressio-
ne; a lungo andare, perd, di norma gli economisti hanno prose-
guito imperterriti lungo la strada tradizionale che mette in risalto
i vantaggi della concorrenza perfetta e i danni, per la collettivita,
delle forme non concorrenziali. Una sorte analoga & toccata alla
tesi di Sraffa sui rendimenti decrescenti. L’accostamento fra la
critica schumpeteriana alla tesi tradizionale della concorrenza e
la critica sraffiana non & puramente formale. Il fatto ¢ che la
teoria tradizionale, nella sua formulazione pit compiuta, che ¢
quella dell’equilibrio economico generale, ha assoluto bisogno di
due ipotesi: 1) nella massima parte dei mercati, se non in tutti,
deve aver luogo la concorrenzal; 2) la curva dei costi marginali di
ciascuna impresa deve avere la forma a U, 'unica compatibile
con l'equilibrio di imprese operanti in regime concorrenziale.
Schumpeter veniva in sostanza a negare la prima ipotesi, la quale
si collega strettamente alla tesi dell’ optimum assicurato dalla con-
correnza; Sraffa veniva a negare la validita della curva a U. Per
essere precisi Sraffa negava la validita della curva a U in regime
di concorrenza; ma mentre le sue obiezioni alle eeonomie di scala
valgono se si fa riferimento a quel regime, esse non valgono —
Sraffa ne era ben consapevole — per la parte decrescente della
curva quando si considerano forme non concorrenziali; le sue
obiezioni al cosiddetto principio dei rendimenti decrescenti, in-
vece, sono valide indipendentemente dalla forma di mercato. Ep-
pure, per i motivi gia accennati, la teoria tradizionale non pud
fare a meno di quella che, con una certa magniloquenza, & stata
chiamata «legge fondamentale dell’economia e della tecnologiax;

! Che l'ipotesi della concorrenza perfetta fosse essenziale per la teoria del-
I’equilibrio economico generale era stato gia messo in evidenza da John Hicks nel
1939, p. 84.
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onde la disperata difesa che si & tentato di fare adducendo le
motivazioni pit disparate ed ignorando accuratamente la critica
distruttiva di Sraffa.

Non entro nell’analisi critica di tali motivazioni, che ho cet-
cato d’illustrare altrove (Sylos Labini, 1992, parte 2, cap. III;
Sylos Labini, 1988). Per dare a quella «legge» la forza di una
verita inoppugnabile, di regola in molti libri di testo essa viene
illustrata con riferimento a un dato terreno cui si somministrano
dosi crescenti di un fattore variabile (lavoro o fertilizzanti): da
un certo punto in poi, la produzione aumenterebbe meno che in
proporzione, ossia si avrebbero una produttivitd marginale de-
crescente e, specularmente, costi marginali crescenti; un tale
esempio illustrerebbe il principio ricardiano dei rendimenti de-
crescenti in agricoltura. L’abbaglio sta in cid — ma Sraffa I’ave-
va chiarito alcuni decenni or sono! — che il principio di cui parla
Ricardo si riferisce all’intera agricoltura e non pud essere rifgrito
né ad un singolo appezzamento né a un singolo prodotto (¢ sem-
pre possibile ampliare il proprio campo acquistandone un altro,
evitando cosi il declino dei rendimenti fisici illustrato nell’esem-
pio; inoltre, & sempre possibile estendere la coltivazione di un
prodotto a detrimento di altri). Ricardo, per di pil, si riferiva ad
un paese in crescita demografica e presupponeva ’esistenza di
ostacoli rilevanti all’importazione di prodotti agricoli: costi di
trasporto e dazi protettivi; rimuoven§o questi, la tendenza dei
rendimenti decrescenti e la conseguente tendenza a flettere del
saggio di profitto potevano essere, almeno per un lungo periodo,
neutralizzate. Ricardo faceva invece scarso affidamento sul pro-
gresso tecnico. Storicamente, il pessimismo ricardiano non é ri-
sultato giustificato: il progresso tecnico ha piti che compensato
quella tendenza sia a livello dei singoli paesi (salvo poche ecce-
zioni) sia a livello mondiale.

L’estensione della «legge» dei rendimenti decrescenti non &
ammissibile né per le singole imprese industriali né per I'indu-
stria considerata nel suo complesso (v. i miei lavori citati dianzi).

3. Le variazioni del prezzo
e le barriere dell’entrata

Le due questioni cui ho fatto riferimento e cio¢ la diffusione
nelle economie moderne delle forme di mercato non concorren-
ziali e la «legge» dei rendimenti decrescenti sono collegate fra
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loro e sono strettamente rilevanti per la teoria dell’oligopolio e,
in particolare, per I’analisi dinamica riguardante questa forma di
mercato. Il problema su cui conviene concentrare 1’attenzione &
quello delle variazioni del prezzo — non le variazioni puramente
ipotetiche, fuori dal tempo, considerate dalla teoria tradizionale,
ma le variazioni che hanno luogo nel tempo.

Molti anni fa Franco Modigliani, discutendo le tesi di Bain e
mie, aveva osservato, esattamente, che «il solo fatto di mettere
'accento sul problema dell’entrata & di per sé un passo signifi-
cativo nella direzione di un’analisi dinamica» (Modigliani, 1958
e 1973; 1958, p. 317). Per quanto mi riguarda, avevo affrontato
in via preliminare il problema della determinazione del prezzo,
non per costruire un modello fine a se stesso, ma proprio come
primo passo nella direzione di un’analisi della variazione del prez-
zo nel tempo. Per il problema della determinazione del prezzo,
sono particolarmente rilevanti alcune caratteristiche strutturali
del mercato che si considera, come le economie di scala, la dif-
ferenziazione dei prodotti determinata dalla pubblicita, la capa-
cita d’innovare, che a sua volta & condizionata dall’esistenza di
laboratori di ricerca. Nei mercati in cui prevalgono le economie
di scala e i prodotti sono economicamente omogenei — come
nell’acciaio e nella chimica di base — emergono situazioni di oli-
gopolio concentrato; nei mercati in cui prevale la differenziazio-
ne dei prodotti emergono situazioni di oligopolio differenziato;
si pud invece parlare di oligopolio misto nei mercati in cui sono
importanti sia le economie dEI scala sia la differenziazione e la
diversificazione dei prodotti promosse da investimenti nella pub-
blicita e nella ricerca. Nel settore industriale delle economie mo-
derne sono importanti, ma non sono molto frequenti, le situa-
zioni di oligopolio concentrato con prodotti omogenei; sono piu
frequenti, invece, le situazioni di oligopolio differenziato e di
oligopolio misto, che costituiscono la regola nel commercio al mi-
nuto, nei servizi privati e, in particolare, nel credito. Per la de-
terminazione del prezzo, com’¢ noto, sono strumenti analitici
utili i concetti di prezzo di esclusione e di prezzo di eliminazione.
Il modello della determinazione del prezzo deve contemplare a
quali condizioni una guerra di prezzi & conveniente e quando
invece & vantaggiosa per tutti una convivenza pacifica, partico-
larmente nei mercati in cui prevale 'oligopolio concentrato, in
cui le imprese che guidano i prezzi sono grandi o molto grandi.
Ulteriori approssimazioni riguardano le condizioni che rendono
possibile o conveniente una fusione o una «scalata» di qualche
impresa o di qualche gruppo da parte di un altro gruppo, al livello
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sia nazionale sia internazionale. A questo punto si pongono que-
stioni di carattere finanziario, diverse da quelle della produzio-
ne, dei prezzi e dei redditi. Nel campo della finanza aumentano
I'irregolarita e I'imprevedibilita dei comportamenti ed & inappli-
cabile la legge dei grandi numeri. Considerate le rilevanti dimen-
sioni delle imprese e dei gruppi che partecipano a quelle contese,
diventa addirittura assurdo ipotizzare unita di dimensioni mini-
me e concorrenza perfetta.

Il modello di base riguardante la determinazione del prezzo
non pud non essere estremamente semplificato; se & sufficiente-
mente solido, pud reggere il peso delle successive approssimazio-
ni. Sempre ad un livello di forte semplificazione, subito dopo
aver elaborato il modello della determinazione del prezzo occor-
re affrontare il problema analitico delle variazioni del prezzo. Ed
& qui che diviene rilevante il cosiddetto principio del costo pieno,
secondo il quale le imprese maggiori pervengono al prezzo ag-
giungendo al costo diretto un margine proporzionale (#ark-up).
In un contesto statico tale margine non ha significato; I’acquista
solo in un contesto dinamico ed ammesso che vi siano imprese
che in qualche modo guidano i prezzi. Pit precisamente, una vol-
ta che si & risolto il problema della determinazione del prezzo e
quindi una volta che si & spiegato il margine proporzionale per
ciascuna impresa, quel margine diviene il criterio usato dall’im-
presa che, periodo per periodo, guida il prezzo per modificarlo
nel caso che vari il costo diretto: in un contesto statico il margine
proporzionale rappresenta una pura espressione aritmetica (resta
tale anche in un contesto dinamico nei casi, che nell’agricoltura
costituiscono la norma, in cui il prezzo non ¢ regolato, sia pure
entro certi limiti, dalle imprese, ma & determinato impersonal-
mente dal mercato).

Nella teoria tradizionale esistono schemi in cui il prezzo, per
le singole imprese, non & un dato, ma una variabile: sono gli sche-
mi del monopolio e della concorrenza imperfetta. Il caso dell’o-
ligopolio, tuttavia, era rimasto da parte; inoltre, gli economisti
che ambivano non solo al rigore, ma anche alla rilevanza ¢oncre-
ta, si erano resi ben conto che il modello della massimizzazione
istantanea del profitto non aveva corrispondenza con la realta.
Cosi, Baumol (1959) e Marris (1967) che avevano avuto espe-
rienze dirette presso imprese, riconosciuto che 'eguaglianza fra
ricavo marginale e costo marginale & un mito e che la massimiz-
zazione istantanea del profitto non ha valore interpretativo, nep-
pure nel breve periodo, hanno elaborato spiegazioni alternative.
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Per Baumol i manager intendono massimizzare le vendite nel bre-
ve periodo, alla condizione che il profitto non scenda sotto un
certo limite minimo. Marris concentra I’attenzione sui rapporti
tra profitti, investimenti e sviluppo — rapporti che hanno, nella
realtd, grande rilevanza ma che in un’analisi statica, in cui non
c¢’¢ sviluppo, non hanno e non possono avere alcun ruolo. Nel
1971 io ho sostenuto che — tenendo conto delle esigenze di fi-
nanziamento — |’obiettivo di massimizzare le vendite nel tempo
e quello di massimizzare i profitti nel lungo periodo tendono a
coincidere, anche se un tale criterio ammette una varieta di com-
portamenti e non pud essere formalizzato in termini semplici e
rigorosi, ma assai poco realistici, come quelli dell’analisi margi-
nale (Sylos Labini, 1971). Debbo mettere in risalto che la mas-
simizzazione dei profitti di lungo periodo non & affatto in con-
trasto con le strategie di prezzo che si collegano al «principio del
costo pienow, di cui parlerd nel paragrafo seguente: non solo quel-
la massimizzazione non & in contrasto con queste strategie, ma
ne rappresenta la loglca estensione con riferimento al problema
dello sv11uppo dell’impresa.

E qui si pone la questione: le barriere all’entrata, che costi-
tuiscono la base del potere di mercato delle imprese oligopolisti-
che danno luogo necessariamente a profitti superiori alla norma?

Ci sono diversi indizi concreti che inducono a rispondere po-
sitivamente a tale quesito (Sylos Labini, 1984, p. 143). Ma ben
pit importante dell’altezza dei saggi di profitto ¢ la loro durata.
E qui cade opportuna una riflessione.

Nella loro prima fase di sviluppo le industrie nuove, nate in
seguito ad una grande innovazione, sono caratterizzate da un sus-
seguirsi di piccole innovazioni e di perfezionamenti con cui le
imprese pit dinamiche tendono ad affermarsi nel mercato e, pos-
sibilmente, ad accrescere le loro quote. Anche nelle fasi succes-
sive le imprese tendono, per quanto possono, a rafforzare le bar-
riere all’entrata. A questo proposito, occorre notare che le bar-
riere pitl importanti non sono tanto quelle relativamente stabili,
ma quelle particolarmente dinamiche, come sono le barriere co-
stituite dalla capacita di produrre sempre nuovi beni o beni in-
cessantemente differenziati. In breve, i vantaggi di monopolio o
di oligopolio da un punto di vista dinamico, sono temporanei
considerati uno per uno; diventano, se non permanenti, durevoli
proprio attraverso la capacita d’innovare e di diversificare quasi
senza interruzione: I’acqua che forma lo zampillo di una fontana
cambia continuamente; ma lo zampillo rimane.
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4. 1l principio del costo pieno:
due criteri

A quanto pare, le strategie di prezzo adottate dalle imprese
che hanno un qualche potere di mercato sono di due tipi: una
strategia, che pud essere formalizzata in termini molto semplici e
che consiste nel porsi come obiettivo un margine proporzionale
sul costo diretto, I’altra che consiste nel porsi come obiettivo un
certo saggio di profitto2. Sostanzialmente le due strategie si equi-
valgono — a quanto pare ¢ il primo criterio che viene seguito nel
variare i prezzi: la seconda formula serve come controllo per la
profittabilita tendenziale.

Lungi dal rappresentare un procedimento grossolano e ap-
prossimativo, privo della nobilita che avrebbero i modelli tradi-
zionali, il principio del costo pieno & pienamente suscettibile di
teorizzazione. Se in questa direzione finora i tentativi sono stati
pochi, cid & dipeso dal fatto che il principio del costo pieno ha
senso solo nell’analisi dinamica, che ¢ stata largamente trascurata
a causa del predominio esercitato dalla teoria tradizionale, che &
essenzialmente statica. Il principio del costo pieno pone imme-
diatamente un problema teorico di fondamentale importanza,
giacché quel principio & incompatibile coi rendimenti decrescen-
ti. A parita dpl tecnologia, esso presuppone rendimenti costanti;
ma la tecnologia cambia anche nel breve periodo e cid si traduce
o in una diminuzione del coefficiente di lavoro ovvero, inversa-
mente, in un aumento della produttivita. Dal momento che il
costo diretto per unita & dato dal costo del lavoro salariato e dal
costo delle materie prime — v = a §/n + b MP —, i mutamenti
tecnologici possono spingere in basso o I'uno o I’altro elemento
del costo diretto, o entrambi.

Per modificare i prezzi di norma si assumono come base i
costi diretti per unita, che variano o a causa della tecnologia o per
variazioni dei prezzi dei fattori — salari e prezzi delle materie
prime (insieme con queste possono essere inclusi i prodotti in-
termedi e le fonti di energia).

I principali motivi per cui sono i costi diretti che general-

2 J] criterio pud essere formalizzato con I'espressione p = v + qv, dove p & il
prezzo, v il costo variabile, o diretto, e ¢ il margine proporziona?e. 11 secondo
criterio pud essere cosl espresso: p = v + kx, + sKx,, dove k & il costo generale,
K il valore del capitale anticipato, x,, la produzione normale o standard, s il saggio
del profitto. In entrambe le formule il costo diretto, v, & assunto costante rispetto
al variare della produzione effettiva.
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mente vengono prescelti come base per variare i prezzi sono due:

1) la massima parte delle imprese producono diversi beni, per
i quali & relativamente agevole imputare i costi diretti, mentre &
arduo o addirittura impossibile imputare i costi generali — spes-
so I'imputazione si riferisce alle condizioni della domanda (what
the market can bear) piuttosto che a quelle relative all’offerta;

2) i costi generali differiscono assai ampiamente fra le diverse
imprese di una stessa industria e, ancora di pit, differiscono le
variazioni di quei costi. Anche i costi diretti differiscono, ma
meno ampiamente. In particolare, le variazioni dei salari e quelle
dei prezzi delle materie prime e delle fonti di energia riguardano
tutte le imprese. Pili precisamente, i prezzi delle materie prime
aventi mercato internazionale comportano variazioni dei relativi
elementi dei costi diretti per tutte le imprese del mondo, le va-
riazioni dei salari di norma differiscono da paese a paese; le va-
riazioni della produttivita del lavoro differiscono dl; impresa a
impresa, cosi che, in ciascuna industria, ¢ la variazione minima
comune a tutte le imprese quella rilevante.

Ammettendo che nell’industria la forma di mercato pit dif-
fusa sia I’oligopolio ed ammettendo, percid, che entro certi limiti
le variazioni dei prezzi dipendono da decisioni che si fondano
sulle variazioni dei costi diretti, empiricamente dovremmo tro-
vare una stretta concordanza fra le variazioni dei prezzi e quelle
dei costi diretti, con I’avvertenza, tuttavia, che in mercati aperti
gli aumenti dei prezzi vengono frenati dalla concorrenza degli
altri paesi, mentre le diminuzioni sono attuate solo quando sono
rese inevitabili da diminuzioni di prezzi che hanno luogo in uno
o pill paesi concorrenti, cid che, nelle condizioni moderne, acca-
de raramente.

L’equazione dei prezzi industriali all’ingrosso, pertanto, pud
essere scritta nei termini seguenti:

A

P, =al + bMP + ¢ Py, (1)

dove L = §/= & il costo unitario del lavoro, MP I’indice dei
prezzi delle materie prime e delle fonti di energia, P, I'indice
dei prezzi internazionali dei prodotti finiti e I’accento circonfles-
so indica un saggio di variazione. Nei paesi industrializzati gran
parte delle materie prime sono importate, cosicché I’indice dei
prezzi va corretto per i cambi; un’analoga correzione va fatta per
1 prezzi internazionali dei prodotti finiti. Per le ragioni concisa-
mente accennate dianzi la traslazione del costo del lavoro & par-
ziale e asimmetrica (pit alta in aumento, minore in diminuzione),
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mentre la traslazione del costo imputabile alle materie prime &
invece tendenzialmente completa; dal canto suo, I'indice dei
prezzi internazionali dei prodotti finiti esprime il limite mobile
alla traslazione sui prezzi dei costi, specialmente del costo del
lavoro. Le diminuzioni dei costi diretti sono poco frequenti e,
comunque, di regola sono molto contenute. Il fatto & che, mentre
i prezzi delle materie prime in certi periodi diminuiscono anche
sensibilmente, il costo del lavoro diminuisce assai di rado: cid
accade quando la produttivita aumenta piu dei salari monetari,
che aumentano a velocita diversa ma senza interruzione, non so-
lo per 'azione dei sindacati, ma anche perché in un numero cre-
scente di settori il potere di mercato dei lavoratori & andato cre-
scendo, per ragioni analoghe e speculari rispetto a quelle che sono
all’origine della crescita del potere di mercato delle imprese e che
vanno poste in relazione ai processi di concentrazione e di dif-
ferenziazione. In ogni modo, quando il costo del lavoro diminui-
sce, i prezzi diminuiscono molto meno che in proporzione, te-
nuto conto del peso del lavoro nel costo diretto. Il risultato finale
di questo intreccio di variazioni & che i prezzi all’ingrosso dei
prodotti finiti nel lungo periodo tendono ad aumentare, giacché
le variazioni verso I’alto sono pit frequenti e pit accentuate di
quelle verso il basso?.

Dunque il margine proporzionale non & costante, ma varia
nel corso del tempo: in via di massima, diminuisce quando il co-
sto diretto aumenta, aumenta nel caso opposto; e mentre nel bre-
ve periodo il margine proporzionale ha un andamento fluttuante,
nel lungo periodo varia poco. Nel periodo molto lungo operano
due tendenze contrapposte. Da un lato il margine dovrebbe au-
mentare, poiché i costi generali unitari tendono a crescere e quel
margine serve in primo luogo a coprire quei costi (Sylos Labini,
1987, p. 213). D’altro lato, ’allargamento dei mercati tende a
deprimere i prezzi rispetto ai costi diretti e comunque tende a
ridurre — 12 dove il mercato diviene sufficientemente grande —
il margine di profitto necessario per ottenere un determinato sag-
gio di profitto, eccetto che non aumenti sensibilmente anche il

3 Cosl, negli Stati Uniti dal 1950 al 1987 i prezzi all’ingrosso dei prodotti
finiti sono aumentati di oltre quattro volte (fino al 1973 e cioé prima dell’esplo-
sione nei prezzi del petrolio e delle materie prime I’aumento era gia stato note-
vole: 1,6 volte). In quel periodo sono state osservate diminuzioni solo in tre anni,
in due dei quali in misura minima: 1961 — 0,4 per cento, 1963 — 0,8 per cento;
nel 1986 la diminuzione non ¢& trascurabile —2,9 per cento, ma & interamente
imputabile alla violenta caduta nei prezzi delle fonti di energia — 25 per cento.
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rapporto capitale-reddito. Tutto considerato, sembra ragionevo-
le attendersi che nel lungo periodo il margine rimanga relativa-
mente stabile o cresca limitatamente®.

5. Costi diretti, domanda e prezzi

Sono ormai numerose le indagini econometriche che usano
con successo un’equazione dei prezzi dei prodotti finiti simile a
quella indicata pit sopra: i risultati sono invariabilmente positi-
vi, fatto tanto piu notevole in quanto nella maggior parte dei casi
le variabili sono espresse non in termini di livelli o di logaritmi di
livelli, ma in termini di saggi di variazione. Vero & che diversi
economisti, oltre gli elementi del costo diretto, hanno voluto in-
trodurre anche una variabile intesa a rappresentare in qualche
modo la pressione della domanda. Anche indipendentemente dal-
la teoria tradizionale, I’idea che la domanda influisca sui prezzi
sembra conforme al semplice buon senso. Tuttavia il buon senso
pud essere pericoloso: se, a parita di tecnologia, i rendimenti so-
no costanti, la pressione della domanda fa crescere la produzio-
ne, non i prezzi. Si pensa perd che quando ci si avvicina molto
alla piena occupazione degli impianti i prezzi aumentano, non
tanto per un aumento dei costi, quanto per una questione di re-
lativa scarsezza (sono due aspetti da tenere ben distinti). Ragio-
nando cosi, tuttavia, non si tiene conto che in un’economia aper-
ta la domanda oltre un certo punto pud riversarsi all’estero: solo
quando il grado di utilizzazione si avvicina al livello massimo in
tutti i principali paesi industrializzati la scarsezza di determinati
prodotti industriali diviene veramente rilevante’. In effetti, la
variabile prescelta dai diversi studiosi per indicare la pressione
della domanda o appare molto opinabile, o presenta coefficienti

4 Empiricamente, dal 1952 al 1988 in Italia il margine proporzionale nell’in-
dustria manifatturiera & oscillato intorno a 1,8; negli Stati Uniti, invece, dove il
peso relativo delle grandi imprese & maggiore, quel margine & aumentato da 1,75
a circa 2,0 (Sylos Labini, 1984, p. 226; 'aggiornamento si fonda su stime non
pubblicate).

5 Quando, dal 1964 al 1974, facevo parte del Comitato tecnico-scientifico del
Ministero del bilancio e seguivo la congiuntura economica nel settore industriale,
notai che la pressione della domanda contribui a spingere in alto i prezzi dei
prodotti metallurgici, particolarmente dell’acciaio, nel 1968, quando ebbe luogo
un boom in tutti 1 paesi industrializzati e I’acciaio divenne scarso a livello mon-
diale. Ma oltre questo in quel periodo non saprei indicare altri esempi di aumenti
dei prezzi industriali imputabili a pressione della domanda.
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che denotano scarsa importanza esplicativa o ancora hanno una
bassa significativita statistica o, infine, indicano una pressione
che influisce sui prezzi delle materie prime e solo indirettamente,
attraverso questa via, sui prezzi dei prodotti finiti (Sylos Labini,
1979). In effetti, la logica che presiede alle variazioni di questi
prezzi & diversa da quella che regola le variazioni dei prezzi delle
materie prime: nel primo caso sono i costi diretti che contano,
nel secondo sono la domanda e I'offerta; nel primo caso le varia-
zioni della domanda regolano quelle della produzione e solo ec-
cezionalmente i prezzi; se mai, la domanda gioca indirettamente,
come si & appena detto, attraverso le materie prime. Al fonda-
mento delle due logiche sta il fatto che nel caso dei prodotti finiti
dell’industria prevalgono forme di mercato oligopolistiche, men-
tre nei mercati dei prodotti agricoli e in buona parte dei mercati
dei prodotti minerari, nei quali & praticamente assente la diffe-
renziazione, prevalgono condizioni non lontane dalla concorren-
za vera e propria.

Poco fa, tra i tentativi di attribuire rilevanza alla domanda
nelle variazioni dei prezzi industriali non ho menzionato que-
st’ultimo: la pressione della domanda farebbe variare nella stessa
direzione il margine proporzionale, poiché, quando diviene par-
ticolarmente intensa, fa crescere i prezzi piu dei costi. Anche
questa idea sembra corrispondere acf un semplice buon senso —
sembra evidente di per sé, tanto da indurre alcuni eminenti eco-
nomisti a darla per certa, senza cercare verifiche; ma neanche di
questa idea ci sono riscontri empirici. La determinazione o, di-
ciamo pure, |’ostinazione con cui molti economisti si rifiutano di
riconoscere che non ¢’¢, dietro le variazioni dei prezzi, una sola
logica, ma ce ne sono almeno due (spinta dei costi e pressione
della domanda), dipende, io credo, dal potere di suggestione del-
la teoria tradizionale, che presuppone I'ubiquita della concorren-
za perfetta, nella quale, nel breve periodo, effettivamente opera
il gioco della domanda e dell’offerta.

Occorre tuttavia fare attenzione: parlando, con riferimento
ai mercati delle materie prime, dell’interazione fra domanda e
offerta, non si deve pensare a ipotetici spostamenti delle due cur-
ve statiche. In un periodo breve — diciamo, un anno — I’offerta
delle materie prime agrarie & determinata da fattori stagionali;
pertanto, I'offerta puo variare anche notevolmente, ma la curva
di offerta non c’entra, poiché si tratta di variazioni esogene. La
produzione delle materie prime minerarie nel breve periodo va-
ria poco; in ogni modo, I'offerta di tutte le materie prime pud
variare per una diminuzione o un aumento delle scorte. Quanto
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alla pressione della domanda, essa pud essere adeguatamente
espressa dall’indice della produzione industriale mondiale — la
domanda di materie prime & effettuata dall’industria, che appun-
to le trasforma. Se si vuole, si pud pensare ad un diagramma
cartesiano in cui l'offerta & indicata sull’asse delle ascisse ed il
prezzo, rappresentato sull’asse delle ordinate, dipende dalla po-
sizione di una curva di domanda la cui posizione varia al variare
della produzione industriale mondiale — si sposta a destra quan-
do questa cresce, a sinistra quando decresce. Ma questo non &
'unico modo per descrivere le relazioni fra variazioni dei prezzi,
della domanda e dell’offerta. Un altro modo per esaminare quelle
interazioni pud essere quello, piti propriamente dinamico, di con-
siderare una funzione gi pili variabili, espresse in termini di saggi
di variazione (Sylos Labini, 1987, pp. 160-62)s.

6. Le equazioni dei prezzi

Per i prodotti industriali finiti ’equazione dei prezzi comu-
nemente usata & uguale o simile a quella indicata nel paragrafo 4:
di rado gli economisti che la usano sembrano consapevoli che
essa, mentre & pienamente compatibile col principio del costo
pieno (essa pud esser vista come la traduzione formale di quel
principio), non & compatibile col modello tradizionale che fa ri-
ferimento alle due curve, di domanda e di offerta; non & neppure
compatibile con I’ipotesi che la curva caratteristica dei costi ab-
bia un andamento a U; infine, non & compatibile con le tesi della
scuola monetarista. In realta, mentre sono assai frequenti le pre-
visioni circa le variazioni di breve periodo dei prezzi dei prodotti
finiti fondate sul probabile andamento del costo unitario del la-
voro e delle materie prime, non ho notizia di economisti che ab-
biano formulato previsioni sull’andamento dei prezzi fondandosi
sul probabile andamento della quantita di moneta, comunque in-
tesa.

Se & vero che forme oligopolistiche prevalgono anche nel

¢ In particolare, il saggio di variazione dei prezzi delle materie prime pud
esser visto come funzione diretta delle variazioni della produzione industriale
mondiale e come funzione inversa delle variazioni dell’offerta, determinate da
quelle della produzione e delle scorte; a loro volta, le variazioni delle scorte di-
pendono dai prezzi attesi delle stesse materie prime, dal saggio dell'interesse e
dalle quotazioni attese del dollaro, cui gli speculatori si rivolgono in alternativa
alle scorte reali.
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commercio al minuto e nel credito — in entrambi i settori la
forma prevalente & quella dell’oligopolio misto (oligopolio con-
centrato con forte differenziazione)” — dobbiamo vedere se riu-
sciamo a spiegare le variazioni delle remunerazioni in quei due
settori facendo riferimento, con opportuni adattamenti, al mo-
dello delle variazioni del prezzo in condizioni di oligopolio. Ten-
tativi preliminari sembrano dare risultati incoraggianti. Si per-
viene alla remunerazione unitaria dei servizi del commercio al
minuto sottraendo dai prezzi al consumo i diversi elementi di
costo, fra cui, principalmente, i prezzi all’ingrosso e i costi del
lavoro effettivi, ovvero, nel caso delle aziende familiari, impu-
tati. Semplificando, si pud considerare un’equazione simmetrica
a quella dei prezzi all’ingrosso dei prodotti finiti e cioé (Sylos
Labini, 1982, p. 306 e 1989, p. 156):

IA)C=a+l:>I:"f+c§—dﬁ:c 2)

dove P, & I'indice dei prezzi al consumo delle merci, § I'indice dei
salari e ©, la «produttivita» nel commercio al minuto espressa a
sua volta dal rapporto fra la massa dei consumi reali e numero dei
lavoratori occupati: =, = C/O..

Analogamente, per la remunerazione unitaria dei servizi del
credito dai tassi sui prestiti, 7,, si debbono sottrarre i tassi sui
depositi, 7,4, e i costi del personale (CP). In questo caso, la «pro-
duttivita» del settore dipende dal rapporto fra la massa dei pre-
stiti e il numero dei lavoratori occupatin,, = PR/O,,; la massa dei
prestiti, a sua volta, dipende dall’andamento della congiuntura
economica, che pud essere espressa dall’indice della produzione
industriale, Y;. Occorre anche osservare che, quando i prezzi au-
mentano, le banche cercano di compensare in qualche misura,
tenuto conto della durata dei prestiti, I’erosione del potere d’ac-
quisto del danaro prestato e le imprese, dal canto loro, sono in
grado di pagare tassi piu alti di quanto accada in periodi di prezzi
stabili. L’equazione, pertanto, & la seguente:

r,=a+brg+cCP—-dY, + cP, (3)

p

Riporto di seguito le equazioni stimate8, nelle quali sono sta-

7 Per il credito v. Biscaini, Carosio e Padoa Schioppa, 1972, e Autori vari,
1986 e 1988.

8 Queste stime sono state effettuate dalla dott.ssa Mirella Damiani dell’Uni-
versita di Perugia.
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te introdotte ulteriori semplificazioni. Le equazioni riguardano i
prezzi industriali all’ingrosso, i prezzi al consumo delle merci e il
tasso sui prestiti; il periodo di stima delle prime due equazioni va
dal 1970 al 1985, quello della terza dal 1974 al 1988:

(1a) P;=0,30L+0,19 MP +0,40 P, ,_, R? =0,95
4,95 531 4,59 DW =1,96

A

(2a) P.=3,51 +021P; +0,368 —027C R?® =0,67
1,4

1
8 5,42 4,80 2,06 DW =2,21

(32) r,=1,00r4+2,19CP ~0,05Y;+0,17P, R? =091
6,84 3,90 1,88 3,90 DW =2,08

Questi risultati sono incoraggianti, ma hanno carattere pre-
liminare. E bene rilevare che in tutte e tre le equazioni sopra
riportate le variabili che a giusto titolo possono essere viste come
indici della pressione della domanda reale — nella prima e nella
terza equazione il saggio di variazione della produzione indu-
striale, nella seconda dei consumi reali — sono correlate negati-
vamente coi prezzi®; per essere precisi: coi prezzi dei profotti
finiti all’ingrosso, coi prezzi al minuto e coi tassi attivi, che in-
dicano i prezzi dei principali servizi del credito. Secondo la teo-
ria tradizionale, la correlazione sarebbe dovuta essere positiva,
non negativa: pare che la «legge della domanda e dell’offerta»
valga, si, ma aﬁa rovescia! Nei mercati delle materie prime, in-
vece, questa «legge» vale, anche se deve essere formulata in ter-
mini diversilo,

® Nell’equazione (1a) il saggio di variazione della produzione industriale &
implicito in L = W/rn dove # = Y,/N, dove N ¢& il numero degli occupati nel-
I'industria.

10 Se vi fossero dubbi sul fatto che i prezzi delle materie prime e quelli dei
prodotti finiti all’ingrosso obbediscono a logiche diverse, basterebbe tracciare su
un grafico i saggi di variazione delle due categorie di prezzi: quelli che si formano
nei mercati internazionali delle materie prime e quelli dei prodotti finiti in un
singolo paese sufficientemente importante, come gli Stati Uniti, facendo riferi-
mento af periodo post-bellico: i saggi di variazione relativi ai prezzi dei prodotti
finiti sono quasi sempre positivi — come ho detto, negli Stati Uniti si notano solo
tre eccezioni —, mentre i saggi di variazione relativi ai prezzi delle materie prime
sono quasi equamente distriiuiti (in 22 anni sono positivi, in 16 sono negativi) e
il campo di variazione & incomparabilmente pitt ampio di quello riguardante i
prezzi dei prodotti finiti: mettendo da parte il 1974, anno in cui i prezzi intet-
nazionali delle materie prime sono aumentati di circa il 70 per cento, il campo di
variazione di questi prezzi prima della crisi del sistema dei cambi fissi che ebbe
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7. La distribuzione del reddito
nel settore manifatturiero

L’equazione relativa ai prezzi dei prodotti finiti apre la via ad
un’analisi della distribuzione del reddito nel settore manifattu-
riero; il punto di partenza pud essere rintracciato in una nota di
Michaf'Kalecki, estremamente concisa ma, come sempre accade
con questo grande economista, potenzialmente assai feconda
(Kalecki, 1938). Un tale modo di affrontare il problema ha di-
versi importanti vantaggi: mettendo da parte la questione, di ben
scarso valore interpretativo, delle interdipendenze che presiedo-
no alla distribuzione di equilibrio, concentra I’attenzione sulle
interazioni e, in particolare, collega direttamente le variazioni
dei prezzi con quelle delle quote distributive. Nell’impostazione
tracfi)zionale giocano, in ultima analisi, solo le produttivita mar-
ginali: non giocano né i prezzi dei prodotti finiti — in un regime
di concorrenza perfetta sono necessariamente pari ai costi — né
i prezzi delle materie prime — inglobate nell’economia conside-
rata nel suo complesso — né i salari, né le variazioni della pro-
duttivita media del lavoro imputabili a cambiamenti tecnologici
e organizzativi. Sviluppando I'approccio di Kalecki — che fu vi-
vacemente elogiato da Keynes (1939) — di tutte queste variabili
si pud tener debitamente conto (Sylos Labini, 1984, cap. VIII).
Per di pit, in un tale approccio non si possono non considerare
i costi indiretti o generalFi) (stipendi, ammortamenti ed altri costi
in conto capitale) che, come era stato previsto esattamente da
Maffeo Pantaleoni gia nel 1909, tendono a crescere d’importan-
za via via che si affermano le grandi imprese e i grandi complessi
produttivi; i costi di questo tipo, che come ben si comprende
rappresentano logicamente un corpo estraneo per ’analisi mar-
ginale, giocano un ruolo di grande rilievo nella distribuzione del
reddito e nelle sue variazioni. Vero & che la distribuzione del
reddito di cui si discute riguarda solo il settore industriale ed
anzi, pitl precisamente, il settore manifatturiero: restano fuori
'agricoltura, i servizi privati e la pubblica amministrazione. Tut-
tavia, si deve tener conto che quello manifatturiero & il settore
dinamico per eccellenza: da esso partono i principali impulsi che
danno luogo allo sviluppo ciclico ed alle variazioni delle quote
distributive. D’altra parte, Kalecki, sempre nel suo stile ultra-

luogo nel 1971 era di 8-10 per cento, dopo quella crisi & divenuto di 15-20 per
cento.
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conciso (troppo conciso!), ha mosso qualche passo anche in quelle
altre direzioni: si tratta di proseguire il cammino.

8. Ordine e disordine:
un’analogia tratta dalla fisica

Le regolarita che si osservano nell’andamento dei prezzi in-
dustriali e nei rapporti fra prezzi e costi diretti possono apparire
sorprendenti se si pensa alla varieta delle strategie seguite dalle
diverse imprese, specialmente di quelle che sono in grado d’in-
fluire sui prezzi. Come si conciliano quelle regolarita con la gran-
de varieta delle strategie?

Un’analogia tratta dalla fisica pud forse essere di aiuto.

Il moto microscopico delle singole molecole che compongono
un gas & caotico e irregolare, ma il comportamento dell’insieme
delle molecole ¢ talmente regolare da poter essere descritto con
notevole precisione da «leggi» macroscopiche e semplici, in cui
compaiono, come variabili, alcune grandezze medie, quali la pres-
sione, il volume e la temperatura. Analogamente, il movimento
delle imprese che compongono un mercato € caotico e irregolare.
Le strategie delle singole imprese dipendono dalla capacita dei
dirigenti e possono essere raffigurate da una indefinita casistica
di problemi desunti dalla teoria dei giochi, una casistica che con-
sidera le pit diverse assunzioni. Gia con le imprese molto grandi
il grado di indeterminazione per certi aspetti si riduce; cosi, si
pud notare che le quote di mercato di tali imprese in periodi non
lunghi sono stabili o variano poco, anche se, guardando pit da
vicino, si osserva che la composizione dei beni prodotti e venduti
varia e certe volte varia notevolmente. Quando si fa riferimento
a interi mercati si notano regolarita degne di rilievo; regolarita
anche pit nitide si osservano quando si fa riferimento ad un gran-
de aggregato, purché si tratti di un aggregato tollerabilmente
omogeneo, come pud essere I'intero settore manifatturiero. Le
regolarita vengono meno quando si considerano congiuntamente
raggruppamenti eterogenei, come 1’agricoltura e I’industria. Co-
si, facendo riferimento all’andamento dei prezzi, I’eterogeneita
dipende principalmente dalle forme di mercato prevalenti nei di-
versi settori. Vi sono, & vero, e non possono non esserci, delle
relazioni fra grandezze macroscopiche e grandezze microscopi-
che, relazioni che nell’esempio tratto dalla fisica vengono stu-
diate nella meccanica statistica; ma le grandezze macroscopiche
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mostrano regolarita che non & dato individuare nelle grandezze
microscopiche.

Occorre tuttavia distinguere fra regolarita di medio e lungo
periodo e regolarita di periodo breve; si pud anche dire: fra re-
golarita connesse col processo di sviluppo e regolarita connesse
col ciclo, che rappresenta la forma che quel processo assume nelle
moderne economie capitalistiche.

Per le industrie che sono il risultato di grandi innovazioni e
che, almeno in un dato paese, non hanno precedenti, occorre
distinguere due fasi. Nella prima, domina il «disordine», nel sen-
so che le grandi innovazioni possono essere assimilate a shock
erratici: quegli impulsi stimolano il processo complessivo di svi-
luppo ma, a quanto pare, non presentano regolarita. Nella secon-
da fase la crescita dell’industria nuova comincia a mostrare una
certa regolarita, ponendosi o su una traiettoria di una curva lo-
gistica, completa o tronca nel punto di flesso, o su quella di una
parabola (Kuznets, 1930); in certi casi particolari, come nel caso
dell’industria elettrica, per un lungo periodo la traiettoria & quel-
la di una retta logaritmica; in altri casi ancora, ad un certo punto
si nota una vera e propria «rottura», derivante da una nuova gran-
de innovazione, ossia da un altro shock erratico. Nella seconda
fase la crescita risulta piti regolare e, al tempo stesso, pit1 rapida
di quella della massa delle industrie, che & costituita da industrie
mature; in questa fase il trend dei prezzi relativi & discendente,
anche quando il livello medio dei prezzi & stazionario o aumenta,
mentre il #rend dei redditi relativi aumenta (Sylos Labini, 1984,
parte II, cap. IV e 1989, pp. 60-66). Tuttavia i prezzi e i redditi
0, piu precisamente, i loro saggi di variazione risentono assai po-
co dell’andamento ciclico. In una fase successiva la nuova indu-
stria cessa via via di essere nuova ed entra nell’ambito delle in-
dustrie mature. Il processo di sviluppo & ciclico — con l'avver-
tenza che in certi periodi, anche lunghi, il saggio di variazione
della produzione fluttua, ma non scende mai o quasi mai sotto lo
zero. In effetti, le variazioni delle quantita che si riferiscono alle
industrie mature sono cicliche e coincidono con le variazioni me-
die delle quantita relative al complesso delle industrie. Vicever-
sa, le variazioni delle quantita relative alle nuove industrie non
corrispondono alle variazioni delle medie. In altri termini, le in-
dustrie che si sviluppano piti rapidamente e che generano i pit
vigorosi impulsi ciclici sono proprio quelle le cui variazioni sono
le piu irregolari o meno delle altre riflettono il ciclo economico
generale. Questa osservazione pud essere interessante per attua-
re un’armonica combinazione, nell’analisi dinamica, fra micro e
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macroeconomia. Tale combinazione fra i due metodi ¢ concettual-
mente importante, giacché, come giustamente osserva Schum-
peter, lo sviluppo & un processo per sua natura diseguale, essendo
condizionato in modo essenziale dalle innovazioni, che non pos-
sono riguardare con la stessa intensita tutte le attivitd produtti-
ve — alcune restano addirittura fuori per periodi non brevi dal
grande e incessante mutamento.

9. L’aumento della produttivita
e della domanda reale

L’incessante attuazione di innovazioni dipende dalla ricerca
dei profitti; le innovazioni danno origine ad un aumento quasi
continuo della produttivita, il quale pud dar luogo ad un aumen-
to della disoccupazione se la domanda reale non cresce ad una
velocita adeguata. A sua volta, la domanda reale pud crescere o
perché diminuiscono i prezzi a parita di redditi monetari o per-
ché aumentano questi redditi a parita di prezzi o per una com-
binazione dei due meccanismi. Nel passato — diciamo nel secolo
scorso — prevaleva il primo meccanismo o una combinazione dei
due. Oggi la diminuzione dei prezzi ¢ divenuta un evento ecce-
zionale e prevale nettamente il secondo meccanismo: parita dei
prezzi e aumento dei redditi monetari ovvero redditi che cresco-
no pil rapidamente dei prezzi. Occorre notare che quando I’au-
mento della domanda reale ¢ imputabile a una flessione dei prez-
zi, quell’aumento ¢ indiretto, mentre quando & imputabile ad un
aumento dei redditi monetari esso & diretto. Occorre anche no-
tare che, mentre nelle condizioni moderne la domanda ha assun-
to scarsa importanza per le variazioni dei prezzi, almeno nell’a-
rea dei prezzi finiti all’ingrosso e mettendo da parte i problemi
relativi ai cambi, ha invece assunto grande importanza per le va-
riazioni della produzione e, in particolare, per il suo sviluppo. (Se
si vuole, la mia & una versione dinamica della teoria keynesiana.)

Ho fatto piti volte riferimento alle trasformazioni strutturali
che hanno avuto luogo nelle moderne economie capitalistiche; in
termini pit specifici debbo far rilevare che si & via via ridotta ad
una quota sempre pitt modesta I’agricoltura, dove tuttora preval-
gono forme propriamente concorrenziali, mentre sono cresciuti
progressivamente il settore industriale e, ancora di pil, quello
dei servizi privati, dove prevalgono forme di mercato di tipo oli-
gopolistico e dove, di conseguenza, i prezzi sono divenuti sempre
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pits rigidi verso il basso. In queste condizioni, se la domanda cre-
sce ad una velocita non adeguata, ossia tale da non impedire I’au-
mento sistematico della disoccupazione, & necessario un sostegno
esterno al sistema delle imprese, almeno del sistema delle impre-
se di un determinato paese; tale sostegno esterno pud provenire
o dal settore statale o dalla domanda estera; e poiché la domanda
estera pud svolgere quel ruolo solo in certi periodi e in certe con-
dizioni, rimane, come sostegno fondamentale, quello pubblico.

Avevo proposto questa tesi gia nella monografia del 1956;
oggi mi sembra pur sempre valida, anche se dev’essere diversa-
mente qualificata (Sylos Labini, 1986; v. anche Sylos Labini,
1954). La qualificazione principale sta nel fatto che trentasei an-
ni fa tendevo a dare un peso eccessivo alle spese militari e un
peso insufficiente alle spese relative al benessere sociale (mi ri-
ferivo alla piti importante delle economie capitalistiche e cio¢ a
quella norcﬁamericana). Le spinte che sono dietro quei due or-
dini di spese sono molto diverse: nel primo caso abbiamo spinte
di carattere strategico internazionale, nel secondo spinte che fan-
no capo a forze sociali e politiche interne. Nell’'uno e nell’altro
caso troviamo logiche diverse da quella su cui si fonda I’azione
delle imprese — per brevita: la logica del profitto. Le spinte pro-
vengono da esigenze che tutti gli Stati hanno avuto in tutti i
tempi, anche se la prima — esigenza militare — di regola ha
prevalso sull’altra. Tuttavia, solo quando il reddito individuale
medio & salito decisamente oltre il livello di sussistenza, non solo
per piccole minoranze, ma per quote ragguardevoli della popo-
lazione, le due esigenze e specialmente quella del benessere delle
fasce pitt povere, hanno ottenuto uno spazio crescente: le resi-
stenze economiche sono divenute pitt deboli (il fisco poteva ri-
cavare senza troppe difficolta entrate che crescevano anche piu
rapidamente di un reddito crescente); nel tempo stesso, aumen-
tava 'influenza di ideologie e di teorie — come la teoria keyne-
siana — favorevoli ad un’accelerazione del processo di democra-
tizzazione e alla riduzione delle diseguaglianze distributive. Nel
tempo stesso, per le ragioni brevemente richiamate, i mutamenti
nella struttura produttiva e nelle forme di mercato rendevano
vantaggiosa un’espansione delle spese pubbliche, beninteso, non
ad una qualsiasi velocita, ma ad una velocita eguale o di poco
superiore a quella assunta, anche per ’azione delle spese pubbli-
che, dal reddito.

Conviene riflettere sui seguenti dati riguardanti gli Stati Uni-
ti (i valori sono a prezzi correnti; fonte: Economic Report of the
President, Washington, DC, gennaio 1989):
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Tab. 1 - Spese pubbliche negli Stati Uniti

Spese Spese

Anni pubbliche Pil pubbliche S.p.ese‘
% del pil civili militari

1903 7,4 1949 100 100 100

1913 7,7 1980 1.050 1.589 1.100

1929 10,5

1939 18,5 1980 100 100 100

1949 23,1 1987 168 162 206

1980 32,6

1987 34,8

L’aumento dell’incidenza delle spese pubbliche sul reddito
dal principio del secolo & impressionante; ed occorre ricordare
che nella maggior parte dei paesi europei I’aumento & stato anche
pit accentuato. Dal 1949 al 1987 le spese pubbliche civili sono
cresciute piti rapidamente del reddito; tuttavia, mentre dal 1949
al 1980 le spese militari, pur crescendo meno delle spese civili,
crescono piti del reddito, dopo il 1980 crescono piti rapidamente
sia di quelle civili sia del reddito. Va rilevato che crescenti spese
pubbliche non necessariamente comportano vincoli e regolamen-
tazioni crescenti. D’altra parte, va notato che dal 1980 al 1987,
nonostante gli sforzi dell’amministrazione Reagan, non solo le
spese militari ma anche quelle civili sono aumentate come il red-
dito. Quanto alle spese militari, per effetto della distensione in-
ternazionale oggi quelle spese tendono ad aumentare molto pit
lentamente che nel passato.

Penso che le tendenze di fondo dello sviluppo economico,
come anche I’attenuazione delle fasi negative del ciclo, debbano
essere valutate non solo in rapporto a quel processo di democra-
tizzazione che, pur fra accelerazioni, rallentamenti e arresti, ca-
ratterizza I’epoca moderna, ma anche con riferimento ai mu-
gamenti strutturali, oltre che quantitativi, delle economie mo-
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VII

ANCHE LA TEORIA
. DELLA DISOCCUPAZIONE
E STORICAMENTE CONDIZIONATA*

1. Osservazioni preliminari

1) La realtd sociale che i modelli teorici mirano ad interpre-
tare muta nel tempo storico. Tutti i modelli sono storicamente
condizionati, ma alcuni lo sono piti di altri; quelli che esprimono
poco pit che schemi logici lo sono meno di tutti. La teoria della
disoccupazione appare in alto in una classifica di tal genere. In
un modo o in un altro tutti i modelli teorici della disoccupazione
tengono conto di cid. Ma ne tengono conto implicitamente: por-
re questa nozione in piena luce pud, io credo, facilitare I’analisi
teorica e rendere piu proficue le discussioni critiche dei diversi
modelli, i cui difetti, spesso e almeno in parte, non stanno nella
logica ma nel realismo delle ipotesi di partenza, un realismo che,
anche quando originariamente sussiste, non resta costante nel
tempo.

2) In questo lavoro presenterd i risultati di diverse stime eco-
nometriche, che, sulla base di alcune ipotesi teoriche, mettono in
evidenza certe regolarita empiriche. Segue, dalle osservazioni ap-
pena fatte, che tali regolarita hanno carattere probabilistico e
sono storicamente condizionate, ossia dipendono da dati strut-
turali che in determinate fette di storia sono relativamente sta-
bili, ma che nel corso del tempo mutano, certe volte in periodi
anche brevi.

3) Gli economisti della tradizione neoclassica ragionano in
termini d’interdipendenza, che & concetto statico; i ragionamen-

* Ringrazio per i commenti critici e i suggerimenti Giorgio Fua, Franco Mo-
migliano, Francesco Pigliaru e Paola Potestio.
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ti qui proposti sono svolti in termini d’interazione, che & con-
cetto dinamico; il secondo appare analiticamente piu utile.

4) Da quasi quindici anni nei pili importanti paesi europei la
disoccupazione € in aumento ed ha superato quote addirittura
impensabili fino a pochi anni fa. Eppure non sembra che questo
fatto stia avendo quegli effetti socialmente e politicamente di-
rompenti che molti si sarebbero aspettati. Per spiegare questo
fenomeno sono diverse le circostanze da considerare. In primo
luogo, nel dopoguerra in tutti i paesi che oggi si definiscono svi-
luppati il reddito familiare medio & fortemente aumentato (in
Italia di oltre tre volte); inoltre, sono aumentati gli aiuti ai di-
soccupati ed alle famiglie povere: cid ha reso meno penosa la con-
dizione di disoccupato. In secondo luogo: i disoccupati non sono
persone che non lavorano, ma, nella massima parte, persone che
svolgono attivita precarie e non regolarmente remunerate o nel-
I’economia sommersa o fra le mura domestiche. A coloro che
compiono le rilevazioni queste persone dichiarano di essere di-
soccupate perché cercano impieghi relativamente stabili, protetti
dalla previdenza sociale e suscettibili di miglioramento. Ci sono
poi lavoratori a tempo parziale che in certi paesi, come gli Stati
Uniti e il Giappone, sono inclusi fra gli occupati ufficiali anche se
lavorano solo un’ora o due per settimana; in altri paesi gli stessi
interessati si dichiarano disoccupati anche se lavorano per un nu-
mero di ore settimanali meno esiguo. Dal momento che oggi i
lavoratori a tempo parziale stanno aumentando in tutti i paesi, le
incertezze di cui ora si & detto gettano un’ombra molto oscura
sulla comparabilita internazionale dei dati. Infine, quella che vie-
ne chiamata «disoccupazione di attrito» e che un tempo veniva
valutata su livelli compresi fra I’1,5 e il 3 per cento, secondo i
paesi, oggi ¢ nettamente salita, come effetto del citato cospicuo
aumento del reddito familiare medio, che consente ai membri
pil giovani delle famiglie di cercare anche per un tempo non bre-
ve un impiego attraente; per lo stesso motivo e per i rilevanti
stanziamenti pubblici & aumentato il livello medio d’istruzione e
un diplomato ben difficilmente accettera un posto di facchino ai
mercati generali. Pili in generale, il miglioramento delle condi-
zioni economiche e la diffusione dell’istruzione nei paesi svilup-
pati hanno dato luogo ad una crescente scarsezza di persone cﬁ
sposte a compiere lavori ripetitivi e non gratificanti, con una serie
dri) conseguenze: una progressiva diminuzione del rapporto sti-
pendi/salari, la robotizzazione di certi processi produttivi, la cre-
scente importazione di prodotti ad alta intensita di lavoro non
specializzato, I'immigrazione di persone del Terzo mondo (in cer-
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ti paesi si osserva 'apparente paradosso di un contemporaneo
aumento dell’immigrazione e della disoccupazione).

Le precedenti osservazioni non debbono indurre a minimiz-
zare la gravita sociale della disoccupazione, per almeno due ra-
gioni: per il fatto che, in periodi di bassa congiuntura, i primi a
perdere 'occupazione sono gl’immigrati del Terzo mondo, cid
che tende a far salire le tensioni nella societ; e per il fatto che
aumenta in modo particolare la disoccupazione giovanile: i gio-
vani che non riescono a trovare un lavoro relativamente stabile e
suscettibile di miglioramento vivono in modo precario ed il vuo-
to che cid provoca pud essere anche piu grave del vuoto nello
stomaco. E quindi del tutto ragionevole prendere molto sul serio
il problema della disoccupazione sia sul piano dell’analisi sia su
quello della politica economica.

Sotto I’aspetto statistico, se i dati riguardanti i livelli assoluti
degli occupati e dei disoccupati sono poco attendibili, si pud pre-
sumere che non siano fuorvianti le relative variazionil.

5) Di regola gli economisti assumono che la societa sia divisa
in due categorie — salariati e percettori di profitti («capitalisti»)
— e considerano come equivalenti, nella loro natura economico-
sociale, salari e stipendi. Né 'uno né I'altro punto di vista pud
essere condiviso: i percettori di salari rappresentano quote ora-
mai non maggioritarie in nessuno dei paesi industrializzati (si va
dal 35 per cento della popolazione attiva negli Stati Uniti al 42
per cento in Italia e in Inghilterra). D’altro canto, la logica che
presiede alle variazioni dei salari, che per le imprese rappresen-
tano elementi del costo diretto, non coincide con quella che ri-
guarda le variazioni degli stipendi, che sono elementi del costo
indiretto. Quanto agli stipendi della pubblica amministrazione,

! Giorgio Fua (1976) diffida non solo dei dati statistici, ma del concetto stes-
so di disoccupazione; giustamente, egli considera i disoccupati come persone,
non inattive, ma irrego%armente occupate e non minimizza affatto la gravita del

roblema. Fua preferisce analizzare I'andamento del tasso di attivita (quello ita-
ﬁano gli appare patologicamente basso). Per molte analisi il criterio di Fua & cer-
tamente il pid raccomandabile; in questo lavoro, tuttavia, io concentro ['atten-
zione sulla disoccupazione poiché, ai miei fini, & fondamentale distinguere fra
disoccupati in senso stretto (persone che hanno perduto I'impiego) e persone in
cerca di occupazione — una distinzione che scompare quando si concentra [’at-
tenzione sul tasso di attivitd. Di recente |'Istituto centrale di statistica del nostro
paese ha provveduto a ricalcolare ’occupazione in termini, non di persone fisi-
che, ma di «unita di lavoro standard»; fra f’altro, in una tale stima si cerca di tener
conto di coloro che lavorano a tempo parziale. A certi fini, i dati di questo tipo
sono preferibili a quelli tradizionali. In ogni modo, le variazioni delle due serie
normalmente concordano.
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essi obbediscono ad una logica, a sua volta, differente; e gl’'im-
piegati pubblici rappresentano quote consistenti della popolazio-
ne attiva (dal 14 al 22 per cento). Infine, non bisogna trascurare
ilavoratori indipendenti, professionisti compresi, che rappresen-
tano quote che vanno dal 16 al 30 per cento e che sono in crescita:
in quasi tutti i paesi industrializzati.

2. Occupazione e disoccupazione:
le suddivisioni analiticamente rilevanti

L’assunzione, fatta da Keynes, di una relativa omogeneita
dell’occupazione a rigore non era valida neppure ai suoi tempi;
oggi, con la diffusione dell’istruzione media e superiore e con la
crescita dell’occupazione nei servizi, lo & ancor meno. Ma nep-
pure il punto di vista opposto, che mette in risalto la segmenta-
zione e la frammentazione del mercato del lavoro, risulta van-
taggioso, giacché non consente utili generalizzazioni. Si tratta
allora d’individuare le suddivisioni analiticamente pil proficue.
Le principali suddivisioni sono probabilmente due, la prima ri-
guardante la disoccupazione, la seconda I’occupazione. I disoc-
cupati vanno distinti in tre categorie: disoccupati gid occupati,
giovani in cerca di prima occupazione e persone che cercano
un’occupazione pur non appartenendo alle forze di lavoro (casa-
linghe, studenti, pensionati). Per vari importanti aspetti le tre
categorie di disoccupati richiedono diversi schemi interpretati-
vi. Quanto all’occupazione, conviene innanzitutto distinguere i
quattro grandi settori dell’economia: agricoltura, industria, ser-
vizi privati, pubblica amministrazione. In diverse analisi vanno
poi tenuti distinti gli uomini dalle donne, gl’indipendenti dai di-
pendenti e, fra questi ultimi, coloro che lavorano nelle grandi
imprese da coloro che lavorano nelle piccole imprese.

Nel lungo periodo in agricoltura si nota, in tutti i paesi svi-
luppati, un sistematico esodo agrario; in certi paesi, tuttavia, que-
sto esodo o & cessato o sta per cessare. Nel lungo periodo la ten-
denza dell’occupazione agricola & verso la diminuzione: I’agricol-
tura ha rappresentato il principale serbatoio di mano d’opera per
I'industria; oggi il serbatoio si va essiccando. Nell’arco del ciclo
degli affari, che ha una durata media di 5-6 anni, il tasso di va-
riazione dell’occupazione agricola varia in direzione opposta al
variare della produzione industriale.

La tendenza di fondo dell’occupazione industriale & stata, per
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un lungo periodo, verso ’aumento. Tale occupazione ha mostra-
to poi una tendenza a stabilizzarsi; quindi, negli ultimi dieci-
quindici anni & emersa una tendenza quasi generale verso la di-
minuzione, che in certi paesi ha assunto le proporzioni di una
caduta: solo in pochi fra i paesi sviluppati questa tendenza non si
¢ manifestata (mi riferisco ai livelli assoluti; in termini relativi,
’occupazione industriale & diminuita in tutti i paesi industrializ-
zati). Sia quando tendeva ad aumentare, sia quando ha mostrato
tendenza a diminuire, I’occupazione industriale & variata, duran-
te il ciclo, nella stessa direzione della produzione industriale: che
¢ ’andamento considerato normale dalla generalita degli econo-
misti.

La tendenza di lungo periodo dell’occupazione nei servizi pri-
vati — sia nei servizi tradizionali sia nei servizi alle imprese — &
stata, in tutti i paesi sviluppati, com’¢ ben noto, verso I’aumen-
to. Sembra che tale aumento abbia subito un’accelerazione nei
paesi in cui & caduta I'occupazione nell’industria: per questi pae-
si, fra cui & I'Italia, si pud fare I'ipotesi di un «travaso dinamico»
fra i due settori; esso, tuttavia, non & tale da impedire ’aumento
della disoccupazione nei settori extra-agricoli. E probabile che
tale «travaso» sia spinto, da un lato, dalla pressione di coloro che
cercano un lavoro nei servizi dopo averlo perso nell’industria e,
dall’altro, dalla crescita dei servizi per le imprese industriali, se-
condo i risultati degli studi di Momigliano e Siniscalco (spec.
1982). I due fenomeni non coincidono, ma sono collegati.

L’occupazione nella pubblica amministrazione & cresciuta
senza interruzioni. Da un lato, il miglioramento del reddito in-
dividuale ha accresciuto le disponibilita finanziarie dello Stato;
dall’altro lato, quel miglioramento ha spinto in alto le aspirazioni
economico-sociali che non potevano essere soddisfatte dal mer-
cato. Al tempo stesso, sono divenute sempre pili complesse le
funzioni della pubblica amministrazione, molte delle quali non
sono contrapposte ma complementari rispetto al sistema delle im-
prese private. Occorre ricordare inoltre gli interventi pit pro-
priamente politici di stabilizzazione sociale. In Italia 'occupa-
zione nel settore pubblico in questo dopoguerra & cresciuta di
oltre il 2 per cento I’anno, anche se negli ultimi cinque-dieci anni
il saggio ha mostrato una tendenza a diminuire, probabilmente a
causa delle crescenti difficolta di bilancio.

I lavoratori indipendenti nell’agricoltura diminuiscono, in
Italia, anche pitt dei dipendenti; fuori dell’agricoltura gli indi-
pendenti sono pressoché stazionari o in lenta flessione fino al
1973, mentre dopo tale anno aumentano con un ritmo abbastan-
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za sostenuto. In altri termini, fra indipendenti e dipendenti nei
settori extra-agricoli ha luogo un certo «travaso dinamico», come
quello che si nota fra occupazione totale nell’industria e nei ser-
vizi privati. Tutto cid vale per I’Italia; ma ci sono chiare indica-
zioni che tendenze analoghe hanno avuto luogo, dal 1973 in poi,
in tutti i paesi industrializzati. E quel che vale per i lavoratori
indipendenti vale anche per I"occupazione nelle piccole e picco-
lissime imprese (Sylos Labini, 1986, p. 221). Sia ’aumento degli
indipendenti sia quello degli occupati nelle piccole imprese & sol-
lecitato da spinte di diverso genere, che esamineremo brevemen-
te in seguito.

Le distinzioni fra dipendenti e indipendenti, fra grandi e pic-
cole imprese, fra uomini e donne assumono un rilievo particolare
nel caso dell’industria. Almeno in Italia, infatti, la flessione del-
I'occupazione industriale ha riguardato i lavoratori dipendenti,
non gl’indipendenti, ed ha avuto luogo nelle grandi imprese, non
nelle piccole; infine, quella flessione ha riguardato soprattutto gli
uomini, molto meno le donne.

3. Le cause del recente aumento
della disoccupazione nei paesi sviluppati

In via generale e sul piano aggregato, il progressivo aumento
della disoccupazione negli ultimi dieci-quindici anni dipende fon-
damentalmente da tre motivi. 1) L’indebolimento del processo di
sviluppo: da un saggio annuale medio di aumento del reddito del
4-6 per cento siamo scesi a circa la meta. 2) L’aumento dell’offerta
dilavoro, imputabile in modesta misura a fattori demograficied in
maggior misura a fattori in parte economici ed in parte culturali,
che hanno indotto un crescente numero di donne a lasciare la casa
e ad entrare nel mercato del lavoro. 3) Il processo di ristruttura-
zione nell’industria, che in molti paesi ha dato luogo ad una no-
tevole flessione degli occupati in questo settore di attivita.

Negli ultimi anni non & aumentata solo la disoccupazione: &
aumentata anche I’occupazione; il fatto & che la domanda di la-
voro & aumentata ad un saggio insufficiente ad assorbire sia I’ac-
cresciuta offerta sia i disoccupati gid occupati nell’industria.

Che 'andamento dell’occupazione dipenda in primo luogo
dall’andamento del reddito, nessuno dubita; sono perd in gioco,
come vedremo, altri importanti fattori che a parita di aumento
del reddito possono dar luogo ad andamenti molto differenziati
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dell’occupazione e della disoccupazione. In prima approssima-
zione possiamo dunque considerare le relazioni fra reddito e oc-
cupazione e fra reddito e disoccupazione; nel caso dell’occupa-
zione, conviene escludere 1’occupazione agricola che di regola
tende ad avere un andamento opposto a quello del reddito e che
nei paesi sviluppati rappresenta oramai una quota molto modesta
del totale.

La relazione fra saggi di variazione del reddito e dell’occu-
pazione non pud essere lineare, giacché quando il reddito aumen-
ta ed aumenta pit rapidamente della produttivita, s’incontra I’o-
stacolo della disponibilita delle forze di lavoro, e, quando il red-
dito diminuisce, 'occupazione flette di pilt per I"aumento della
produttivita, il quale prosegue, sia pure piti lentamente, anche in
periodi di depressione. Per motivi in parte simili, non ¢ lineare
neppure la relazione fra saggi di variazione del reddito e della
disoccupazione. Le due relazioni possono essere studiate facendo
riferimento ad un dato paese e ad un certo numero di anni ov-
vero esaminando diversi paesi. Istituendo il secondo confronto,
possiamo considerare i dati di diversi paesi industrializzati in due
periodi pluriennali, uno caratterizzato da alta congiuntura (1966-
1973), I’altro da congiuntura fiacca (1973-85). In effetti, le due -
relazioni non risultano lineari. Per la prima pud valere una fun-
zione del tipo

Ng = alog(¥ +b) — ¢ (1)
e, per la seconda, pud servire un’iperbole equilatera
DIS = oY )

dove Ny indica I'occupazione extra-agricola, Y il reddito, DIS la
quota media dei disoccupati e I’accento circonflesso indica un
saggio di variazione. Le forme non lineari delle due relazioni pos-
sono aiutare a capire, sia pure solo in via di orientamento, perché
I'indebolimento dello sviluppo abbia avuto effetti quantitativa-
mente cosl rilevanti sulla disoccupazione in molti paesi svilup-
pati.

I grafici in appendice corrispondono alle aspettative; tuttavia
¢’¢ una notevole dispersione dei punti riguardanti i singoli paesi,
dal momento che sull’occupazione e sulla disoccupazione influi-
scono, oltre il reddito, altri fattori. Conviene pertanto stimare
’equazione della disoccupazione usando come variabili esplica-
tive quelle indicate al principio del paragrafo e cioe: il reddito,
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I'offerta di lavoro e I'occupazione industriale, che ¢ diminuita
per via della ristrutturazione; facciamo riferimento agli stessi
paesi, ma solo al periodo della congiuntura fiacca, durante il qua-
le in molti paesi la disoccupazione si & impennata:

ADIS = — aY + bAFL — cN, (3)

dove ADIS indica la variazione in punti percentuali della quota di
disoccupazione, AFL le variazioni percentuali della forza di la-
voro e Y e N; i saggi di variazione drc):l reddito e dell’occupazione
industriale. Tuttavia fra industria e servizi, come si & visto, ha
luogo un «travaso dinamico», anche se, per ostacoli di vario ge-
nere, non in misura completa: piti & ampio, minore & la crescita
della disoccupazione quando 1’occupazione industriale diminui-
sce. Percid, in luogo dell’occupazione industriale conviene con-
siderare, fra le variabili esplicative, I’occupazione extra-agricola
(Ng) e ’equazione (3) diviene

ADIS = — aY + bAFL — cNg (3a)

Non ci si deve fermare, pero, all’esame dell’occupazione to-
tale: bisogna tener presente la fondamentale distinzione fra di-
soccupati in senso stretto e persone in cerca di occupazione. I
disoccupati della prima categoria sono persone espulse dal pro-
cesso produttivo o per una caduta della domanda (che pud essere
espressa dal reddito) o per gli effetti diretti o indiretti della ri-
strutturazione, che in seguito cercherd di spiegare. Quanto alle
persone in cerca di occupazione, sul loro numero influisce diret-
tamente I’andamento dell’offerta di lavoro; influisce inoltre I’an-
damento dell’occupazione extra-agricola totale. Pertanto, pur te-
nendo conto che non vi sono compartimenti stagni, conviene
suddividere la disoccupazione in due categorie e collegare i tre
fattori dianzi ricordati nel modo seguente

Disl = = alY - blNE (4)
DiS, =  a,FL — b,Ng (5)

Ho potuto compiere la verifica empirica di queste due equa-
zioni solo per I'Italia, usando le serie temporali (v. I’appendice):
ger gli altri paesi i dati occorrenti non sono agevolmente reperi-

ili ed & necessaria una ricerca approfondita che mi auguro che
altri vorranno compiere. Avverto che tanto nel caso dell’equa-
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zione (3) quanto in quello dell’equazione (5) le variazioni della
forza di lavoro femminile risultano pil significative di quelle re-
lative alla forza di lavoro complessiva. In effetti, negli ultimi die-
ci-quindici anni & proprio all’afflusso delle donne che in buona
parte va attribuito 'aumento dell’offerta di lavoro; la maggiore
significativita rispetto alla disoccupazione dell’offerta di lavoro
femminile indica che ancora oggi le donne incontrano maggiori
difficolta degli uomini nel trovare un impiego; percid, quando
aumenta [’offerta di lavoro sono le donne che hanno piti proba-
bilita di restare disoccupate se la domanda non aumenta ad un
saggio sufficientemente rapido.

Le variabili fondamentali che contribuiscono a spiegare il co-
spicuo aumento della disoccupazione in molti paesi industriali
sono dunque tre: 'indebolimento della crescita del reddito, I’au-
mento dell’offerta di lavoro femminile e la diminuzione dell’oc-
cupazione nell’industria, che si riflette sulla crescita dell’intera
occupazione extra-agricola dipendente. Di queste variabili, I’of-
ferta di lavoro femminile solo in parte dipende da fattori econo-
mici veri e propri?: in gran parte dipende da fattori che possiamo
chiamare culturali. Pertanto, non indagherd perché tale offerta &
sistematicamente cresciuta negli ultimi dieci-quindici anni; qui
mi limito a ricordare che fra i diversi fattori sono da includere: la
diminuzione del numero medio dei figli per famiglia, la crescente
disponibilita di elettrodomestici, la diffusione dell’istruzione me-
dia e superiore, diffusione che per le donne ¢ stata anche piti
rapida che per gli uomini (le donne partivano da un livello pit1
basso). Il reddito e I'occupazione industriale dipendono invece in
via preminente da fattori propriamente economici: su tali fattori
mi soffermerd concisamente nell’ultima parte di questo capitolo.
Ora cerchero di approfondire le spinte che hanno dato luogo alla
flessione dell’occupazione industriale, un fenomeno che rientra
nel vasto processo chiamato di ristrutturazione: a questo fine &
indispensabile un’analisi relativamente complessa.

2 Probabilmente all’aumento dell’offerta di lavoro femminile hanno contri-
buito I'espulsione dall’industria di un notevole numero di dipendenti, soprattut-
to maschi, e 'andamento insoddisfacente degli stipendi reali, che in certi anni
sono addirittura diminuiti per il drenaggio fiscale: cid ha stimolato la diffusione
del sgcondo lavoro ed ha indotto pitt membri delle famiglie a cercare un impiego
retribuito.
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4. La disoccupazione tecnologica
e 'incessante redistribuzione dei lavoratori
durante il processo di sviluppo

Nel corso del processo di sviluppo ha luogo necessariamente
un’incessante redistribuzione di lavoratori dall’agricoltura alle
attivita extra-agricole e nell’ambito stesso di ciascun ramo di at-
tivita. Tale redistribuzione trae origine, in primo luogo, da mu-
tamenti tecnologici. Quando, come accade di frequente, questi
mutamenti comportano risparmio di lavoro nella produzione di
beni gia noti, ovvero consentono la produzione di nuovi beni che
risparmiano lavoro in altri rami, compare una disoccupazione di
carattere tecnologico, che dura tanto pil a lungo quanto piti len-
to ¢ il processo che da luogo alla redistribuzione gei lavoratori e
che diffonde in tutto il sistema economico i frutti dell’innova-
zione sotto forma di maggiori redditi reali.

Per chiarire gli aspetti essenziali del processo conviene ri-
prendere e sviluppare lo schema numerico che a suo tempo pre-
sentai nella monografia Oligopolio e progresso tecnico (pp. 186-96
dell’edizione del 1975). Lo schema esamina il caso di un’inno-
vazione che comporta una riduzione di costi di un bene gia noto,
alla quale pud seguire, o non seguire, una riduzione di prezzi.
L’economia viene divisa in tre settori: macchine (I), materie pri-
me e prodotti intermedi (II), e beni di consumo (III). Nella se-
quenza del processo innovativo, che parte dal secondo settore, i
periodi da considerare sono quattro, due dei quali contemplano
due ipotesi alternative:

A - Periodo che precede I'innovazione
B - Periodo di transizione: I'innovazione viene introdotta
C - Conclusione del processo nel breve periodo:
a) prezzi rigidi e aumento dei profitti nel settore II
b) prezzi rigidi e aumento dei salari nel settore II
D - Conclusione del processo nel lungo periodo:
a) prezzi ridotti e redditi monetari costanti
b) prezzi costanti nel settore II, aumento dei prezzi negli
altri due settori e dei redditi monetari di tutti i settori.

Nella citata monografia venivano considerati in modo parti-
colareggiato i casi A, B, C (a e b); erano considerati solo certi
aspettidel caso D (a) e circa il caso D (b) erano espresse, in termini
generali, solo alcune illazioni. Non & questo il luogo per appro-
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fondire tale analisi. Qui mi limito a prospettare il quadro del-
’occupazione nei diversi casi:

A B C (a) e (b) D (a) e (b)
Primo settore 700 770 707 825
Secondo settore 700 700 400 467
Terzo settore 700 630 693 808
Occupati 2.100 2.100 1.800 2.100
Disoccupati — — 300 —

Il processo porta con sé mutamenti nella distribuzione del-
'occupazione. Dal periodo A al periodo B 70 lavoratori passano
dal settore III (beni di consumo) al settore I (macchine). Dal pe-
riodo B al periodo C il settore I espelle 63 lavoratori, mentre il
settore II (materie prime), nel quale & attuata 'innovazione, ne
espelle 300 ed il settore III ne assorbe 63: in complesso nel pe-
riodo C compaiono 300 disoccupati i quali, dal periodo C al pe-
riodo D, vengono via via riassorbiti: 118 dal primo settore, 67
dal secondo e 115 dal terzo. Il riassorbimento corrisponde alle
proporzioni dell’occupazione nel periodo C, durante il quale I'in-
novazione ¢ attuata. Questi movimenti comportano costi umani,
particolarmente gravi per i lavoratori non giovani, per i quali la
riqualificazione & piu faticosa; tanto pil gravi quanto maggiore &
la durata della disoccupazione.

L’intero processo porta con sé mutamenti non solo nella di-
stribuzione dill’occupazione ma anche nel sistema dei prezzi re-
lativi. Nello schema appena richiamato cid accade, quando si fa
riferimento al periodo lungo, sia nel caso dei prezzi flessibili —
D (4a) — sia nel caso di prezzi rigidi nel settore che s’innova —
D (b) —, giacché, ammettendo che i redditi monetari aumentino
in tutti i settori, i prezzi nei settori che non s’innovano non pos-
sono non aumentare. Nel primo caso, perd, i mutamenti nei prez-
zi relativi hanno luogo in discesa, nel secondo in salita — discesa
e salita del livello medio dei prezzi assoluti, cid che, come ricor-
derd fra poco, non & senza conseguenze sul processo di sviluppo?.

> Si pud ammettere, ma solo con riferimento al breve periodo — C —, che i
prezzi rimangano invariati nel settore che s’innova e che i guadagni di produt-
tivita restino a coloro che operano in quel settore; a lungo andare perd & nell’in-
teresse stesso delle imprese che guidano i prezzi ridurli entro certi limiti per
assecondare 'espansione del mercato e per ridurre il rischio che altre imprese
entrino, mentre via via nel tempo I’aumento delle retribuzioni non pud non dif-
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Secondo il mio punto di vista, la relativa rigidita verso il bas-
so dei prezzi assoluti che si ¢ andata affermando nel nostro tem-
po dipende dalla progressiva diffusione delle forme oligopolisti-
che nell’industria e nei servizi e dalla crescita dei sindacati nei
mercati del lavoro. Nel secolo scorso, quando la concorrenza ve-
ra e propria era la regola ed i sindacati non esistevano o erano
deboli, i prezzi assoluti diminuivano come effetto diretto o in-
diretto del progresso tecnico. Oggi il progresso tecnico determi-
na pur sempre mutamenti nei prezzi relativi e, spesso, diminu-
zioni dei prezzi assoluti nei settori dinamici, ma in prevalenza da
luogo ad aumenti dei redditi monetari, mentre il livello medio
dei prezzi assoluti o aumenta o resta costante (per il bilanciarsi
dei prezzi che salgono con quelli che scendono): ben raramente e
molto limitatamente diminuisce. In breve, nel secolo scorso i frut-
ti del progresso tecnico tendevano a diffondersi principalmente
attraverso la diminuzione dei prezzi, i redditi monetari rimanen-
do costanti o crescendo limitatamente; oggi, tendono a diffonder-
si principalmente attraverso I’aumento dei redditi monetari, il li-
vello medio dei prezzi rimanendo costante o crescendo meno dei
redditi. Non ¢ indifferente, perd, che i mutamenti dei prezzi re-
lativi avvengano in discesa ovvero in pianura o in salita, giacché
solo nella prima ipotesi la crescita produttiva pud avvantaggiarsi
della diminuzione, tendenzialmente generalizzata, dei costi che
ha luogo quando le merci i cui prezzi diminuiscono costituiscono
mezzi di produzione. Ecco perché, come cerco di argomentare
nella citata monografia (e nel precedente capitolo III della prima
parte), quando i prezzi sono generalmente flessibili verso il basso
la tendenza verso la piena occupazione pud essere promossa dalle
forze «spontanee» del mercato e pud affermarsi in tempi relativa-
mente brevi, mentre, quando i prezzi sono rigidi verso il basso,
quella tendenza pud affermarsi in tempi non molto lunghi solo se
& sostenuta da adeguati interventi pubblici e, conviene aggiunge-
re, se la congiuntura internazionale ¢ favorevole. Qualora gl’in-
terventi pubblici non siano adeguati e la congiuntura internazio-
nale non sia favorevole, la disoccupazione puo persistere a lungo.

La relativa rigidita dei prezzi pone dunque ostacoli alla cre-
scita produttiva ed al riassorbimento della disoccupazione. Ulte-
riori ostacoli provengono dalle resistenze che oppongono i lavo-
ratori gid occupati ai mutamenti di attivita. Queste resistenze
sono poco rilevanti quando si tratta di passare dall’agricoltura

fondersi agli altri settori. Tale aumento, d’altro canto, impedisce che i margini
creati dalle innovazioni si trasformino prevalentemente in minori prezzi.
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alle attivita extra-agricole (a quanto pare la vita nei centri urbani
attrae pit della vita rurale); sono invece rilevanti nell’ambito del-
le attivita extra-agricole. Le resistenze diventano forti quando
sono appoggiate dai sindacati e istituzionalizzate da leggi. Sulla
scorta della precedente analisi & agevole comprendere che, oltre
certi limiti, queste resistenze frenano la crescita del reddito e
della produttivita. (Cid vale per un’economia centralmente pia-
nificata anche piti che per un’economia capitalistica.)

La redistribuzione dei lavoratori incontra ostacoli ancora pit
gravi se nel sistema di formazione professionale vi sono carenze
tali da impedire ai lavoratori divenuti sovrabbondanti di riqua-
lificarsi, anche ammesso che siano disposti a farlo e non oppon-
gano resistenza ai trasferimenti. Il problema diviene gravissimo
quando il settore che s’innova ha bisogno di lavoratori con qua-
lifiche di tipo nuovo sia nel periodo in cui I'innovazione viene
introdotta sia nel lungo periodo. Se sussistono quelle carenze i
lavoratori degli altri settori non possono trasferirsi perché non
riescono a riqualificarsi e la stessa innovazione non pud essere
attuata o pud esserlo entro limiti pilt circoscritti di quanto sa-
rebbe altrimenti possibile. (Nello schema prima richiamato i tra-
sferimenti potenziali riguardano un certo numero di lavoratori
nel terzo settore durante i periodi B e C ed un numero pit con-
sistente di lavoratori del secondo settore nei periodi C e D.) Cet-
to, il primo settore potrebbe rivolgersi alle nuove leve; in questo
caso 1 lavoratori divenuti sovrabbondanti resterebbero disoccu-
pati. Ma se le carenze riguardano anche il sistema educativo non
si trovano lavoratori adatti neppure fra le nuove leve, o almeno
non se ne trovano a sufficienza: cid pregiudica lo sviluppo pro-
duttivo e la crescita dell’occupazione nel lungo periodo (cfr. Mo-
migliano, 1985, spec. pp. 111-19).

Pud sembrare che ai fini dello sviluppo non occorra un’effi-
cienza particolarmente grande del sistema di qualificazione pro-
fessionale e di quello educativo, dato che per le attrezzature di
tipo nuovo si puod ricorrere alle importazioni. D’altra parte, sem-
pre nel lungo periodo, si possono redistribuire i lavoratori non
sostituendo quelli resi sovrabbondanti dalle attrezzature impor-
tate, via via che raggiungono et della pensione ed allargando la
produzione e I’occupazione, se le condizioni dell’economia lo pet-
mettono, nei settori tradizionali ed in quelli che razionalizzano i
loro processi produttivi coi beni capitali importati. Cid & possi-
bile, naturalmente. Ma un paese che faccia crescente affidamen-
to su altri paesi vede indebolire la sua capacita di crescita, la
quale, a lungo andare appunto, dipende principalmente dalla ca-
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pacita d’innovare. D’altra parte, il metodo di non sostituire i
lavoratori che vanno in pensione pud frenare 'aumento della di-
soccupazione, ma provoca un rallentamento nel processo di re-
distribuzione dei lavoratori fra le diverse attivita e quindi anche
nel processo di sviluppo.

La redistribuzione dei lavoratori pud essere resa necessaria
non solo da innovazioni tecnologiche, ma anche da mutamenti
nella composizione della domanda. Tuttavia, nell’analisi di tali
problemi occorre dare la priorita alle innovazioni, soprattutto
quando si fa riferimento al lungo periodo, poiché quei mutamen-
ti sono da collegare alla produzione di beni nuovi. In altre parole,
nel lungo periodo le variazioni della domanda, pur condizionate
dai bisogni umani, sono subordinate alla tecnologia: la propen-
sione media al consumo non ¢ diminuita nel corso del tempo,
contrariamente a quanto pensava Keynes, per vari motivi, fra cui
in primo luogo, la frequente comparsa di beni nuovi. Nel breve
periodo possono aver luogo spinte di domanda che coinvolgono
I'intero sistema economico: ¢ il caso delle spinte provenienti dal-
la politica creditizia o fiscale o dalla congiuntura internazionale.
Anche in casi come questi si hanno variazioni differenziate nelle
singole domande e nelle stesse tecnologie, che per certi aspetti
sono condizionate dalle domande. Se la spinta ¢ verso I'alto, il
reddito aumenta ad un ritmo sostenuto e la redistribuzione dei
lavoratori procede pit speditamente di quanto avvenga nel caso
di crescita debole o nulla o, peggio, di declino della domanda. Il
sistema teorico keynesiano, come vedremo, si rivolge appunto ai
problemi connessi con le variazioni della domanda.

5. L’industria:
risparmio assoluto
e risparmio relativo di lavoro

L’innovazione di cui si & discusso poco fa pud esser detta
autonoma nel senso che almeno direttamente non dipende da un
antecedente stimolo economico. Tuttavia, vi sono diversi stimoli
di questo tipo che possono promuovere ’attuazione d’innovazio-
ni tecnologiche. Uno & 'aumento della domanda, un altro I’au-
mento dei salari; e sono solo due esempi. Sui meccanismi attra-
verso i quali I’aumento della domanda pud stimolare I’attuazione
d’innovazioni e 'aumento della produttivita del lavoro («legge di
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Verdoorn») rinvio ad altri miei scritti (specialmente: Sylos Labi-
ni, 1984, cap. V). Qui richiamo alcuni punti per svilupparli.

L’aumento dei salari va visto in rapporto ai prezzi: sia a quelli
dei prodotti finiti sia a quelli delle macchine.

L’aumento del rapporto fra salari e prezzi dei prodotti finiti
induce a risparmiare lavoro in termini assoluti, non solo perché
spinge a rinunciare all’impiego di un certo numero di lavoratori,
contraendo la produzione, ma anche perché stimola un impiego
pilt razionale dei lavoratori a parita di produzione. In effetti,
quando il lavoro rincara i manager ad un certo punto sono indotti
a «risparmiarlo» in termini di unita prodotte, redistribuendo le
mansioni e riorganizzando il processo produttivo. Certo, questo
poteva essere fatto anche prima; ma senza la spinta della neces-
sita lo sforzo mentale e organizzativo non viene fatto: la neces-
sita aguzza I’ingegno.

Il risparmio relativo di lavoro ¢ la conseguenza di un aumento
dei salari rispetto ai prezzi delle macchine e comporta un minor
impiego di lavoro per unitd prodotta ed un maggior impiego di
macchine. In generale, i due tipi di risparmio di lavoro significano
aumento o accelerazione nell’aumento della produttivita del la-
voro medesimo; essi tendono a frenare la crescita o a ridurre il
livello dell’occupazione. A rigore nel risparmio assoluto di lavoro
il confronto non & tanto fra salari e prezzi dei prodotti finiti quan-
to fra il costo unitario del lavoro, dato dal rapporto fra salari e
produttivita, e prezzi: i manager, infatti, nel breve periodo gia
contano su un certo aumento della produttivita, originato da de-
cisioni precedenti, e sono indotti ad accelerare I’aumento in atto
se esso non impedisce al costo del lavoro di crescere pili rapida-
mente dei prezzi dei prodotti finiti. Diverso ¢ il confronto quando
si fa riferimento ad un periodo lungo e la crescita dei salari pone il
problema di una sostituzione dinamica fra lavoro e macchine; qui
i termini del confronto sono i salari e i prezzi delle macchine.

Il risparmio assoluto di lavoro non ¢ stato considerato, per
quanto sappia, da nessuna corrente di teoria economica. Il ri-
sparmio relativo di lavoro, invece, & stato ripetutamente preso in
esame; ma bisogna risalire a Ricardo per trovarlo proposto nei
termini giusti, ossia nei termini, semplici e ineccepibili, della so-
stituzione dinamica: riduzione nell’uso di lavoro ed aumento nel-
I'uso di beni capitali in seguito ad un aumento dei salari, che
rende piti conveniente una nuova tecnologia. Gli economisti del-
la tradizione neoclassica, invece, hanno concepito il risparmio
relativo di lavoro sul piano dell’analisi statica e quindi nell’ipo-
tesi di una tecnologia data: si sarebbe usato meno lavoro e pitt
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capitale (fisso) se il salario fosse aumentato rispetto al «prezzo di
capitale»; e viceversa — gli economisti neoclassici ragionano in
termini di relazioni bidirezionali e reversibili.

Una posizione particolare & quella elaborata da Keynes nella
Teoria generale. «Quando un uomo acquista un investimento o
un’attivita capitale — cosi scrive (p. 119 della trad. it.) — egli
acquista il diritto alla serie di ricavi futuri che si aspetta di otte-
nere dalla vendita del suo prodotto, dedotte le spese correnti per
ottenere tale prodotto, durante la vita di quel capitale». Pertanto
gl’investimenti complessivi dipendono, congiuntamente, dal loro
rendimento atteso (I’efficienza marginale del capitale) e dal saggio
dell’interesse. In tale funzione degli investimenti Keynes consi-
dera solo i nessi di complementarita, non quelli di sostituibilita,
fra i mezzi di produzione ed in particolare fra lavoro e capitale;
anzi, con I'inciso «dedotte le spese correnti per ottenere tale pro-
dotto» egli viene a precludere la possibilita di tener conto delle
produttivitad marginali dei mezzi di produzione, le quali debbono
necessariamente esser viste come derivate parziali rispetto alla
produzione: una nozione compatibile con quella di sostituibilita,
non con quella di complementaritad. Questo modo di concepire
gl’investimenti viene confermato dalla proposizione secondo la

uale, assunta come stabile la propensione al consumo, il livello
gell’occupazione aumenta di pari passo con un aumento degli in-
vestimenti (pp. 86 e 101). In altri termini, investimenti e occupa-
zione variano nella stessa direzione (complementariti) e non in
direzioni opposte (sostituibilita).

E importante osservare che le due proposizioni keynesiane
presuppongono — come del resto I’intera analisi della Teoria ge-
nerale — D'ipotesi che la tecnologia sia data: in questo I’analisi
keynesiana si pone sullo stesso piano della teoria tradizionale; ne
diverge in quanto contempla solo i nessi di complementarita fra
lavoro e beni capitali, diciamo fra lavoro e macchine.

In breve, quando si assume data la tecnologia, come fa
Keynes, sembra del tutto appropriato considerare un nesso di
complementarita fra macchine e lavoro, ma si deve ammettere
che le macchine tendono a sostituire il lavoro quando si tenga
conto del progresso tecnico e si riconosca che 'incentivo alla so-
stituzione normalmente proviene da un aumento dei salari. In
questi termini si esprime appunto Ricardo*; tuttavia, restando

4 «Le macchine e il lavoro sono in costante concorrenza fra loro e spesso le
prime non possono essere impiegate fino a quando il lavoro non diviene pil
caro».
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invariati i salari, un tale incentivo pud essere determinato da una
diminuzione nei prezzi delle macchine originata dal progresso
tecnico. A lungo andare, i prezzi delle macchine possono restare
invariati di fronte a salari in aumento, o possono aumentare me-
no dei salari, se i produttori di macchine accrescono la produt-
tivita delle loro imprese attraverso il progresso tecnico. Occorre
tuttavia tenere ben presente che nei paesi sviluppati nel nostro
tempo la convinzione che i salari tendano sistematicamente a cre-
scere & diffusa fra tutti gli operatori economici, cosicché gli stessi
produttori di macchine si sforzano di accrescere senza sosta I’ef-
ficienza dei loro prodotti, dando per scontato che i salari aumen-
teranno. In tali condizioni non & possibile stabilire se il primo
impulso vada attribuito all’aumento dei salari ovvero all’ini-
ziativa dei produttori di macchine; probabilmente si deve rico-
noscere che fra progresso tecnico, salari e prezzi delle macchine
operano processi d’interazione.

In conclusione, se si assume che la tecnologia non vari, fra
investimenti e occupazione la relazione & diretta, mentre, se si
tiene conto del progresso tecnico che risparmia lavoro, la rela-
zione — a parita di produzione — & inversa. Nella prima assun-
zione — che tanti anni fa chiamai «assunzione smithiana» —
domina la complementarita tra i fattori, nella seconda — che
chiamai «assunzione ricardiana» — domina la «sostituibilita di-
namica»®. La complementarita prevale, di nudvo, questa volta
insieme con molteplici mutamenti tecnologici, quando non solo il
lavoro, ma anche altri mezzi di produzione (fonti di energia, ma-
terie prime, prodotti intermedi, macchine) diventano piti cari ri-
spetto ai prezzi dei prodotti finiti; la situazione diviene partico-
larmente grave per le imprese se la produzione ristagna o se cresce
lentamente perché un tale andamento tende a deprimere il grado
di utilizzazione degli impianti. Di conseguenza, i margini di pro-
fitto tendono progressivamente a diminuire; per ricostituirli, i
manager pongono in atto una «ristrutturazione» che mira a ri-
sparmiare i coefficienti di tutti i mezzi di produzione, fra cui
sono tanto il lavoro quanto i macchinari (si pud allora parlare di
«ristrutturazione integrale», in contrasto con la «ristrutturazione
parziale», che ha luogo quando si risparmia principalmente un
singolo fattore, di norma il lavoro). Se in un certo periodo au-
menta |'interesse reale (la differenza fra interesse nominale e sag-

5 11 lettore & invitato a confrontare I’esame qui schematicamente accennato
con I'approfondita analisi elaborata da Pasinetti (1984, cap. IX): il percorso &
diverso, ma le conclusioni sembrano convergere.
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gio di aumento dei prezzi dei prodotti finiti), si avra un’ulteriore
spinta a risparmiare tutti i coefficienti, giacché I’interesse & una
«tassa sul profitto dell’imprenditore» (Schumpeter). Pertanto in
un periodo in cui l'interesse reale aumenta sensibilmente —
com’¢ accaduto in molti paesi sviluppati dopo il 1978 — non
dobbiamo stupirci se, fra le variabili che possono spiegare I’an-
damento della produttivita del lavoro, troviamo [Iinteresse
reale®,

Quando vari elementi di costo aumentano sistematicamente,
la spinta ad attuare risparmi nei coefficienti di produzione & tan-
to pit forte quanto pit decisamente viene perseguito I’obiettivo
della stabilita dei cambi e, comunque, quanto maggiori sono gli
ostacoli al trasferimento sui prezzi degli aumenti dei costi. Ri-
spetto a questa seconda condizione, paradossalmente sembra
che, di norma, tale traslazione risulti pit difficile per le grandi
imprese che per le piccole; cid perché le grandi imprese, presso le
quali hanno maggior rilievo le economie di scala, producono beni
relativamente standardizzati e pit vulnerabili alla concorrenza
estera, anche di quella di paesi di recente industrializzazione che
in certi settori (come I’acciaio e la chimica) hanno superato quella
che era per loro la barriera delle economie di scala ed hanno il
vantaggio di salari pit bassi. Le piccole imprese, invece, produ-
cono beni molto differenziati e piti protetti dalla concorrenza
estera. In altri termini, fra le grandi imprese sono frequenti le
situazioni di oligopolio concentrato e misto, mentre fra le piccole
imprese sono frequenti le situazioni di oligopolio differenziato.
E vero che la debole pressione della concorrenza estera non salva
un numero non esiguo di piccole imprese dal fallimento — sul
piano della pubblicita e su quello dell’efficienza la concorrenza
interna esercita una rilevante pressione; ma resta vero che la con-
correnza estera gioca limitatamente e che numerose piccole im-
prese riescono a trasferire sui prezzi I’aumento dei costi. Cid pud
valere, sia ben chiaro, per la massa delle piccole imprese, non per
tutte: non vale per le piccole imprese che si specializzano in beni
di alta tecnologia per il mercato estero oltre che per quello in-
terno e vale solo in parte per le imprese che forniscono beni o
servizi alle grandi imprese. In complesso, per le piccole imprese
lo sforzo di ristrutturazione sara meno intenso e comunque sara
diverso: piti probabilmente riguardera la differenziazione e la di-
versificazione dei prodotti piuttosto che la riduzione dei costi.

6 V. I'appendice, § 2 (a), equazione 3B.
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D’altra parte, gli sviluppi piu recenti dell’elettronica e, in parti-
colare, della microelettronica hanno impresso un forte dinami-
smo anche a unita molto piccole. Infine, specialmente in Europa
c’¢ stata una spinta proveniente dai sin£cati e da una legisf)
zione del lavoro che si & preoccupata troppo di chi ha gia un
impiego e troppo poco di chi lo cerca e che ha creato molti vincoli
per le grandi imprese, lasciando pit liberta alle imprese molto
piccole; fra Ialtro, cid ha originato una rapida crescita di produ-
zioni e di lavori affidati in sub-appalto dalle grandi imprese alle
piccole.

Come conseguenza di tutto cid, le piccole imprese sono ri-
maste defilate rispetto alle poderose spinte provenienti dal costo
del lavoro e dalla concorrenza estera che hanno investito le gran-
di imprese. Queste, percid, sono state indotte ad avviare un pro-
cesso di radicale ristrutturazione, che ha riguardato, per i motivi
richiamati poco fa, tanto il lavoro quanto il capitale fisso. Cosi,
la netta flessione dell’occupazione industriale ha avuto luogo so-
lo nelle grandi imprese: nelle piccole I’occupazione ha mostrato
una sia pur moderata tendenza all’aumento. Questa dicotomia &
stata studiata con riferimento all’Italia’; ma da numerosi indizi
appare che si tratta di una tendenza molto diffusa®.

6. La disoccupazione nell’industria:
istanza ricardiana, istanza keynesiana
ed istanza neoclassica

La disoccupazione che emerge da un processo di ristruttura-
zione, integrale o parziale, si presenta, ad un primo esame, come
disoccupazione tecnologica, giacché gl’impulsi immediati sono

7 11 fenomeno del simultaneo risparmio di lavoro e di capitale fisso era gia
stato messo in evidenza da Heimler e Milana nel 1983; & stato successivamente
esaminato sistematicamente da Barca e Magnani nel 1985, Barca (1987) ha poi il
merito di aver messo in luce la dicotomia nell’andamento dell’occupazione nelle
grandi e nelle piccole imprese, individuando anche con perspicacia £versi motivi
di tale dicotomia, specialmente quelli riguardanti la differenziazione dei prodotti
e la concorrenza estera. Probabilmente il fenomeno del simultaneo risparmio di
lavoro e di capitale & da attribuire, oltre che ad impulsi di tipo propriamente
economico, anche alle caratteristiche delle nuove tecnologie microelettroniche;
cfr. Momigliano (1985).

8 Ocsk, Employment Qutlook, settembre 1985, Parigi, p. 71.
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costituiti da mutamenti nella tecnologia. Premesso che la disoc-
cupazione tecnologica rientra interamente nella disoccupazione
in senso stretto, bisogna avvertire che tale disoccupazione pud
comparire se, di fronte ad un aumento sostenuto del costo del
lavoro, la domanda di beni aumenta ad un saggio non abbastanza
elevato. E tuttavia possibile che la domanda diminuisca senza
che vari la tecnica: se chiamiamo «ricardiana» la disoccupazio-
ne imputabile ad innovazioni che risparmiano lavoro, possiamo
chiamare «keynesiana» la disoccupazione da carenza di doman-
da. Ricardo implicitamente allude tanto ad innovazioni «autono-
me», ossia non stimolate da un aumento del costo del lavoro,
quanto ad innovazioni cosi stimolate; egli dice infatti che le mac-
chine possono essere impiegate «spesso» — non dice necessaria-
mente — dopo che il lavoro diviene piti caro. Pertanto, parlando
di disoccupazione ricardiana possiamo riferirci sia alla disoccu-
pazione tecnologica stimolata da un aumento del costo relativo
del lavoro sia a quella dipendente da innovazioni «autonome»,
che, nel caso d’innovazioni risparmiatrici di lavoro, chiameremo
«disoccupazione tecnologica in senso stretto». In contrasto con
la disoccupazione ricardiana e con quella keynesiana troviamo la
disoccupazione neoclassica, che & quella attribuita a salari troppo
alti e rigidi verso il basso. E vero: nella disoccupazione ricardiana
le variazioni dei salari giocano un ruolo rilevante; ma quelle con-
siderate da Ricardo sono variazioni effettive e irreversibili e non
ipotetiche e astrattamente reversibili. Il punto fondamentale &
proprio questo: la disoccupazione &, per sua natura, un fenomeno
dinamico, cosicché I'interpretazione proposta dalla teoria neo-
classica, che ha carattere irrimediabilmente statico, non pud non
essere fuorviante. In contrasto con 'interpretazione neoclassica,
tanto I'interpretazione ricardiana quanto quella keynesiana sono
invece utilizzabili nell’analisi dinamica. Pit precisamente: la teo-
ria keynesiana originaria ha carattere statico, ma si presta ad es-
sere usata nell’analisi dinamica.

Sulla base della teoria keynesiana possiamo scrivere ’egua-
glianza

I{Ii=‘?i

dove N, & il volume dell’occupazione nell’industria, Y; la produ-
zione industriale e 'accento circonflesso indica un saggio di va-
riazione. Riconoscendo che la produttivita del lavoro (n) non &
costante, come assume Keynes, ma tende ad aumentare, quella
relazione va cosl integrata
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Ni = Yi - 'ﬁ:. ’ (6)

In termini schematici, si ha una disoccupazione di tipo
keynesiano quando diminuisce Y; a parita di =, mentre se, a pa-
rita di Y}, = aumenta per un’innovazione autonoma, compare una
disoccupazione tecnologica in senso stretto?; si ha invece una di-
soccupazione tecnologica in senso lato se si ammette che 'au-
mento della produttivitd dipende, oltre che da innovazioni au-
tonome, anche da innovazioni indotte da aumenti salariali e da
aumenti della domanda. Le variazioni della produttivita possono
allora essere spiegate dalla relazione

2 =oa¥, +al. - P) + bS - D,)_, ' @)

dove Y, ¢ introdotto sulla base della «legge di Verdoorn», L ¢ il

costo unitario del lavoro (S/x), P e P,,, sono gl’indici dei prezzi

dei prodotti finiti e dei prezzi delle macchine ed § & I'indice dei

salari (in periodi di forte aumento dell’interesse reale possiamo

aggiungere, come quarta variabile, la differenza fra interesse no-

minale e saggio di variazione dei prezzi dei prodotti finiti).
Postoc = 1 — a, la (7) diventa

N, =c¥;, —al -P) - bS -P_)_, (7a)

Ammesso che 'andamento della disoccupazione in senso
stretto corrisponda a quello della disoccupazione industriale e
tenendo presente la (4), avremo

DIS, = =<V, + 2L - P + bS - D) _, (8)

Le relazioni (7), (7a) e (8) non includono gli aumenti di pro-
duttivita imputabili a innovazioni autonome; tuttavia, per quan-
to importanti possano essere queste innovazioni in singoli casi, si
pud ritenere che anno per anno siano le innovazioni indotte da
variazioni della domanda e dei salari a dominare la scena, giacché
tali variazioni hanno luogo quasi senza interruzioni. Quanto ai
ritardi delle variabili esplicative, in base alle precedenti conside-
razioni si pud presumere che I'effetto keynesiano e il risparmio

® Nell’esempio richiamato nel § 4 compare una disocqupazione tecnologica in
senso stretto nel passaggio dal periodo B al periodo C. E opportuno notare che
'argomentazione del § 4 si svolge sul piano dell’analisi disaggregata, mentre qui
P'analisi riguarda gli aggregati e le medie.
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assoluto di lavoro abbiano luogo in tempi brevi — nello stesso
anno o, al massimo, con un anno di ritardo, mentre il risparmio
relativo (sostituzione di lavoro con macchine) richieda un tempo
pit lungo.

Tre osservazioni.

1. L’aumento del reddito fa crescere la produttivita (equazio-
ne 7) e quindi spinge in basso I’occupazione (equazione 6). Ma a
parita di produttivita quello stesso aumento spinge in alto 'occu-
pazione (equazioni 6 e 7a). Gli effetti contrastanti sono incorpora-
ti in due coefficienti: ¢ e «. Se, come in realtd accade, 0 < a < 1,
alloral — a = ¢ > 0, ossia ’aumento del reddito pud spingere in
alto al tempo stesso tanto la produttivitd quanto I'occupazione: il
risultato netto dipende dal valore dei due coefficienti e dall’in-
tensita delle diverse spinte.

2. Non ci sono quindi solo innovazioni autonome che fanno
crescere la produttivita e che quindi, a parita di produzione, spin-
gono in basso I"occupazione; ci sono anche innovazioni autono-
me che danno luogo a produzione di nuovi beni di consumo che
non sostituiscono beni gia prodotti e che pertanto fanno crescere
sia i consumi complessivi che ’occupazione.

3. Le relazioni ora indicate riguardano I'industria. Se si am-
mette che I'industria rappresenta il settore che impartisce i piu
vigorosi impulsi dinamici all’intera economia, con le necessarie
cautele e gli opportuni emendamenti quelle relazioni possono es-
sere estese anche agli altri settori. Le relazioni, che emergono al
livello aggregato, provengono da movimenti nella distribuzione
delle proguzioni e dei lavoratori come quelli analizzati nel § 4. In
ogni modo, gl’impulsi provenienti dalle innovazioni, pur riguar-
dando I'intera economia, agiscono in modo molto differenziato;
cosicché I’analisi aggregata dev’essere completata da un’analisi
da svolgere sul piano disaggregato, sia per I’andamento delle
quantita prodotte che per i prezzi e per i redditi. Questa duplice
esigenza analitica appare in piena luce quando ci poniamo il com-
pito d’interpretare il processo di ristrutturazione che ha avuto
luogo nell’industria di molti paesi sviluppati negli ultimi 10-15
anni. A questo punto conviene riproporre i quesiti, fra loro col-
legati: perché I’occupazione industriale & diminuita in molti paesi
sviluppati ma non in altri? e perché la disoccupazione in certi
paesi ¢ aumentata nettamente meno che in altri?

Una risposta al secondo quesito pud essere ricavata dall’e-
quazione (8) le cui stime econometriche risultano abbastanza sod-
disfacenti tanto per I'Italia — paese in cui 'aumento della di-
soccupazione ¢ stato relativamente accentuato — quanto per gli
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Stati Uniti e il Canada, paesi in cui ’aumento & stato pitt con-
tenuto (v. appendice, § 2, b). Dato che I’andamento della pro-
duzione non ¢ stato molto diverso, mentre ¢ stato diverso quello
del costo del lavoro sia rispetto ai prezzi dei prodotti finiti sia
rispetto ai prezzi delle macchine, si dovrebbe concludere che la
diversita riguardante la disoccupazione dipende in misura rile-
vante dalla dinamica dei salari relativi. Su questo punto tornerd
fra breve. Ora dobbiamo esaminare in termini pit generali la
questione dei rapporti fra salari e disoccupazione, una questione
importante anche per i suoi riflessi concettuali.

7. Rapporti fra salari e disoccupazione

L’equazione (8) implica un rapporto diretto fra salari e di-
soccupazione. In effetti, spesso si ragiona proprio in questi ter-
mini; in un quadro di riferimento statico la stessa teoria neoclas-
sica postula un rapporto diretto fra livello dei salari e disoccu-
pazione. Tuttavia, su un piano dichiaratamente dinamico (quan-
do compaiono tassi di variazione nel tempo siamo certamente su
un piano dinamico), la relazione di Phillips, largamente accetta-
ta, postula un rapporto inverso fra tasso di variazione dei salari
e disoccupazione. Quale dei due rapporti & da considerare valido,
quello diretto o quello inverso?

La risposta e: sono validi entrambi, purché si metta bene in
chiaro da quale parte proviene la spinta: quando proviene dai
salari la disoccupazione varia nella stessa direzione, quando pro-
viene dalla disoccupazione i salari variano nella direzione oppo-
sta. Se i servizi dei lavoratori diventano pit cari, i manager cer-
cano di risparmiare lavoro e la disoccupazione tende ad aumen-
tare (e qui vale la relazione diretta); se invece la disoccupazione
aumenta, ossia se cresce la disponibilita di lavoratori rispetto alla
domanda dei loro servizi, i salari tendono a diminuire (e qui vale
la relazione inversa). Le due sequenze possono apparire unificate
se si adotta un punto di vista neoclassico; ma cosi non ¢&. Gli
economisti neoclassici ragionano in termini di un livello di equi-
librio dei salari compatibili con la piena occupazione: se, per qual-
siasi ragione, compare una certa disoccupazione, essa fara c?imi-
nuire i salari (e qui sembra che si faccia riferimento alla seconda
sequenza): posto che non vi siano ostacoli a tale diminuzione, la
disoccupazione scomparira. La disoccupazione non scomparira
se viceversa esistono ostacoli alla diminuzione dei salari, che per-
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mangono ad un livello troppo alto; e qui sembra che vi sia una
qualche rassomiglianza con la prima sequenza. In realta, si tratta
solo di rassomiglianze formali: I’analisi neoclassica fa riferimento
a variazioni puramente ipotetiche — variazioni «istantanee»; ’a-
nalisi qui suggerita si riferisce a variazioni effettive, che si svol-
gono nel tempo. La prima analisi esclude, la seconda considera
essenziali, le innovazioni tecnologiche e organizzative. E solo
quando si ragiona in termini di sequenze temporali che emerge la
necessita di porre il problema della provenienza e dell’ordine
temporale delle diverse spinte.

Poco fa abbiamo considerato un’equazione — la (8) — che
pud formalizzare la prima sequenza: salari — disoccupazione; la
seconda sequenza (disoccupazione — salari), che comporta un
rapporto inverso, pud essere invece espressa da un’equazione del
tipo

S-a-bDIS +cV )

Questa equazione esprime la relazione di Phillips integrata
poi da Lipsey: oltre la disoccupazione, essa include il costo della
vita, giacché oggi, nelle economie dette capitalistiche i sindacati,
attraverso le contrattazioni periodiche e attraverso particolari ac-
cordi d’indicizzazione, di regola sono in grado di far salire i salari
almeno in proporzione al costo della vita anche nel breve periodo
— diciamo: nell’anno.

Sia I’equazione della disoccupazione che quella dei salari so-
no rilevanti per interpretare gli andamenti osservabili nel mer-
cato del lavoro e per predisporre le relative politiche, soprattutto
quelle rivolte a combattere la disoccupazione. A questi fini, pero,
occorre far riferimento, non a due equazioni isolate, ma ad un
modello, sia pure ultrasemplificato, di analisi generale, fondato
sul concetto d’interazione (v. appendice, § 3). Possiamo consi-
derare un caso particolarmente significativo: gli effetti di un ta-
glio dei salari, una prescrizione insistentemente proposta prima
di Keynes e, di nuovo, riproposta in tempi recenti, dopo I'inizio
di quella che ¢ stata chiamata la crisi dell’economia keynesiana.

Keynes, com’¢ ben noto, aveva avanzato una critica molto
articolata di quella prescrizione. In sostanza egli sosteneva che
— salvo circostanze che hanno scarse probabilita di verificarsi —
il taglio dei salari avrebbe comportato una proporzionale ridu-
zione dei prezzi, senza effetti, quindi, sulla domanda reale di
beni e di lavoro. In realta gli effetti possono essere non nulli, ma
negativi se si ammette che i prezzi tendono a diminuire meno dei
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salari (Sylos Labini, 1979); in queste condizioni il potere d’ac-
quisto complessivo diminuisce. E vero, come indica I’equazione
(7a), che la diminuzione dei salari rispetto alle due categorie di
prezzi tende a stimolare I’occupazione; ma lo stimolo, che & co-
munque modesto (v. I’equazione 15A in appendice), avviene con
ritardo: la spinta determinata dalla diminuzione del potere d’ac-
quisto pud innescare una spirale negativa che il syccessivo sti-
molo potra al massimo rallentare, non rovesciare. E anche vero
che la riduzione dei prezzi determinata dalla riduzione dei salari
rafforza la competitivita internazionale dei beni prodotti nel pae-
se che si considera; ma tutte le stime econometriche concordgmo
nell’indicare un’elasticita delle esportazioni rispetto ai prezzi re-
lativamente bassa e comunque non tale da mettere in moto ef-
fetti compensativi. Anche nel caso di salari che non crescono in
proporzione alla produttivita del lavoro o che addirittura restano
fermi si hanno conseguenze sfavorevoli sullo sviluppo, giacché il
potere d’acquisto per beni di consumo ristagna e non cresce a
sufficienza. Un taglio generalizzato dei salari, introdotto una vol-
ta tanto, o una sistematica flessione del costo del lavoro (rappor-
to fra salari e produttivita), pud avere effetti positivi sullo svi-
luppo quando le spese pubbliche in deficit possono aumentare
senza spingere in alto I'interesse o quando aumenta la domanda
estera in un’economia «orientata verso le esportazioni». Questo
¢ il caso sperimentato, per esempio, dalla Corea del Sud e da
Taiwan e, nel passato, dal Giappone. In tutti gli altri casi le pre-
scrizioni di un taglio generalizzato dei salari o di una sistematica
diminuzione del costo del lavoro non possono essere giudicate in
inodo favorevole; e cid indipendentemente dalla loro praticabi-
ita.

8. La flessibilita del mercato del lavoro

Una crescita relativamente rapida dei salari spinge verso 1’al-
to il saggio di aumento della produttivita; una tale crescita, tut-
tavia, puo contribuire all’aumento della disoccupazione. Il primo
¢ un effetto generalmente considerato positivo, non solo per lo
sviluppo ma anche per la competitivita internazionale, la quale,
anche se nel breve periodo puo essere indebolita da un aumento
eccessivamente rapido del costo unitario del lavoro, nel lungo
periodo pud risultare rafforzata (i salari difficilmente tenderanno
ad aumentare a lungo pit della produttivita). Il secondo effetto
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— crescita della disoccupazione — & negativo; esso, tuttavia, non
¢ un effetto necessario: avra probabilita tanto maggiori di veri-
ficarsi quanto pit lento & I'aumento del reddito.

In certe condizioni, dunque, I"aumento dei salari pud contri-
buire a far crescere la disoccupazione. Nonostante qualche super-
ficiale apparenza, questa tesi & ben diversa da quella che attribui-
sce la disoccupazione alla rigidita dei salari, una tesi nuovamente
dibattuta in tempi recenti, dopo la pubblicazione delle indagini
essenzialmente empiriche di Grubb, Jackman e Laylard (1983) e
di Coe e Gagliardi (1985), i quali, per definire la rigidita dei salari,
usano certi coefficienti dell’equazione di Phillips e Lipsey. Tale
rigidita sarebbe tanto maggiore quanto piu alto ¢ I'incremento
percentuale della disoccupazione richiesto per neutralizzare, de-
primendo i salari reali, I’aumento di un punto percentuale dell’in-
flazione provocato da uno shock esterno (come I’aumento dei
prezzi del petrolio o delle materie prime). Riportando in un gra-
fico’aumento della disoccupazione nel periodo 1975-82 e 'indice
della rigidita di breve periodo dei salari reali si nota, fra le due
quantita, una relazione diretta: cid indurrebbe a stabilire un nesso
causale fra rigidita dei salari reali e disoccupazione.

In realta, lo schema di ragionamento appena accennato qui
sopra pud aiutare a capire perché uno shock esterno di una de-
terminata intensitd pud avere un effetto pit o meno inflazioni-
stico, secondo il grado di rigidita dei salari rispetto al variare
della disoccupazione; ma non serve in alcun modo a spiegare la
disoccupazione. Certo, ragionando in termini d’interdipendenza
statica pud sembrare indifferente considerare la relazione disoc-
cupazione — salari (e prezzi) ovvero la relazione opposta; alla
base c’¢ sempre 'idea che la disoccupazione dipende da salari
troppo alti e dagli ostacoli che impediscono ai salari medesimi di
scendere al livello di equilibrio; le variazioni che conducono al-
’equilibrio sono ipotetiche e quindi astrattamente bidirezionali.
Ma, come abbiamo visto, un tale modo di vedere & fuorviante;
tanto pitt lo & in questo caso, giacché la relazione di Phillips e
Lipsey, in cui compaiono i saggi di variazione nel tempo dei salari
e dei prezzi al consumo e le variazioni temporali della disoccu-
pazione, non pud essere usata in un’analisi statica. I salari hanno
da fare con la disoccupazione, non perché sono troppo rigidi ver-
so il basso, ma perché sono troppo flessibili verso I’alto — una
flessibilita da intendere nel senso di variazioni effettive e unidi-
rezionali.

Flessibilita: si tratta di un concetto ambiguo e polivalente,
che occorre precisare. Gli aspetti rilevanti sono tre: retribuzioni,
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orari e mobilita dei lavoratori; a sua volta, la mobilita puo essere
interna alle unita produttive e pud riguardare le modalita delle
assunzioni e dei licenziamenti. Maggiori sono i vincoli alla mo-
bilita cosi intesa, pill accentuata sara la tendenza verso I’aumento
sia della produttivita sia dei salari; cid vale anche con riferimento
ai vincoli riguardanti gli orari. Pertanto, 'eccessiva flessibilita
verso I’alto dei salari sarebbe, almeno in parte, la conseguenza di
una troppo bassa flessibilita intesa nel secondo e nel terzo senso.
Conviene dunque tenere ben distinto il concetto di flessibilita
riguardante i salari dal concetto di flessibilita riguardante gli altri
due aspetti del mercato del lavoro.

Se & vero che gli elementi di rigidita del mercato del lavoro
non sono una novita, ma sono stati introdotti gradualmente dopo
la fine della seconda guerra mondiale nella maggior parte dei pae-
si sviluppati, perché — dobbiamo chiederci — fino a dieci o quin-
dici anni fa la disoccupazione oscillava su livelli relativamente
bassi e comunque non tendeva a crescere in nessun paese?

In via di massima, la risposta & semplice: perché lo sviluppo
del reddito procedeva ad un ritmo sostenuto: I'effetto reddito di
tipo keynesiano sommergeva, per cosi dire, gli effetti di freno
provenienti dall’aumento dei salari e dalla progressiva diffusione
degli elementi di rigidita del mercato del lavoro. Da quando, per
motivi interni e, ancor pili, per motivi internazionali lo sviluppo
del reddito si & indebolito, gli effetti di freno sono divenuti ma-
nifesti; e cid & accaduto proprio quando, in diversi paesi, I’offer-
ta di lavoro tendeva ad aumentare pit rapidamente.

La flessibilita del mercato del lavoro influisce sulla stessa
composizione del reddito. Data la detta flessibilita, pit rapido &
lo sviluppo del reddito, pil elevato tende ad essere il saggio di
crescita dell’occupazione; dato il saggio di sviluppo, la crescita
dell’occupazione tende ad essere tanto pit rapida quanto mag-
giore ¢ il grado di flessibilita del mercato del lavoro. Piu in ge-
nerale, I’occupazione pud crescere non solo perché cresce il red-
dito, ma anche per il fatto che aumentano di peso le attivita a
intensita relativamente elevata di lavoro. Un siffatto mutamento
tende a deprimere il saggio di aumento medio della produttivita;
ma — contrariamente ad una convinzione diffusa fra gli econo-
misti — cid non & necessariamente un male: lo &, se un tale fe-
nomeno si associa con perdite finanziarie di diverse imprese, che
in questo modo rischiano di fallire; lo &, se un tale fenomeno
indica una riduzione della competitivita internazionale. Ma se
non produce effetti di questo genere, non & un male; pud anzi
essere un bene. Per illustrare questo punto, consideriamo il caso
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di un’estensione dei lavori a tempo parziale, la quale non incon-
tra ostacoli quando ¢ alta la flessibilita degli orari individuali.
Supponiamo che in un dato periodo il livello dell’occupazione,
misurato in termini di persone, sia pari a 100 milioni e, in un
periodo successivo, raggiunga il livello di 110. Supponiamo che
nel primo periodo 90 milioni di persone siano impiegate a tempo
pieno e 10 a tempo parziale, mentre nel secondo periodo tutti i
10 milioni di lavoratori addizionali siano impiegati a tempo par-
ziale; se la produttivitd complessiva del sistema & proporzionale
alle ore lavorate, essa non aumenta del 10 per cento, come I'oc-
cupazione, ma meno. L’aumento dell’occupazione non danneg-
gia la competitivitd internazionale, naturalmente a condizione
che ilavoratori a meta tempo ottengano meta retribuzione; e non
frena la crescita del reddito, anzi la favorisce, se non c’¢ altro
modo per impiegare quei lavoratori addizionali.

Non viola la detta condizione neppure la crescita dell’occu-
pazione in servizi che richiedono scarsa qualificazione, ma che si
autofinanziano. Pud violarla I’allargamento di attivita fuori mer-
cato, finanziate con fondi pubblici. Tali attivita possono tuttavia
avere una produttivita indiretta e differita, come accade nei casi
della tutela dell’ambiente e della cura del patrimonio artistico.
Una rapida estensione di tali attivita pud incontrare ostacoli
quando ¢ gia ampio il deficit di bilancio. D’altra parte, se si ac-
collano alle imprese gli oneri per la tutela dell’ambiente si ha una
violazione della condizione riguardante la competitivita interna-
zionale; un ostacolo, questo, che pud essere superato da oppor-
tuni accordi fra i paesi concorrenti.

9. La riduzione delle ore

La questione del lavoro a tempo parziale ¢ strettamente con-
nessa con quella della riduzione generalizzata delle ore annuali di
lavoro, che alcuni economisti e numerosi sindacalisti propongo-
no come uno dei rimedi della disoccupazione.

Per formarsi un giudizio critico su tale questione & utile ri-
chiamare alcuni dati di fatto.

Negli ultimi cento anni 'orario settimanale & andato siste-
maticamente diminuendo in tutti i paesi capitalistici sviluppati:
I'aumento della produttivita del lavoro in buona parte si & tra-
sformato in aumento della produzione, in. parte (diciamo, un
quarto) in riduzione dell’orario. Tenendo conto delle piti lunghe
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vacanze, il tempo di lavoro si ¢ ridotto di circa la meta; la dimi-
nuzione & anche maggiore se si fa riferimento all’intero arco della
vita e si tiene conto dell’aumento del periodo scolastico e della
diminuzione dell’eta della pensione. Se consideriamo il problema
a distanza ravvicinata, circoscrivendo I’analisi agli ultimi tren-
t’anni ed all’industria manifatturiera italiana, pud sembrare che
tale tendenza abbia fatto scarsi progressi, giacché 1’orario con-
trattuale & diminuito poco. In realtd non & cosi: sono diminuite
in misura notevole le ore effettivamente lavorate, in primo luo-
go, per la riduzione delle ore straordinarie sia per i vincoli posti
dai sindacati, con I"appoggio della maggioranza dei lavoratori, sia
per il maggior costo degli straordinari; inoltre, sono aumentati i
giorni di ferie annuali. In Italia per esempio — ma osservazioni
analoghe valgono per gli altri paesi industrializzati — le ore ef-
fettivamente lavorate in media ogni anno da ciascun lavoratore
dipendente dell’industria manifatturiera dal 1954 al 1982 sono
diminuite di circa il 25-30 per cento, cosicché, ammesso, come
sembra, che 'ordine di grandezza delle ore complessivamente
lavorate nel 1954 & simile a quello delle ore relative al 1983, in
tale anno gli addetti all'industria manifatturiera, a parita di ora-
rio individuale annuale, invece di essere oltre quattro milioni e
mezzo sarebbero stati tre milioni e mezzo, ossia, all’incirca,
quanti erano nel 1954 (v. il grafico A9 in appendice). Percid, su
un piano puramente aritmetico sembrerebbe che I'aumento di
oltre un milione di lavoratori vada posto in rapporto alla forte
diminuzione delle ore effettivamente lavorate. Bisogna tuttavia
andar cauti, giacché la diminuzione degli orari non comporta au-
tomaticamente 1’aumento degli addetti: in certe condizioni pud
comportare perfino una flessione. Una riduzione non tempora-
nea degli orari &, al tempo stesso, causa ed effetto di profonde
trasformazioni nei sistemi di gestione delle imprese e spesso an-
che nei tipi d’impianti. Non sempre le diminuzioni degli orari
sono il risultato di contrattazioni sindacali; pit spesso si tratta di
un processo di cui da principio nessuno degli attori si rende ben
conto. Accade che in ogni flessione ciclica vengono ridotte le ore
straordinarie, che alle imprese in quella fase interessano poco, e
vengono ridotte anche le ore ordinarie; gli addetti vengono in-
vece ridotti limitatamente sia per le difficolta di licenziare sia per
la convenienza di mantenere, in attesa di tempi migliori, lavora-
tori esperti. Quando c’¢ la ripresa, i lavoratori mantenuti nel-
I'impresa vengono utilizzati pit efficacemente e per un numero
maggiore di ore; ma il ricorso alle ore straordinarie incontra, nel
corso del tempo, ostacoli crescenti; si assumono, allora, nuovi
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lavoratori. Se perd la domanda di beni aumenta poco ed il costo
del lavoro per unita prodotta continua ad aumentare, le imprese
tendono ad accrescere la produttivita ad un ritmo accelerato rior-
ganizzando I’apparato produttivo: in queste condizioni sia le ore
complessive sia gli addetti possono diminuire. E appunto questo
I’andamento che si osserva oggi in Italia: la questione pud essere
chiarita osservando il grafico A9: ci sono, di tanto in tanto, dei
«salti» da una funzione all’altra; ed ogni salto segue una caduta
ciclica. E importante notare che negli ultimi anni non sono di-
minuite solo le ore, ma anche gli addetti, cosicché ad un primo
esame questa non sembra la situazione ideale per una riduzione
generalizzata (contrattuale) delle ore annuali.

L’analisi qui brevemente richiamata sulle relazioni fra lavo-
ratori dipendenti e monte ore riguarda I’industria manifatturie-
ra, che costituisce il settore piti dinamico dell’economia e per la
quale i dati sono relativamente pit attendibili di quanto possano
essere quelli relativi agli altri settori. Occorre tenere ben presen-
te che i prodotti dell’industria manifatturiera subiscono la pres-
sione della concorrenza estera: tale pressione costituisce un osta-
colo alla riduzione delle ore, che di norma comporta un aggravio
nei costi delle imprese. Indubbiamente, gli orari degli altri set-
tori non possono discostarsi troppo da quelli dell’industria ma-
nifatturiera; ma un certo scostamento pud aver luogo e non di
rado tende ad essere favorevole ai lavoratori, dal momento che in
questi altri settori non opera, o almeno non opera direttamente,
il limite rappresentato dalla concorrenza estera. Tale limite d’al-
tra parte, come quello relativo ai costi di disinquinamento accol-
lato alle imprese, pud essere superato attraverso accordi interna-
zionali. Tutto considerato una riduzione generalizzata dell’orario
non sembra consigliabile nel prossimo futuro; a lungo andare si
puo ritenere che 'orario annuale continuera a diminuire, mentre
continuera a diffondersi il lavoro a tempo parziale; sempre a lun-
go andare, le due tendenze convergeranno e si confonderanno.

10. Lo sviluppo del reddito:
un modello di riferimento

Alla conclusione della sua analisi Keynes raccomandava che
in condizioni di diffusa disoccupazione si dovesse procedere a
una decisa espansione delle spese pubbliche, indipendentemente
da un corrispondente aumento delle entrate; anzi, usando argo-
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mentazioni paradossali per spazzar via le resistenze dei parruc-
coni duri a morire («die-hards») contrari a qualsiasi aumento di
spese in deficit, egli sosteneva 'utilita, nelle dette condizioni, di
un’espansione di spese assolutamente improduttive.

Oggi le condizioni strutturali sono profondamente mutate ed
il modello keynesiano ha un potere interpretativo molto ridotto,
indipendentemente dalla validita logica di tutti i suoi elementi: il
fenomeno del ristagno inflazionistico costituisce ’indice pit vi-
stoso delle mutate condizioni. Da alcuni anni, poi, con I’alto li-
vello del deficit pubblico osservabile in quasi tutti i paesi indu-
strializzati ed imputabile principalmente a spese sociali o a spese
militari, tutte spese che produttive non sono, gli economisti che
sia pure in modo autonomo e originale recepiscono il messaggio
keynesiano, di fronte all’ampia e crescente disoccupazione rac-
comandano, non I'espansione delle spese pubbliche in generale,
ma "aumento degli investimenti pubblici, la creazione di condi-
zioni atte a favorire ’'aumento degli investimenti privati ed una
politica di espansione concordata fra i paesi pit sviluppati, con-
siderato che le relazioni economiche internazionali sono oggi, per
diverse ragioni, incomparabilmente piu strette che nel passato
(occorre notare che, molto stranamente per un economista ingle-
se, Keynes ipotizzava un’economia chiusa).

Su un tale piano, perd, non si pud pilt circoscrivere 1’analisi
alle variabili che appaiono direttamente nel mercato del lavoro:
occupazione, disoccupazione, produttivita e salari: diventa ne-
cessario riferirsi ad un modello di analisi generale, sia pure mas-
simamente semplificato. Riporto in appendice un tale modello, al

uale ho gia fatto qualche riferimento nel discutere la questione
gel taglio dei salari. Qui mi limito ad attirare I’attenzione del
lettore su due sequenze che possono essere individuate con I’au-
silio del modello.

Prima sequenza: salari-profitti-investimenti. Un aumento dei
salari — determinato per esempio da una diminuzione della di-
soccupazione — spinge in alto la domanda per beni di consumo
e, tramite la riduzione del grado di capacita inutilizzata, la do-
manda per beni d’investimento. Tuttavia, se 'aumento dei salari
diviene pit rapido di quello della produttivita, esso spingera in
alto i prezzi; ma, considerato il valore del coefficiente a, nell’e-

uazione 2M, la traslazione del costo del lavoro & parziale e quin-
gi il saggio del profitto tende a diminuire, con una conseguente
spinta in basso sugli investimenti. D’altra parte, 'aumento dei
salari e della domanda per beni di consumo e per beni d’investi-
mento fa crescere le importazioni; se questo aumento diviene pil

214



rapido di quello delle esportazioni emerge (o aumenta) un deficit
commerciale: cid potra indurre I'autoritd monetaria ad attuare
una stretta creditizia, di solito attraverso un aumento del saggio
dell’interesse, con un effetto negativo sugli investimenti. Le spin-
te positive e negative si combinano variamente: la prevalenza del-
le une o delle altre dipendera dall’intensita e dalla durata delle
diverse spinte e dal valore dei coefficienti delle equazioni che le
esprimono.

Seconda sequenza: prezzi-salari-prezzi-disoccupazione. Una
spinta all’aumento dei prezzi pud venire dall’estero, o perché au-
mentano i prezzi delle materie prime importate o perché aumen-
tano quelli dei prodotti finiti (le due categorie di prezzi obbedi-
scono a logiche diverse ed hanno spesso diversi andamenti). I
prezzi da cui sono partito sono quelli all’ingrosso dei beni pro-
dotti all’interno; I’aumento di tali prezzi fa aumentare il costo
della vita, il cui andamento di regola non coincide con quello dei
prezzi all’ingrosso, non solo perché sono da considerare i margini
del commercio al minuto, ma anche perché il costo della vita in-
clude quei particolari prezzi che sono gli affitti delle abitazioni e
le tari?fe dei servizi pubblici. Dunque, I’aumento del costo della
vita fa aumentare i salari; tale aumento puo essere accelerato da
una diminuzione della disoccupazione ovvero pud essere frenato
da un aumento della stessa disoccupazione. A questo punto si
pud essere tentati di concentrare I’esame sulle relazioni fra sala-
ri, prezzi e disoccupazione e di porre in discussione la questione
dello «scambio» (trade off) tra disoccupazione e inflazione e la
questione del NAIRU (non accelerating inflation rate of unemploy-
ment). Ma il modello di riferimento, per quanto semplificato,
mette in risalto che i nessi fra salari, prezzi e disoccupazione so-
no molteplici e che alcuni di essi esigono la considerazione di
spinte provenienti da altre economie: cid pud servire a chiarire
quanto parziale e quindi — salvo particolari circostanze — quan-
to fuorviante possa essere la discussione di quelle due questioni
se ci limitiamo a esaminarle nell’ambito delle variabili salari-prez-
zi-disoccupazione e ciog, in sostanza, se prendiamo come unico
riferimento la relazione Phillips-Lipsey (equazione 8M).

11. Cenni conclusivi

Nelle condizioni odierne la disoccupazione & un problema
meno grave sotto I’aspetto economico di quanto fosse al tempo di
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Keynes, ma & pit grave sotto altri aspetti. L’analisi che puo ser-
vire a chiarirne le origini, oggi, & diversa, com’e diversa la stra-
tegia per combatterla: & molto pit complessa. Quando si affronta
il problema analitico nelle sue linee generali, le differenze non
appaiono: i salari e la domanda, che la maggior parte degli eco-
nomisti considera come i due fattori fondamentali da cui I’analisi
deve partire, si ricollegano a due antiche istanze, quella ricardia-
na e quella keynesiana; le differenze, tuttavia, emergono in piena
luce nello sviluppo dell’analisi. In piu, ¢’¢ la questione della fles-
sibilitad del mercato del lavoro, che solo parzialmente si collega
con la questione salariale e che comunque in larga misura costi-
tuisce un problema di tipo nuovo.

Le precedenti considerazioni riguardano i lavoratori dipen-
denti. Nei paesi sviluppati per molti decenni il numero dei lavo-
ratori indipendenti & andato diminuendo; tuttavia, non & mai sta-
to trascurabile, mentre gli economisti hanno, a torto, quasi com-
pletamente ignorato il problema; oggi cid & tanto pit inammissi-
bile in quanto nei settori extra-agricoli la schiera dei lavoratori
indipendenti & in aumento. Certo, & ben difficile individuare re-
golarita nell’andamento degli aggregati che rappresentano i lavo-
ratori indipendenti. Con riferimento all’Italia, ne abbiamo indi-
viduata una (si tratta di una correlazione inversa) confrontando le
variazioni dei lavoratori indipendenti in agricoltura con quelle
della produzione industriale; ma oramai I’esodo agrario — non
solo quello dei lavoratori indipendenti — anche in Italia tende ad
esaurirsi. Abbiamo poi notato che "occupazione extra-agricola
complessiva — dipendenti e indipendenti — nel lungo periodo
presenta una crescita relativamente regolare, cid che implica un
«travaso dinamico» fra industria e servizi. Si pud presumere che
questa tendenza, osservabile in Italia, abbia luogo anche nelle al-
tre economie. ,

Sul piano analitico occorre mettere nel massimo rilievo che
oggi, come si & gia osservato, nei paesi industrializzati la disoc-
cupazione «di attrito» — o «strutturale» — & sensibilmente cre-
sciuta: dall’1,5-3 per cento al 5-7 per cento, per effetto del co-
spicuo aumento del reddito familiare, cid che ha consentito di
allungare il tempo di attesa per la scelta di un lavoro gradito; di
conseguenza, nelle fasi cicliche negative la disoccupazione pud
raggiungere o superare livelli dell’8-10 per cento, livelli che nel
passato avrebbero creato un grave allarme sociale. Lo stesso mi-
glioramento economico ha favorito 1’aumento del livello medio
d’istruzione ed ha ridotto la propensione di un numero crescente
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di lavoratori ad accettare lavori monotoni e ripetitivi ed ha fattc
crescere I'offerta di lavoro femminile.

Dall’analisi precedente appare che per combattere la disoc-
cupazione occorre agire principalmente in tre direzioni: 1) fre-
nare I’espulsione dei lavoratori dipendenti delle grandi imprese
industriali, un’espulsione che in certi paesi ha raggiunto ampie
proporzioni; 2) rafforzare la crescita delle medie e piccole impre-
se nell’industria e nei servizi e 3) rafforzare la ricerca e I'istru-
zione superiore perché cid pud favorire le iniziative capaci di
creare nuove occupazioni e pud ridurre i casi di non corrispon-
denza fra domanda e offerta di lavoro — la diffusione dell’istru-
zione supetiore accresce ’adattabilitd dei lavoratori.

Anche gl’interventi da considerare sono di tre ordini: parec-
chi di questi interventi sono stati raccomandati da diversi eco-
nomisti ed episodicamente attuati da numerosi paesi industria-
lizzati: il proﬁlema oggi, & di articolarli in un’organica strategia,
attribuendo a ciascun intervento il peso che in una visione glo-
bale risulta necessario; in un breve commento cercherd di met-
tere in risalto quegli interventi che, sulla base della precedente
analisi, appaiono particolarmente importanti. Gl'interventi del
primo ordine mirano a rilanciare lo sviluppo aggregato — nessu-
no dubita che cid agevoli il riassorbimento della disoccupazione.
Gl'interventi del secondo e del terzo ordine, pur non contrastan-
do il processo di sviluppo ed anzi favorendolo mirano ad accre-
scere I'intensita dell’1mp1ego dilavoro, r1spettando il vincolo del-
la economicita di cui si & detto in precedenza.

Ecco, schematicamente, i tre ordini d’interventi.

I. Interventi volti a rilanciare lo sviluppo:

1) azioni coordinate a livello mondiale per riformare il si-
stema monetario internazionale, e accelerare vigorosa-
mente lo sviluppo dei paesi del Terzo mondo;

2) politica di sviluppo della ricerca applicata che favorisca,
in particolare, quelle innovazioni «autonome» che intro-
ducono nuovi beni per il consumo finale e che possono
creare posti di lavoro;

3) riduzione del deficit pubblico e del saggio d’interesse;

4) opere pubbliche;

5) attivita fuori mercato: ambiente, patrimonio artistico, as-
sistenza al Terzo mondo.

II. Interventi volti ad accrescere la flessibilita del mercato del
lavoro:
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1) mobilita interna ed esterna: modalita di assunzione e di
licenziamento in entrambi i settori, privato e pubblico;

2) tempo di lavoro (tempo parziale, orari flessibili, riduzio-
ne degli orari normali in singoli rami di attivita);

3) costo del lavoro (sistema di contrattazione sindacale, ri-
forma degli oneri sociali, «salario d’ingresso», contributi
temporanei alle assunzioni, misure volte a favorire la par-
tecipazione agli utili).

III. Interventi volti a sostenere la crescita delle piccole imprese
e dei lavoratori indipendenti:

1) aree industriali e servizi specifici;
2) vivai d’imprese e «produzione d’imprese a mezzo d’im-
prese».

Mi limito ad esprimere un breve commento sulla politica del-
le opere pubbliche, sulla questione della mobilita esterna dei la-
voratori, sulla riforma degli oneri sociali e sulla formazione di
piccole imprese.

Politica delle opere pubbliche. Occorre tenere ben presente
che i lavoratori che possono essere assorbiti in tali opere in gran
parte hanno basse qualifiche e debbono svolgere mansioni ripe-
titive e non gradevoli; e poiché nelle economie ad alto reddito
medio I’offerta di lavoratori di questo tipo & relativamente scat-
sa, quando aumenta la relativa domanda pud aver luogo un au-
mento dell’'immigrazione: la disoccupazione diminuisce pochis-
simo (v. dianzi p. 134).

Mobilita esterna dei lavoratori. Appare fondata la convinzione
che in questo dopoguerra in molti paesi europei sono stati intro-
dotti, nel mercato del lavoro, pitt vincoli che negli Stati Uniti,
nel Canada ed in Giappone. Qualcuno ha parlato di «euroscle-
rosi», mettendo in contrasto la crescita dell’occupazione in quei
tre paesi col deludente andamento nella maggior parte dei paesi
europei. C’¢ del vero in questa tesi. Tuttavia, mettendo da parte
il caso particolare del Giappone, il confronto fra molti paesi eu-
ropei da un lato e Stati Uniti dall’altro, se & sfavorevole ai primi
sotto I’aspetto dell’occupazione, & invece favorevole a quei paesi
per la produttivita: sotto questo aspetto si dovrebbe parlare piut-
tosto di sclerosi americana — di recente negli Stati Uniti & stata
ampiamente dibattuta la questione dell’indebolimento nella cre-
scita della produttivita. Abbiamo gia visto in che senso i due
fenomeni sono collegati: gli elementi di rigidita non hanno solo
conseguenze negative. Tuttavia, anche in questo campo ¢’¢ un
optimum; ed ammettendo che la disoccupazione, soprattutto fra
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i giovani, socialmente & un grave malanno, che non pud essere
compensato né da un pit rapido aumento della produttivita né
dalla maggior sicurezza offerta a chi gia ha o riesce ad avere un
lavoro, allora bisogna correggere la linea politica e la legislazione
sociale. Se si riconosce che questa legislazione, nel periodo delle
vacche grasse, ha largheggiato troppo con le garanzie in tutti o
quasi tutti i paesi europei, & opportuno pensare ad una conferen-
za, appunto, europea per confrontare le rispettive esperienze ed
individuare le correzioni da introdurre (cfr. Guizzi, 1986). Il pro-
blema & assai difficile, ma va affrontato con decisione, nell’inte-
resse delle nuove generazioni.

Riforma degli oneri sociali. Gli oneri sociali a carico delle im-
prese rientrano nel costo del lavoro allo stesso titolo delle retri-
buzioni vere e proprie, anche se i lavoratori dipendenti guardano
solo a queste ultime. Oggi si discute la riforma del sistema fisca-
le, con particolare riguardo alle imposte dirette; in tale prospet-
tiva occorre considerare "opportunita di abbandonare le «fisca-
lizzazioni» episodiche e di predisporre un piano di graduale e
irreversibile fiscalizzazione degli oneri sociali, anche a costo di
tassare di piti i profitti, almeno quelli non investiti. Alla questio-
ne salariale ¢ collegata quella della partecipazione agli utili: seb-
bene non sia lecito attendersi effetti straordinari, questa formu-
la, vigorosamente riproposta da Weitzman (1985), ¢ da studiare:
nelle grandi imprese di certi rami pud dare risultati positivi.

Piccole imprese. Per favorire la formazione e la crescita di pic-
cole imprese sono stati attuati diversi interventi: creazione di
aree industriali e di edifici attrezzati, finanziamenti iniziali a fon-
do perduto, agevolazioni creditizie e fiscali, servizi di consulenza
legale e tecnica, incentivazione di consorzi fra piccole imprese
per sfruttare le economie di scala nel campo delle innovazioni ed
in quello del commercio estero. Forse bisogna andare oltre e con-
siderare altre due linee d’intervento: 1) creazione, presso grandi
imprese, pubbliche e private, e presso scuole di «management»
adeguatamente organizzate «vivai» di piccole imprese e 2) incen-
tivazione del processo, gia in atto, attraverso cui non pochi di-
pendenti si distaccano dalle imprese madri e si mettono in pro-
prio — processo che ho denominato «produzione d’imprese a
mezzo d’imprese». Tutte queste iniziative avrebbero particolare
importanza in aree nelle quali & carente 'imprenditorialita, come
il Mezzogiorno d’Italia.
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APPENDICE

1. Le ipotesi preliminari: due grafici

Fig. A. Reddito e occupazione extra-agricola: due periodi, 13 paesi
(saggi annuali medi di variazione) (® 66-73 x 73-85)

<

I punti e le crocette collegano i saggi annuali medi di variazione del reddito
e dell’occupazione extra-agricola relativi a 13 paesi nei due periodi pluriennali
indicati nel testo (1966-1973: alta congiuntura; 1973-1984: congiuntura fiacca).
Nel grafico la curva, stimata in modo arbitrario (il fine & puramente illustrativo),
corrisponde all’equazione:

Ng = 7,15.0og (¥ + 2) — 4.
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_Fig. B. Reddito e disoccupazione: due petiodi, 13 paesi (¢ 66-73 x 73-85)

DIS

IlIlILlY
6 7 8 9 10 11 12

I punti e le crocette collegano i saggi annuali medi di variazione del reddito
e le medie delle quote di disoccupati fra gli anni terminali dei due periodi sopra
ricordati. La curva, anche questa stimata in modo arbitrario, & un’iperbole equi-
latera descritta dall’equazione: '
DIS = 12/Y
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Tab. 1 - Occupazione, reddito e disoccupazione: vari paesi

Occupazione Forzedi Occupaz.

extra-agricola Reddito  Disoccupaz. lavoro f. nell’ind. m.

(saggi a. di variaz.)

A% A% A%

66-73 73-85  66-73 73-85 73-85 medie 73-85 73-85
Australia (Au) 2,6 0,7 56 24 56 5,1 34 -19,8
Austria 2,0 1,5 55 25 3,6 3,0 12 -11,0
Belgio 1,2 -0,2 5,2 1,7 10,6 8,2 18,8 -30,9
Danimarca 1,0 0,9 39 1,7 84 5,1 19 -12,6
Francia 1,9 0,5 55 23 74 6,3 20 —-15,3
Germania O. 1,4 -0,3 4,6 20 7,1 53 10,7 -16,0
Italia 1,2 1,3 52 2,3 4.8 8,3 27 -16,9
Olanda 0,7 05 55 1,6 13,1 9,9 52  —147
RegnolUnito 0 -0,4 28 1,1 92 7,3 19 —28,0
Spagna 26 -13 64 1,6 17,0 122 24  —26,9
Canada 2,9 20 52 25 49 7,9 57 +2,8
Giappone 2,8 1,1 9,8 43 1,3 2,0 156  +0,7
Stati Uniti 2,3 1,7 32 23 22 60 468 —1,0

Fonrtr: Tutti i dati, eccetto quelli del reddito: Yearbook of Labour Statistics, International
Labour Office, Geneva, 1973, 1983, 1986. Reddito: World Development Report, The World
Bank, 1986.
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Tab. 2 - Occupazione, reddito e disoccupazione: Italia

DIS, Ny DIs, g FLF
1961 1,5 3,8 1,6 8,2 1,0
1962 1,6 2,4 1,6 6,2 -2,3
1963 1,3 2,4 1,3 5,6 -4,9
1964 1,5 1,1 1,4 2,8 -2,4
1965 2,3 -3,1 1,5 3,3 -2,0
1966 2,2 -0,9 1,9 5,9 -3,0
1967 1,8 2,6 1,8 7,2 0,2
1968 2,1 1,7 1,6 6,5 1,6
1969 1,5 3,1 2,3 6,1 0
1970 1,3 2,4 2,4 5,3 0
1971 1,7 0,1 2,2 1,6 0,1
1972 1,8 -0,3 2,8 3,2 -1,1
1973 1,4 1,4 2,5 - 6,8 3,6
1974 1,2 2,2 2,4 4,1 1,6
1975 2,0 0,2 2,6 -3,6 2,4
1976 1,8 0,6 2,8 5,9 4,5
1977 1,5 0,6 3,1 1,9 5,3
1978 1,7 0,4 3,7 2,7 0,7
1979 1,8 1,8 3,9 4,9 3,7
1980 1,6 1,1 4,2 3,9 2,8
1981 2,3 0,4 4,4 1,1 2,3
1982 2,8 -0,2 5,1 0,2 1,0
1983 3,2 -1,1 5,4 0,5 2,6
1984 3,9 -0,6 5,1 3,5 1,6
1985 3,6 -1,3 5,2 2,6 1,6
1986 3,5 0 5,5 2,7 3,6

FONTI: Annuario delle statistiche del lavoro, ISTAT, vari anni e Relazione generale sulla situa-
zione economica del paese, Ministero per il bilancio, vari anni. Le due serie della disoccupa-
zione sono espresse in percentuali della forza lavoro.
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2. Le equazioni stimate
per ’economia italiana

Quasi tutte le equazioni presentate in questa appendice sono
state stimate dalla dott. Mirella Damiani, dell’Universita di Pe-
rugia, che ha provveduto a raccogliere i dati e in diversi casi ha
dato suggerimenti molto utili per la specificazione delle equazio-
ni. Salvo poche eccezioni, le variabili sono espresse in termini di
saggi di variazione. Com’¢ noto, questa procedura consente di
evitare diverse difficolta interpretative (fra cui sono molte di
quelle connesse con la multicollinearita). Al tempo stesso, i coef-
ficienti possono risultare degni di considerazione anche se assu-
mono valori relativamente bassi (per esempio: 0,40 o 0,50), va-
lori che presenterebbero assai scarso interesse nel caso che le
variabili fossero espresse in termini di livelli o di logaritmi. Av-
verto che il saggio di variazione & indicato da un accento circon-
flesso, che sotto i valori dei coefficienti sono indicati quelli del ¢
di Student e che gli R? sono stati corretti per i gradi di liberta.

Il periodo considerato di regola va dal 1960 a% 1984 0 al 1985
ed a tale periodo si fa riferimento quando non si danno diverse
indicazioni. In alcuni casi, tuttavia, sono stati esaminati due sot-
toperiodi, giacché il 1973 rappresenta una frattura nell’andamen-
to della maggior parte delle variabili. Nel valutare le stime delle
equazioni relative ai due sottoperiodi occorre tener presente che
il numero dei dati & inferiore a quello normalmente giudicato il
minimo.

(a) I determinanti fondamentali della disoccupazione
Ecco la stima dell’equazione (3) (v. il testo):

ADIS = 10,47 + 0,06 AFLF-3,08 N - 1,73 Y  R%?=0,80  (1A)
4,57 2,42 4,30 1,92 DW =235

dove si considerano le variazioni percentuali della disoccupazio-
ne e della forza di lavoro femminile e i saggi medi di variazione
dell’occupazione extra-agricola e del reddito in 13 paesi nel pe-
riodo 1973-85. (Da notare che il reddito, pur essendo significa-
tivo, lo & meno delle altre variabili: cid non deve meravigliare
giacché i saggi di variazione del reddito e dell’occupazione extra-
agricola sono in una certa misura correlati.)
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Per I'Italia (periodo 1960-85), oltre la disoccupazione totale,
sono state considerate due delle tre categorie di disoccupati (&
dubbio, come si & visto, che le persone della terza categoria siano
da includere fra i disoccupati): persone che hanno perduto I'im-
piego (DIS;) e persone in cerca di prima occupazione (DIS,). Ho
usato le variazioni, in punti percentuali, delle quote di disoccu-
pazione ed i saggi di variazione del reddito, della forza di lavo-
ro femminile e dell’occupazione extra-agricola dipendente: que-
st’ultima variabile & risultata pit significativa dell’occupazione
extra-agricola totale (sia queste tre equazioni sia quella relativa ai
13 paesi sono state stimate dal prof. Paolo Palazzi):

DiS;= 7,11+ 1,17 FLP-5,16 Ny, R?=0,68 (2A)
4,76 2,52 6,68 DW =2,25

DiS, =13,23-0,98 Y, —8,48 N, R?=0,69 (2AA)
4,57 1,80 5,09 DW =2,13

DiS,= 8,17-0,97 FL.P-6,23 Ng, R?=0,70  (2AAA)
4,90 1,89 7,29 DW =2,21

Nell’equazione della disoccupazione totale (2A) il reddito non
¢ risultato significativo, evidentemente per il fatto che in questo
caso'la correlazione fra tale variabile e I'occupazione extra-agri-
cola dipendente & particolarmente stretta. Le variazioni del red-
dito — piu specificamente: del reddito industriale — risultano
significative solo nel caso della disoccupazione in senso stretto.

Per chiarire la natura degli impulsi che fanno variare I’occu-
pazione extra-agricola e, in particolare, I’occupazione dell’indu-
stria manifatturiera, conviene cominciare dall’equazione della
produttivita del lavoro nell’industria manifatturiera misurata in
termini di ore:

2=0,34Y,+0,15 (L-P)_,+0478-P_),, R*=0,80  (3A)
4,69 3,22 3,19 DW =1,93

(Avverto che la terza variabile esplicativa rappresenta la media
dei valori assunti due o tre anni prima.)

Dall’equazione della produttivita si pud ricavare I’equazione
dell’occupazione dipendente nell’industria misurata in termini
di persone (testo: equazione 7a):
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N, =0,18 ¥,—0,14 (LJP)_,—0,24 (S/P,.)_; R®=0,34  (3AA)
2,51 3,16 2,13 DW = 1,50

La stima non appare molto soddisfacente; lo diventa se, in
luogo dell’occupazione dipendente nell’industria, si usa quella re-
lativa a tutti i settori extra-agricoli; il miglioramento, come mi ha
fatto osservare Franco Momigliano, probabilmente & da collega-
re all’ipotesi del «travaso dinamico»:

Np,=0,21Y,-0,14 (SJP)_,+0,23 (S/P,.)_, R2=0,61 (3AAA)
340 2,79 2,65 DW = 2,01

Dall’equazione dell’occupazione extra-agricola si puo ricava-
re quella della disoccupazione in senso stretto (testo: equazione
8):

DiS, = —2,92¥;+1,20 (LJP)_, +2,59 (S/P,..)_; R%?=0,51 (4A)
4,81 3,03 3,45 DW = 1,63

Questa & ’equazione della disoccupazione in senso stretto di
seconda approssimazione. Vediamo se questa equazione puo set-
vire per spiegare la disoccupazione totale:

DiS;= —1,36 Y, +0,68 (LJP)_, + 1,45 (S/P,..)_; R2=0,45 (5A)
405 2,30 4,34 DW = 1,63

L’efficacia interpretativa diminuisce, come ci si doveva a-
spettare, ma & pur sempre ragguardevole (ricordiamoci che tutte
le variabili — compresa quella relativa alla disoccupazione —
sono espresse in termini di saggi di variazione). Quando si con-
sidera la disoccupazione totale, tuttavia, & necessario includere
fra le variabili esplicative anche la forza di lavoro e, in partico-
lare, per le ragioni ricordate nel testo, la forza di lavoro femmi-
nile; I’equazione della disoccupazione totale diviene allora:

DiS=1,30 FLF—1,28 ¥, + 0,64 (L-P)_, + 1,25 8-P,.,)_, R?=0,61 (6A)
2,23 4,10 2,68 4,14 DW = 1,86

E chiaro che I'efficacia interpretativa di questa equazione, in-
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cui compare la forza di lavoro femminile, & sensibilmente mag-
giore di quella in cui non compare.

Per verificare I'ipotesi secondo cui sulla produttivitd influi-
sce anche il saggio dell’interesse reale (v. il § 5 del testo), & stata
stimata una variante dell’equazione (3A). Ecco i risultati:

#= 0,61Y,+0,05(@-P)_,+0,298-P, ) ,,+0,12 (i—-P) R®= 0,98 (3B)
12,12 2,01 3,25 5,00 DW = 2,11

Questa variante riguarda solo il periodo 1974-84: il sensibile
aumento dell’interesse reale ha luogo in questi anni.

(b) I determinanti dei salari

Nelle precedenti equazioni riguardanti la disoccupazione si
assume che la spinta alle variazioni provenga dai salari: la disoc-
cupazione ¢ la variabile passiva e, come si & argomentato, in que-
sto caso la relazione fra salari e disoccupazione & diretta. Tale
relazione & invece inversa quando la spinta proviene dalla disoc-

\

cupazione; & appunto questa I’equazione Phillips-Lipsey, della
quale presentiamo due stime:

§$=11,03 DIS3! + 0,98 V + 8,65 D70 R%=0,93 (9A)
3,86 9,08 4,33 DW = 1,80

§$=6,58—0,10 DIS; + 0,90 V + 8,50 D70 R2=0,77 . (10A)
3,80 2,01 6,99 4,13 DW = 1,66

Per le equazioni del tipo (9A) in cui si usa I'inverso della quo-
ta dei disoccupati i risultati sono altrettanto buoni per le tre ca-
tegorie di disoccupati separatamente considerati. Per le equazio-
ni del tipo (10A) in cui si usa il saggio di variazione della disoc-
cupazione i risultati sono buoni nel caso della prima categoria,
meno buoni nel caso della seconda, decisamente mediocri nel ca-
so della terza. V & I’indice del costo della vita e D70 una variabile
«dummy» riferita al 1970, un anno che risente in pieno degli
effetti dell’autunno caldo del 1969.
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(c) I determinanti dell’occupazione in tre settori di attivita

Agricoltura

Occupazione agricola totale (N,)

(60-85) N, = —0,53 ¥ —0,92 Nay, R?=0,58 (11A)
2,82 1,56 DW = 1,86

(60-73) N, = —0,77 ¥ -0,24 Na,, R?=0,77 (12A)
4,32 0,43 DW = 2,37

(74-85) N, = + 0,85 Y -5,71 Na,, R?=0,76 (13A)
3,07 5,21 DW = 2,05

dove Y ¢ il prodotto interno lordo a prezzi costanti e N;; & "oc-
cupazione totale nell’industria e nei servizi privati. Da notare
che nel periodo pil recente — equazione 13A — la variabile Y
diventa positiva: segno che I’occupazione agricola sta esaurendo
il ruolo di serbatoio per le altre attivita. In effetti questo ruolo &
stato svolto prevalentemente dai lavoratori indipendenti (v. il
grafico A4), piuttosto che dai lavoratori dipendenti (N,,), che
spesso fanno capo ad aziende capitalistiche moderne e che in tut-
fo g periodo variano direttamente al variare del prodotto interno
ordo:

(60-85) N 4= +0,54 ¥ R?=0,38 (14A)
2,47 DW = 2,43

Industria in senso stretto: occupazione dipendente misurata in ter-
mini di ore complessivamente lavorate

L’equazione 7a del testo riguardante ’occupazione industria-
le & stata stimata con risultati decisamente positivi; la stima si
riferisce al periodo 1960-84; I'occupazione € misurata in ore e
riguarda solo i lavoratori dipendenti:

N,y =0,64 ¥,+0,14 (L-P)_,-0,45 (§-P.),, R?=0,84 (15A)
9,39 3,21 3,22 DW =1,98
Da questa relazione si pud ricavare quella della produttivita

sulla base della relazigne # = Y/N,,, che pud essere approssimata
dalla differenza # = Y;— N,;, (piu volte ho usato differenze fra
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saggi di variazione piuttosto che saggi di variazione dei rapporti:
per valori relativamente bassi delle variabili le differenze sono
minime). Si tenga presente che nell’equazione relativa a N, il
coefficiente di Y; dovrebbe essere il complemento a 1 del coef-
ficiente di Y; nell’equazione (3A). Il nesso fra occupazione di-
pendente misurata in termini di ore e occupazione dipendente mi-
surata in termini di persone pud essere espresso dalla relazione:

Nign=0,25 Ny R*=0,37 (15AA)
3)94 DW = 2,09

(Cfr. anche le equazioni 3AA e 3AAA).

Attivita extra-agricole, esclusa la pubblica amministrazione

Sulla base di quanto si & osservato nel § 2 del testo ci atten-
diamo di trovare: (1) che le variazioni dell’occupazione dipen-
dente e dell’occupazione totale nelle attivitd extra-agricole (e-
sclusala P.A.) possono essere spiegate dagli stessi fattori che con-
tribuiscono a spiegare le variazioni dell’occupazione dipendente
nella sola industria; (2) che le variazioni nell’occupazione totale
dei servizi sono negativamente correlate con I’occupazione totale
nell’industria (ipotesi del «travaso dinamico»). Entrambe le ipo-
tesi sembrano trovare conferma empirica, come appare dall’e-
quazione (16A) (occupazione dipendente nell’industria e nei ser-
vizi privati, N, ), dall’equazione (17A) (occupazione totale
nell’industria e nei servizi privati, N;) e dall’equazione (18A)
(occupazione nei servizi privati, N;, che viene posta in relazione
all’occupazione totale nell’industria, N, ritardata di un anno):

N, 4 =0,40 Y -0,06 (L-P)_,-0,14 (5-P_) _, R?=0,47 (16A)

4,68 2,31 2,33 DW = 1,61
N, =0,74 + 0,26 Y-0,06 (L-P)_,-0,14 (5-P_)_, R2=0,38 (17A)
1,77 3,50 2,14 2,53 DW = 1,88
N,= 2,41-0,59N,_, R?=0,79 (18A)
17,31 5,79 DW =2,16

(La specificazione dell’equazione 18A & stata suggerita dalla dott.
Damiani; la stima riguarda il periodo 1974-85).

Occorre rilevare che nelle equazioni (15A) (occupazione di-
pendente nell’industria in termini di ore), (16A) (occupazione
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dipendente nell’industria e nei servizi vendibili) e (17A) (occu-
pazione totale negli stessi settori) le correlazioni sono via via me-
no strette, com’e ben comprensibile, dal momento che le varia-
bili esplicative sono le stesse, ma la variabile spiegata & via via
piu ampia.

(d) La sequenza salari-profitti-investimenti

Mi limito a presentare le stime delle equazioni che hanno un
ruolo di rilievo nella sequenza salari-profitti-investimenti; si trat-
ta di equazioni che compaiono nel modello di riferimento (ap-
pendice, § 3).

I salari influiscono negativamente sugli investimenti quando
aumentano pil della produttivita, poiché in questo caso normal-
mente deprimono il saggio del profitto (v. il testo, § 10); al tem-
po stesso, i salari esplicano un effetto positivo attraverso 1’au-
mento del reddito da lavoro dipendente e dei consumi e la con-
seguente riduzione della capacita inutilizzata. Un aumento so-
stenuto dei salari pud sollecitare una politica economica restrit-
tiva se un tale aumento fa crescere le importazioni pit delle
esportazioni.

Ecco, in primo luogo, I’equazione degli investimenti:

1=17,61-2,69 IN +0,95 (G/K i) + 12,41 D66 R?=0,84 (19A)
1,99 8,64 2,56 3,11 DW =1,94

I determinanti degli investimenti (che si riferiscono all’indu-
stria manifatturiera) sono il grado di capacita inutilizzata (IN) e
la differenza fra saggio del profitto e saggio dell’interesse; si &
inclusa una «dummy» per il 1966 poiché, per ragioni di politica
economica generale, in quell’anno fu impressa una particolare
spinta in alto agli investimenti delle imprese a partecipazione sta-
tale. L’aumento del saggio dell’interesse frena gl’investimenti in
due modi: deprime i profitti netti e induce i manager a compiere
investimenti finanziari piuttosto che investimenti reali; per que-
ste due ragioni ho ritenuto di considerare i due saggi, non sepa-
ratamente, ma come un’unica variabile, usando la differenza.
(Non solo in Italia ma nella maggior parte dei paesi sviluppati
’elevato saggio dell’interesse ha Frenato gl’investimenti e, in par-
ticolare, quelli che accrescono I’occupazione; a sua volta in questi
anni I’elevato interesse & imputabile, in larga misura, alla politica
economica seguita dagli Stati Uniti ed al forte aumento dell’of-
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ferta di titoli pubblici originato dai cospicui deficit di bilancio.)
Ed ecco le equazioni del reddito da lavoro dipendente, dei
consumi, delle importazioni e delle esportazioni:

RLD=4,15+ 0,73 5+0,75 N, R?=0,89 (20A)
432 12,32 2,83 DW = 1,87

dove N, indica 'occupazione dipendente totale.

C= 0,73 RLD +0,25 RNG R2=0,99 (21A)
21,58 7,07 DW = 1,95

dove RNG ¢ il risultato netto di gestione dei lavoratori indipen-
denti.

IM=1,54C+0,361-0,40 (P, —P)+ 12,78 D76 R?*=0,88 (22A)
7,05 4,60 3,57 2,93 DW = 2,13

dove P,,, sono i prezzi dell’importazione, P i prezzi interni e D76
una «dummy» che esprime il recupero straordinario, anche se di
breve durata, del reddito e delle importazioni dopo la caduta del
1975.

E- 1,78 DM-0,64 P, —0,66 IN-16,00 D73 R?=0,92 (23A)
13,66 2,82 3,74 4,85 DW = 2,14

dove DM ¢ la domanda mondiale, espressa dall’indice della pro-

duzione manifatturiera mondiale, P, , i prezzi all’esportazione,

corretti per il cambio col dollaro, e D73 una «dummy» che espri-

me il freno esercitato dall’aumento, per quei tempi anormalmen-
te rapido, dei prezzi alle esportazioni.

3. Modello di riferimento
per il breve periodo

Equazioni

]

—2,IN + b;(G/K-1)
a,L + b,MP + c,P,,

1M) Investimenti
2M) Prezzi

o b
1]
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3M) Saggio del profitto ~ G/K = a,P—b,[.—c;MP~d,IN
4M) Capacita inutilizzata IN = —a,C—bJ-c,E

)
)
5M) Consumi (p. correnti) C = as8 —b,DIS
6M) Produttivith oraria & = a ¥ +b(L—P)_, +c,S— 13 Do
7M) Disoccupazione DiS = —a,¥Y+b,(L-D) +c,(5-P_)_,
8M) Salari § = a,—bgDIS+ ¢V
9M) Importazioni M = aC+bi-cyP,,—P)
10M) Esportazioni E = a,,DM+b,(P,.—P)+c, IN
Identita
11M) Costo della vita UV =a,+b,P
12M) Prezzo delle macchine P, = a,, + b,,P
13M) Consumi (p. costanti) C, = a,; +b,,C—c,,P
14M) Reddito nazionale ¥ = a,,C+b,,I

Questo modello — che ¢ simile anche se non identico a quello
presentato nel capitolo II alla parte II — parte dal presupposto
che i fondamentali impulsi dinamici provengono dall’industria
manifatturiera; pertanto, gl’investimenti, il saggio del profitto
(espresso come rapporto fra profitti totali e valore del capitale),
i prezzi, la capacita inutilizzata, la produttivita oraria ed i salari
si riferiscono all’industria mamfatturlera la domanda mondiale
(DM nell’equazione 10M) & espressa dall’ indice della produzione
manifatturiera mondiale (dati Onv); le esportazioni consistono
per la massima parte di prodotti 1ndustrlaﬁ mentre le importa-
zioni comprendono anche materie prime e fonti di energia.

Le variabili endogene sono 10, come le equazioni; quelle eso-
gene sono 4: MP (prezzi delle materie prime nei mercati inter-
nazionali), P,,, (prezzi internazionali dei prodotti finiti), DM (do-
manda mondlale) (sagglo dell’interesse). L’accento circonflesso
indica un saggio d1 variazione.

4. L’equazione per ’occupazione
e quella per il consumo di petrolio

L’equazione per I'occupazione dipendente nei settori extra-
agricoli, che & del tipo:
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A

NEd=a+b§’—c(£—p)—d(s—Pma)—t'

¢ del tutto analoga ad un’equazione che pud spiegare le variazio-
ni dei consumi di petrolio:

Coe=a+bY—c(P,,—P)—d(P,.-P.,)_,

dove P, ¢ il prezzo del petrolio, P I'indice dei prezzi all’ingrosso
e P, il prezzo del carbone, il piti diretto sostituto del petrolio; la
seconda variabile esplicativa esprime la spinta al «risparmio as-
soluto» di petrolio, la terza la spinta al «risparmio relativo». Sti-
mai un’equazione di questo tipo diversi anni fa; ho poi pubbli-
cato questa stima in un articolo apparso nella rivista «Dimensione
energia» (1985, n. 9). Ecco una stima piu crescente (si riferisce al
periodo 1960-1985):

Cpe= —2,60+1,80 Y~0,42 (P, JP) - 0,40 (P,JP) _, R?=0,72
2,15 6,50 2,32 1,78 DW =1,71

5. Occupazione e disoccupazione: i giovani

Se il quadro generale dell’occupazione e della disoccupazione
¢ fortemente differenziato, quella parte del quadro che riguarda
i giovani lo & al massimo grado. Sembra che fra i valori in decli-
no, nell’area dei piu giovani, si possano annoverare la stabilita
del posto di lavoro e I'altezza della retribuzione — una volta
raggiunto un reddito capace di soddisfare le esigenze essenziali.
Sono invece valori in ascesa quelli riguardanti la soddisfazione
— il piacere diretto e la soddisfazione ideale o intellettuale —
che si pud ottenere dal lavoro e, in corrispondenza con la minore
importanza attribuita alla stabilita, la varieta nel corso del tempo
delle esperienze, specialmente nel campo delle attivita a tempo
parziale (che includono le attivita stagionali). Del resto il cre-
scente reddito familiare medio determinato dalla crescente pro-
duttivita del lavoro, sta creando uno spazio crescente per i me-
stieri pitt diversi, molti di puro consumo.

Accanto a situazioni tutto sommato fisiologiche sussistono,
f)erb,h soprattutto nel Mezzogiorno, situazioni gravemente pato-
ogiche.
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6. Prospettive dell’occupazione in Italia

Nella graduatoria della disoccupazione fra le economie svi-
luppate oggi I'Italia & in alto, ma non & fra le prime: la media
italiana si aggira sul 12 per cento; un livello gravemente patolo-

ico si osserva nel Sud: 16 per cento; nel Nord il livello & di circa
%8 per cento, ossia & superiore, ma non molto superiore, a quello
che oggi pud essere considerato un livello di attrito. Il fatto € che
negli ultimi quindici anni nel Sud la disoccupazione & cresciuta
pit1 che nel Nord, ma, contrariamente a quanto molti credono,
anche "occupazione ¢ cresciuta di pit: in media lo 0,7 per cento
'anno contro lo 0,4 per cento. In buona misura questo anda-
mento va attribuito alla crescita dell’offerta di lavoro femminile,
di cui si & detto; in parte, tuttavia, nel Sud va attribuito alla
crescita demografica. Da notare che nel Sud la flessione dell’oc-
cupazione nell’industria manifatturiera & stata assai pitt conten-
tuta che nel Centro-Nord, fenomeno ben comprensibile, consi-
derato il minor peso relativo delle grandi imprese.

Nel nostro paese le garanzie per chi gia lavora sono state de-
cisamente rafforzate dallo statuto dei lavoratori, approvato con
una legge del 1970. Sotto I’aspetto dello sviluppo civile si & trat-
tato di un provvedimento degno di approvazione; oggi, tuttavia,
& necessario rivederlo; ricordiamoci che la Spagna, dopo aver in-
trodotto, nel 1980, un provvedimento simile alla nostra legge del
1970, I’ha modificato significativamente quattro anni dopo. Le
garanzie fornite a chi lavora non solo hanno accentuato certe
rigidita del mercato del lavoro, specialmente per quanto attiene
alle assunzioni ed ai licenziamenti, ma hanno anche contribuito
a determinare quel processo di decentramento delle unita pro-
duttive, satelliti delle grandi imprese, e la crescita molto rapida,
probabilmente troppo rapida, delle piccole e piccolissime impre-
se, sia nell’economia ufficiale sia nell’economia sommersa; le pic-
cole imprese di rado diventano imprese medie (o grandi), giacché

'imprenditori si fermano prima della soglia critica, oltre la qua-
%e scattano i vincoli di cui si & detto, specialmente in materia di
assunzioni e di licenziamenti!. La questione & importante poiché

1 La soglia critica & di 50 lavoratori. Si potrebbe pensare ad un provvedimen-
to sperimentale che consentisse di elevare, per esempio, a 100 quella soglia, d’ac-
cordo coi sindacati, per un periodo limitato ma sufficientemente lungo — dicia-
mo 5 anni — e con garanzie per entrambe le parti. Se l'esperimento avesse
successo, il provvedimento temporaneo potrebbe essere sostituito da un provve-
dimento definitivo.
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sembra certo che la nostra economia soffre per I'insufficiente svi-
luppo, in molti rami, d’imprese medie, con conseguenze negative
di vario genere, alcune delle quali riguardano il processo di dif-
fusione delle innovazioni tecnologiche (cfr. Onida, 1987). D’al-
tra parte, I'intero sistema di garanzie ha indotto molte grandi
imprese ad affidare diversi lavori in sub-appalto, contribuendo
all’eccessiva proliferazione d’imprese molto piccole.

I fenomeno della crescita delle piccole imprese ha dunque
aspetti contrastanti, positivi e negativi. Pare certo che la somma
algebrica sia positiva, se non altro per il fatto che nell’ambito
dell’industria sono le piccole imprese che hanno ridotto la fles-
sione nell’occupazione totale. Secondo lo studio di F. Barca, in-
fatti (1987, p. 28 e fig. 3), nelle imprese relativamente piccole —
da 20 a 99 addetti — che sono state oggetto della rilevazione da
lui utilizzata, dal 1973 al 1986 I'occupazione & aumentata del 20
per cento, mentre nelle imprese relativamente grandi — 200 ad-
detti ed oltre — durante lo stesso periodo & diminuita del 30 per
cento. In definitiva, il problema & di togliere di mezzo gli ostacoli
che impediscono alle imprese piccole di crescere, se ci sono con-
dizioni favorevoli.

Occorre notare che le garanzie a favore dei lavoratori gia oc-
cupati hanno accentuato la rigidita del mercato del lavoro pro-
prio in un periodo in cui, per evitare un aumento della disoccu-
pazione, si poneva la necessita di una crescente flessibilita delle
unita produttive, non solo a causa del rallentamento del processo
di sviluppo e dell’aumento dell’offerta di lavoro, ma anche a cau-
sa dei mutamenti che stanno subendo le strutture produttive dei
paesi avanzati: in effetti, le nuove tecnologie tendono ad aprire
maggiori spazi alle economie di specializzazione e di differenzia-
zione che alle economie di scala; ed un’analoga tendenza ¢ de-
terminata dal cospicuo e persistente aumento del reddito indivi-
duale, che porta ad una crescente differenziazione della do-
manda.

In Italia & necessario predisporre una strategia che utilizzi
tutte le misure considerate nel paragrafo conclusivo del capitolo
ed in particolare avvii la revisione dello statuto dei lavoratori, la
riforma del sistema degli oneri sociali (inclusa I’indennita di li-
cenziamento) e la creazione dei «vivai» d’imprese.

A titolo illustrativo presento qui di seguito due ipotesi pre-
visive, riferite al 1992; la prima ipotesi (bassa) s’inserisce sostan-
zialmente nelle tendenze in atto; la seconda ipotesi (alta) presup-
pone vigorosi ed organici interventi di politica economica, a co-
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minciare dal rilancio dello sviluppo2. Tuttavia, se riconosciamo
che nei prossimi anni ben difficilmente potremo andare oltre un
saggio medio annuale del 2,5 per cento, dobbiamo sforzarci di
elevare in modo economicamente valido il saggio di crescita del-
'occupazione. Nell’elaborare le due «estrapolazioni ragionate»
ho cercato di tener conto della precedente analisi teorica e delle
verifiche empiriche; si tratta tuttavia di estrapolazioni molto
grezze. Sia per questo motivo, sia per non allungare troppo que-
sto capitolo, ometto i ragionamenti che sono dietro a tali estra-
polazioni; mi limito a presentare qui di seguito i grafici che illu-
strano I’andamento deﬁe principali categorie di occupati (maschi
e femmine, dipendenti e indipendenti), distinguendo i principali
settori di attivita.

Tab. A - Occupazione, disoccupazione e forze di lavoro

Agri- . Altre Forze
8 Industria . Totale .
coltura attivita di lavoro

1978 3,07 7,58(7,43) 9,37 20,02(19,87) 21,58  7,2% ( 7,9%)
1986 2,24 6,82(6,52) 11,80 20,86 (20,56) 23,47 11,1% (12,4%)
1992b. 1,74 6,34 13,62 21,70 24,40 11,0%

a. 1,82 7,00 13,84 22,66 24,70  8,3%

Disoccupazione

Tab. B - Variazioni medie annuali (in migliaia)

Agricoltura Industria aﬁis‘i; Totale s:friif’fi
1978-86 - 104 -95(—-114) 304 105(86) 0,5%
1986-92 b. —83 - 80 303 140 0,7%
a. -70 +30 340 300 1,4%

Nella tabella A le cifre delle prime cinque colonne sono in milioni; le cifre fra parentesi sono
al netto dei lavoratori in Cassa integrazione guadagni. L’ipotesi bassa & indicata con b.,
quella alta con a. (Proponevo queste ipotesi previsive nell’estate del 1987.)

FONTE: ISTAT.

2 A quanto pare (scrivo nel dicembre 1992) la pit vicina alla realta sembra
I'ipotesi bassa.
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Fig. Al. Agricoltura: dipendenti e indipendenti, maschi e femmine (mi-

gliaia).

3.200
3.000
2.800
2.600
2.400
2.200
2.000
1.800
1.600
1.400
1.200
1.000

800

600

400

200

Fig. A2. Industria: dipendenti e indipendenti, maschi e femmine (migliaia).
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Fig. A3. Servizi privati e pubblici: dipendenti e indipendenti, maschi e fem-
mine (milioni).
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Fig. Ad4. Agricoltura: indipendenti, maschi e femmine (saggi di variazio-
ne).
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Indip. agr.
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Fig. A5. Industria: dipendenti, maschi e femmine (saggi di variazione).
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Fig. A6. Quota della disoccupazione in senso stretto (sfasata di un anno)
e saggio di variazione della produzione industriale.
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Fig. A7. Popolazione, forze di lavoro e occupazione (logaritmi).
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Fig. A8. Occupazione nell'industria e nei servizi privati (logaritmi).
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Fig. A9. Industria manifatturiera: monte ore (ascisse, miliardi) e dipenden-
ti (ordinate, milioni).
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Nota: E un grafico che avevo elaborato diversi anni fa e che ora ho aggior-
nato; Paola Potestio e Paolo Piacentini I’avevano utilizzato in un loro articolo del
1978 (Alcune osservazioni sulla relazione fra orario di lavoro e occupazione, «Note
economiche», 1978, n. 4). La prof. Potestio & poi tornata sulla questione in un
recente articolo, apparso nella «Rivista di politica economica» (1985, n. 12).

Dal grafico appare chiaramente, in armonia con quanto si argomenta nel
testo, che ogni «salto» da una funzione all’altra va posto in relazione con una
flessione ciclica: 1964, 1974-75, 1981. Da notare che la flessione del 1958, im-
portata dagli Stati Uniti, non grave e di breve durata, non si collega a nessun
«salto». Da notare, inoltre, che il 1971, anno di flessione, & seguito da una ri-
presa, vigorosa ma bén presto interrotta dal primo «shock» petrolifero; per que-
sto, i tre anni 1971, 1972 e 1973 vanno considerati come un periodo di transi-
zione: nel grafico rimangono fuori da ogni funzione.

Occorre tenere ben presente che i dati sono, per la loro natura, molto in-
certi. Per questo e per gli altri grafici come fonti ho usato I’ Aunuario delle stati-
stiche del lavoro e I Annuario italiano di statistica dell’IstaT, vari anni.
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VIII

PROGRESSO TECNICO, DISOCCUPAZIONE
E DINAMICA ECONOMICA

1. Introduzione

Conviene ricordare che le innovazioni non possono essere
studiate in un quadro di statica economica; un’analisi dinamica &
necessaria perfino in prima approssimazione. Un importante
strumento analitico che pud essere usato sia nei modelli teorici
che nella ricerca empirica & costituito dai saggi di variazione dei
fenomeni da studiare. Se I'interdipendenza ¢ lo strumento es-
senziale dell’analisi statica, I'interazione & lo strumento essen-
ziale nell’analisi dinamica.

Qui desidero attirare I’attenzione sulle due proposizioni che
seguono:

1) «La velocita del progresso tecnico & determinata da impulsi
€conomiciy;

2) «La d1soccupa21one ¢ un fenomeno non statico ma dina-
mico».

Entrambe le proposizioni sono ampiamente discusse, oltre
che nel capitolo precedente, in un libro pubblicato nel 1989. Qui
presento alcune analisi che mirano a suffragare quelle proposi-
zioni e alcune riflessioni addizionali.

2. Impulsi economici e progresso tecnico

Cominciamo con la prima proposizione.

La maggior parte degli economisti considera che tutte le in-
novazioni siano generate fuori del sistema economico da un au-
tonomo progresso tecnico o scientifico. Se & cosi, allora il com-
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pito dell’analisi economica ¢ di studiare gli effetti delle innova-
zioni ma non la loro origine.

Occorre tuttavia compiere una distinzione. L’attesa del pro-
fitto & una condizione necessaria per attuare ogni tipo di inno-
vazione, ma non pud essere considerata come una causa specifica
o come un’impulso proveniente dalla sfera economica. Il progres-
so scientifico & spinto da curiosita intellettuali; in certi casi da
luogo ad invenzioni che sono profittevoli in determinate condi-
zioni economiche e sono trasformate in innovazioni quando al-
cuni imprenditori si rendono conto che le applicazioni pratiche
di tali invenzioni possono essere sfruttate a fini di profitto. Le
invenzioni di questo tipo e le innovazioni che ne conseguono pos-
sono essere attribuite a un progresso scientifico «disinteressato»
o «autonomo». Queste innovazioni hanno reso plausibile I’idea
che il progresso tecnico deve essere considerato come un feno-
meno essenzialmente esogeno. Ma ci sono innovazioni che ven-
gono attuate solo quando entrano in gioco certi stimoli econo-
mici. Chiamiamo «autonome» le innovazioni del primo tipo, «in-
dotte» quelle del secondo tipo. (Innovazioni indotte sono proba-
bilmente basate su invenzioni che, a loro volta, sono «indotte»
nel senso appena specificato.) Le innovazioni autonome sono
spesso innovazioni di straordinario rilievo e, di regola, consistono
in prodotti completamente nuovi. Esse hanno luogo discontinua-
mente e sono percid la fonte di shock erratici. Le innovazioni in-
dotte hanno spesso importanza secondaria dal punto di vista
scientifico, giacché, spesso, hanno la natura di miglioramenti e di
adattamenti, ma sono molto importanti per la continuita e la ve-
locita dello sviluppo economico. Di regola, esse sono innovazioni
di processo, o, se sono innovazioni di prodotto, lo sono solo sotto
I’aspetto del miglioramento della qualita o del disegno.

Le innovazioni indotte sono stimolate dall’espansione della
domanda o da aumenti di costo. In senso particolare, le innova-
zioni sviluppate nei laboratori di ricerca delle grandi imprese ap-
partengono alla categoria delle innovazioni indotte, dal momen-
to che il danaro speso per questo scopo ¢ paragonabile ad altri
tipi di investimenti. Le spese per ricerca e sviluppo (R e ), a loro
volta, dipendono dal saggio di espansione della domanda nel met-
cato in cui opera ciascuna impresa; e questo saggio dipende dal-
I’andamento della domanda aggregata nell’economia del suo com-
plesso e dagli sforzi che ciascuna impresa compie per accrescere
il volume delle vendite: campagne pubblicitarie e diversificazio-
ne dei prodotti — sforzi che avranno tanto pili successo quanto
piti rapida & 'espansione della domanda aggregata. Ma resta vero
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che la domanda aggregata & uno soltanto degli impulsi che sono
dietro le innovazioni indotte, I’altro essendo rappresentato da
aumenti di costi. I due impulsi hanno avuto rilievo sin dal prin-
cipio del capitalismo moderno. Ricordiamoci che tali impulsi fu-
rono gia discussi sia pure in modo embrionale, da Smith e da
Ricardo.

I governi possono rendere disponibili per le imprese le inven-
zioni sviluppate per fini militari. Attraverso politiche fiscali e
finanziarie essi possono rafforzare o perfino creare gli stimoli e-
conomici sopra ricordati, e cioé¢ 'espansione della domanda, le
variazioni dei costi e le spese per ricerche e sviluppo. Le inno-
vazioni sono da considerare indotte anche quando gli stimoli eco-
nomici sono creati o rafforzati artificialmente dai governi.

L’espansione della domanda pud stimolare certe innovazioni:
in primo luogo, perché consente una pil razionale divisione del
lavoro all’interno delle imprese e fra imprese, in questo modo
spingendo in alto la produttivita; in secondo luogo, perché quan-
to piu & rapido I’aumento della domanda tanto pit frequenti sono
le occasioni per introdurre nuove macchine che incorporano le
pil recenti innovazioni; infine, un mercato in espansione facilita
lo sfruttamento delle economie di scala. Queste economie, e le
innovazioni prima ricordate, richiedono tempo per svilupparsi.
Nel periodo breve un aumento della domanda e della produzione
pud condurre a un uso pit efficiente del lavoro consentendo un
maggiore sfruttamento delle economie di scala negli impianti esi-
stenti e una piu efficiente utilizzazione di innovazioni precedenti
(«apprendimento attraverso 'esperienza»: learning by doing): un
tale aumento della produzione e della produttivita non richiede
investimenti addizionali; implica, tuttavia, innovazioni di pit li-
mitato rilievo e di natura pil organizzativa che tecnologica (si
veda Sylos Labini, 1984, p. 120).

Le relazioni fra aumento della domanda reale e aumento della
produttivita del lavoro sono state esaminate in primo luogo da
Adam Smith («la divisione del lavoro & limitata dall’estensione
del mercato») e, in tempi recenti da P.J. Verdoorn (1949). Ni-
cholas Kaldor (si veda Thirlwall, 1983) ha sviluppato in modo
originale quella che egli chiama la «legge di Verdoorn»!. Aumenti

1 Un gruppo di economisti di vaglia, promosso dalla organizzazione per lo
sviluppo e la cooperazione economica (Oecp 1988), ha preparato un rapporto nel
quale si mette in evidenza che lo sviluppo della produttivita nell’area Orcp in tre
Eeriodi 1960-73, 1973-79, 1979-83, mostra chiari segni di un progressivo inde-
olimento. Questi economisti attribuiscono tale fenomeno principalmente all’au-
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nei costi dei coefficienti produttivi (particolarmente nei costi va-
riabili, come lavoro, energia, materie prime) rispetto ai prezzi
delle macchine e ai prezzi dei prodotti, stimolano le innovazioni
che risparmiano i detti coefficienti. In prima istanza, vengono
compiuti tentativi per ridurre I’uso dei coefficienti che subiscono
i maggiori aumenti di prezzo, ma se questi tentativi non hanno
successo, i manager tenteranno di ottenere risparmi su altri coef-
ficienti.

Il piti frequente aumento di costi capace di stimolare inno-
vazioni ¢ quello del lavoro, dal momento che, nel capitalismo
moderno, i salari e la produttivita tendono a crescere quasi senza
interruzione in un processo che si autoalimenta. Si supponga che
un aumento dei salari abbia luogo in un determinato settore. Una
volta avviati, gli aumenti dei salari tendono a diventare generali.
Per compensare le conseguenze sui costi di tali aumenti le im-
prese introdurranno innovazioni che risparmiano lavoro e cioe
esse tenteranno di spingere in alto la produttivita del lavoro. In
quei settori in cui I’aumento della produttivita supera quello dei
salari vi sara spazio per ulteriori aumenti dei salari. Questo pro-
cesso d’interazione, che caratterizza tutti i moderni paesi indu-
striali, puo spiegare perché gli economisti hanno concentrato Iat-
tenzione sulle innovazioni che risparmiano lavoro.

Nel discutere I’andamento del costo del lavoro dobbiamo
considerare i conflitti sociali. Quanto pil essi sono frequenti e
intensi, tanto pilt alto & I’'aumento dei salari; quei conflitti, per di
pil, danno luogo a costi per I'incertezza circa I'impiego della for-
za di lavoro e la sua flessibilita. Percid i conflitti sociali possono
stimolare I'introduzione di macchine che risparmiano lavoro sia
direttamente sia attraverso gli aumenti salariali.

In ogni caso, i conflitti sociali tendono ad essere tanto piu
intensi e gli aumenti salariali tanto pil alti quanto maggiori sono
le garanzie fornite dalla legislazione sociale a coloro che lavora-
no. Poiché la correlazione fgra conflitti sociali (misurati in termini
di giorni perduti per scioperi) e aumenti salariali & elevata, nelle

mento di certi ritardi, specialmente dei ritardi riguardanti la diffusione di certe
tecnologie. Ora, quale che sia il merito di questa particolare ipotesi, osservo con
sorpresa che questi economisti sembrano attribuire importanza molto secondaria
all’ipotesi che I'indebolimento nello sviluppo della produttivita & da porre in re-
lazione principalmente con I'indebolimento nello sviluppo della produzione —
che & 'essenza della «legge di Verdoorn». Tale ipotesi sarebbe compatibile col
recente andamento sia della produttivita che della produzione — entrambe le
quantita negli ultimi due anni (1988-89) hanno dimostrato un aumento relativa-
mente sostenuto.
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indagini empiriche noi possiamo prendere gli aumenti salariali
come indice delle intensita dei conflitti (si veda ’appendice I).
Nell’esaminare come gli aumenti del costo del lavoro possano
influire sull’introduzione delle innovazioni, dobbiamo distingue-
re gli effetti immediati da quelli ritardati. Nel primo caso dob-
biamo confrontare il costo del lavoro inteso in senso proprio,
ossia il rapporto tra salari e produttivita, coi prezzi dei prodotti
finiti; nel caso degli effetti ritardati, dobbiamo confrontare i sa-
lari col prezzo delle macchine. Nel breve periodo se il saggio di
aumento nel costo del lavoro tende a superare il saggio di au-
mento nei prezzi dei prodotti industriali, 1 manager sono indotti
a risparmiare lavoro redistribuendo le mansioni tra i diversi la-
voratori nell’ambito di ciascuna impresa e riorganizzando il pro-
cesso produttivo in modo piu efficiente. Nel breve periodo, i
manager confrontano il costo del lavoro per unita di prodotto coi
prezzi dei beni che si vendono e quando il saggio di aumento del
costo del lavoro supera quello dei prezzi dei prodotti finiti essi
tendono ad accelerare I’aumento della produttivita che gia ha
luogo. Ma, se si attendono che il saggio di aumento dei salari
persista, i manager saranno indotti a introdurre macchine che
risparmiano lavoro essendo consapevoli che I’aumento di produt-
tivita determinato da tale decisione non avra effetto nello stesso
anno, ma in un periodo successivo. Qui il confronto non & fra
saggio di aumento nel costo del lavoro e nei prezzi dei prodotti
finiti, ma tra 'aumento dei salari e il saggio di aumento della
produttivita (z) che a sua volta dipende dai saggi di aumento
delle seguenti variabili: il reddito (Y), il rapporto fra il costo del
lavoro (L) e i prezzi dei prodotti finiti (P) e il rapporto fra salari
(8) e i prezzi delle macchine (P,,,), ovvero, in forma lineare2.

2=0o¥ +al -P) +b@S -D,)_, (1)

In via di principio, ’analisi precedente pud essere applicata
, ; ) 1 C ke app’
all’economia nel suo complesso; & preferibile, tuttavia, limitarla

2 Questa equazione era stata elaborata per analizzare le variazioni nell’occu-
pazione e nella disoccupazione. In una precedente pubblicazione (Sylos Labini,
1984, p. 124) ho presentato una specificazione alquanto diversa dell’equazione
della produttivita e cioé

2 =aY + b(wP,,)_, +cI_, —dI (1a)
dove I rappresenta gli investimenti e a7 ha il segno meno a causa dell’«effetto di

disturbo» (pp. 122-23). Per le relazioni logiche fra le equazioni (1) e (1a) si veda
Sylos Labini, 1989, p. 150.
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al settore industriale, che & il settore pitt dinamico riguardo alle
innovazioni; le variazioni negli altri due settori — agricoltura e
servizi — sono in gran parte trascinate da quelle che hanno luogo
nell’industria.

Se le innovazioni d’importanza straordinaria sono la fonte di
shock erratici, le innovazioni di minore importanza sono intro-
dotte quasi senza interruzione. Tra le innovazioni di questo tipo,
alle quali le innovazioni maggiori aprono la strada, troviamo quel-
le stimolate dagli aumenti dei costi, prima di tutto da aumenti
salariali, e dall’espansione della domanda. Le innovazioni che
hanno origine nei laboratori di ricerca dipendono dai determi-
nanti degli investimenti delle imprese, specialmente delle grandi
imprese; fra questi determinanti troviamo le variazioni della do-
manda. Tutto considerato, possiamo affermare che la velocita
media del progresso tecnico ¢ determinata da impulsi economici.
Mette conto porre in rilievo che, se si accetta una tale proposi-
zione, dobbiamo modificare in modo radicale numerose analisi,
particolarmente quelle riguardanti la teoria dello sviluppo, la teo-
ria dei salari e la teoria dell’occupazione.

3. La disoccupazione come fenomeno
dinamico

«La disoccupazione ¢ un fenomeno non statico, ma dinami-
co»: essa non pud essere spiegata adeguatamente da un modello
statico, ma deve essere vista come parte di un sistema di para-
metri variabili e interagenti. Possiamo riassumere gli effetti dei
diversi impulsi sulla disoccupazione nel modg seguente.

Il saggio di variazione dell’occupazione, N, ¢ eguale alla dif-
ferenza fra il saggio di variazione del reddito totale (Y) e il sag-
gaio di variazione nella produttivita del lavoro (#):

N=Y-# )

Ora, se nell’equazione della produttivita poniamo ¢ = 1 — «,
abbiamo

N=c¥-al -P -bS-D0) (3)

Dobbiamo distinguere due categorie di disoccupati: quelli
che hanno perduto il loro posto di lavoro o che hanno deciso di
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lasciarlo (DIS,), e quelli che sono in cerca del loro primo lavoro
(DIS,); la disoccupazione totale & la somma di queste due cate-
gorie. L’equazione della prima categoria di disoccupati &

DisS, = —=c¢¥ + (L - P) + bS - P,) (4)

dove Y & il saggio di variazione nella domanda dei beni e N & il
saggio di variazione nella domanda di lavoro.

L’equazione della disoccupazione totale deve includere le va-
riazioni nella forza di lavoro, che esprime I’offerta di lavoro:

DIS = dFL — ¢’Y + 2”@ - P) + b"S - P_,) _, (5)

11 saggio di aumento della forza di lavoro tende a essere tra-
scurato nelle teorie della disoccupazione. Purtuttavia, & una va-
riabile importante, che dipende da tendenze demografiche e ten-
denze sociali, come I’aumento nel grado di partecipazione delle
donne. Quando la domanda di beni aumenta pit della produtti-
vita, I'occupazione cresce; nello stesso tempo, tuttavia, cresce
anche la disoccupazione se la forza di lavoro aumenta piu rapi-
damente dell’occupazione.

Vale la pena mettere in rilievo che la variabile data dall’of-
ferta di lavoro (FL) acquista importanza decisiva nei paesi del
Terzo mondo. La variabile reddito (Y) & anche importante, ma
possiamo assumere che in tali paesi le due variabili (corrente e
ritardata) relative al costo del lavoro non hanno un ruolo di ri-
lievo. In contrasto, nei paesi industrializzati gli effetti delle va-
riazioni delle due categorie di costi del lavoro, che stimolano tipi
particolari di innovazioni che risparmiano lavoro, sono — si pud
presumere — sistematici e continui (si veda il precedente par. 2),
cosi che essi possano essere incorporati nelle equazioni fondate
su dati annuali.

4. Approcci alternativi
all’analisi della disoccupazione

Confrontiamo le due proposizioni e i principali punti anali-
tici presentati nei precedenti paragrafi coi piti importanti approc-
ci teorici alla disoccupazione e cioe I’approccio keynesiano, quel-
lo ricardiano e I’approccio neoclassico.
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Dobbiamo ricordare che 'originario modello keynesiano ha
carattere statico e si riferisce alla situazione creata dalla «grande
depressione», una situazione di estesa disoccupazione causata da
una forte caduta della domanda reale. In contrasto col punto di
vista che prevaleva ai suoi tempi, Keynes sostenne che la via per
uscire da una tale situazione, che appariva persistente, non era
costituita da un taglio dei salari, ma da un’aumento della spesa
del governo finanziata con titoli pubblici.

Le due proposizioni presentate qui sono dinamiche; quando
vengono tradotte in termini formali debbono essere espresse in
termini di saggi di variazione temporale. Da questo punto di vi-
sta, tuttavia, la distanza tra le due proposizioni e I’analisi keyne-
siana non & molto grande, giacché questa analisi pud essere svi-
luppata in termini dinamici, come Harrod e diversi altri econo-
misti hanno dimostrato in modo convincente. Possiamo dinamiz-
zare e generalizzare la teoria keynesiana introducendo nelle va-
riabili esplicative della disoccupazione il saggio di variazione,
piuttosto che il livello, del reddito. E bene ricordare che la di-
soccupazione a cui Keynes si riferiva appartiene alla prima cate-
goria e piu precisamente alla prima sotto-categoria ossia quella di
persone che hanno perduto il loro posto di lavoro o perché le
imprese in cui lavoravano le hanno licenziate o perché hanno
chiuso per fallimento.

Nel dinamizzare la teoria keynesiana, tuttavia, incontriamo
gravi ostacoli. Se & vero che lo sviluppo economico implica una
incessante redistribuzione di lavoratori tra imprese e tra attivita
economiche, e implica continui cambiamenti nei prezzi relativi e
nei redditi relativi, allora un’analisi macroeconomica come quel-
la keynesiana sembra essere di scarsa utilita o perfino fuorviante.
Non necessariamente, pero, le cose stanno cosi. Dobbiamo distin-
guere tra industrie che si innovano, le quali debbono essere ana-
lizzate una per una, e le industrie mature, che periodo per periodo
— anno per anno — rappresentano la maggior parte delle indu-
strie. Si pud mostrare che le industrie che s’innovano e che gene-
rano i principali impulsi del processo di sviluppo ciclico sono pre-
cisamente quelle che mostrano le variazioni piti irregolari. Le altre
seguono un andamento relativamente regolare e poiché rappre-
sentano la parte pit ampia dell’industria, il loro andamento si
riflette nell’economia nel suo complesso. In via di principio,
quindi, in un’analisi dinamica dobbiamo studiare sia ’andamen-
to degli aggregati e delle medie, sia ’andamento delle quantita
che si riferiscono alle industrie che s’innovano, come anche i mu-
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tamenti nei prezzi relativi e nei redditi relativi dell’intera eco-
nomia.

Si pud anche porre in relazione la precedente discussione al-
I’approccio elaborato da Ricardo nel suo famoso capitolo «Sulle
macchine» aggiunto alla terza edizione dei suoi Principi. L’ap-
proccio ricardiano & molto vicino all’approccio presentato prima,
poiché entrambi hanno carattere dinamico. Piu precisamente
quello che possiamo chiamare «’effetto ricardiano» ¢ incorpora-
to nel secondo tipo di costo del lavoro, quello ritardato nelle
equazioni (4) e (5) sopra indicate. Il primo tipo di costo del la-
voro, quello che probabilmente incentiva i manager a risparmiare
lavoro, pur senza introdurre nuove macchine, non & considerato
da Ricardo, né, per quanto io sappia, da altri economisti. Ricardo
fa ’esempio di una impresa che dedica una parte della sua forza
di lavoro alla costruzione di una macchina che poi sostituisce
permanentemente un certo numero di lavoratori. Considerando
I’economia nel suo complesso, i lavoratori che sono diventati «so-
vrabbondanti» possono essere riassorbiti a condizione che si for-
mi un nuovo capitale e che questo venga dedicato sia all’espan-
sione dell’occupazione che a nuovi mezzi di produzione. In ter-
mini moderni, la disoccupazione tecnologica tende ad essere rias-
sorbita solo se crescono gl’investimenti. Un tipo diverso di di-
soccupazione tecnologica ha luogo — e qui ci allontaniamo da
Ricardo ed entriamo nell’analisi di Schumpeter — quando una
nuova industria determina il declino di un’industria gia esisten-
te; per esempio: navi a vapore contro velieri, aeroplani contro
navi a vapore, televisione contro cinema. Considerando gli ag-
gregati e le medie e una data offerta di lavoro, la disoccupazione
crescera solo quando il saggio medio di aumento della produtti-
vita complessiva superi il saggio di aumento del prodotto nazio-
nale. Nello stesso tempo resta vero che le innovazioni influiscono
senza interruzione sui prezzi e sui redditi relativi oltre che sui
loro livelli. Quanto all’occupazione, la lunghezza e 'intensita del
processo di aggiustamento dipende, in primo luogo, dalla natura
delle innovazioni e, in secondo luogo, dalla velocita di aumento
del prodotto nazionale.

L’approccio tradizionale neoclassico & essenzialmente statico
e cosi ¢ il pits distante dall’approccio adottato qui. Tuttavia sem-
bra che il primo tipo di costo del lavoro L/P — sia del tutto
compatibile con I’approccio neoclassico, secondo il quale la di-
soccupazione ¢ la conseguenza di salari tenuti a un livello troppo
alto, per esempio dalla pressione dei sindacati, sostenuta dlzﬁ)la
legislazione sociale. Ora, i salari influiscono certamente sulla di-
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soccupazione, non perché essi sono troppo alti, ma perché aumen-
tano troppo rapidamente. La differenza non & di poco conto, né
pud essere superata semplicemente traducendo i livelli assoluti in
saggi di variazione: & la stessa logica del ragionamento che deve
essere cambiata. Cosi I'approccio neoclassico tradizionale con-
duce alla conclusione di politica economica che un taglio dei sa-
lari spingerebbe in alto il livello di occupazione, una conclusione
vigorosamente criticata da Keynes che introduce il problema del-
la domanda effettiva e delle sue relazioni coi salari e coi prezzi.
Se adottiamo un approccio dinamico e ammettiamo che la pro-
duttivita del lavoro normalmente tende ad aumentare, la critica
di Keynes vale con forza anche maggiore, poiché perfino un sag-
gio di salario stabile pud creare problemi, se la domanda non
viene spinta in alto da fattori esterni, come la spesa pubblica e la
domanda estera.

Torniamo un momento all’equazione (5). Mettendo da parte
la prima variabile (LF) e ricordando che la seconda variabile (Y)
& connessa con una versione dinamica della teoria keynesiana,
desidero porre in rilievo che il fenomeno generalmente chiamato
disoccupazione tecnologica & da mettere in relazione con la terza
e con la quarta variabile, e cioe (L-P) e (§-P,,,). Pit precisamente,
il processo delle innovazioni tecnologiche tende a causare disoc-
cupazione dal momento che esso provoca una incessante redistri-
buzione dei lavoratori. Lo spostamento da un posto di lavoro a
un altro richiede necessariamente tempo, che pud essere breve o
lungo secondo la velocita di crescita del reddito. E vero che un
processo di redistribuzione dei lavoratori pud anche dipendere
da cambiamenti nella composizione della domanda, ma spesso
tali cambiamenti dipendono indirettamente dal progresso tecni-
co. In tale prospettiva, il sistema scolastico e quello della forma-
zione, o riformazione, dei lavoratori acquistano importanza vi-
tale tra le misure volte a combattere la disoccupazione.

5. L’efficacia interpretativa
di schemi alternativi

Per decidere se un determinato approccio & da preferire ad
un altro dobbiamo mettere alla prova la loro efficacia interpre-
tativa con riferimento a problemi ben definiti. Problemi di que-
sto tipo possono essere i seguenti (si veda anche Sylos Labini,
1989).
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1) Durante il periodo 1973-85 la riorganizzazione dell’appa-
rato industriale & stata molto pit profonda e vigorosa in Europa
— specialmente in Italia — che negli Stati Uniti o in Giappone.
Cid ¢ indicato dalla grande riduzione nell’occupazione dell’indu-
stria manifatturiera di molti paesi europei e dai livelli pratica-
mente stazionari negli Stati Uniti e in Giappone.

2) Nello stesso periodo I’occupazione totale & cresciuta note-
volmente negli Stati Uniti — circa 20 milioni di posti addizionali
di lavoro, ossia il 25 per cento del livello originario, mentre in
Ttalia I’aumento degli occupati & stato modesto: solo il 7 per cen-
to. L’andamento opposto si osserva nella produttivita (ricordia-
mo che I'Italia & rappresentativa dell’Europa occidentale, se si
eccettuano i paesi scandinavi).

3) Negli Stati Uniti I'indebolimento nella crescita della pro-
duttivita & diventato particolarmente grave. Nel periodo 1978-
1982 nel settore privato extra-agricolo il saggio di variazione del-
la produttivita oraria & stato praticamente zero.

4) Gli Stati Uniti e il Canada hanno sistemi istituzionali mol-
to simili, anche nel mercato del lavoro; tuttavia, mentre gli an-
damenti dei saggi di disoccupazione sono stati quasi eguali fino al
1981, negli anni seguenti essi divergono notevolmente.

Per quanto io sappia, il confronto di cui al primo punto — la
forte caduta dell’occupazione nell’industria manifatturiera in di-
versi paesi europei in contrasto coi livelli stazionari negli Stati
Uniti e in Giappone — non ¢& stato oggetto di analisi sistematiche
tendenti ad isolare i principali determinanti dei due processi.
Spiegazioni parziali possono essere trovate in diversi lavori (per
esempio, Artus, 1982, Basevi et al., 1983) che mirano a verifi-
care 'ipotesi che la disoccupazione dipenda da un livello ecces-
sivamente alto dei salari reali, ma non Uipotesi di un aumento
eccessivamente rapido dei salari nominali.

Il secondo problema — I’andamento contrastante dell’oc-
cupazione e della produttivita nell’Europa e negli Stati Uniti —
¢ stato considerato da diversi economisti e, in particolare, da
Herbert Giersch, che ha coniato 'espressione «eurosclerosi».
Giersch attribuisce i diversi andamenti alla rigidita nei mercati
del lavoro e dei paesi europei determinata dalla legislazione so-
ciale e dall’azione dei sindacati.

Il terzo problema & stato ampiamente dibattuto negli Stati
Uniti, con magri risultati. Nell’ Economic Report of the President,
pubblicato nel febbraio 1982, leggiamo: «[...] ci sono stati diversi
sforzi per spiegare I'indebolimento [nella crescita della produtti-
vita]: questi sforzi hanno avuto solo un successo limitato. Men-
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tre ¢’¢ un buon numero di possibili variabili esplicative, gli studi
disponibili suggeriscono che nessuna di queste variabili né sepa-
ratamente né insieme ¢ in grado di spiegare pit della meta di quel
declino». Nell’edizione del 1985 del loro noto libro di testo, Paul
Samuelson e William Nordhaus, riferendosi all’indebolimento
nello sviluppo della produttivita durante il periodo 1973-84, scri-
vono: «quello che & dietro a un tale andamento & tuttora un mi-
stero per gli economisti» (p. 799).

Quanto al quarto problema, due economisti di Princeton, Or-
ley Ashenfelter e David Card (1986), hanno elaborato un’accu-
rata analisi sulle linee della teoria neoclassica e hanno sottoposto
a verifica una varieta di ipotesi. Alla fine essi onestamente con-
cludono che non sono in grado di spiegare quello che chiamano
un «enigma.

Il lettore interessato pud convincersi che una spiegazione —
io non dico / spiegazione — di ciascuno dei suddetti problemi
pud essere data dalle analisi espresse sinteticamente dall’equa-
zione della produttivita e dall’equazione della disoccupazione.

Riguardo al primo problema (caduta dell’occupazione nell’in-
dustria manifatturiera), sia gli alti aumenti salariali sia i forti
conflitti sociali hanno vigorosamente stimolato I'introduzione,
in Europa, di macchine risparmiatrici di lavoro. Gli aumenti sa-
lariali, tuttavia, debbono essere posti in relazione non ai prezzi
dei beni di consumo, ma ai prezzi delle macchine; inoltre, tutte
le variabili debbono essere considerate, non in termini di livelli,
ma in termini di saggi di variazione, dal momento che dobbiamo
cercare di comprendere i movimenti della disoccupazione e dei
suoi determinanti. La sostituzione fra lavoro e macchine & un
fenomeno non statico, ma dinamico.

Infine, debbono essere introdotte altre variabili; ad alcune di

ueste debbono essere applicati opportuni ritardi (la sostituzione
3inamica & un processo che richiede tempo) e, inoltre, nel settore
manifatturiero ’occupazione va misurata in termini di ore e non
di persone, poiché in anni recenti le ore di lavoro settimanale
sono diminuite notevolmente.

La spiegazione dei movimenti dell’occupazione nel settore
manifatturiero italiano, quando viene elaborata lungo queste li-
nee, appare soddisfacente, mentre non lo sono le spiegazioni so-
pra ricordate. In particolare, Artus (1982) e il gruppo che fa capo
a Basevi (1983) trovano che I’andamento dell’occupazione nel-
I'industria manifatturiera in Italia e in Giappone non puo essere
spiegato in modo soddisfacente sulla base cfell’ipotesi di un sa-
lario reale fuori equilibrio, mentre non compaiono problemi d’in-
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terpretazione quando si segue I'approccio delineato qui. Occorre
mettere in rilievo che quello esaminato & un periodo d’intensa
riorganizzazione industriale, che in Italia, come in diversi altri
paesi europei, ha dato origine a una forte diminuzione nel livello
dell’occupazione industriale, mentre in Giappone I"occupazione
industriale non & diminuita affatto. Purtuttavia, le equazioni del-
'occupazione industriale funzionano molto bene in entrambi i
paesi (si veda I"appendice II, equazioni A(1) e G(1)).

Quanto all’andamento contrastante dell’occupazione e della
produttivita in Italia e negli Stati Uniti, possiamo essere in parte
d’accordo con Herbert Giersch (1985), per il quale la maggiore
rigidita nel mercato del lavoro europeo & in buona parte respon-
sabile del peggiore andamento dell’occupazione in Europa rispet-
to a quello degli Stati Uniti. Non dobbiamo tuttavia dimenticare
che il migliore andamento dell’occupazione negli Stati Uniti ha
avuto un prezzo in termini di minore accrescimento della pro-
duttivita, cid che pud creare problemi di lungo periodo sotto I’a-
spetto della competitivita internazionale; inoltre, si deve ricor-
dare che nei paesi del Nord Europa la «rigidita» non & inferiore
a quella degli altri paesi europei, eppure I’andamento sia dell’oc-
cupazione che della produttivita & decisamente migliore di quello
degli Stati Uniti. In effetti, la rigidita nel mercato del lavoro pud
essere attenuata o abolendo le regolamentazioni del mercato del
lavoro — specialmente quelle che si riferiscono al sistema di as-
sunzioni e di licenziamenti — o, alternativamente, per mezzo di
procedure concertate nelle relazioni industriali fra lavoratori e
imprese, come quelle adottate nei paesi dell’ Europa del Nord. In
ogni caso, sia 'andamento dell’occupazione totale sia quello del-
la produttivita industriale puo essere spiegato in modo soddisfa-
cente seguendo I'approccio qui proposto [si veda I’appendice II
equazione A(1) per 'Italia e E(2), (2a) e (2b) per gli Stati Uniti].
(E bene ricordare che I’'andamento dell’occupazione totale & mol-
to simile a quello dell’occupazione non agricola, che & fortemente
condizionata dall’andamento dell’occupazione nell’industria ma-
nifatturiera.)

L’indebolimento nello sviluppo della produttivita negli Stati
Uniti cessa di essere un mistero se viene interpretato secondo le
linee qui indicate. La percentuale della varianza spiegata cresce
notevolmente rispetto alle cifre ricordate nell’ Economic Report of
the President e nel libro di Samuelson e Norhaus (1985); in una
delle equazioni della produttivita essa tocca addirittura il 94 per
cento ﬁa specificazione & quella riportata nella precedente nota
2; si veda anche 'appendice II, equazione E(2b)].
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Quanto all’enigma di Ashenfelter e Card, esso pud essere
spiegato con ’aiuto della mia equazione della disoccupazione.
Appare chiaramente che la variabile chiave & data dal prezzo del-
le macchine. Pit precisamente, per chiarire quell’enigma dobbia-
mo esaminare I’andamento del costo relativo del lavoro dato dal-
la differenza fra le variazioni dei salari e quelle del prezzo delle
macchine. Dal 1980 al 1985 questa differenza & cresciuta molto
pit nel Canada che negli Stati Uniti (50 contro il 17 per cento),
principalmente per I’andamento dei prezzi delle macchine, che &
stato praticamente stazionario in Canada, mentre & cresciuto piu
del 20 per cento negli Stati Uniti. A sua volta, questo andamento
dipende dal fatto cie una quota ragguardevole — pit del 50 per
cento — dei beni di investimento impiegati in Canada sono im-
portati e al principio degli anni Ottanta i dazi di importazione
per tali beni furono ridotti; inoltre, i prezzi dei computer impot-
tati usati dalle imprese sono caduti notevolmente (informazione
gentilmente fornita dall’Ufficio studio della Banca d’Italia che
I’ha ottenuta dall’Ufficio statistico del Canada) [si veda I’appen-
dice II, equazione F(3)].

6. Ristrutturazione industriale
e «curva di Phillips»

Occorre mettere in rilievo ancora tre punti. In primo luogo,
I'intero processo di riorganizzazione dell’industria che ha avuto
luogo in molti paesi europei nel periodo 1973-85 & caratterizzato
dall’introduzione di innovazioni tecnologiche e organizzative
tendenti ad accrescere la produttivita di tutti i fattori e in special
modo del lavoro. I lavoratori espulsi dall’industria manifatturie-
ra durante tale processo — in Italia essi sono stati piti di nove-
cento mila — potevano essere definiti come disocéupati tecno-
logici. La disoccupazione totale, tuttavia, non ¢ aumentata nella
stessa misura e in diversi paesi & perfino diminuita, poiché molti
lavoratori espulsi dalle industrie manifatturiere sono stati assor-
biti dai servizi e dall’economia sommersa. Nell’equazione (3) tro-
viamo sia le forze che attraggono lavoro sia quelle che lo espel-
lono: le prime sono espresse dal saggio di variazione del prodotto
nazionale, le seconde dai due tipi di costo del lavoro.

In secondo luogo, la «curva di Phillips» verticale risulta es-
sere un’illusione. Il fatto & che noi non possiamo limitarci a esa-
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minare le relazioni fra prezzi e disoccupazione, ma dobbiamo
considerare un sistema di equazioni che ne comprenda almeno
tre, € cioe I'equazione dei salari, quella dei prezzi al minuto e
quella dei prezzi all’ingrosso. La concezione di una «curva di Phil-
lips» verticale, implica che nel lungo andare le variazioni della
disoccupazione non influiscono sui salari reali né subiscono la
loro influenza. Ma questo sarebbe vero solo se i cambiamenti di
produttivita fossero indipendenti dall’andamento dei prezzi e dei
salari.

In terzo luogo, la critica del monetarismo di Friedman & stret-
tamente connessa con quella della «curva verticale di Phillips.
Secondo Friedman, nel periodo lungo lo sviluppo della produ-
zione e della produttivita dipende da fattori reali esterni al si-
stema economico, come lo spirito d’iniziativa, I’ingegno, la labo-
riosita e la parsimonia dei cittadini (Friedman, 1971). Se accet-
tiamo questo punto di vista e cio¢ se assumiamo che a lungo an-
dare il reddito reale e la produttivita sono indipendenti dai prez-
zi monetari e dai salari monetari segue, quasi tautologicamente,
che le quantith nominali possono subire cambiamenti rilevanti
solo come effetto di cambiamenti nell’offerta di moneta. In bre-
ve, la tesi fondamentale di Keynes & che, in contrasto con la teo-
ria tradizionale, la moneta non & neutrale rispetto alle variabili
reali, ma influenza il loro andamento. Secondo Friedman, cid &
vero nel periodo breve ma non nel lungo. Il mio punto di vista &
che le variabili monetarie-influiscano su quelle reali sia sul breve
che sul lungo periodo, sebbene in modi diversi.

Il monetarismo non & rappresentativo della moderna teoria
economica. Tuttavia 'assunzione di un progresso tecnico com-
pletamente autonomo & comune alla maggior parte degli econo-
misti, compresi quelli che non accettano la teoria tradizionale.
Nessuno di questi economisti & disposto a sottoscrivere la pro-
posizione secondo la quale «la velocita del progresso tecnico &
determinata principalmente da impulsi economici». Per me ta-
le proposizione & cosi importante che la considero come uno de-
gli spartiacque tra analisi statica dello scambio e della produzione
— che sono concepiti come processi naturali, fuori da qualsiasi
assetto istituzionale — e I’analisi dinamica del capitalismo mo-
derno.
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7. L’equazione della produttivita e la
funzione della produzione «Cobb Douglas»

Riconsideriamo I’equazione della produttivita nella spefici-
cazione (la) indicata nella nota 2 del § 2, trascurando gl’investi-
menti correnti:

2=a¥ +b S]Pma_l +cl_, (1a)

La seconda e la terza sono variabili ritardate — si deve pre-
sumere che il ritardo riguardante gl’investimenti sia maggiore di
quello riguardante il costo relativo del lavoro. La sequenza é:
I’aumento del costo del lavoro stimola gli investimenti che ri-
sparmiano lavoro i quali, una volta attuati — e ci vuole tempo —
consentono un aumento della produttivita. Tuttavia di norma
gl’investimenti che risparmiano lavoro tendono a far crescere an-
che la capacita produttiva — anzi generalmente gli economisti
considerano solo questo effetto. Di norma, gli investimenti han-
no entrambi gli effetti, pur con diversi pesi relativi. Cosi, in un
periodo di crescita sostenuta della domanda di acciaio, per esem-
pio, i manager che operano in questa industria si preoccupano di
accrescere la capacita produttiva ed acquistano, a questo scopo,
nuovi macchinari. Tuttavia, i produttori di questi macchinari,
sotto la pressione della concorrenza nazionale e mternazmnale
offrono macchinari pili efficienti dei precedenti. D’altra parte,
in periodi in cui la domanda di acciaio ristagna, ma aumenta il
costo del lavoro, i manager richiederanno macchinari capaci di
risparmiare lavoro: 'aumento della capacita in tali condizioni
non ha rilevanza e pud anche non esserci. L’equazione della pro-
duttivitd sopra ricordata non da conto di cid. Possiamo allora
porre in relazione la produttivita del lavoro col «grado di mec-
canizzazione» (cfr. Pasinetti, 1984, pp. 204 sgg.), che pud cre-
scere pitt 0 meno rapidamente secondo ’ampiezza e il tipo degli
investimenti; conviene considerare la relazione

Y/L = (K/L)" (6)

giacché, usando i logaritmi, I'esponente y appare come I’angolo
del rapporto log Y/L [ log K/L. L’aumento di tale rapporto im-
phca che, se aumentano entrambe le variabili, il reddito aumenta
pit del capltale e cid pud essere la conseguenza di investimenti
che fanno salire la produttivita piti della capacita produttiva. An-
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che la diminuzione di quel rapporto & compatibile con I’aumento
di entrambe le variabili; in questo caso perd la produttivita au-
menta meno della capacita produttiva; cid perché — si pud pre-
sumere — gl’investimenti precedenti sono stati tali da far cre-
scere il capitale pilt del reddito. In altri termini, le velocita rela-
tive di aumento Y/L e di K/L esprimono cambiamenti nella com-
posizione degli investimenti. Possiamo supporre che il progresso
tecnico influisca sul grado di meccanizzazione, la cui crescita ¢ il
risultato degli investimenti netti precedenti e i cui effetti sulla
produttivita dipendono dalla loro mutevole composizione. Per-
tanto, possiamo considerare I’esponente y come funzione di due
degli impulsi contemplati in (1a): Y e'S/P; la terza variabile (I)
puo essere omessa giacché di essa implicitamente si tiene conto
attraverso le variazioni del grado di meccanizzazione:

y=2a" +b" Y+ §P 7

Posto che sia Y/L che K/L aumentino, y tende ad aumentare
quando "aumento di Y supera quello di §/P; tende invece a di-
minuire quando & I’aumento di §/P che supera quello del reddito.

La relazione (6) ¢ importante anche perché essa ci permette
di porre nei giusti termini I’interpretazione della «funzione Cobb
Douglas». Formalmente, infatti, essa coincide con la relazione
ricavabile dalla formulazione piti semplice di tale funzione e ciog

Y = AL*K?
da cui, ponendo A = lea + § = 1, abbiamo
Y/L = (K/L)® (6a)

L’interpretazione consueta della «Cobb Douglas» & che o e 8
rappresentano, al tempo stesso, I’elasticita di sostituzione (stati-
ca) di L e di K e le due quote distributive. La «Cobb Douglas» &
stata sottoposta a critiche molto stringenti sia sul piano teorico
che su quello empirico. Cid nonostante, diversi giovani econo-
misti recentemente hanno ripreso tale funzione nella versione
detta dinamica. In certe verifiche empiriche alcuni di questi eco-
nomisti hanno trovato valori dei due esponenti del tutto incom-
patibili con la «Cobb Douglas» (Romer, 1987, p. 166, De Long
e Summers, 1990, p. 481); essi hanno parlato di «enigmi» e non
¢ loro passato neppure per la testa che tali enigmi scompaiono se
si abbandona la «Cobb Douglas» o se si muta radicalmente la sua

258



interpretazione. A quanto pare, finora la «Cobb Douglas» non ¢
stata abbandonata perché la maggioranza degli economisti ¢ con-
vinta che, nonostante tutte le critiche teoriche, empiricamente
essa funzioni, ossia che di norma la somma dei due esponenti &
uguale o prossima all’'unita. Non & cosi: da una sorta di censi-
mento da me compiuto risulta che cid & vero solo in via eccezio-
nale. Se abbandoniamo la «Cobb Douglas» e ci rivolgiamo invece
alla funzione Y/L = (K/L)”, y appare come un indice particolare
della sostituzione dinamica fra L e K la quale dipende dal pro-
gresso tecnico e rappresenta un fenomeno radicalmente diverso
dalla sostituzione statica della «Cobb Douglas». L’esponente ¥,
che solo formalmente corrisponde a B, puo assumere qualsiasi
valore; inoltre, nel corso del tempo pud aumentare o diminuire
sistematicamente.

La questione riveste grande importanza giacché pone in di-
scussione quella che pud esser considerata una colonna della ma-
croeconomia neoclassica. Mi propongo percid di andare oltre i
cenni sommari appena prospettati e di dedicare alla questione,
nel prossimo futuro, un lavoro sistematico.
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Appendice I

CONFLITTI SOCIALI E AUMENTI
SALARIALI

In un lavoro del 1977 (pp. 92-94) ho studiato ’andamento
dei salari in Italia e negli Stati Uniti, mostrando che il saggio di
aumento dei salari & tanto pil alto quanto maggiori sono la fre-
quenza e I'intensita dei conflitti sociali. Ecco le stime delle equa-
zioni:

Italia
(A) $= —0,78 + 14,41 DIS™ ' + 1,44 V + 0,05 OPS R?= 0,94
1,15 3,86 10,19 4,22 DW = 2,43
Stati Uniti
(B)S= 0,24+14,54 DIS™!+0,31 V+0,02 GPS R?= 0,81
0,36 4,61 3,74 1,87 DW = 1,39

dove OPS e GPS sono indici che esprimono I'intensita dei con-
flitti sociali ricavati dal numero delle ore e dei giorni perduti per
scioperi. (Per gli altri simboli si veda I’appendice II.)

L’equazione (A) si riferisce al periodo 1951-68 e I’equazione
(B) al periodo 1948-68. Se si esaminano i dati per il perioao 1960-
1988, la detta relazione risulta confermata, con I’avvertenza che
gli effetti sui salari degli scioperi particolarmente intensi verifi-
catisi nel 1969 e nel 1979 si sono manifestati nel 1970 e nel 1980,
a causa di ritardi connessi con le scadenze dei contratti.
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Appendice II

OCCUPAZIONE, PRODUTTIVITA E
DISOCCUPAZIONE: ALCUNE STIME

In questa appendice presento alcune stime di equazioni del-
'occupazione, della produttivita e della disoccupazione per un
certo numero di paesi. La struttura delle equazioni & quella di-
scussa nei precedenti paragrafi 2 e 31.

(A) Italia (1960-85)

N=0,64 Y~0,15(L-P)_,-0,45 §-P,)_,, R%=0,84 (1)
9,39)  (3,21) (3,22) DW=1,98
#2036 Y+0,15 (L—-P)_,+0,45 §-P,,)_,, R?=0,84 (2)
2,81) (3,21) (3,22) DW =1,98
DIS;=3,98 Y+0,55 (L—P)+3,20 §-D,)_,, R%2=0,77 (3)

(8,84) (1,61) (7,33) DW=2,13
DIS=1,17 LEF-2,07 Y+ 0,55 (L-P) + 1,86 §—P,)_, R*= 0,77 (4)
(2,47) (8,22) (2,89) (7,55) DW =1,45.

Nota. L equazione (A.2) & ricavata dall’equazione (A.1) per mezzo della relazione
% = aY — bN. Cid implica che nella prima equazione il coefficiente di Y sia
eguale ad 1,0 meno il coefficiente di Y dell’equazione (A.1). I coefficienti delle

1 Le equazioni (1) e (2) relative all’Italia e alla Germania, alla Svezia, al Ca-
nada e le tre equazioni relative al Giappone sono state stimate dalla dr. Mirella
Damiani ricercatrice presso 'Universita di Perugia; ’equazione (3) relativa alla
Germania, quelle relative alla Francia e agli Stati Uniti [eccetto le equazioni (2a)
e (2b)] e 'equazione (3) per il Canada sono state stimate dal dr. Sergio Nicoletti.
Entrambi i ricercatori mi hanno dato utili suggerimenti non solo per le stime
econometriche, ma anche per la loro interpretazione. V. anche il cap. II della ITI
parte.
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altre due variabili sono di segno opposto, mentre i valori dei coefficienti delle
variabili sono gli stessi. (Quando abbiamo stimato ’equazione (A.1) per altri
paesi abbiamo trovato valori dei coefficienti delle tre variabili che sono molto
simili, ma non identici ai valori attesi sulla base della relazione sopra indicata a
causa di serie statistiche alquanto diverse.)

L’equazione (A.2) corrisponde all’equazione (1) del paragrafo 1 del testo (si
veda la nota 2); per I'Italia la stima dell’equazione (1a) del testo & la seguente (si
veda Sylos Labini, 1984, p. 125):

#=0,53 Y+0,30 §/P,,, +0,081_,-0,061 R%=0,78
6,63) (1,77 2,70)  (2,43) DW=1,91
(B) Germania (1968-88)

N=0,71 Y-0,66 §-P,)_, R?=0,78 (1)
(8,14)  (6,01) DW =1,45
#=0,29 Y-0,66 (§-P,.)_, R%=0,50 (2)
(3,25) (6,01 DW =1,45
DIS= -5,66 ¥+3,95 (L—P)+6,26 (§-P,)_, R%=0,65 (3)

(3,79 (1,78) (4,16) DW=1,75

(C) Francia (1963-85)
N=-0,04 + 0,51 Y-0,06 (L—P)_,-037(E-P,)_,R,=085 (1)

(7,79) (10,21)  (1,08) (3,88) DW =2,30
#=0,04 + 0,47 Y-0,05(L—-P)_,+0,39§-P,)_, R*=0,85 (2)
(7,51) (10,21)  (1,08) (3,88) DW =2,30
DIS=0,47-2,64 Y+2,14 (L-P)_, +4,74 §-P,)_, R*=0,64 (3)
(5,11) (3,51) (2,23) (3,19) DW=1,85

(D) Svezia (1971-88)

N=0,66 Y-0,66 (L—P)_,+0,66 §=P,)_,; R?=0,66 (1)
227 (3,99 (2,63) DW = 2,40
#=0347+0,41 (L-DP)_,+0,66 $-P,)_,, R?=0,66 (2)
(1,27) (3,99 (2,63) DW = 2,40

Nota. Poiché non sono riuscito a trovare i dati dei prezzi delle macchine, ho usato
i prezzi dei prodotti di metallo; includendo tali prezzi nella differenza (S—P,,),
i risultati sono stati abbastanza soddisfacenti.
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(E) USA (1962-88)

N=0,85Y-0,12(L-P)_,-0,27(§-P,)_, R%=0,96
(22,04)  (1,21) (2,77) DW=1,90
#=0,157Y+0,12(L-P)_,+0,27S-P,)_, R%?=0,51
(3,84) (1,21) (2,77) DW =1,90
1950-80
#=0,20 Y+0,43 §/P,, +0,131_,+0,101 R?=0,72
(7,30)  (2,57) 4,85)  (4,01) DW=1,98
1970-82
#=0,17 Y+0,25 /P, +0,141_,+0,121 R?=0,94
(5,600 (3,36) 9,52)  (8,36) DW =2,69
DIS, =24,79-5,47Y + 1,77(L—DP) + 2,28(§-P,,)_,; R*=0,82
(6,98) (4,94)  (2,22) 2,17) DW=1,98
DIS=23,66-573Y+1,21L-P +1318-P,,)_,, R*=0,82
(7,55) (7,05)  (1,87) (1,57) DW=1,70
U=425 LFF-3,21Y+1,08 §-P,.)_,; R?=0,81
(5,69  (9,23) (1,56) DW=1,63

Nota. Per le equazioni (2a) e (2b) si veda Sylos Labini, 1984, p. 113.

(F) Canada (1969-85)

N=0,57Y-0,13(L-P)_,-0,45S-P,)_,; R?=0,80
(8,29)  (1,67) (7,42) DW =1,9
#=0,43YV+0,13(L-D)_,+0,45C-P,)_,, R?=0,71
(6,24)  (1,67) (7,42) DW =1,9
DI§=3,68 [F-2,24Y+1,15(L-P)_,+1,44 §-P,)_, R*=0,72
(3,23 (5,50) (3,16) (3,60) DW =1,86

(G) Giappone (1970-88)
N=0,28 Y-0,09 (L-P)_,-0,33S-P,)_, R%=0,93
(8,96)  (3,33) (3,50) DW =1,90
#=0,72Y+0,09 (L-P)_,+0,338-P,)_, R%2=0,98
(23,54)  (3,33) (3,50) DW =1,88
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DIS=1,17 Y-0,40 (L-P)_,+ 1,10 §-P,)_, R?=0,57 (3)
(4,13)  (1,38) (6,00) DW=1,57

Fonrr: International Monetary Fund: International Financial Statistics, Washing-
ton, various issues; Organization for Economic Co-operation and Development
(Okcp); Main Economic Indicators, Paris, vari fascicoli, For the United States:
Economic Report of the President, Washington, DC 1989; per il Canada: Canadian
Economic Observer, Statistics Canada, Ottawa, vol. 3, 1989.

Spiegazione delle variabili

N Occupazione (dipendente) nell’industria manifatturiera misurata
in termini di ore

T Produttivita oraria del lavoro nell’industria manifatturiera

DIS; Disoccupazione in senso stretto (persone che hanno perduto il
posto)

DIS Disoccupazione totale (stime della forza di lavoro potenziale me-
no I'occupazione)

Y Produzione industriale

L Costo del lavoro per unita di prodotto nell’industria manifattu-
riera (rapporto fra salario e produttivita oraria del lavoro)

P Indice dei prezzi all’ingrosso

P.. Indice dei prezzi delle macchine

FL  Forza di lavoro

FLF Forza di lavoro femminile

" Indica un saggio di variazione

I deponenti 1 e 2 indicano un ritardo di uno o due anni; il deponente
2,3 indica un ritardo misurato dalla media dei dati dei due e tre anni
precedenti.



IX

«CAPITALISMO, SOCIALISMO
E DEMOCRAZIA»
E LE GRANDI IMPRESE *

1. Le economie di scala
e il processo di concentrazione

«Pud sopravvivere, il capitalismo? No, non lo credo». «Pud
funzionare il socialismo? Certamente». La tesi unificatrice ela-
borata da Schumpeter per giustificare le drastiche risposte date
a entrambe le domande che troviamo in apertura della Parte Il e
della Parte III di Capitalismo, socialismo e democrazia & che il
capitalismo moderno & caratterizzato da un processo di concen-
trazione che va collegato alla crescente rilevanza delle economie
di scala statiche e dinamiche nelle attivita piti importanti: pit
importanti dal punto di vista dello sviluppo economico. Se con-
sideriamo le tendenze che hanno prevalso fra gli ultimi decenni
del secolo passato e la prima meta di questo secolo, Schumpeter
non aveva torto; in tempi pilt recenti, tuttavia, quelle tendenze
si sono modificate. D’altra parte Schumpeter, come pure diversi
altri economisti, ha trascurato le essenziali interconnessioni fra
la piccola e la grande impresa.

* 11 lavoro da cui & ricavato questo capitolo, originariamente & stato discusso
nell’ambito del gruppo di ricerca (Ministro della Pubblica Istruzione, fondi 409)
su «Forme di mercato, istituzioni e sviluppo economico» ed & stato poi presentato
alla Conferenza della Schumpeter Society (Airlie House, Virginia, USA) nel giu-
gno 1990.
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2. La capacita d’innovazione
delle economie pianificate

Per qualche tempo mi sono domandato perché il maggior teo-
rico dell’innovazione non si sia occupato di quella che oggi si
presenta chiaramente come la debolezza fatale delle economie
pianificate e cio¢ la loro limitata capacita d’innovare. Mi pare
che la risposta possa essere trovata nelle seguenti affermazioni,
che concorrono a giustificare la tesi sopra menzionata a propo-
sito del processo di concentrazione:

(1) «[...] la stessa innovazione va riducendosi a routine; il pro-
gresso tecnologico ¢ sempre pilt opera di squadre di specialisti
che preparano quanto & richiesto e lo fanno funzionare in modi
prevediﬁili e controllabili» (Schumpeter, 1942, p. 128 della trad.
it. del 1954).

(2) «Poiché I'impresa capitalista, per le stesse sue realizzazio-
ni, tende a rendere automatico il progresso, concludiamo anche
che tende a rendersi superflua — a dissolversi sotto la pressione
delle sue stesse conquiste. L’unita industriale gigante perfetta-
mente burocratizzata soppianta non solo I’azienda piccola e me-
dia e ne ‘espropria’ i proprietari, ma soppianta in definitiva I'im-
prenditore ed espropria la borghesia, come classe destinata a

erdere tanto il suo reddito, quanto (cosa molto pili importante)
Fal sua stessa funzione» (p. 130). (Questa tesi & strettamente col-
legata — e in effetti in buona parte ne costituisce la base — con
la nota teoria schumpeteriana della comparsa e della diffusione
dell’atmosfera di ostilita nei confronti del capitalismo, che nasce
proprio dai suoi successi; di fatto, il capitalismo viene visto come
sempre pit vulnerabile per via della crescente perdita d’impor-
tanza dell’imprenditorialita individuale in un mondo sempre piu
dominato dai grandi complessi.)

(3) «[...] nella sua essenza, il nostro argomento potrebbe es-
sere riassunto nella formula che la socializzazione significa un
grande passo oltre 'economia dei grandi complessi sulla via trac-
ciata da questa evoluzione o, in altri termini, che I’organizzazio-
ne socialista pud dimostrarsi superiore al capitalismo dei grandi
complessi come questo si & dimostrato superiore al capitalismo
concorrenziale, il cui prototipo fu I'industria inglese di cent’anni
fa» (p. 189). Quest’ultima citazione dimostra che il fascino in-
tellettuale di «quella dannata dialettica hegeliana» — secondo le
parole di un filosofo francese — ha avuto la sua parte di respon-
sabilitd nel cacciare Schumpeter in una trappola logica.
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E opportuno confrontare l'ultima di queste citazioni da
Schumpeter con I'affermazione seguente tratta da Marshall, In-
dustry and Trade (1923, pp. 176-77):

Marx e i suoi seguaci decisero di essere pratici e sostennero che la
storia mostrava una crescita in costante accelerazione delle grandi im-
prese e dell’amministrazione meccanica delle grandi societa per azioni,
e ne trassero la fatalistica conclusione che questa tendenza ¢ irresistibile
e deve compiere il suo destino facendo dell’intera economia una grande
societa per azioni di cui ciascuno sarebbe azionista.

Chiaramente, Marshall considerava improbabile tale tenden-
za; va sottolineato che Marshall era molto piti vicino alla verita
di Schumpeter. Devo dire che anni fa ero pit1 vicino alla posi-
zione di Schumpeter che a quella di Marshall; quando mi resi
conto di essere in errore feci autocritica pubblica in diverse oc-
casioni (Sylos Labini, 1980; 1983, pp. 178-80; 1984, cap. II).

Diversi economisti hanno sostenuto che la pianificazione eco-
nomica collettivista non pud funzionare, o pud funzionare solo a
costi altissimi, perché senza il mercato dei mezzi di produzione un
calcolo economico non ¢ possibile (cfr. ad es., von Hayek, 1935),
in quanto i pianificatori nei loro uffici devono risolvere milioni di
equazioni, un compito praticamente impossibile. Una tale obie-
zione tuttavia non ¢ insuperabile, sia perché con i calcolatori mo-
derni questi calcoli non sono pili impossibili, sia perché, se i me-
todi di produzione restassero invariati, I'ufficio centrale di piani-
ficazione potrebbe risolvere con accettabile approssimazione tut-
te le incognite, procedendo per gradi. L’obiezione cruciale alla
pianificazione centralizzata & invece la scarsa capacita d’innovare
di tale sistema; & lo spazio estremamente limitato che pud offrire,
non tanto a occasioni per scienziati e tecnici come tali, quanto alle
possibilita di escogitare e realizzare nuovi metodi e di ideare e
lanciare nuovi prodotti. Neppure nel caso in cui fosse dotato dei
calcolatori piu perfezionati e potesse contare su persone geniali
l'ufficio di pianificazione potrebbe predisporre tutte quelle gran-
di e piccole innovazioni di processo e di prodotto che invece pos-
sono essere introdotte — con rischi ma con la possibilita di gua-
dagni pecuniari e non pecuniari — quando tutti i soggetti (capi-
talisti, dirigenti e lavoratori) sono liberi di prendere iniziative e di
fare esperimenti. Si & sviluppata una notevole letteratura sulla
possibilita di risolvere i milioni di equazioni che esprimono il fun-
zionamento di un’economia centralmente pianificata attraverso
la formulazione di regole precise per i dirigenti. Tali regole con-
sentirebbero di imitare il funzionamento del mercato e di dar luo-
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g0 a un sistema razionale di prezzi, con risultati del tutto simili a
quelli di un sistema perfettamente concorrenziale, risultati che
oggi non possono essere raggiunti spontaneamente nemmeno nel-
le economie capitalistiche, dato che la concorrenza perfetta & in
gran parte scomparsa. Tuttavia la questione essenziale non & 1’al-
locazione ottimale delle risorse attraverso prezzi razionali, quanto
piuttosto la realizzazione di un sistema capace d’introdurre ogni
tipo di innovazione e di crescere a un tasso rapido. In breve: la
critica essenziale all’economia pianificata va fatta sul piano dina-
mico, non su quello statico.

L’evidenza del fatto che le economie centralmente pianifica-
te hanno un’assai limitata capacita d’innovazione & scarsa e in-
diretta, tuttavia innegabile. Infatti, i brevetti esportati dall’U-
nione Sovietica e dai paesi dell’Est europeo sono molto pochi,
mentre ¢ ben nota a tutti la fame che questi paesi hanno di bre-
vetti e innovazioni occidentali. La composizione stessa delle
esportazioni di quei paesi testimonia il loro assai basso sviluppo
tecnologico: il grosso di queste esportazioni verso i paesi occi-
dentali e il Giappone & infatti rappresentato da materie prime e
fonti di energia. Quanto alla letteratura, molto poco mi & noto
sul tema delle innovazioni nelle economie centralmente pianifi-
cate. Uno dei pochi autori che conosco & Winiecki, il quale di-
scute le ragioni per cui la qualita dei beni e le innovazioni costi-
tuiscono problemi molto seri nelle economie a pianificazione
centralizzata (Winiecki, 1986). E importante rilevare che non
solo 'Unione Sovietica, che all’inizio della sua esperienza socia-
lista era un paese molto arretrato, ma anche paesi come la Ce-
coslovacchia e la Germania orientale, che erano relativamente
avanzati, hanno tutti mostrato la stessa assai limitata capacita
d’innovare.

Se concepiamo le innovazioni in senso ampio e vi includiamo
tutte quelle migliorie anonime introdotte in agricoltura dagli stes-
si agricoltori che possiedono la terra che lavorano, ci rendiamo
conto di quanto sia importante la proprieta privata dei mezzi di
produzione, specialmente per lo sviluppo agricolo. Generalmen-
te tali miglioramenti non hanno valore scientifico e, se presi iso-
latamente, sono di assai modesto valore pratico, ma diventano
molto importanti se considerati tutti insieme e nel lungo periodo.
E comunque vero che le piti importanti innovazioni sono il ri-
sultato di invenzioni scientifiche e hanno luogo, con poche ec-
cezioni, nell’industria: gli altri settori — I’agricoltura e i servizi
privati — di norma possono accrescere la loro produttivita o im-
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mettere sul mercato nuovi prodotti grazie a macchinari e attrez-
zature forniti dall’industria.

3. «La concorrenza che conta»

Per Schumpeter, nel capitalismo concorrenziale le invenzioni
di norma sono il prodotto di inventori individuali e le innova-
zioni sono realizzate da piccole imprese; nel capitalismo dei gran-
di complessi — o capitalismo «trustificato» — le invenzioni sono
invece sempre pil spesso il prodotto dei laboratori di ricerca di
grandi imprese e le innovazioni di norma sono realizzate da que-
ste stesse imprese. Cid non significa che la concorrenza svanisca:
quella che tende a scomparire, fuorché in agricoltura, ¢ la con-
correnza atomistica; invece, la «concorrenza che conta» diviene
anche pit vigorosa che in passato; & «la concorrenza creata dalle
nuove merci, dalle nuove tecniche, dalle nuove fonti di approv-
vigionamento di materie prime, dai nuovi tipi d’organizzazione
(per esempio, la grande unita di controllo)» (Schumpeter, p. 80).
Per Schumpeter nella nostra epoca I'impresa innovatrice pud es-
sere grande o piccola, ma, data la superiorita della prima quanto
a mezzi finanziari e alla possibilita di organizzare laboratori di
ricerca, «la concorrenza che conta» & sempre pili spesso quella
delle grandi imprese, mentre le piccole imprese sono sempre pit
spinte ai margini.

La concezione schumpeteriana corrisponde alla realtd? La ri-
sposta ¢&: si, ma solo in parte, perché sottovaluta gravemente il
ruolo delle piccole imprese. Dopo il lavoro di Schumpeter si &
sviluppata una vasta letteratura tendente a mostrare I'importan-
za che le piccole imprese hanno nel processo innovativo. Proba-
bilmente il punto pit importante & rimasto sommerso in una se-
rie di considerazioni in cui le piccole imprese sono messe a con-
fronto, con i loro meriti e i loro svantaggi, con le grandi imprese
come se si trovassero in due diversi recinti; il punto pit impor-
tante, invece, riguarda il ruolo che le piccole imprese possono
svolgere nel preparare il terreno per le innovazioni che sono poi
sviluppate e pienamente sfruttate dalle grandi imprese.

«Anche il carattere sequenziale della ricerca e dello sviluppo
moderni — scrive Scherer (1980, p. 416) — fa si che le piccole
imprese svolgano un ruolo creativo nei principali progressi della
tecnologia.

Se riusciamo a liberarci del «pregiudizio statico» che permea
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la maggior parte della teoria economica contemporanea e provia-
mo a concepire le attivita economiche dal punto di vista di un’in-
tegrazione verticale dinamica, ci accorgiamo che la natura se-
quenziale del cambiamento tecnico e organizzativo condiziona
tutto il processo di crescita, in cui le imprese piccole e grandi
giocano un ruolo complementare. In altre parole: a volte le pic-
cole imprese danno I'avvio a certi processi d’innovazione che
vengono successivamente ripresi e sviluppati dalle grandi impre-
se, come illustra chiaramente il caso delle piccole imprese della
Silicon Valley e dei giganti dell’industria elettronica. Mi sono
reso conto di queste sequenze in occasione di uno studio sul cam-
po dell’industria petrolifera nord-americana che ho effettuato in-
sieme con un giurista (G. Guarino) per conto del presidente del
Consiglio allora in carica (1955), dopo la scoperta in Italia di
giacimenti di petrolio e gas e la conseguente necessita da parte
del governo di preparare una legge sugli idrocarburi. Nel rappor-
to basato su quello studio (Sylos Labini e Guarino, 1956, p. 32)
scrivemmo:

I ricercatori fortunati possono continuare a svolgere attivita di pro-
duzione, ed in questo modo entrano nella schiera, relativamente nume-
rosa, dei piccoli produttori; ma pilt spesso, poiché per le piccole imprese
¢ particolarmente difficile trovare sbocchi commerciali, essi preferiscono
cedere le loro concessioni alle societa piti grandi o in cambio di una somma
di denaro, o riservandosi una royalty addizionale (overriding royalty).

Le innovazioni includono anche la scoperta di risorse mine-
rarie; pertanto la sequenza sopra illustrata descrive correttamen-
te un caso d’integrazione dinamica verticale fra unita piccole e
grandi. Se riconosciamo I'importanza e I'ubiquita di questo fe-
nomeno, dobbiamo concludere che tassi di concentrazione alti e
perfino crescenti non esprimono una tendenza verso «un mondo
di monopoli», ma acquistano un significato completamente di-
verso, dato che le piccole imprese possono rendere pil intensa
«la concorrenza che conta» in modi che sono largamente indi-
pendenti dalle dimensioni.

La varieta delle piccole imprese & certamente notevole. Vi
sono quelle orientate alla ricerca; al polo opposto troviamo le
piccole imprese tradizionali, che non crescono e spesso perdono
d’importanza o anche spariscono del tutto a causa della concor-
renza di imprese pitt dinamiche. Altre sono semplici satelliti di
grandi imprese come quelle che lavorano in subappalti; in certi
casi le prime svolgono un ruolo collaterale nelle innovazioni rea-
lizzate dalle seconde. Dall’altra parte, troviamo piccole imprese
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che competono con successo con le grandi imprese, anche se cid
spesso avviene in mercati differenziati, dove le piccole imprese
possono meglio delle grandi rispondere ai bisogni specifici di con-
sumatori e produttori. Cosi, quando esaminiamo i rapporti in-
tercorrenti tra piccole e grandi imprese troviamo cooperazione
verticale (sequenziale) e orizzontale assieme alla concorrenza;
troviamo anche aree dell’economia dove non vi & né cooperazio-
ne né concorrenza, almeno direttamente. Infatti, molte piccole
imprese riescono a crescere in nicchie create dalla crescente dif-
ferenziazione dei gusti, che, a sua volta, & conseguenza della cre-
scita dei redditi pro capite. D’altro canto, I’oligopolio differen-
ziato & spesso il risultato di innovazioni di prodotto operate sia
da grandi che da piccole imprese. In generale, lo sviluppo delle
apparecchiature elettroniche ha aperto nuovo spazio economico
alle piccole imprese, sia in quanto produttrici sia in quanto uten-
ti. Allo stesso tempo, la crescita delle piccole imprese in certi
paesi, come I'Italia, & stata favorita da leggi e garanzie che hanno
notevolmente ridotto la flessibilita nella gestione della forza la-
voro nelle imprese relativamente grandi, dove I'influenza dei sin-
dacati & maggiore; la crescita di piccole imprese di questo tipo,
tuttavia, ha poco a che fare con le innovazioni.

Tutto considerato, il peso delle piccole imprese nell’econo-
mia, misurato in base all’occupazione totale, € attualmente in
aumento (Sylos Labini, 1986, pp. 221 e 234), mentre fino a circa
due decenni fa era in declino in tutti i paesi industrializzati, al-
meno in termini relativi. Appare chiaro, in ogni caso, che le pic-
cole imprese che si dedicano alla ricerca (e che non di rado, in
certe aree degli Stati Uniti, sono fondate e dirette da professori
universitari) giocano attualmente, pit che in passato, un ruolo
importante nel processo innovativo. Non & semplicemente una
curiosita il fatto che una piccolissima azienda piemontese pro-
duca robot straordinariamente complessi che vende alla Fiat e a
talune grandi imprese giapponesi: il pigmeo che rifornisce il gi-
gante.

Da un punto di vista analitico, nell’industria e nei servizi le
piccole imprese normalmente non operano in condizioni di pura
concorrenza, poiché i loro mercati sono caratterizzati da ogni
sorta di imperfezioni. Infatti, escludendo 'agricoltura, oggi non
vi & corrispondenza tra piccole imprese e concorrenza. Le imper-
fezioni di mercato, tuttavia, svolgono ruoli diversi nel processo
di crescita, secondo la capacita dei dirigenti, dei tipi di industria
e dei tipi di innovazione. In certi casi esse servono semplicemen-
te a proteggere i profitti al di sopra della norma, o anche a pre-
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servare posizioni di pura inefficienza e pigrizia. In altri casi & pur
vero che le imperfezioni di mercato servono per proteggere i pro-
fitti straordinari, ma non come fine in sé, bensi come mezzo per
innovare in modo piu efficiente e per crescere pili rapidamente.
Quest’ultimo caso & applicabile alle piccole imprese che fanno
ricerca. In effetti, quando una piccola impresa produce un nuovo
prodotto — che pud essere un bene di consumo o un prodotto
intermedio da usarsi in un processo di produzione molto piu lun-
go —, & chiaro che almeno per un certo periodo essa opera in
posizione di monopolio: fatto, questo, che Schumpeter non ha
solo riconosciuto ma sottolineato pit di una volta in Capitalismo,
socialismo e democrazia e nei Cicli economici. E se, come spesso
avviene, il nuovo prodotto & in concorrenza diretta con un nu-
mero relativamente piccolo di altri prodotti, simili ma non iden-
tici, possiamo dire che I'impresa opera in condizioni di oligopolio
differenziato — gli altri due tipi di oligopolio sono caratterizza-
ti da elevata concentrazione e omogeneita di prodotti (oligopo-
lio concentrato) e da concentrazione e differenziazione (oligo-
polio misto). Nel considerare il capitalismo dei grandi complessi,
Schumpeter trascura il ruolo delle piccole imprese che operano in
condizioni di oligopolio differenziato. In effetti, oggi sia le gran-
di sia le piccole imprese giocano un ruolo essenziale nel processo
innovativo; e le grandi imprese sono tanto pitt dinamiche quan-
do sono in concorrenza con piccole imprese dinamiche, oppure

uando possono contare sulla cooperazione di un ampio numero

i piccof)e imprese, il cui tasso di natalita & tanto piu alto quan-
to pit diffusa & I'istruzione superiore. Se & cosi, quella che si
deve promuovere non & una politica che favorisca le grandi im-
prese in quanto tali (ad esempio, attraverso le fusioni: cfr. Adams
e Brock, 1988), ma una politica che incoraggi la ricerca di base
dentro e fuori delle universita e la ricerca applicata presso tutte
le imprese, indipendentemente dalle dimensioni, e una politica
che favorisca 'ingresso di nuove imprese su mercati in espansio-
ne e la cogperazione fra grandi e piccole imprese in attivita in-
novative. E vero che in parecchi casi certe innovazioni sono state
sviluppate da piccole imprese da sole, cosi come & vero che a
volte le grandi imprese acquistano i brevetti di inventori indi-
pendenti e di piccole imprese non per svilupparli ma per steri-
lizzarli, almeno per un certo tempo, quando le innovazioni rese
possibili da queste invenzioni potrebbero mettere in pericolo il
potere di mercato riguardante i beni che esse gia producono.
D’altra parte, I’acquisizione di piccole imprese da parte di grandi
imprese pud conferire a queste nuovo dinamismo, quando si trat-
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ta di piccole imprese che hanno avviato con successo innovazioni
redditizie, che tuttavia non riescono a sviluppare oltre un certo
punto: le piccole imprese scompaiono e le grandi diventano an-
cora pitt grandi e pitt dinamiche. All’opposto, alcune piccole im-
prese innovatrici nascono dalle grandi, come Eva dalla costola di
Adamo, per iniziativa di tecnici-ricercatori che lavoravano pres-
so grandi imprese e che si mettono in proprio dopo che «dalle
grandi imprese presso cui lavoravano si erano visti contestare la
validita, o 'immediata utilita pratica, delle loro scoperte» (Be-
rardi, 1967; lo stesso autore esprime osservazioni di grande in-
teresse anche sulla questione, ricordata poco fa, delle acquisizio-
ni di piccole imprese innovatrici da parte di grandi imprese).
Le relazioni tra grandi e piccole imprese danno pertanto luo-
go a una varieta di conseguenze, alcune positive, altre negative;
per quanto ho potuto vedere, tuttavia, la somma algebrica sem-
bra essere decisamente positiva, soprattutto dopo la nascita del-
I'industria elettronica, in cui la materia grigia rappresenta I’es-
senziale materia prima e in cui le economie di scala non sono cosi
determinanti come in parecchie industrie mature. A mio avviso,
I'interazione fra le due categorie d’imprese & cosi importante che
senza di essa, nel capitalismo contemporaneo, la burocratizza-
zione dei grandi complessi sarebbe divenuta sempre piu estesa e
il processo di crescita avrebbe subito un progressivo rallentamen-
to — «l’unitd industriale gigante perfettamente burocratizzata»
presa a sé non tende all’innovazione, ma alla «routine» e quindi
al ristagno. Non vi & dubbio: Schumpeter ha sottovalutato la fun-
zione delle piccole imprese e non ha visto il ruolo dinamico che
esse possono svolgere in rapporto alle grandi imprese. Tuttavia la
sua concezione del processo di concentrazione non & da scartare
completamente, in primo luogo perché, se & vero che I'importan-
za relativa delle grandi imprese ¢ in diminuzione, la loro impor-
tanza in termini assoluti & tuttora grande e in certi settori in
aumento, e in secondo luogo perché ritengo che il concetto
schumpeteriano della «concorrenza che conta» possa utilmente
essere generalizzato ed esteso alle piccole imprese dinamiche che
operano in condizioni di oligopolio differenziato. Tale estensio-
ne non & affatto una questione secondaria perché, se la svilup-
iamo sistematicamente, possiamo da una parte migliorare e al-
ﬁ\rgare il potere interpretativo dell’analisi schumpeteriana del
capitalismo contemporaneo e, dall’altra, correggere il giudizio di
Schumpeter sul funzionamento di un’economia centralmente
pianificata, che appare di gran lunga troppo favorevole, malgra-
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do 'avvertenza che le sue osservazioni «si riferiscono esclusiva-
mente alla logica dei modelli astratti».

4. Economie di scala, p1ccole imprese
e innovazioni in un’economia
centralmente pianificata

La questione delle piccole imprese e quella della capacita d’in-
novazione di un’economia centralmente pianificata sono stretta-
mente connesse tra di loro. Occorre tuttavia fare una distinzione
per quanto concerne ’esperienza russa. Gli indici della produ-
zione industriale dell’Unione Sovietica mostravano in un primo
periodo — diciamo fino agli anni Cinquanta e Sessanta, a parte
il tragico intermezzo della seconda guerra mondiale — una cre-
scita rapida; e questo sembrava dare vigore alla tesi secondo cui
le economie socialiste potevano non soltanto funzionare ma an-
che funzionare bene — mettendo da parte ogni questione, che
pure ha importanza vitale, di liberta e di democrazia. Secondo la
mia interpretazione, in quel periodo il Gosplan dovette affron-
tare due problemi principali: procedere alla costruzione di alcune
opere pubbliche fondamentali e sviluppare un certo numero di
industrie di base, quali quelle dell’elettricita, dell’acciaio, del car-
bone, del petrolio. Si trattava di industrie in cui le economie di
scala si erano gia affermate, e che sono importanti non soltanto
per la crescita economica ma anche per il riarmo; inoltre, il Mi-
nistero della Produzione di Barone poteva ordinare gia pronte
dai paesi occidentali unita produttive di tali industrie. (Questa
possibilita rendeva per cosi dire superflua la lunga evoluzione
che nei paesi occidentali aveva preparato la nascita di unita di
grandi dimensioni.) Nell'Unione Sovietica, dopo che fu creata la
base industriale e fu necessario pensare alla crescita delle indu-
strie meccaniche e leggere, le dlfp ficolta si fecero sempre piui gra-
vi. Ora, mentre nell’industria pesante predominano le economie
di scala e ’economia centralmente pianificata pud persino avere
qualche vantaggio rispetto all’economia di mercato anche dal
punto di vista delle innovazioni (che in buona misura possono
essere importate ed essere facilmente applicate alle grandi unita
produttive), questo non avviene nell’industria leggera, dove la
grande dimensione non & predominante e dove il ruolo delle pic-
cole imprese dinamiche appare essenziale, soprattutto in quel-
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I'industria — meglio sarebbe dire: in quel gruppo d’industrie —
che nel nostro tempo ha un ruolo di guida in molti processi in-
novativi, vale a dire I’elettronica. Negli ultimi due o tre decenni,
dopo alcuni tentativi, falliti, di decentrare molte attivita e di da-
re pit potere discrezionale ai dirigenti, le difficoltd sono aumen-
tate molto rapidamente, e I’economia sovietica & entrata in un
periodo di crisi generale. (Concentrando gli sforzi economici, or-
ganizzativi e scientifici sulle produzioni militari, I'Unione Sovie-
tica & riuscita, almeno per qualche tempo, a non perdere terreno
in questo specifico settore rispetto agli Stati Uniti e ad altri paesi
occidentali; ma anche questo settore — dopo i pili recenti svi-
luppi dell’elettronica, che, specialmente negli Stati Uniti, devo-
no molto al contributo delle piccole imprese — ha mostrato segni
crescenti di debolezza.)

5. Osservazioni generali

Schumpeter era notoriamente un conservatore e non poteva
essere sospettato di simpatie per il comunismo o il socialismo —
anche se, pare, una tale accusa gli fu mossa da uno dei suoi critici.
Nonostante il suo conservatorismo, comunque, resta il fatto che
I’amore per il paradosso e la sua passione «d’épater les épateurs
des bourgeois» lo portd a esprimere una grande ammirazione per
Marx — del quale condivideva, nonostante tutte le differenze, la
tesi del processo di concentrazione — e a presentare un giudizio
molto favorevole delle potenzialita di un’economia centralmente
pianificata, giudizio che, alla luce di eventi relativamente recenti
(ben prima di Gorbaciov), appare radicalmente errato.

Paul Sweezy, che era stato allievo di Schumpeter, era diven-
tato marxista; Shigeto Tsuru era stato fortemente influenzato da
Marx tramite Schumpeter e cid vale anche per Richard Good-
win, che tuttavia da giovane era gia divenuto marxista per suo
conto. Il fatto che ’economista, il quale sosteneva che il socia-
lismo economicamente poteva funzionare anche meglio del capi-
talismo, fosse un conservatore, rendeva questa tesi particolar-
mente convincente. Tutto cid aveva creato, ritengo, una sfiducia
piuttosto diffusa nei confronti di Schumpeter che portd vari eco-
nomisti a rifiutare non soltanto le sue idee sulle economie cen-
tralmente pianificate, ma anche alcune delle sue tesi assai fecon-
de, come quella della «concorrenza che conta». Pit in generale
ritengo che, nonostante la recente ripresa d’interesse per la co-
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struzione teorica schumpeteriana, I'influenza di tale costruzione
sia ancora limitata rispetto alla sua importanza. Sono dell’avviso
che una delle ragioni di questo stato di cose & il giudizio sopra
menzionato sul funzionamento di un’economia centralmente pia-
nificata, giudizio che viene collegato alla tesi schumpeteriana del
processo di concentrazione, considerato come un processo glo-
bale e irresistibile. Se ci liberiamo, sul piano analitico, di questa
tesi, potremo rimuovere un importante ostacolo a una ripresa
assai pitt vigorosa della costruzione schumpeteriana, contribuen-
do cosi a modificare gradualmente I'incredibile situazione del-
la teoria economica, dove ancora prevale 1’approccio statico, in
un’epoca in cui innovazioni tecnologiche e organizzative di ogni
genere cambiano e sconvolgono continuamente la vita econo-
mica.
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